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г. Киров, ул. Ленина, 86, т. (8332) 799-363

WhatsApp, Viber 8-901-479-93-63,  nobiliakirov

nobilia-kirov@ya.ru

nobilia-russia.ru/nobilia-kirov
nobilia.de
haus-kollektion.de 

Оригинальный немецкий продукт, 
абсолютное качество:

Инновационный дизайн:

Безопасные для здоровья материалы, 
экологически бережное производство:

ÊÓÕÍÈ & ÌÅÁÅËÜ ÈÇ ÃÅÐÌÀÍÈÈк у х н и  &  м е б е л ь  и з  г е р м а н и и

mobitec.be 
pm-oelsa.de

Мы «заморозили» цены!
подробности на сайте и на нашей страничке в Инстаграм



20 лет 
создаем 
красоту 
и уют 
в ваших 
домах!
Практичные и стильные реше-
ния для домашнего текстиля: 
шторы, подушки, покрывала, 
пледы и т.д.  

Уникальная услуга! Пришлите 
фото вашего интерьера,  и мы 
разработаем компьютерный 
эскиз штор и текстиля. 

Стирка, чистка, утюжка, навес 
штор, ремонт и изготовление 
карнизов.

Вы участвуете в госзакупках, но 
не знаете, как правильно соста-
вить техзадание,  обращайтесь — 
мы поможем.

Принимаем заказы 
ДИСТАНЦИОННО!
belaya-reka43.ru/
zakaz

г. Киров, ул. Карла Маркса, 91

     т. 8 (8332) 38-58-61 

     belaya-reka43.ru

     bel_reka@mail.ru

     bela_reka 

     belareka

8	 «Человек года — 2020.  
малый и средний бизнес» 

— Чему новому предприниматели научились за время 
пандемии?

18	 25 лет на пике невозможного

Александр Потапов, генеральный директор НТЦ «ПИК», 
вместе со своими детьми — андреем и натальей — 
рассказал о своем семейном бизнесе

30	К ак создать собственный бренд и 
эффективно работать, несмотря ни на что

рассказывает генеральный директор фабрики мебели 
VEROOM Иван Токмаков

36	 важно ли, какую воду пьём мы 
и наши дети?

об идеальной артезианской воде рассказывает 
основатель «водовоз из русского села»® ильяс агаев

40	 спецпроект коллекции

о своих симпатичных слонах и фарфоровых тарелках — 
Анастасия кузницына и полина быкова, владелицы 
магазина здоровых продуктов Biomarket

журнал о жизни успешных людей города
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Марина Черемискина, 
руководитель компании 
«Надежный дом»:

Я верю в свою компанию, 
потому что я — мама

— Жизнь – это игра, впрочем, 
бизнес — тоже. Мне всегда хочется 
быть первой, для этого я равняюсь 
на сильных, а потом стремлюсь к 
победе. Уважаю своих конкурентов, 
впитываю их опыт и стараюсь делать 
еще лучше. Поступаю так во всем.

С детства боюсь публичных 
выступлений. Но недавно поняла, 
главное — по-настоящему верить в 
то, что говоришь. Убежденность в 
правоте своих слов побеждает страх. 
Когда в словах звучит уверенность, 
они находят отклик в сердцах людей.

«Надежный дом» — это про 
отношения и образ жизни. Мы 
делаем загородную жизнь доступной 
для многих. Это же здорово, когда 
у каждого члена семьи есть личное 
пространство, когда детям безопасно 
гулять на улице, когда чувствуешь 
свободу и простор. Я верю в свою 
компанию, потому что я тоже мама. 
И я счастлива, что мои дети столько 
времени проводят на свежем воздухе, 
на природе — вдали от шума, пыли, 
скопления людей и машин. Наши дома 
востребованы, потому что мы строим 
их для таких же семей, как мы.

Я генератор идей. При этом почти 
всегда сразу выбираю действовать, 
потому что считаю, лучше сделать 
сразу, чем отложить на потом или не 
сделать вовсе. Каждую свою ошибку 
воспринимаю как возможность в 
следующий раз сделать лучше.

Стиль Марины 
Черемискиной

Салон итальянской 
одежды Via Roma: 
платье, 27 400 i

Сумка Beatrice, 5 600 i

г. Киров, Сельскохозяйственный 
проезд, 7, т. +7 (922) 905-83-17 

fabrika_fabrizio

myfabrizio.ru

г. Киров, ул. Горького, 19, 
т. (8332) 73-61-02 

viaromakirov43

viaromakirov

правила жизни
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— Характер победителя 
формировался у меня с детства. 
Я вырос в атмосфере жесткой 
конкуренции, соревнований и 
чемпионатов. Всегда нужно было 
бороться. Меня разрывали эмоции, 
но я брал себя в руки и побеждал. 
Теперь умею владеть собой на 100%.

Тем, кто я есть сейчас, я стал 
благодаря банкротству 2014 
года. Пережив его, я пришел в 
Life is good. Теперь говорю всем 
так: Life is good — моя вторая 
семья. Мало того, что этот проект 
имеет высокую социальную 
значимость и приносит большие 
деньги. Он неуклонно помогает мне 
реализовывать свои жизненные цели.

Life is good — это больше, чем 
просто бизнес. Мы возрождаем 
историю коопераций, которая 
была в советском союзе. Банки 
нас разъединяют, а кооперация 
объединяет. Наш проект позволяет 
приобрести недвижимость на 
условиях кооператива и наладить 
свои отношения с деньгами – 
привлечь их и накопить. Чем нас 
больше, тем мы сильнее! В мировой 
практике такие компании, как наша 
работают тридцатилетиями. И мы 
тоже будем работать долго.

Денис Подыниногин,  
директор Life is Good

 

с а л о н  м у ж с к о й  о д е ж д ы

ЦУМ, 2 этаж (новое крыло), 
т. (8332) 32-40-10

8-922-661-05-43

giovanni_botticelli43

giovannibotticellikirov

Стиль Дениса 
Подыниногина

Салон мужской одежды 
Giovanni Botticelli: 
поло, 8 450 i 
пиджак, 26 990 i 
брюки, 5 690 i 

-30% летний SALE

Сумка Gref, 8 312 i  
10 390 i

Чем нас больше, 
тем мы сильнее

г. Киров, Сельскохозяйственный 
проезд, 7, т. +7 (922) 905-83-17 

fabrika_fabrizio

myfabrizio.ru

правила жизни
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— Четвертый год работая в журнале «Бизнес Класс», в 60% 
случаев я встречаю такую картину – предприниматель абсолютно 
сосредоточен на своем бизнесе. Он полностью реализуется 
в нем. Все его планы, желания, стремления сосредоточены 
на его деле. Но, господа, не будем забывать о себе! Ваше 
тело – тот самый скафандр, который позволяет решать ваши 
задачи здесь, на Земле. Скафандр надо мыть, чистить, питать, 
иначе он раньше времени выйдет из строя, и тогда вы точно 
успеете не всё, что планировали. И зачем вам тогда бизнес, 
если вас не будет? Поэтому элементарно – здоровое питание!
Необязательно есть пророщенную пшеницу, но хотя бы 
выбирайте адекватные качественные продукты и питайтесь 
регулярно, минимум три раза в день. Я тоже раз в три 
недели работаю в режиме цейтнот, но, когда иду в магазин, 
не забываю класть в продуктовую корзинку отечественные 
продукты: нерафинированное масло «Здрава» (отличная 
заправка к салатам), соус «Веган» (нежирный и очень вкусный) 
и, конечно, сырники «Деревенская мечта» (нежные и просто 
божественные на вкус). Кризисы, дефолты, рейдерские захваты, 
проблемы с поставщиками и работниками – они приходят и 
уходят. А ваше тело – всегда с вами. Поэтому больше заботы 
о себе, и никогда не торопитесь во время еды – цейтнот 
все равно никуда не денется, так что пусть подождет.

с
л

о
в

о
ТЦ «МегаДом», ул. Блюхера, 39, 
корпус В, т. 8-963-000-94-10

ТЦ «Мебель», ул. Герцена 88,  
т. 8-963-000-94-11

т. 8-922-661-16-34  
@kushova_make_up_school

Фотосессия проведена при поддержке:

кухня

сырники макияж и укладка 
для Екатерины

соус

#поддерживятское
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М А Л Ы Й  И  С Р Е Д Н И Й  Б И З Н Е С

Руководитель туристической 
компании

— В период карантина 
у нас все больше раз-
вивалось бесстрашие и 
критическое мышле-
ние. Работа в режиме 
неопределённости  нау-
чила быстро принимать 
решения и действовать 
без оглядки, без сожале-
ний. А в условиях стрес-
са важно научиться 
прислушиваться к себе. 
Прислушавшись к себе, 
я приняла важнейшее 
решение по переезду 
нашего головного офи-
са. И сейчас мы рады 
видеть наших клиен-
тов в новом, простор-
ном офисе турагентства 
TEZ TOUR по адресу 
Спасская, 59.

Елена Колчина,

генеральный директор 
турагентства TEZ TOUR 
в г. Кирове:

Роман Петров,

руководитель компании «Арбитражный юрист»:

— За два месяца карантина мы научились не обращать 
внимание на ситуацию, а просто работать. Думаю, это 
оптимальное решение, поскольку оно помогает эко-
номить силы и сосредоточиться на текущем результа-
те. Сейчас хотим освоить компетенцию «продажи». 
Точнее — планируем принять на работу менеджера по 
продажам наших услуг, чтобы он мог грамотно и про-
фессионально продвигать наших юристов в конкурен-
тоспособной среде. 

Руководитель юридической 
компании

дмитрий  
Журавлев, 

директор компании 
«Кировпромбезопасность»:

— За эти смутные два месяца я научился двум важ-
ным вещам. Первое — не бояться кардинальных 
изменений. Не бывает плохих или хороших пере-
мен. Каждое событие приобретает для меня свою 
положительную или отрицательную окраску —  
в зависимости от того, как я на него реагирую и 
что предпринимаю. Второе — важно более четко 
планировать деятельность в условиях неопреде-
ленности. Моя цель сейчас — еще больше расши-
рить стратегическое видение и научиться извле-
кать пользу даже из самых неожиданных перемен, 
быть готовым к ним заранее.

Руководитель компании 
в сфере недвижимости, 

кадастра и оценки

Татьяна Щерба, 

зам. генерального директора 
спа-салона VERONIKA:

— Чтобы быть на высоте в бьюти-
индустрии, надо постоянно раз-
виваться и совершенствоваться, 
как в профессии, так и на рынке 
услуг в целом!

Что касается повышения ква-
лификации, то оно уже пройде-
но в Государственном универ-
ситете управления, г. Москва 
по программе «Маркетинг и 
менеджмент в индустрии кра-
соты». Помимо существующе-
го образования, я хочу пройти 
обучение для руководителей по 
эстетической медицине, чтобы 
строить стратегические планы 
по дальнейшему развитию на-
шего салона.

Руководитель предприятия  
в сфере красоты

июль 20208



Руководитель юридической 
компании

ЧЕ ЛОВЕК Г ОД А 2020
М А Л Ы Й  И  С Р Е Д Н И Й  Б И З Н Е С

Юрий Борцов,

руководитель проекта 
Fresh Store:

— Уже не первый год я 
стремлюсь к изучению 
иностранного языка. 
Знание английского мне 
необходимо из-за спец-
ифики работы. В нашем 
магазине общение с ино-
странцами происходит 
регулярно, а с поставщи-
ками и партнерами из-
за рубежа мне бы хоте-
лось общаться лично, а 
не через переводчика, и 
на достойном уровне. На 
данный момент, я всё 
ещё в поиске самого ком-
фортного и эффективно-
го метода изучения язы-
ка. Оффлайн, онлайн... 
Неважно! Я открыт для 
предложений.

— Я считаю, что человек, кото-
рый не обучается и не занима-
ется саморазвитием, относится 
преступно по отношению к себе. 
В наше время, когда информа-
ция так доступна, нельзя упу-
скать возможности сделать себя 
ещё лучше. Особенно, если ты 
предприниматель. Неважно, 
как плотно распланирован день 
— я стараюсь найти время для 
саморазвития: посещаю различ-
ные тренинги по развитию себя 
как руководителя, расширяю 
картину мира, изучаю, как луч-
ше мотивировать персонал...
Полезная информация лишней 
не бывает, а практические на-
выки, приобретаемые в про-
цессе работы над собой, просто 
бесценнны.

Артем Печенин,
руководитель 
СТО ServiceCar:

— За время действия режи-
ма самоизоляции, когда у 
всех было много времени 
я не теряла его даром, а 
обучилась искусству созда-
ния авторских головных 
уборов.
Сейчас у нас вышла кол-
лекция уникальных лет-
них шляп из соломки с 
ручной росписью. В раз-
работке находится и осен-
няя коллекция из велюра. 
Это новый виток моего 
творчества. В планах — на-
учиться делать авторскую 
бижутерию из натураль-
ных материалов. Думаю, 
что скоро наших клиентов 
будет ожидать очередной 
сюрприз.

Елена Марьина,  

руководитель мехового 
ателье «Мастерская 
Елены Марьиной»:

Производственник в сфере 
fashion-индустрии

Молодой бизнесмен
(до 35 лет)

управленец года

— Я благодарна этому трудному году — более эффективного транс-
формационного тренинга для себя представить сложно. Мне нра-
вится выражение «Всё, что в вашей жизни происходит, происхо-
дит не С ВАМИ, а ДЛЯ ВАС». Жизнь не разворачивает перед нами 
события случайно, хаотично. Она как мудрый Учитель — ведет 
каждого Путем, который человеку нужно пройти. Как в школе — 
из первого класса в десятый не перепрыгнуть — нужно поучиться 
во всех поэтапно. Раньше я боялась, что у меня не будет бизнеса, 
клиентов, денег или сотрудников, нервничала из-за пустяков. 
Сейчас я как будто «подросла» и перешла экстерном из 5 класса 
сразу в 8. Чувствую себя более сильной, уверенной в себе и не за-
висящей от трудных жизненных обстоятельств. Я глубоко прочув-
ствовала, что привычный мир может разрушится до основания в 
один миг, но теперь знаю, что я при этом не сломаюсь.

Елена синицына, 

руководитель 
«Юридическое бюро 
«Земля и право»:
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ЧЕ ЛОВЕК Г ОД А 2020
М А Л Ы Й  И  С Р Е Д Н И Й  Б И З Н Е С

— Лидеры должны быть актив-
но вовлечены в кризисную ситу-
ацию, быть во главе борьбы с ха-
осом. Сотрудникам важно знать, 
что руководитель рядом и лично 
участвует в решении проблем.
Поэтому за последние 2 месяца я 
научился адаптироваться, управ-
лять в условиях неопределенности, 
принимать быстрые решения. 
Подняться на гору сложнее, чем 
спуститься с нее. В связи с этим 
понимаю, что хочу развивать на-
выки управления, стратегическо-
го мышления и коммуникации. 
Это поможет в развитии бизнеса и 
в преодолении потрясений. 

Антон Сметанин,  

руководитель ARTNET STUDIO:

руководитель компании в сфере 
брендинга и продвижения

— За эти 2 месяца мы вынужденно 
приостановили проведение ряда 
сложных процедур и временно пре-
кратили плановый прием пациен-
тов. Но эти обстоятельства не отраз-
ились на потребительском спросе 
— люди нуждаются в медицинской 
помощи постоянно. Новые эконо-
мические реалии стали трампли-
ном для роста всей стоматологи-
ческой индустрии. Мы получили 
новые знания и ценный опыт, по-
святили силы и время улучшению 
санитарных условий клиники, об-
новили оборудование. Теперь мы, 
вдохновленные на новые професси-
ональные свершения, возобновили 
работу в штатном режиме.

Елена данилевич,  
главный врач клиники «VIP Дент»:

Руководитель медицинского 
центра (коммерческие компании)

— Сложившаяся ситуация показа-
ла всем, что самое актуальное для 
бизнеса сейчас — автоматизация и 
выход в онлайн. Я считаю также, 
поэтому на данный момент плот-
но занимаюсь этим вопросом: ор-
ганизация управления, продаж и 
работы с клиентами в новом, со-
временном формате. Как ни кру-
ти, но за онлайн-процессами 
будущее. Помимо прочего, не пе-
рестаю изучать новинки фитнес-
индустрии и возможности их вне-
дрения в рамках нашего клуба.

Дмитрий Небогатиков,

управляющий фитнес-
клубом «Спринт»:

Руководитель  
спортивного клуба

— Этот глобальный вызов показал, что каждый из нас может помочь построить 
лучший мир, изобретать, развивать новые идеи. В Италии во время карантина 
другая моя компания работала с группами медицинских специалистов по из-
готовлению стерильных медсредств. Мы поняли, что должны адаптироваться 
к ситуации, другого выбора нет. Ведь жизнь не может быть всегда одинаковой.
Предыдущее поколение могло жить без этих реалий, а наше — нет. Мы хотим 
путешествовать, исследовать, знакомиться с новыми людьми, изучать новые 
процессы. Мы не должны останавливаться. Еще одна вещь, которую я понял для 
себя, что я должен больше времени проводить в Кирове. 

Филиппо Спади,  

директор «Дома Сыра»:

Производственник года
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«Цветоплан» — это  ваш  «Календарь  событий»,  который  автоматически  напомнит  
о  важном  событии, подберет  индивидуальный  букет и доставит  до  Получателя!

Ваш  персональный  менеджер: Чернега Татьяна

Алла Крылова, управляющий директор «Море Парк»  
— Дарите эмоции! Когда вы хотите сказать человеку что-то без слов, то цветы — самый приятный способ это 
сделать. Друг, любимый человек, родственник, деловой партнер — все заслуживают внимания, выраженного в 
виде букета цветов. «Цветоплан» — доставка цветов в нужное время для близких вами людей! Это возможность 
сформировать календарь важных дат и не тратить время более на очереди в праздничный день, не нарушать 
свои планы, а довериться сервису и быть уверенным, что в назначенное время близкий человек будет удивлен 
сюрпризу, который вы для него приготовили!

Как помнить  
о важном  
и не забыть  
о главном!

цветоплан.рф  (8332) 77 88 78  anv@maxi-flora.com 



Ребята, 
помогите, 
у нас  

ЧС! 

О своем аварийно-спасательном формировании и ликвидации 
чрезвычайных ситуаций — Сергей Лашуков, руководитель частной 
пожарной охраны и аварийно-спасательной службы «911»

30 000 i
обучение одного газоспасателя 

20 000 i
обмундирование  
спасателя  
повседневной  
одеждой 

Сколько стоит содержать спасательный отряд?

45 000 i
зарплата  
спасателя с НДС

10 000 i
аттестация формирования  
с проведением тактического занятия  
в перерасчете на 1 спасателя

25 000-70 000 i
оснащение –  
взрывозащищенный фонарь  
газовый анализатор,  
датчик движения

350 000 i
тепловизор 

80 000 i
дыхательный аппарат с подпором  
воздуха под масочное пространство  
со спасательным устройством

8000 i
медицинские осмотры  
и комисии

история успеха



150 000 i
костюм закрытого типа

120 000 i
костюм открытого типа 

45 000 i
взрыво-защищенная радиостанция

5000 i
гарнитура для радиостанции 

15 000 i
каска

15 000 i
альпинистское снаряжение

3,5 млн i
спасательный автобус

5 000 i  
за мешок 50 кг
оборудование  по разливу  
нефти на суше. Сорбент за мешок

12 000 i 10 п.м.
боновое заграждение

170 000 i
подпорные стенки

120 000 i
бассейн для сбора нефти



А если ЧС, что тогда?

— Живем на авось. Может быть, это наша национальная 
черта? В моей бизнес-нише есть сотни компаний, кото-
рые оказывают аварийно-спасательные работы только 
на бумаге, при этом «якобы» несут ответственность за 
серьезные объекты. Работают «до одной поры», на свой 
страх и риск, пока не случится ЧС.

А ЧС случается! Далеко ходить не надо, возьмите ава-
рию 29 мая текущего года на ТЭЦ-3 под Норильском. 
Разлилось 21 000 тонн нефтепродуктов, 180 км2 — общая 
площадь загрязнения. Охрану такого объекта должно 

было осуществлять профессиональное аварийно-спаса-
тельное формирование. Работы по локализации аварий-
ного розлива — в том числе!  

Безопасность — основополагающий для крупного 
предприятия вопрос. Каждый руководитель опасного 
производства должен задаться вопросом: а если пожар, 
а если утечка газа, взрыв из-за нарушения правил безо-
пасности, какие последствия? Кто придет спасать моих 
людей, кто остановит распространение ядов, кто пре-
дотвратит человеческие жертвы? Вы обязаны позабо-
титься о том, чтобы на ваш вызов приехали. И — важно 
— приехали профессионалы! Настоящие, а не липовые 
— на бумажках. 

О спасателях на бумажках

Липовых спасательных контор — 
пруд пруди. А почему? Потому что за-
ниматься аварийно-спасательными 
работами — дело затратное. В нашей 
стране сегодня это альтруизм! Если по-
хорошему — закупать оборудование, ко-
стюмы, инвентарь, технику, медтех-
нику — это миллионы расходов. Плюс 
аттестация спасателей, каждые 3 года 
переаттестация, соответствующие зар-

платы, страхование жизни и здоровья, 
ответственности. Чтобы окупить такие 
расходы, нужно сразу работать на круп-
ных контрактах с большими предпри-
ятиями, которые готовы платить адек-
ватную сумму.

Что делают «липовые спасательные 
фирмы»? Берут в аренду технику, обо-
рудование, нанимают  спасателей-со-
вместителей, проходят аттестацию, 
получают свидетельство, благодаря ко-
торому могут оказывать свои услуги. 
Потом отдают всё это обратно. И начи-
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нают работать, не чувствуя никакой опасности за себя! 
Ответственности перед заказчиками — ноль, потому 
что за копейки набирают объекты. Руководители заво-
дов и предприятий, кто хочет сэкономить, не удосужи-
ваются проверить, насколько боеспособны эти конторы! 
И вот они охраняют котельные по 2000 рублей в месяц. 
Или того хуже, опасные производства — за 150 000 в 
год… А потом у нас в стране случаются ЧС, которые не 
могут ликвидировать несколько дней. И так до перво-
го случая, пока кто-нибудь не погибнет. А там прихо-
дит следственный комитет — и все ответственные лица 
идут по этапу: от мастера цеха до руководителей соот-
ветствующих органов. Люди не понимают, чем риску-

ют. Я понимаю, поэтому работаю, под-
ходя к делу ответственно и вкладываюсь 
в людей, в их безопасность, в материаль-
ное обеспечение, в средства защиты, тех-
нику и оборудование.

Спасатель —  
это на всю жизнь

Ликвидация аварий, тушение по-
жаров и спасение жизней — для меня 
это не бизнес. Это моя жизнь. 

Я имею значительный опыт рабо-
ты в области аварийно-спасательных 
работ и как спасатель, и как руководи-
тель. Не раз принимал участие в лик-
видации последствий ЧС. Награжден 
медалью за участие в ликвидации 
ЧС. Работал в МЧС руководителем 
пожарной части, был начальником 
спасательного отряда Кировского аэ-
ропорта. И сегодня я аттестованный 
спасатель и руководитель. 

Аварийно-спасательные работы 
связаны и с тушением пожаров на 
промышленных особо опасных объ-
ектах. Многие руководители пред-
приятий, на которых организована 
пожарная охрана, хотели бы иметь 
прикрытие в случае ЧС. И я понял, 
что аварийно-спасательные работы 
— следующий этап развития нашей 
компании (после частной пожарной 
охраны). Крупным предприятиям и 
заводам гораздо удобнее, когда пред-
лагаешь им услуги в комплексе: и 
пожарную охрану, и спасательное 
подразделение. Стагнация опасна! 
Всегда идите по пути развития сво-
их услуг. 

Сейчас у нашей компании 2 пол-
ноценных аварийно-спасательных 
формирования, 58 спасателей — они 
охраняют объекты в г. Всеволожске и 
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г. Светогорске, Ленинградской области. Идет работа по со-
вершенствованию существующих и созданию еще несколь-
ких формирований. Постоянно ведется профессиональная 
подготовка, повышение квалификации сотрудников, а так-
же совершенствование учебно-тренировочной базы. Создан 
свой учебный центр по подготовке и ведется строительство 
учебно-тренировочного полигона. 

Я считаю своим долгом проходить раз в 3 года аттеста-
цию спасателя вместе со своими ребятами. Мне это нра-
вится, я еще не забыл, каково это — работать в полевых 
условиях, на настоящем вызове, когда от каждого твоего 
действия зависит чья-то жизнь. Сам знаю все тонкости их 
работы — от и до, могу протестировать любого спасателя.

7 случаев, 2 жизни 

Мы несем ответственность за ликвида-
цию ЧС на 36 предприятиях. Среди них — 
«Транснефть», «Газпромнефть», Целлюлозный 
комбинат, завод «Аристон», шинный завод 
«Нокиан Тайерс», газовые котельные. За про-
шлый год было 7 случаев, в том числе выброс 
серной кислоты на целлюлозно-бумажном 
комбинате, спасены 2 женщины. В этом году 
устранена одна аварийная ситуация. Кстати, 
время прибытия спасательного формирования 
на объект устанавливается в зависимости от 
его класса опасности. 3-5 минут — для хими-

история успеха

июль 202016



чески опасных объектов 1 класса опасности, 1 час — до 
менее опасных. Поэтому мы не беремся за объекты, до 
которых не сможем добраться в течение нормативного 
времени. Наша компания приобрела 2 специальных 
газо-спасательных автобуса, имеет на вооружении 2 
автомобиля АПС (автомобиль пожарно-спасательный), 
1 автомобиль АСА (автомобиль аварийно-спасатель-
ный) с прицепом с оборудованием, предназначенным  
для ликвидации последствий розлива нефти и нефте-
продуктов (ЛАРН) на суше и внутренних водах, 1 гру-
зовой автомобиль для доставки оборудования к месту 
ЧС, плавсредства и многое другое. Газоспасательный 
автобус — оптимальное решение для охраны объек-

тов химической промышленности 1 класса опас-
ности. Пока автобус едет на вызов, спасатели опе-
ративно надевают защитные костюмы, средства 
защиты органов дыхания и соответствующее ава-
рийной ситуации снаряжение. Это экономит дра-
гоценные минуты! В простом фургоне это сделать 
невозможно. 

ради пары сотен тысяч не готов 
рисковать коллективом и своей 
свободой 

Мы не гонимся за количеством объектов и не берем 
их дешево, потому что понимаем — за все надо пла-

тить. Если мы получим доход и не смо-
жем ликвидировать аварию, то я лично 
понесу уголовную ответственность — за-
чем мне это? Ради пары сотен тысяч не 
готов рисковать своим коллективом, се-
мьей, честным именем и свободой.

В ходе круглосуточных дежурств и на 
занятиях спасатели отрабатывают каж-
дый навык, оттачивая все движения до 
автоматизма. Работаем всегда и над пси-
хологическим аспектом. Особенно слож-
но спасателю действовать в узких про-
странствах. Для этого у нас тоже есть свое 
оборудование и ежеквартальные трени-
ровки в специальных емкостях. В целом 
по России много случаев, когда прихо-
дится вытаскивать человека из труб, ци-
стерн или колодцев.

Помимо промышленных объектов, 
наши аварийно-спасательные отделения 
участвуют в ликвидации последствий 
ДТП. По соглашению с МЧС к нам обра-
щаются, когда нужно извлечь пострадав-
ших из кабины, из-под перевернутого 
автомобиля и т.д. Мы помогаем гражда-
нам вскрыть двери, достать кошек, спа-
сти утят из колодцев и т.п. 

С некоторыми компаниями работа-
ем по схеме оплаты за круглосуточное 
дежурство, но в случае ликвидации ава-
рии прописываем в договорах стоимость 
работ, в зависимости от наших расхо-
дов. Обрушились ли конструкции, нуж-
на ли техника для разбора завалов и так 
далее. Но такая схема не всегда работа-
ет. На моей памяти — аварийная ситуа-
ция на одной из электростанций. Тогда 
в колодцы вытекла почти тонна мазута, 
которая могла попасть в городской во-
дозабор. Работали долго, засыпали все 
водосточные колодцы песком, сорбен-
том и выкачивали мазут мотопомпой, 
уничтожили дорогостоящее оборудова-
ние, спецодежду и т.д. По результатам 
энергетики нам не компенсировали ни-
чего, даже спецодежду, испорченную 
мазутом, не возместили. Такое иногда 
случается, к сожалению, приходится ра-
ботать себе в убыток. Тогда доверие к та-
ким объектам теряется. Но когда требу-
ется срочная помощь людям, мы всегда 
придем! Однажды даже пришлось выта-
скивать спасателя — работника конкури-
рующей компании. 

Заходите на наш сайт 911-spb.ru,  там 
вы найдёте всю необходимую информа-
цию, вопросы и предложения присылай-
те на почту 911-ooo@mail.ru. 
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25 лет на пике 
невозможного

невозможно? а мы производим!  — Александр Потапов, 
генеральный директор НТЦ «ПИК» , вместе со своими 
детьми — андреем и натальей — рассказал о своем 
семейном бизнесе

была одна цель — выжить

Александр Васильевич:
— Более 30 лет я отработал в 

оборонке, а нашему семейному 
бизнесу — научно-техническому 
центру «ПИК» — в июне исполни-
лось 25 лет. 

За это время на собственном 
опыте я убедился в том, что мы в 
России создаем продукцию ничуть 
не хуже, а порой и лучше, чем ве-
дущие западные компании. 

И мы будем развиваться даль-
ше — нам есть, куда расширяться 
и расти.

 Наверное, я должен сказать 
«спасибо» тому суровому времени 
— 90-м гг., когда 8 месяцев мы на 
заводе не получали зарплату (я ра-
ботал главным конструктором на 
приборостроительном). 

Тогда мы с двоюродным братом 
Сергеем Мамаевым могли пойти в 
торговлю — как поступало в то вре-
мя большинство предприимчивых 
и «голодных» людей. Но это изна-
чально был не наш путь. Долгие 
годы проработав главным кон-
структором, я не был готов зани-
маться продажей китайского шир-
потреба. Зато у нас с братом был 

опыт создания, разработки и кон-
струирования. Поэтому мы и ре-
шили заняться производством обо-
рудования связи. В самом начале 
пути мыслей о том, что это будет 
целый завод, конечно, не было. 
Было одно стремление — выжить.

Сначала не имели ни денег, 
ни оборудования, ни площадей — 
пришлось брать кредиты, снимать 
в аренду помещения и заказывать 
комплектацию на предприятиях 
Киров («Авитек», «Лепсе», «Маяк», 
частично «Сельмаш», приборо-
строительный завод). Свое здание 
купили только спустя 8 лет. 

технологии
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мы гордимся 
результатами работы 
компании «ПИК» за 25 лет:

1. Внесен серьезный 
вклад в телефонизацию 
Урала и Поволжья.

2. Наше оборудование работает 
на атомных электростанциях 
России и зарубежья.

3. Произведены уникальные 
шкафы связи и коммутаций для 
трубопровода Сила Сибири.

4. Шкафы связи установлены на 
стадионах Олимпиады  Сочи 2014 
и Чемпионата Мира 2018 года.  

5. Создано уникальное 
металлообрабатывающее 
производство. 

6. Постоянно ведутся новые 
научные разработки, в том числе 
с резидентами Сколково.

г. Киров, ул. Бородулина, 12а, 
(8332) 798-200

info@ntcpik.com

ntcpik.com

пять Золотых правил, 
которым мы следовали

Мы выработали золотые прави-
ла, следование которым помогло 
нам занять ведущую роль в своей 
бизнес-нише. Вот эти правила:

1. Выбери цель. Мы выбрали 
сначала телефонизацию, системы 
связи. Уже потом подключили дру-
гие направления: электрику и ме-
бель медицинского назначения.

2. Определи, кто лучший в 
этом направлении. Мы ориентиро-
вались на Европу. Вначале нашей 
путеводной звездой стала немец-

кая компания «Кроне» — ми-
ровой лидер в области телефо-
нии, и мы стали ее золотыми 
партнерами. Разумеется, объ-
ездили все профильные передо-
вые предприятия Европы.

3. Выяви, за счет чего ком-
пания-ориентир стала лучшей, 
найди эту изюминку, которая 
вывела ее в лидеры. 

4 .  К у п и  э т у  и з ю м и н -
ку, возьми все лучшее в свою 
компанию.  

5. А теперь сам создавай ин-
новационную, усовершенство-
ванную продукцию.  

Ладно Россия, нас 
копировал Китай! 

Андрей Александрович, исполни-
тельный директор «ПИК»:

— Инженерная мысль пе-
редалась мне по наследству. 
Сколько себя помню в дет-
стве, любимыми игрушка-
ми были конструкторы, мо-
дельки. Постоянно собирал из 
подручных средств какие-то 
конструктивы.  

В компанию «ПИК» я при-
шел разнорабочим. Потом тру-
дился на сборке — на арен-
дованной площадке завода 
ЛЕПСЕ.

Хорошую школу прошел в 
отделе логистики, комплекто-
вал и отгружал товар, работал в 
отделе продаж и, конечно, уча-
ствовал в становлении произ-
водственного блока компании.

Борьба за рынок идет всегда. 
Мы конкурировали с серьезными 
заводами, хотя сначала были ни-
кто. Чтоб влезть в эту нишу и стать 
лучшими, пришлось вывернуть-
ся наизнанку. Наши продукты ко-
пировал даже Китай! На Дальнем 
Востоке появились коробки с над-
писью ПИК. Бороться за своё в об-
ласти патентного права в России 
— не благодарное дело. Поэтому 
мы приняли принципиально дру-
гое решение — договорились с ки-
тайцами, что все поставки коробок 
пойдут через нас. Довели качество 
их продукции до нашего уровня, 
скинули цену и тем самым вытес-

нили всех конкурентов по данно-
му продукту. 

Ни один винтик мимо  
не проскочит

Наталья Александровна, финансо-
вый директор «ПИК»:

— Я пришла в компанию из зе-
мельного комитета. В один момент 
пришло понимание, что необхо-
димо помочь отцу в его бизнесе. 
Меня сразу определили на участок 
в бухгалтерии. Такой выбор был 
предрешен изначально. С детства 
была тяга к цифрам, в школе лю-
бимым предметом была математи-
ка. Конечно, в первое время было 
трудно, счета, проводки, банки. С 
бухгалтерией до этого не сталки-
валась.  Спустя годы, можно ска-
зать, что это было правильным ре-
шением. В компании я отвечаю за 
финансы, стабильность предприя-
тия. У меня с отцом и братом есть 
четкое разделение зон ответствен-
ности. Они творят, а я обеспечи-
ваю финансовую безопасность на-
шего бизнеса.

Быть частью семейной 
компании

Быть частью семейной компа-
нии — моя миссия, при этом от-
ветственность, конечно, огромная.  
Результаты действий каждого из 
нас отражаются на благополучии 
всей семьи. К счастью, нам хватает 
ума и здравого смысла не перево-
дить рабочие моменты на личные 
отношения. Плюс опыт разных по-
колений — нашего отца и нас с бра-
том — позволяет видеть проблемы 
и перспективы широко, под разны-
ми углами. Так что НТЦ «ПИК» — 
не только один из лидеров в сфере 
связи, но и в полном смысле этого 
слова  семейная компания. 

технологии
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Сотрудник 
заболел COVID-19: 
что делать?

О том, что нужно делать, если ваш 
сотрудник заболел коронавирусом и 
том, чего делать не стоит — рассказала 
Ольга Дозмарова, руководитель 
юридической компании Д.О.М.

Обезопасить своих 
сотрудников

— В нынешней обстановке с подобным 
может столкнуться каждый из нас, и, к 
большому сожалению, от этого никто 
не застрахован. Представьте себе ситу-
ацию, что утром в понедельник вы уз-
наете, что один из ваших сотрудников 
заболел коронавирусом. Что вы чув-
ствуете? Панику? Растерянность? Вы не 
знаете, что делать? Для начала собери-
тесь с мыслями и возьмите себя в руки. 

Вы, как руководитель, несете от-
ветственность за здоровье всех своих 
сотрудников, и единственное что те-
перь важно — обезопасить остальных. 
Для этого нужно подать список всех ра-
ботников, контактировавших с зара-
женным, в Роспотребнадзор. 

Не вносите меня в список!

Есть реальные случаи из прак-
тики, когда некоторые из сотрудни-
ков (по совершенно необъяснимым 
причинам) просят не указывать их 

данные в «роковом списке». Доводы 
приводят к совершенно различной 
степени убедительности: от прось-
бы оформить задним числом неопла-
чиваемый отпуск, до угроз уволить-
ся. Поддаваться на это руководитель 
не должен ни в коем случае. Идя на 
уступки такому сотруднику, руковод-
ство может и не рассчитывать на то, 
что предприятию получится избежать 
наказания в случае появления нега-
тивных последствий. Когда вопрос 
коснется здоровья остальных сотруд-
ников, каждый из них назовет пол-
ный список тех, с кем он контактиро-
вал, и вопрос: «Почему того или иного 
человека не было в списке?» будут за-
давать уже руководителю. Не забы-
вайте, что в связи с эпидобстановкой 
в стране, соответствующие наказания 
были ужесточены вплоть до уголовной 
ответственности.  

Позаботиться о здоровье

Важно помнить, что направляя 
список в РПН, руководитель заботит-

ся о здоровье своих сотрудников, ведь 
все эти данные перенаправляются в 
больницы по месту жительства, где в 
свою очередь сотрудникам вызывают-
ся врачи, которые берут бесплатный 
анализ на COVID-19. Если результат от-
рицательный и самочувствие не ухуд-
шается, то сотрудники возвращаются 
на работу по истечении 2 недель ка-
рантина. Если же результат положи-
тельный — работнику окажут своевре-
менную помощь. 

Для получения квалифицирован-
ной юридической помощи записы-
вайтесь на бесплатную консультацию 
по телефону +7 (922) 668-76-60. 

г. Киров, 
ул. Герцена, 22к1, оф. 1

+7 (922) 668-76-60,  
45-35-81, 78-96-68

mr.ooodom2014@mail.ru
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Продажа объектов 
недвижимости

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  ЗАО «Сбербанк-АСТ»
Реестр объектов

Адрес: Кировская область, г. Вятские Поляны, ул. Урицкого, 55

Продажа объекта единым лотом 
(английский аукцион)

Помещение S = 660,2 м² 
Здание гаража S = 40,5 м²

Начальная цена 7 428 000 руб. с НДС

Обязательным условие: заключение договора  
аренды банком помещений S = 193,9 м².  

Срок аренды – 10 лет .

Обременения отсутствуют.

Адрес: Кировская область, пгт. Подосиновец, ул. Советская, 87

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  ЗАО «Сбербанк-АСТ» 
Реестр объектов 

(8332) 36-89-78, 8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru, 

avito.ru/pao_sberbank_8612

(8332) 36-89-78, 8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru, 

avito.ru/pao_sberbank_8612

Продажа объекта (голландский аукцион)

Здание, S= 488,4 м² 
с земельным участком S= 1234 м²

Начальная цена       2 580 000 руб. с НДС   
                                     1 548 000 руб. с НДС; 
Минимальная цена 1 032 000 руб. с НДС.

Обязательное условие: заключение договора аренды 
банком помещений S= 120,3 м². 

Срок аренды – 10 лет. Существующие обременения – 
заключенные договора аренды S= 109,1 м².

Адрес: Кировская область, г. Луза, ул. Ленина, 47

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  ЗАО «Сбербанк-АСТ» 
Реестр объектов

(8332) 36-89-78, 8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru, 

avito.ru/pao_sberbank_8612

Продажа объекта единым лотом 
(английский аукцион)

Здание S = 1318,7 м² с земельным участком S = 2675 м²  
Здание стоянки на 2 автомашины S = 100,7 м²

Начальная цена продажи 10 200 000 руб. с НДС;

Обязательным условием продажи — заключение 
договора аренды банком помещений S= 536,8 м².  

Срок аренды – 10 лет. Существующие обременения – 
заключенные договора аренды S = 242,5 м².



лизинг с 
индивидуальным
подходом 

Мы всегда готовы предложить 
индивидуальное решение задач и 
выгодные условия сотрудничества, 
— Александр Шатунов, управляющий 
Кировским операционным офисом 
ПАО «НБД-Банк».

Профинансировать на 100%

— Всё большую популярность среди ус-
луг ПАО «НБД-Банк» набирают лизинго-
вые продукты . По сравнению с 2018 годом 
спрос вырос на треть. Предприниматели 
всё чаще обращаются к нам за оформлени-
ем лизинговых договоров и это не удиви-
тельно, ведь они являются отличной аль-
тернативой кредиту и особенно выгодны 
юридическим лицам и индивидуальным 
предпринимателям, благодаря отсутствию 
залога и налоговым преимуществам. В 
НБД-Банке приобрести в лизинг можно ав-
тотранспорт, спецтехнику и оборудование, 
причем не только новые, но и ранее эксплу-
атируемые. Поскольку наш банк предостав-
ляет финансовые услуги без посредников, 
это позволяет не только сделать услуги де-
шевле, но и соединить преимущества ли-
зингового финансирования и классическое 
кредитование. Мы имеем возможность про-
финансировать лизинговую сделку на 100%, 
предоставив кредит на авансовый платеж.

Удобный и эффективный 
продукт

Мы не останавливаемся на достигну-
том и продолжаем развивать наши лизин-
говые продукты, учитывая запросы наших 
клиентов. Предоставляем предпринимате-
лям привлекательные условия заключения 
сделок, используя имеющиеся в наличии 
механизмы государственной поддержки, 
которые позволяют получать субсидии по 
лизинговым операциям и существенно 
повышают их эффективность. Стараемся 
обеспечить удобный график лизинговых 

финансы
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Рейтинговое агентство «Эксперт РА» в рамках 
исследования российского лизингового рынка 
по итогам 2019 года

Кировский операционный офис:  
г. Киров, ул. Ленина, 79б/ ул.Герцена, 6 
т. 8 (8332) 64-57-62

nbdbank.ru

Генеральная лицензия ЦБ РФ №1966 от 12.08.2015 г.

Реклама ПАО «НБД-Банк»

платежей, предусматривающий осо-
бенности бизнеса лизингополуча-
теля, предоставление лизинга на 
длительный срок — до пяти лет, от-
сутствие необходимости страхова-
ния приобретаемого оборудования, 
возможность полного досрочного 
выкупа предмета лизинга и приоб-
ретение имущества напрямую у за-
рубежных поставщиков.

Среди лучших

В рамках исследования рос-
сийского лизингового рынка рей-
тинговое агентство «Эксперт РА», 
представило рэнкинг лизинговых 
компаний по итогам 2019 года, в 
числе которых и НБД-Банк. 

В ходе исследования были рассмо-
трены различные критерии: размер 
портфеля, регионы присутствия, чис-
ло заключенных сделок, объем профи-
нансированных средств и нового биз-
неса, а также сегменты имущества. 

По итогам проведенного анали-
за НБД-Банк вошел в топ-100 по объ-
ему лизингового портфеля, занял 67 
место по количеству заключенных 
сделок, 61 место по количеству кли-
ентов и 31 место в Приволжском фе-
деральном округе по объему профи-
нансированного нового бизнеса. 

Особую гордость вызывает тот 
факт, что НБД-Банк занял 23 место 

по лизингу машиностроительного 
оборудования по итогам прошло-
го года. В 2019 году самая большая 
лизинговая сделка по оборудова-
нию была осуществлена на сум-
му 55,6 млн рублей, а самая ма-
ленькая сделка на 410 тыс. рублей. 
НБД-Банк работает как с крупными 
предприятиями, так и с компани-
ями, которые имеют совсем неболь-
шие денежные обороты.

Держать руку на пульсе

НБД-Банк — банк-партнер сред-
него и малого бизнеса, поэтому для 
нас крайне важно держать руку на 
пульсе и гибко реагировать на из-
менения рынка. Основная цель 
специальных условий по лизинго-
вому продукту — предоставление 
своевременного и комплексного со-
действия предпринимателям в пе-
риод экономической нестабильно-
сти. Мы понимаем, что многие из 
них сейчас ограничены в оборот-
ных средствах, но при этом нуж-
даются в расширении возможно-
стей своего бизнеса, выполнении 
поступающих заказов, и стараемся 
оказать реальную поддержку. Мы 
всегда готовы предложить индиви-
дуальное решение задач и выгод-
ные условия сотрудничества для 
наших клиентов. 

31место
по объему профинансированного 
нового бизнеса в ПФО

23место
по лизингу машиностроительного 
оборудования

67место
по количеству заключенных 
лизинговых сделок

61место
по количеству клиентов

финансы
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Как мы  
доказали,  
что дело о мошенничестве 
в 18 млн рублей — фикция

Кейс о рейдерском захвате бизнеса разбирают 
адвокаты коллегии «Дзукаев, Глотов и партнеры»

За 2019 год мы отсудили 
в пользу клиентов более  
160 млн рублей
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кейс: как мы предотвратили 
рейдерский захват

— После службы в госструктурах мы от-
крыли свою коллегию адвокатов, куда 
подбирали специалистов именно с тем 
расчетом, чтобы осуществлять комплекс-
ную защиту бизнеса. Предприниматели 
обращаются к нам, если необходимо ра-
зобраться в любых, в том числе самых 
запутанных юридических вопросах; 
взыскать долги; решить проблемы, свя-
занные с происками конкурентов и пре-
тензиями со стороны правоохранитель-
ных органов, в том числе — налоговой. 
Ведем дела о мошенничестве и экономи-
ческих преступлениях, сопровождаем 
процедуру банкротства, занимаемся де-
лами общеуголовной направленности.

Кировский предприниматель (про-
изводство, связанное с деревообработ-
кой) обратился к нам, когда в его отно-
шении уже возбудили уголовное дело по 
статье 159 ч.4 — мошенничество в особо 
крупном размере. 

Его московские заказчики, с кото-
рыми он неоднократно работал, пере-
стали платить. Осталась большая задол-
женность, из-за которой наш клиент 
вынужден был даже остановить произ-
водство и сократить часть людей. Один 
из его конкурентов решил воспользовать-
ся ситуацией и совершить рейдерский 
захват бизнеса. В сговоре с теми самыми 
бывшими заказчиками он вышел с пред-
ложением — «или отдай свой бизнес, 
или тебя посадят». Наш клиент отказал-
ся, тогда в его отношении инициирова-
ли возбуждение уголовного дела, соглас-
но которому он якобы похитил у своих 
московских заказчиков 18 млн рублей. 

Нашему клиенту грозило до 10 лет 
лишения свободы.

Клиент обратился к нам поздно, ког-
да уголовное дело уже передали на рас-
смотрение в суд. Другие адвокаты, чьи-
ми услугам он пользовался до обращения  
к нам, рекомендовали ему признать 

вину, заплатить липовую задолженность 
и тем самым уменьшить срок. Клиент 
отказывался, поскольку был не виноват.

Когда мы изучили материалы дела, 
то сразу поняли, что: 1. Состава уголов-
ного преступления здесь нет, это граж-
данско-правовые отношения в сфере 
предпринимательства; 2. Нет никаких 
18 млн рублей, это фикция; 3. Его контр-
агенты искусственно создали всю ситуа-
цию, чтобы незаконно обогатиться и за-
брать его бизнес. Это завуалированное 
вымогательство и рейдерский захват. 

На поверхности дело было очевид-
ным с точки зрения обвинения, но ког-
да начинаешь разбираться, получается 
противоположная картина. 8 месяцев 
мы собирали доказательства в защиту 
нашего клиента — документы и пока-
зания свидетелей, поскольку следствие 
представило в суде только те материа-
лы, которые подтверждают предъявлен-
ное обвинение. Дело рассматривали в 
Первомайском суде, где судья, вдумчи-
вый человек с большим опытом, дей-
ствительно захотел разобраться в деле. 

Cуд вынес оправдательный приго-
вор. Было установлено, что никакой за-
долженности у нашего клиента перед 
своими контрагентами нет, к тому же 
суд закрепил за ним право на реабили-
тацию — предусмотренное законом пра-
во человека на возмещение морально-
го и материального вреда в результате 
незаконного уголовного преследования. 
Сейчас мы готовим соответствующее ис-
ковое заявление. 

Если вы попали в похожую ситуа-
цию, не можете уладить отношения с 
контрагентами мирным путем, не тя-
ните время — обращайтесь к проверен-
ным адвокатам, а лучше сразу к нам! 

Не пускайте дело на самотек, не 
предпринимайте самостоятельных 
попыток решить вопрос — в суде 
ваши действия могут быть неверно 
истолкованы с точки зрения уголов-
ного права. 

Исходные 
данные 
дела

Что было на 
самом деле?

Риск

Осложняющие 
обстоятельства

Уважаемые 
предприниматели!

как мы 
действовали?

что предложили мы?

решение 
суда

г. Киров, ул. Водопроводная, д. 8

     +7-912-333-33-88

dzukaev-glotov.ru
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Андрей Усенко,  
президент Вятской ТПП:

— Для бизнеса нет границ! Мы сопровождали 
амбициозный проект Филиппо Спади по 
производству вятского пармезана с самого 
начала. В итоге в Кирове появилось уникальное 
производство сыра — бренд «Гранд Вятка», 
который любят и покупают не только у нас, но 
и в других регионах. Если мы можем помочь 
реализовать бизнес-проекты иностранцев, то 
кировские предприниматели могут быть спокойны 
– о них мы заботимся в первую очередь. 

Филиппо Спади,  
директор «дом сыра»:

— За свою карьеру я провел тысячи деловых 
встреч с людьми со всего мира. Но встреча 
два года назад в Доме Витберга в Кирове 
стала особенной. Много людей тогда слушали 
меня, и почти все сказали, что я сошел с ума. 
Делать сыр Пармезан в Кирове очень сложно. 
Почему бы мне не производить моцареллу?
Но несмотря ни на что, ВТПП с Андреем 
Усенко сразу поверили в этот проект. И я 
могу точно сказать, что та встреча вселила 
в нас уверенность, в которой мы нуждались. 
Наше доверие закреплено крепким 
рукопожатием, которого нет в контрактах.
Быть бизнесменом нелегко. Это 
тяжелая работа. Вы должны верить в 
то, что делаете, и стремиться к цели. 
Всем нужна команда-победитель.

Бизнес 
вместе
предприниматели рассказывают о своих бизнес-партнерах

фотопроект
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Михаил Малыгин, директор по развитию тд «Стройбат»:

— У нашей компании есть свои юристы, которые занимаются текущими вопросами. 
Но Александр Чистов для нас — юрист по особо важным делам, мы знакомы уже 13 
лет. Недавно он выиграл для нас дело, которое длилось 3,5 года — принципиальное, 
крайней сложности и очень запутанное. В течение этих лет пройдено несколько 
судебных инстанций, параллельно велось несколько судебных произодств. 
Проведено 38 заседаний, более 10 участников дела. В Первой инстанции нам 
отказано, но настойчивость и компетентность Александра позволили нам победить 
в последующих инстанциях, добиться решения суда в нашу пользу, взыскать 
затраты с ответчиков и восстановить справедливость. Разумеется, другие особо 
важные дела мы тоже будем поручать только компании «Чистов и партнеры». 

Александр Чистов,  
руководитель юридической 
компании «Чистов и партнеры»:

— Я всегда покупаю инструмент и садовую 
технику только в «Стройбате» — и своим 
друзьям тоже советую! Все работает, 
никаких нареканий нет!  Для меня ТД 
«Стройбат» — надежный партнер. 

фотопроект
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Татьяна Лысова, 
владелица 
Центра красоты 
и эстетического 
преображения 
T.L.BEAUTY:

— Наше деловое знакомство 
с Людмилой Ланской 
постепенно переросло в 
дружбу. Людмила очень 
активная, позитивная 
и целеустремлённая, 
отзывчивая и добрая. Всегда 
поддержит и поможет 
в трудную минуту. Для 
своего Центра красоты я, 
конечно же, заказываю 
все рекламные печатные 
материалы только у 
Людмилы. Потому что 
знаю: дизайн и качество 
будут на высоте! Она всегда 
предложит варианты, 
о которых я бы и не 
догадалась. Вся печатная 
продукция изготавливается 
в кратчайшие сроки, 
ещё и с доставкой!

Людмила 
Ланская, 
владелица 
типографии 
«Печатный дом»:

— С Татьяной мы 
познакомились 
несколько лет 
назад на встрече 
предпринимателей. 
Я очень ценю тот 
день, теперь мы стали 
родными. Татьяна 
сама является 
косметологом, и 
если она берется 
за процедуры, то 
будьте уверены — все 
сделает по высшему 
классу! До Татьяны 
я обращалась ко 
многим специалистам 
в индустрии красоты. 
Наверное, все, кто 
следит за своей 
внешностью, 
меня поймут — 
как это трудно 
найти хорошего 
специалиста в 
наше время. Но я 
спокойна и довольна, 
потому что есть 
центр красоты 
T.L.BEAUTY! Центр 
имеет лицензию, и я 
уверена в качестве 
препаратов, которые 
там предлагают 
для процедур. 
Рекомендую его всем:  
от малышей, которым 
здесь безболезненно 
проколют ушки, 
до дам и мужчин в 
глубоком возрасте! 
Любые уходовые 
процедуры здесь 
проводят на 
высшем уровне. 
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Вячеслав Коршунов, 
предприниматель, 
инвестор, эксперт 
по продажам:

— Увеличиваю продажи 
кировским предприни-
мателям. Профессионально 
и эффективно. Ищу 
партнеров на 2021 год.

Марина Слотина, 
зам. директора ЮД 
SERGEY SLOTIN:

 sergey_slotin_jewelry 
 
— Ювелирные изделия 
традиционно — символ власти, 
религии, патриотизма, богатства, 
защиты, дружбы, семьи, любви, 
а также роскоши. Они отражают 
радугу жизненного опыта,  
способны показать социальные и 
культурные влияния вашего мира.

Елена Марьина,  
руководитель ателье 
«Мастерская Елены 
Марьиной»:

 8-912-376-24-54 
 
— Создаем эксклюзивные 
образы, которые отражают 
вашу индивидуальность. 
Увидев единожды, 
человек уже не сможет 
Вас забыть. Не к этому 
ли стремятся многие?

Кирилл Савиных, 
директор ООО «Вентсав»:

 ventsav@bk.ru 
 
— Вентиляция и аспирация 
от производителя позволит 
избежать излишней оплаты 
за неликвиды! Выигрывает 
партнер — выигрываем мы!

Андрей Коньшин,  
главный архитектор 
ООО «АРХОН»:

 proekt.kirov43@mail.ru 
 
— Построить, реконструиро-
вать и улучшать свой бизнес 
вы можете с нами. Имеем 
допуск СРО. Работаем в 
интересах серьезных, совре-
менных и креативных людей.

Алексей Веретенников, 
руководитель отдела 
продаж ГК К)Сервис:

 averetennikov@kserv.pro  
 
— Автоматизация любого 
бизнеса под ключ. CRM 
системы в каждый 
отдел. Будь ближе к 
своему клиенту.

Даниил Ложеницын, 
директор компании 
«ЭнергоСтройСервис», 
совладелец бухгалтерского 
центра «Квартал»

 daniil043 
 
— Бухгалтерия для 
бизнеса, а не наоборот.

Никита Павлов, 
генеральный директор 
ГК «Дело и Деньги»:

 nikitapavlov43  
 
— Если взялся что-то 
делать, то делай 
это лучше всех.

Мишкина Татьяна,  
стилист:

 mishkinat  
 
— Переодеваю  
в лучшую жизнь.

Александр Плюснин,  
руководитель ГК 
«Автоклуб Автопомощь»:

 avarkom43@mail.ru 
 
— За 15 лет мы сэкономили 
своим клиентам более 100 
млн рублей на страховании, 
более 50 000 часов при 
оформлении ДТП, и 
несколько миллиардов 
нервных клеток.

Павел Рылов, 
руководитель группы 
компаний «КЭСО»:

 info@keso.pro 
 
— Уделите время себе, 
семье и своему бизнесу, а 
решение сложных вопросов 
в сфере строительства 
доверьте нам. Строительный 
проект от идеи до ввода 
в эксплуатацию.

Елена Береснева, 
директор Кировского 
филиала САО «ВСК»:

 beresneva.kirov@vsk.ru 
 
— Команда 
профессионалов, высокий 
уровень компетентности 
каждого сотрудника. Быть 
под защитой ВСК — это 
не только безопасно, 
но и престижно.

Алексей Корнаухов,  
совладелец кулинарная 
студия «PRO Вкус»:

 kornaukhovaleksey  
@gmail.com 
 
— В нашей студии мы 
научим вас и готовить, 
и отдыхать в новом 
кулинарном формате.

Евгений Криницын, 
соучредитель 
компании «Сварез»:

 director@svarez.ru 
 
— Наш принцип — 
абсолютная прозрачность 
во взаимоотношениях с 
партнёрами и клиентами.

Константин 
Кропанев,  
директор 
представительства  
АО «Открытие Брокер»:

 8-912-827-38-57  
 
— Помогаем зарабатывать 
на финансовых рынках.

Анастасия Грицина, 
руководитель  
«ТЭК Империя Авто»:

 (8332) 45-43-27 
 
— Везёт тому,  
кому везём мы.

Ирина Макарова, 
председатель правления 
КПК «Инвест Центр»:

 784665@mail.ru 
 
— Ваш доход — наша задача.

Олег Юдин, директор 
по развитию  
УК «ПУЛОС»:

 8-999-100-27-92 
 
— Пассивный доход 
на инвестициях в 
автомобили такси.
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Автоматизация процессов, рациональное использование площади и материалов помогают развиваться.

2000 г. 

создание компании 
«Вятка-НАЙДИ» 
по производству 
шкафов-купе

2010 г. 

запуск 
производства 
мебели из МДФ

2016 г. 

старт совместного 
российского 
проекта с ARISTO

2007 г. 

открытие  
салона  
на Мопра, 7

2003 г.

открытие 
выставочного 
центра компании

2008 г.

новые 
производственные 
площади

2013 г.

создание  
современного 
стекольно-
зеркального цеха

2019 г. 

открытие 
цеха 
покраски 
МДФ

20 лет  
на максимальной 
скорости 
Как создать собственный бренд и эффективно работать, несмотря ни на что, – 
генеральный директор фабрики мебели VEROOM Иван Токмаков 
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Время для роста

— История фабрики началась в 2000 
году.  Это было интересное время. Я 
искал разные направления для соб-
ственного бизнеса и открыл для себя 
и города направление шкафов-купе.  
С первыми сотрудниками мы рабо-
тали в очень стесненных условиях, 
но были увлечены делом. Не важно, 
какой был день, оставались столь-
ко, сколько надо было. Понимаете, 
мы хотели создать современную ме-
бель и качественно выполнить за-
каз. Осваивали новые технологии и 
строили компанию с нуля без заем-
ных средств. Первое время я сам за-
купал комплектующие и привозил 
их из Перми и Ижевска. Набирался 
опыта у крупных производителей 
профиля и корпусной мебели и меч-
тал построить сильное производ-
ство, создавать функциональную 
мебель, которая будет не похожа 
друг на друга. 

Первое время я сам оформ-
лял заказы и ездил на установки.  

Команда росла и по запросу рынка 
мы предлагали новые направления. 
Так, через три года после создания 
фабрики мы стали выпускать кор-
пусную мебель. 

Мы расширили производствен-
ные площади и открыли выставоч-
ный центр на Лепсе, 12, а в 2007 
году появился фирменный салон на 
Мопра,7. В свое время были аренд-
ные салоны, от которых отказались. 

Я планировал сосредоточить все 
в одном месте. И производство, и 
выставочные образцы, и сотрудни-
ков, чтобы клиентам было комфор-
тно заказывать мебель и комплек-
тующие. Это решение особенно 
оправдало себя в непредсказуемом 
2020 году. 

Если сравнить фабрику с мебель-
ными компаниями из других реги-
онов, у которых огромные аренд-
ные площади в торговых центрах, 
то мы оказались в выигрышном по-
ложении. У нас не было долгого про-
стоя, и все обязательства выполни-
ли в срок. 

интерьер
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Как завоевать авторитет

Сейчас мебельная сфера шаг-
нула далеко вперед. На смену про-
стым вариантам пришли сложные 
мебельные решения. Создать их мо-
гут только профессионалы с помо-
щью качественных материалов, ко-
торые мы тестировали много лет и 
выбирали лучшие варианты ведущих 
мировых производителей. Никаких 
компромиссов. 

Каждый день мы совершенствуем 
процессы, ежегодно модернизируем 

оборудование, внедряем новые ма-
териалы и технологии, обучаем ра-
бочих смежным специальностям, 
чтобы предприятие могло беспере-
бойно работать в любых условиях. Все 
это помогло создать положительную 
репутацию среди коллег и наших 
заказчиков. 

Нам доверяют создавать уют в 
доме частные заказчики, нам дове-
ряют создание мебельных заготовок 
наши оптовики и доверяет стратеги-
ческий партнер ARISTO, который по-
ставляет классические двери-купе и 

* По результатам опроса, проведенного в 2019 году, 145 из 160 заказчиков фабрики готовы порекомендовать наши услуги своим друзьям и родственникам

250 

компаний уже сотрудничают 
с VEROOM

15 000 

семей являются 
нашими клиентами 

90% 

заказчиков рекомендуют 
нас своим друзьям*

1000 

единиц мебели 
выпускается ежемесячно 
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Юрий Онищенко, 
генеральный директор 
ARISTO (г. Москва):

— С фабрикой VEROOM 
нас связывает более 10 лет 
сотрудничества. Начинали мы 
с поставок комплектующих. 
С годами объемы нарастали, 
партнерство расширялось. В 
2016 году мы запустили первый 
крупный совместный проект – 
коллекцию классических дверей 
ARISTO: на базе современного 
и мощного оборудования 
фабрики VEROOM началось 
производство полуфабрикатов 
дверных фасадов. 
Конструктивное взаимодействие 
и реализация общих проектов 
определило совместное участие 
в международной выставке 
«Мебель». Именно на ней мы 
ежегодно демонстрируем рынку 
новинки нашей коллективной 
работы. За годы партнерству 
компаний удалось перерасти в 
теплую дружбу руководителей. 
Поэтому можем сказать, что 
Иван Анатольевич Токмаков 
– профессионал своего дела 
и одаренный руководитель 
уникальный команды, а еще 
гостеприимный хозяин, человек 
широкой души и больших идей.

г. Киров, ул. Лепсе, 12,  
т. (8332) 690-000

ул. Мопра, 7, т. (8332) 382-383

veroom.ru 

двухсторонние двери в 67 регио-
нов страны. 

Собственный бренд

Спустя 15 лет работы мы приш-
ли к созданию собственной тор-
говой марки – фабрика индиви-
дуальной мебели VEROOM. Это  
логичный этап в развитии пред-
приятия. Новое имя отражает ши-
рокие возможности полного цикла 
мебельного производства. Команде 
VEROOM под силу выполнить лю-
бую, даже самую сложную и не-
ординарную задачу. Мы берем-
ся не только за создание мебели, 
но и разрабатываем сувенирную 
продукцию из стекла и зеркала, 
создаем фотостенды. Подарки от 

Кировской области, упакованные 
в брендированные сундучки из 
МДФ, дарили руководству страны 
и гостям региона. Мы гордимся 
тем, что нас выбирают для созда-
ния интересных проектов корпора-
тивных музеев, что  нас выбирают 
в качестве партнера для знаковых 
мероприятий. 

Гордимся, что теперь россий-
ские и зарубежные коллеги приез-
жают к нам за опытом, на совре-
менное мебельное производство 
в небольшом городе. И понима-
ем, что сейчас не время наслаж-
даться достигнутым успехом. 
Единственное, что мы можем – это 
работать еще быстрее и качествен-
нее. Доверяйте производителям, 
выбирайте профессионалов! 

Автор проекта — дизайнер-партнёр Елена Котенко

интерьер
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3 простых факта о воде

— Годами мы пользуемся филь-
трами и кувшинами на кухне. 
Нравится ли нам эта вода на вкус? 
И есть ли от неё польза? Вы задава-
лись когда-нибудь этими вопроса-
ми? Я задавался. И вот что могу вам 
рассказать:

■■ В о д а  б ы в а е т  р е ч н а я  и 
артезианская. 

■■ Из крана обычно течёт речная 
вода. Эту воду можно сделать без-
опасной, если фильтры менять 
вовремя. 

■■ Идеальной артезианской воды в 
природе практически нет. Кроме 
того, состав воды в скважине ме-
няется в течение года. Поэтому с 
любой артезианской водой нуж-
но работать. Убирать ненужное и 
добавлять нужное.

5+ принципов чистоты

Где же тогда взять чистую воду, 
если её нигде нет? Кругом заво-
ды…Сейчас я расскажу, чем прин-
ципиально чистая вода «Водовоз из 
Русского села»® отличается от обыч-
ной артезианской. В компании строго 
соблюдаются 5 принципов чистоты:

1.	 Чистое место — вдали от про-
изводств, в 25 км от Кирова, в 
Русском селе.

2.	 Чистота воды — из артезиан-
ской воды мы убираем ненуж-
ные и добавляем полезные 
микроэлементы.

3.	 Чистота бутылей — мы исполь-
зуем специальную 3-ступенча-
тую технологию «Раздельные 
потоки». Снаружи и изнутри их 
моют раздельно, обрабатывают 
с паром и ополаскивают чистой 
питьевой артезианской водой.

4.	 Чистота производства — кли-
нинговая компания профессио-
нально моет все производствен-
ные помещения 4 раза в день 
даже стены!

5.	 Чистота доставки — чистые, 
опрятные, всегда вежливые и 
обязательно трезвые сотрудни-
ки доставят воду в удобное для 
вас время!
Н а  к а ж д о м  э т а п е  ч и с т о -

та  — это принцип нашей компа-
нии «Водовоз из Русского села»®. 
Именно поэтому вода — принци-
пиально чистая: чисто даже там, 
где не видно.

Мы производим два вида воды: 
«Хрустальные ключи»® и «Основа 

баланса»® с 4 и 6 полезными 
микроэлементами.

заказать в 3 клика через 
мобильное приложение

Вы можете заказать нашу воду 
домой, прямо в квартиру. Сделать 
это легко:

■■ Закажите без звонка в нашем мо-
бильном приложении в 3 клика 
и оплатите картой. 

■■ Доставим вечером до 22.00 и в 
выходные.

■■ Есть уведомления о точном вре-
мени доставки, с точностью до 
10 минут. Также есть небольшие 
бутыли по 12 литров.

Принципиально чистая 
вода и доставка с 
великодушным сервисом! 

Я думаю, вы согласитесь, что при 
готовке удобно использовать фильтро-
ванную или другую воду, а пить, ко-
нечно, лучше артезианскую. Пейте 
принципиально чистую артезиан-
скую воду «Хрустальные ключи»® 
и «Основа баланса»® с 4 и 6 полез-
ными микроэлементами. «Водовоз 
из Русского села»® — производитель 

о том, что идеальной артезианской воды в природе нет и как поступает с этим фактом 

компания «водовоз из русского села»® — рассказывает ее основатель, ильяс агаев

важно ли, какую 
воду пьём мы  
и наши дети?

b2b
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чистой артезианской воды для здо-
ровья жителей больших городов. 
Принципиально чистая вода и до-
ставка с великодушным сервисом! 

Подробнее про 5+ принципов чи-
стоты, 5+ элементов великодушного 
сервиса и 5+ удобных фишек достав-
ки читайте на сайте vodovoz43.ru. 
Там же узнайте, как можно получить 
стильную электрическую помпу или 
даже кулер бесплатно. 

P.S. А если скачаете приложе-
ние, то ещё и получите бутыль воды 
в подарок при первом заказе!  

vodovoz43.ru25-30-30

b2b
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Тенденции мирового рынка

— В декабре 2019 года прошла онлайн-
презентация, где и был представлен 
новый кузов для модели GLA. Помимо 
изменений интерьера и экстерьера, 
изменились и габаритные размеры 
автомобиля. Тенденция мирового 
рынка автомобилестроения, направ-
ленная на увеличение габаритных 
размеров, не обошла его стороной: ав-
томобиль стал выше, шире и немного 
короче — в салоне стало больше места. 
Получил он и новую роботизирован-
ную семиступенчатую коробку пере-
дач, а также обновленные моторы, ко-
торые дают больше лошадиных сил. 
Опционально можно выбрать перед-
ний или полный привод. 

Включи любимую 
радиостанцию!

Мультимедийная система MBUX, 
установленная в этом автомоби-
ле поддерживает голосовое управле-
ние, есть сенсорная панель управле-
ния. Все это отлично функционирует 
в России и имеет полную локализа-
цию на русском языке. «Сделай тем-
пературу в машине 21 градус», 
«Мне холодно», «Включи подогрев», 
«Измени цвет подсветки», «Включи 
любимую радиостанцию» — это лишь 
немногие команды, которые пони-
мает MBUX. Штатная система нави-
гации уже настолько адаптирована, 
что по функционалу близка к Яндекс.
Навигатору (навигатору небезыз-
вестной отечественной компании): 
показывает пробки, и может проло-

жить путь до точ-
ки в обход них. 

Кто за рулем?

Мы считаем, что в Росиийских ре-
алиях владельцами этого автомоби-
ля могут быть молодые девушки или 
мамы. Автомобиль также отлично по-
дойдет как второе транспортное сред-
ство в семье, или же как основной для 
молодой семейной пары. Безусловно, 
это очень безопасный автомобиль. 
Здесь предусмотрено множество ин-
тересных систем, как штатных, так и 
опциональных. 

Как пример штатной функции — 
распознавание присутствия людей на 
тротуаре: если человек начал движе-
ние по проезжей части, автомобиль 
его увидит. Мир ускоряется, все пере-
мещения становятся более активны-
ми, а новый GLA помогает сделать их 
безопасными!  

г. Киров, ул. Дзержинского, 77

(8332) 24-77-77

mercedes-kirov.ru

МБ-Киров —
официальный дилер 
Mercedes-Benz в Кирове

Больше 
GLA, чем 
когда-либо
Новый GLA делает передвижения безопаснее 
— Максим Нестеров, руководитель отдела 
продаж МБ-Киров — официального дилера 
Mercedes-Benz в Кирове

Технические 
характеристики:

■■ Разгон до 100 км/ч — 8.7 с.
■■ Максимальная 

мощность — 163 л.с.
■■ Максимальная скорость 

— 210 км/ч
■■ Объем двигателя — 1332 см
■■ Максимальный крутящий 

момент — 250 Н*м при 
1620 – 4000 об/мин

■■ Тип привода — передний
■■ Расход топлива город/

трасса/смешанный — 
7.4 л. / 5.2 л. / 6 л.

■■ Полная масса — 2010 кг.

авто
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•	Макияж
•	Прически

•	Украшения ручной работы
•	Окрашивание бровей

•	Вечерние платья, диадемы

Твой лучший образ

Преображенская 9, оф 403
8-961-566-71-21 (возможен выезд)

Студия  
свадебного стиля  

Евгении Усановой
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коллекции

о своей коллекции фарфоровых тарелок — Анастасия 
кузницына, совладелица интернет-магазина полезных 
продуктов и натуральной косметики  Biomarket

Когда дом — 
полная чаша!

коллекция дружбы

— 8 лет назад я купила свою первую 
тарелку — просто как сувенир, без на-
мерения создать коллекцию. И нача-
лось: из разных уголков страны и во-
обще со всех концов света друзья стали 
привозить мне чудесные декоратив-
ные тарелки. Получилась такая «кол-
лекция дружбы» — 77 фарфоровых 
«красавиц». Помню, кто и когда да-
рил мне каждую.

Свою коллекцию я делю на две 
части: тарелки из зарубежных стран 
и тарелки с символикой городов 
России. Моя любимая — из Англии. 
Обожаю разглядывать рисунки, ко-
торыми украшены мои драгоцен-

ные «экспонаты». Очень красивая 
тарелка — с Камчатки: на ней изо-
бражен медведь с рыбкой в зубах. 
Есть интересная тарелка СССР — с 
изображениями всех 16 республик 
по каемочке. 

символ благоденствия 

Каждый экземпляр моей коллек-
ции — не просто красивый предмет. 
Это символ семейного благоден-
ствия, когда дом — полная чаша. 
Поэтому и друзья, когда мы с му-
жем отмечали 10-летний юбилей 
нашей свадьбы, подарили нам та-
релочку с изображением нашей об-
щей фотографии.  

Пожалуй, хотела бы в свою кол-
лекцию тарелку, украшенную дым-
ковским узором или гжелью. Еще  у 
меня, как ни странно, нет такого 
сувенира из Москвы.  

Продолжая тему коллекциони-
рования, хочу отметить, что с не-
давних пор я стала коллекциони-
ровать здоровое питание. Поэтому 
мы с моей родственницей Полиной 
Быковой открыли интернет-мага-
зин полезных продуктов и нату-
ральной косметики mybiomarket.
ru Благодаря здоровому питанию 
за 3 месяца я похудела на 15 кг! 
Заходите на наш сайт и делайте за-
каз, следуйте за нами в мир здоро-
вых привычек! 
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ко
лл

ек
ции

коллекции

о своей коллекции слонов и своем увлечении здоровым 
питанием — Полина быкова, совладелица интернет-магазина 
полезных продуктов и натуральной косметики Biomarket

подарок на рождение 
малыша

— Как-то раз я купила симпатичного 
кожаного слона для нашего домаш-
него интерьера. А потом понеслось: 
из Испании, Таиланда, Австрии, 
Венеции и других стран мне стали 
привозить изящные фигурки слонов 
— деревянные, хрустальные, тка-
невые, фарфоровые, стеклянные, 
из металла... Такое разнообразие! 
Очень ценю эти презенты.

Как-то раз муж привез мне сло-
ника из Австрии — как подарок на 
рождение нашего малыша. С тех 
пор мои слоны для меня символи-
зируют семейное счастье, что-то 
большое и доброе. Вспоминая ин-
дийского бога Ганешу, который 
тоже принимал облик слона, это 
еще и символ удачи и процвета-
ния. Очень нравятся хрустальные 
слоники, которые держат друг дру-
га за хвостики — словно влюблен-
ная пара. 

Так сложилось, что мы с мужем 
еще ни разу не были в азиатских 
странах, поэтому я хотела бы попол-

нить свою коллекцию хорошеньким 
азиатским слоником. Ну и конеч-
но, прокатиться на настощем слоне 
по джунглям! 

движение за здоровый  
образ жизни

Слоны — коллекция для души. 
А есть еще коллекция для здоро-
вья — моего и моей семьи. Мы с 
Анастасией Кузницыной открыли 
интернет-магазин полезных про-
дуктов, натуральной косметики и 
бытовой нехимии — mybiomarket.
ru. У нас очень много категорий то-
варов: суперфуды, жидкая хлорелла, 
глютен фри, полезные сладости без 
сахара, разные виды гарниров для 
детей с аллергией и т.д.. Удобная 
доставка по городу — никаких хло-
пот для вас! Присоединяйтесь к 
нашему движению за здоровый 
образ жизни! Заходите на сайт 
mybiomarket.ru. или в инстаграм 
biomarket.kirov и выбрайте продук-
цию, которая повышает качество 
жизни без вреда для здоровья и окру-
жающей среды. 

слон как символ 
семейного счастья
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г. Киров, ул. Московская, 107 Б, оф. 905 
т.: 782-782, 410-402

ds-complex.ru

Что такое «Послестрой»?

— На профессиональном сленге это 
означает финишную уборку поме-
щения после завершения строи-
тельных и отделочных работ. Еще 
несколько лет назад многие стро-
ители делали ее своими силами. 
Сейчас нормой становится привле-
чение специализированной кли-
нинговой компании. Даже сравни-
тельно небольшой объект требует 
серьезной работы после заверше-
ния ремонтных работ. 

На что смотреть при выборе 
клининговой компании?

■■ Оперативность на предваритель-
ном этапе. Готовность оценить 
объект в день обращения и сра-
зу приступить к работе.

■■ Г и б к о е  ц е н о о б р а з о в а н и е . 
Готовность включать в смету 

только работы, которые нужны 
на вашем объекте.

■■ Наличие рекомендаций и опыта 
работы на аналогичных объектах. 
Не исключено, что в день убор-
ки какие-то строительные ра-
боты неожиданно возникнут. А 
в итоге результат должен быть 
налицо. 

■■ Наличие постоянного персонала 
и профессионального оборудова-
ния. Использование неправиль-
ных технологий очистки приво-
дит не только к задержкам, оно 
может нанести непоправимый 
ущерб только что сделанному  
ремонту.

■■ Отношение к заказчику в пери-
од кризиса. На данный момент 
мы можем предложить вариан-
ты после строительной  уборки 
в рамках  бюджета заказчика. 
Детали по предложению можно 
обсудить по телефону 782-782. 

«Послестрой»:  
как выбрать 
правильного 
подрядчика

В условиях жесткой 
конкуренции срок работы 
клининговой компании — это 
показатель ее надежности, — 
Татьяна Бармина, руководитель 
клининговой компании 
«Деликат-Сервис»

корпоративный 
клининг

технологии
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Youtube-канал  
«СанПро43»

«СанПро43»  
в инстаграм

*Акция действует до 31 августа 2020 г. Скидка предоставляется только при выполнении всех условий акции. Информация об организаторе 
акции, правилах ее проведения, количестве подарков, сроках и месте их получения уточняйте по т. (8332) 77-40-47, а также на сайте sanpro43.ru. 
ИП Печенкин Александр Александрович, ОГРН 314434518200087.

Это просто  
праздник какой-то!
дизайн квартиры в подарок*

Александр Печёнкин, директор 
компании «СанПро43»:

— Никогда еще ремонт не приносил 
столько радости и выгоды!

Закажите 
дизайн

Закажите 
ремонт

Получите скидку 
на ремонт, 
равную стоимости 
дизайн-проекта

Наслаждайтесь 
готовым 
результатом!

ул. Труда, 71 (ТЦ «СтройРемо», 2 этаж),

(8332) 77-40-47

sanpro43.ru

sanpro43

sanpro43_plus 

sanpro43

интерьер
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Ура! Идем к стоматологу!

— Эту фразу часто слышат родите-
ли маленьких пациентов клини-
ки «Денталия». Дети самые искрен-
ние и требовательные пациенты. 

Первое посещение детского сто-
матолога остается в памяти на всю 
жизнь, поэтому встреча с доктором 
должна быть позитивной. Во время 
этого визита доктора Центра эсте-
тической стоматологии всегда зна-
комятся с ребенком и его родителя-
ми, проводят осмотр полости рта. 
Только в исключительных случаях 
лечение может быть начато сразу 
после осмотра.

В клинике созданы все усло-
вия для детского приема, доктора 
с любовью и заботой относятся к 
каждому ребенку, находят к ним 
особый подход и становятся со вре-

менем добрыми друзьями. С боль-
шим удовольствием маленькие 
пациенты принимают участие в 
различных конкурсах, розыгры-
шах, побеждают, получают призы 
и подарки.

Кроме того, в «Денталии» раз-
работаны и успешно применяют-
ся индивидуальные комплексные 
профилактические программы по 
укреплению стоматологического 
здоровья детей и сохранению ре-
зультатов проведенного лечения. 
Навыки и культура по уходу за по-
лостью рта сохраняется у ребенка 
как правило на всю жизнь.

Сотрудничество с родителями 
и детьми переходит в длительные, 
системные отношения, что гаран-
тирует отличный результат.

Испытайте особую заботу и неж-
ную стоматологическую помощь! 

г. Киров, ул. Розы Люксембург, 77

(8332) 403-033, 8-953-681-46-77

dentalia21vek.ru

Спасибо за здоровые зубки!
Как маленькие пациенты «Денталии» становятся большими 
друзьями клиники?

Лицензия № ЛО-43-01-002335 от 22 июня 2016 г.

Ольга Елькина, врач стоматолог-
терапевт, детский стоматолог, 
стаж работы более 29 лет

Ирина Соболева, врач 
стоматолог-терапевт, детский 
стоматолог, стаж работы 5 
лет, диплом с отличием

красота и здоровье
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красота и здоровье

Нитевая методика похудения 
не заставляет вас сидеть на 
правильном питании — ваш 
организм сам подскажет, что 
ему нужно и сообщит когда 
этого достаточно, — Марина 
Вылегжанина, руководитель, 
врач-косметолог салона 
«Галерея красоты», кандидат 
медицинских наук

Похудение без усилий
Воздействие 
на ключевые точки

— Мы уже взрослые, поэтому не ве-
рим в сказки, целительные диеты 
и волшебные пилюли для похуде-
ния, которые навсегда избавят нас 
от лишнего веса, но волшебство 
всё таки существует. В Кирове по-
явилась уникальная нитевая ме-
тодика, позволяющая терять лиш-
ние килограммы, и вести при этом 
привычный образ жизни. 

Нитевая технология — воздей-
ствие на биологические точки, 
акупунктурные точки при помо-
щи нитей. Эти нити — безопасны 
для здоровья и совместимы с на-
шими тканями, гапоалергенны. 
Принцип заключается в том, что 
они раздражают ключевые точки, 

тем самым  снижая аппетит, нор-
мализуя метаболическое похуде-
ние и как результат — потеря лиш-
него веса. 

Медленно, но верно

Эта методика не заставляет вас 
сидеть на правильном питании — 
Ваш организм сам подскажет, что 
ему нужно и сообщит когда этого 
достаточно. Это бесстрессовый спо-
соб похудения. Ощущения вы за-
метите уже на следующий день. Не 
нужно думать, что вы проснетесь 
утром и станете дюймовочкой, это 
достаточно длительный процесс. 
Но каждый месяц, смотря на свои 
результаты вы будете радоваться 
и чувствовать изменения в своей 
жизни. 

г. Киров, ул. Молодой Гвардии, 84/2,
1 эт., т. (8332) 42-5555

— Я всегда была полной. В нашей семье так 
сложилось, что мы все любители вкусно и калорийно 
покушать. Я решила принять участие в совместном 
проекте сети салонов красоты «Галерея Красоты» 
и видеопроекта «Навигатор. LIVE», потому что 
устала от лишнего веса. С ним мне было физически 
тяжело подниматься по лестницам, а длительные 
прогулки казались настоящим испытанием. 
Случалось, что я худела из-за некоторых 
стрессовых ситуаций, но всё это имело 
временный эффект и вес возвращался.
Уже спустя месяц участия в проекте я увидела очень 
хороший результат и почувствовала необычную легкость. 
Мне захотелось больше двигаться и есть здоровую пищу. 
В этом не было усилия воли, это было естественное 
желание организма: он самостоятельно перестроился 
и от этого поменялись привычки. Я не испытала 
никакого дискомфорта, отказавшись от любимых блюд. 
Правильнее, наверное, даже будет сказать, что мои 
вкусовые предпочтения просто изменились сами собой. 
Уменьшились порции: я наедаюсь гораздо меньшим 
объемом пищи. Я просто живу своей жизнью и теряю 
лишний вес. Сейчас я чувствую себя намного увереннее 
и уже начинаю постепенно менять свой гардероб!
Я полна энтузиазма, ведь процесс похудения продолжается!

Ксения Попова, 29 лет:

до:
Вес: 119 кг
Талия: 121 см

спустя 2 
месяца:
Вес: 105,8 кг
Талия: 110 см
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наверстать упущенное время!

ЛО ОО ЛО-43-01-001759 от 1.10.14 г.

г. Киров, ул. К. Маркса, 42-б,  
запись по т.: (8332) 25-00-58, 78-58-27

 medcdk.ru,  dr.konopatkina

■■ За 1 процедуру лифтинг-эффект лазерной 
шлифовки, стойкий эффект омоложения и 
оздоровление кожи без длительной реабилитации

■■ Эффективно «снимет» многолетний 
фолликулярный гипер-кератоз

■■ Заметно сократит  «зияние» пор
■■ Это лечение постакне, стрий, морщин, 

выравнивание рельефа

Лазерное 
омоложение DOT

Василий Кочергин, тренер фитнес-клуба «Спринт»:
— Многие утверждают, что в спорте самое важное — мотивация. Термин 

«мотивация» подразумевает, что выполнение задачи требует какого-то осо-
бого эмоционального состояния. На самом же деле это не так! Важную роль 
в спорте играет дисциплина. Она, в отличие от мотивации разделяет дей-
ствия и настроения. Когда дисциплина стоит на первом месте, результат 
не заставляет себя ждать, а позитивное внутреннее состояние появляется 
уже как следствие.

Не нужно ждать хорошей формы как манны небесной, чтобы приступить 
к тренировкам — нужно заниматься чтобы эту форму получить! Дисциплина 
и стабильные тренировки под руководством мастера — залог качественного 
результата, ведь работая с тренером вы сможете получить от занятия макси-
мальную эффективность. Запишитесь и получите свой максимум!

Дисциплина на первом месте!

ул. Ленина, 103а, ТЦ «Крым», 7 этаж, т. 22-44-82
sprint-kirov.ru, vk.com/sprint_kirov

Ждем вас на наших процедурах!
vk.com/nanoasia43
Instagram.com/nanoasia_kirov
Киров, К. Маркса, 99, 4 этаж, каб. 419
тел. +7(963) 550-34-44

Сыворотка NANOASIA ( NANOASIA MULTI-PEPTIDE COMPLEX BOMB) — это уникаль-
ный запатентованный растительный нанокомплекс, содержит 7 пептидов, 17 
трансдермальных аминокислот и 12 растительных экстрактов. Формула совершен-
ствовалась более 7 лет. Благодаря низкомолекулярному составу препарата и раз-
меру частицы всего лишь 4 нано метра, он легко проникает в глубокие слои кожи. 
При помощи воздушной кисти NANOASIA AIR BRUSH вы можете легко нанести пре-
парат на кожу под воздействием сильной струи воздуха. Нанесение препарата та-
ким способом — самый безболезненный из ныне возможных. 
5 впечатляющих эффектов сыворотки NANOASIA: 
1. защита кожи против внешних агрессивных воздействий
2. выразительный овал лица
3. коррекция и профилактика морщин
4. питание кожи и мышц лица
5. омоложение кожи на клеточном уровне

Нанотехнологии для молодости – 
без боли и реабилитации

спецпроект
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безопасно для 
чувствительных зубов

— Многие пациенты уже наслышаны 
об особых успехах клиники VIP-дент и 
о высоком уровне профессионализма 
наших врачей в сфере терапии, паро-
донтологии, хирургии и ортопедии.  
Однако наша клиника обладает глу-
бокой экспертностью и в области эсте-
тической стоматологии.    

Процедуры по отбеливанию зу-
бов в клинике «VIP-дент» проводятся 
по новейшим западным технологи-
ям, позволяющим нивелировать не-
гативное механическое или химиче-
ское воздействие на эмаль. Поэтому 
данная эстетическая процедура под-
ходит и обладателям чувствительных 
зубов. В нашей клинике специалисты 
используют два основных инноваци-
онных направления: Air Flow и уль-
тразвуковое осветление.

быстрое отбеливание с 
вау-эффектом 

Наиболее популярное отбелива-
ние проводится по методике Zoom 
White Speed. Это не просто самый 
быстрый способ добиться идеальной 
улыбки, но и надежный бренд, ко-
торый ассоциируется с «вау-эффек-

том». Офисное отбеливание полно-
стью безопасно, крайне эффективно 
и долговечно. Когда речь заходит о 
высоком уровне технической осна-
щенности клиники «Vip-дент», мы 
готовы похвастаться нашим недав-
ним приобретением — многофунк-
циональным инновационным аппа-
ратом AIRFLOW Prophylaxis Master. 
Это уникальная разработка, которая 
не только позволяет комплексно бо-
роться с болезнями тканей пародонта, 
кариесом, но и эффективно устраняет 
эстетические недуги в виде пигмен-
тации и зубных отложений. Кстати, 
данный аппарат пока есть только в на-
шей клинике. 

виниры для радикальной и 
безупречной улыбки

Помимо щадящих процедур по 
восстановлению цвета и формы зу-
бов, наша клиника предлагает и бо-
лее радикальные способы создания 
безупречной белоснежной улыбки —
виниры. Эта реабилитация направ-
лена на формирование не только эсте-
тически красивых и здоровых, но и 
функциональных зубов. Суть проце-
дуры в том, что на родную эмаль зу-
бов крепятся керамические накладки, 
которые защищают зубы, улучшают ЛО-43-01-001669 от  04.06.2014 г.

Октябрьский пр-т, 88,  
(8332) 54-91-71, 57-78-83,

Октябрьский пр-т, 59,  
58-07-71 

vipdent43.ru

мастерство наших 
стоматологов сравнимо с 
тонкой и бережной работой 
скульптора! — Елена Данилевич, 
главный врач клиники «VIP-Дент»

а теперь  
поговорим  
о прекрасном

их форму и оттенок. Мы предлага-
ем установку виниров как альтер-
нативный вариант реставрации 
зубов, особенно в тех случаях, ког-
да наблюдаем сколы и деформа-
цию, природные аномалии формы 
зуба, тремы и диастемы, и иные 
эстетические и функциональные 
показания.  

В моем профессиональном вос-
приятии, изготовление и установ-
ка виниров сравнима с тонкой и бе-
режной работой скульптора, ведь 
учитывается каждая, даже самая не-
уловимая особенность улыбки па-
циента и его мимики. Я уверена: 
о красивой голливудской улыбке с 
ровными и функциональными зу-
бами мечтает каждый. Доверьте во-
площение своей мечты профессио-
налам нашей клиники VIP-дент! 

красота и здоровье
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ул. Преображенская, 38,  
ТЦ ЦУМ, 1 этаж,
т. (8332) 21-22-88

Воровского, 46,
Воровского, 78, 
Воровского, 133,

Октябрьский пр-т, 7, 
Октябрьский пр-т, 44, 
Октябрьский пр-т, 61,

*Акция действует до 31 августа 2020 г. Скидки и акции не суммируются. Информация об организаторе акции, правилах ее проведения, количестве подарков, сроках и месте их получения 
уточняйте по т. (8332) 21-22-88, а также на сайте luxoptika43.ru. ИП Кочкина Анна Валентиновна, ИНН 434559951996, ОГРН 304434534300813.

Московская, 183,  
Ленина, 80, Ленина, 191, 
Пролетарская, 34

АКЦИЯ!*  
Оправа в подарок!

Ваши новые стильные очки  
в «Цейс Оптике» и «Люкс Оптике»!

Guess: 3 900 i Guess: 3 900 i Guess Marciano: 8 700 i

Guess: 3 900 i

Emilio Pucci: 9 800 i

Guess: 3 900 i

Guess: 3 900 i

Tom Ford: 23 800 i Emilio Pucci: 9 800 iGuess: 3 900 i

Diesel: 6 500 i

Diesel: 6 500 i

Guess: 3 900 i

Tom Ford: 19 800 i



На фото Юлия Россохина, врач-стоматолог 
клиник «Моя Стоматология»

Вместо курорта прием  
у стоматолога 

— Эпидемия коронавируса посте-
пенно идет на спад, но она пока 
не закончилась. Многие решили 
отправиться летом на российский 
юг, однако от заболевания в раз-
гар отпуска никто не застрахован. 
Те, кто решил повременить с по-
ездкой на курорт, но не готов рас-
статься с драгоценными днями 
отпуска, получили уникальный 
шанс потратить время на себя! А 
именно на здоровье, в частности, 
своих зубов. 

Сложные процедуры, кото-
рые раньше требовали большого 
количества визитов к врачу, сей-
час легко можно пройти за не-
сколько дней. В клиниках «Моя 
Стоматология» вам помогут в соз-
дании неотразимой голливудской 
улыбки.

Имплантация без разрезов

Сэкономить время и силы се-
годня помогает цифровая стома-
тология. Ярким ее примером яв-
ляется появившаяся относительно 
недавно навигационная имплан-
тация. Суть технологии — в де-
тальном планировании всех эта-
пов имплантации и разработке 
специального навигационного 
шаблона, по которому как по на-
вигатору будут устанавливаться 
импланты. 

Этот метод позволяет избежать 
ошибок, имплант будет установ-
лен точно в заранее определенное 
место, без разрезов мягких тка-
ней через специальное отверстие. 
Таким образом операция пройдет 
быстрее, а срок заживления со-
кратится. Уникальная методика 
в «Моей Стоматологии» проходит 
в 3 этапа.

1 этап. Проведение компью-
терной томографии и сканиро-
вания полости рта при помощи 
оптического 3D сканера. Затем 
в специальной программе томо-
графия и виртуальный слепок со-
вмещаются и получается модель 
полости рта пациента со всеми 
особенностями зубочелюстной 
системы: объем костной ткани, 
расположение гайморовых па-
зух, нервов и других особенно-
стей, которые важно учитывать 
при имплантации.

2 этап. Моделирование и пе-
чать шаблона на 3D принтере. 
Специалисты клиники прямо в 
программе прорабатывают план 
лечения, выбирают модели им-
плантов и определяют место их 
установки. Когда все данные, по-
лученные в результате диагности-
ки, учтены и проработаны, созда-
ется сам шаблон.

Лето на карантине: 
отпуск для вашей улыбки

Потратьте драгоценное время на свое здоровье. Инвестиции в себя принесут 
гораздо больше пользы, чем отдых во время пандемии 

красота и здоровье
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ул. Преображенская, 82, к. 1,  
т. (8332) 66-04-10

ул. Мопра, 39, т. (8332) 66-04-11

my-dent.ru

Лицензия ЛО-43-01-002370 от 24.08.2016 г.

3 этап. Имплантация. Во время 
операции готовый шаблон крепит-
ся на челюсть и через отверстия им-
плантаты вкручиваются в кость. Нет 
никаких лишних швов, кровотече-
ний, болезненности, травматичных 
повреждений мягких тканей. Сразу 
после установки имплантов можно 
установить временную и даже по-
стоянную коронку или протез, ко-
торые будут идеально позициони-
роваться на искусственных корнях. 

Причем процедура может ре-
шить проблему отсутствия одного 
зуба и даже отсутствия всех зубов 
(полной адентии).

Восстановим улыбку с нуля

Создавать «новую» улыбку, когда 
зубов нет совсем, для врачей «Моей 

Стоматологии» не редкость. Как 
правило, пациенты приходят с 
желанием заменить старую ко-
ронку на новую, но после осмо-
тра и диагностики становится 
очевидным, что необходимо про-
водить полное (тотальное) про-
тезирование. Оно необходимо в 
следующих случаях:

■■ стираемость отдельных зубов 
или группы зубов

■■ наличие множественных 
пломб и старых коронок, 
не отвечающих предъявля-
емым к ним современным 
требованиям

■■ сильное разрушение твердых 
тканей зубов

■■ многочисленные сколы и 
трещины

■■ отсутствие зубов

■■ дисфункция височно-нижне-
челюстного сустава

■■ эстетические дефекты: щели 
между зубами, нарушение их 
формы и цвета, незначитель-
ные изменения в положении 
зубов.
Тотальное протезирование 

предполагает эстетическое и 
функциональное восстановле-
ние всех жевательных единиц с 
применением керамических ви-
ниров, коронок или имплантов. 
Каждый пациент действитель-
но может стать обладателем иде-
альной «голливудской» улыбки и 
блистать! 

Не упустите возможность сде-
лать свои зубы здоровыми и кра-
сивыми этим летом в «Моей 
Стоматологии»! 

1.	 Скачайте приложение UDS.
2.	 Зарегистрируйтесь  

и получите 200 i  
на первую услугу.

3.	 Оплачивайте товары  
и услуги баллами со скидкой 
до 15% (1 балл = 1 рубль).

4.	 Получайте от 5 до 10% 
cashback, 5% за покупки 
друзей и 1% за покупки 
их друзей.

Тотальное 
протезирование  
и имплантанция

Сделано: дентальная 
имплантация с последующей 
установкой керамических 
коронок и виниров Cerec

Врачи: Иван Смертин, 
стоматолог-ортопед, Анатолий 
Жданов, стоматолог-хирург

Тотальное 
протезирование 

Сделано: установка  
керамических коронок 
и виниров Cerec

Врач: Константин 
Холманских, 
стоматолог-ортопед

Тотально протезирование  
и пародонтологическое 
лечение

Сделано: пародонтологическая опе-
рация для восстановления слизи-
стой оболочки полости рта, установ-
ка керамических коронок Cerec

Врач: Иван Смертин, стоматолог-
ортопед, Татьяна Булычева, 
стоматолог-хирург, пародонтолог

До До До

После После После

красота и здоровье
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#бизнесужить_2020

Екатерина Суслова, «Бизнес Класс» 
Елена Колчина, TEZ TOUR,  
Евгения Маренина, «Бизнес Класс» 
Ольга Лобастова «Летучий корабль»

Андрей Воротников,  
КРЦ «Охрана труда»  

и Сергей Игнатьев,«Бизнес Класс»

Новый Audi Q7 от АЦ Киров

Александра Бабикова,  
«Бизнес класс»
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Загородный комплекс Homelekom relax & spa

Импровизированная сцена от партнёра Quick step

Бармен-шоу от партнёра «Элгисс»

Ирина Красногорова и Ксения Агаева

Ильяс Агаев,  
«Водовоз из Русского села»,  
Владислава Дрягина

Юлия Головина, «Хлынов Град», 
Наталия Ашихмина, «Актион» 

Станислав Сырчин,  
«Вердикт Плюс»

Ведущие мероприятия  
Руслан Мамедов и Борис Файбышенко 
с Владимиром Скобелкиным, 
«Первый Дортрансбанк»

светская хроника
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Валерия Летягина, LEROY COMPANY 
в новом автомобиле AUDI Q7

Артур Петросян,  
«Ноев ковчег» и Auto spa center

Ксения Спирина, «PRO вкус», 
и ведущие мероприятияКоллектив FRENCH nails

Юрий Кропанев, «Элгисс», с супругой

светская хроника
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Вячеслав Коршунов,  
«Офис и стиль»

Коллектив агенства недвижимости «Крона»

Антисептики компании «Элгисс»
Екатерина Суслова, «Бизнес класс», 
Александр Чистов, «Чистов и партнёры» 

Золотой кулон с бриллиантом от 
Карена Калайджяна, «Золотая линия»

Ольга Чижова и Ирина Могилюк, 
«Денталия»

Екатерина Лихачёва, певицаГости мероприятия
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Loft20_17 - это не просто фотостудия, а большое 
пространство для реализации любых ваших творческих 
идей и мероприятий. Не важно, решили вы отметить 
День рождения или провести мастер-класс. Наша 
студия позволяет вместить большое количество гостей, 
а интерьер в стиле loft будет смотреться на любых 
кадрах и официально, и празднично.

Место ваших 
событий 
Фотостудия 
Loft20_17
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В фотостудии Loft20_17 есть все необходимое 
для комфортной работы и профессиональных 
съемок. При этом мы не завышаем цен на 
аренду! Все еще не можете определиться 
с выбором фотостудии? Договориться на 
просмотр и забронировать студию можно по 
телефону или написав нам в группу Вконтакте



ул. Московская 102в, ТК «Планета», 
пав. 4з/1, т. 8 (8332) 45-90-28

mebelit43.ru

mebelit_kirov

mebelit43

     8-922-995-90-28

Доверие клиентов —
наше самое ценное 
достижение!

Современные материалы и технологии 
по адекватным ценам

Беспроцентная рассрочка от компании

Отслеживайте новинки дизайна мебели 
в наших соцсетях и на сайте компании

Весь июль скидка до 20% на 
столешницы из листового камня



г. Киров, ул. Розы Люксембург, 77,
т.: (8332) 40-30-33, 8-953-681-46-77
dentalia21vek.ruЛ
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