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8 ЭффЕКт MARKET PLACE
В ИСТОРИИ УСПеХА еЛеНЫ КНЯЗеВОЙ,

РУКОВОдИТеЛЯ ГРУППЫ КОМПАНИЙ «ГОРИЗОНТ-ПРОФИ»

12 лЕта нЕт, но вы дЕржитЕсь!

«НАСТРОеНИе» С АНТОНОМ КАСАНОВЫМ, ЧЛеНОМ ОПКО, 
ИСТОРИКОМ, АВТОРОМ ПРОеКТА «ПеШКОМ ПО ВЯТКе»

20 анатомия бизнЕса: гдЕ живут 
КировсКиЕ бизнЕсмЕны 

ОПРОС ОТ MAXIMA МАРКеТИНГОВЫе КОММУНИКАЦИИ

28 архитЕКтурныЕ доминанты нужны 
любому городу

ИРИНА РУбЦОВА, НАЧАЛЬНИК УПРАВЛеНИЯ 
ГРАдОСТРОИТеЛЬСТВА И АРХИТеКТУРЫ АдМИНИСТРАЦИИ 
Г.  КИРОВА

32 фотопроЕКт: строитЕли Кирова — о том, 
чЕго нЕ хватаЕт городу

42 о миссии уничтожЕния нЕфтяных 
отходов

дМИТРИЙ ПАНТеЛееВ, ГеНеРАЛЬНЫЙ дИРеКТОР 
ООО «бИОХИМЗАВОд» И ООО «ВОСТОК»

48 КаК уйти от цЕновой КонКурЕнции

ПАВеЛ ШИбАНОВ, УПРАВЛЯЮЩИЙ ПАРТНеР «ПеРВОГО 
АНТИКРИЗИСНОГО МАРКеТИНГОВОГО АГеНТСТВА»

54 ошибКи побЕдитЕля

С СУСАННОЙ АНИКИТИНОЙ-ЮНГбЛЮд, РУКОВОдИТеЛеМ 
ХОЛдИНГА «ПРОФбИЗНеСГРУПП»

56 бизнЕс в разрЕзЕ: батутный парК «марио»

58 спЕцпроЕКт «сдЕлано в КировЕ»

СКАЗОЧНАЯ ЭКСПАНСИЯ «ЛеТУЧеГО КОРАбЛЯ»

74 будущЕму нужны Крылья

ГеННАдИЙ МАМАеВ, ГеНеРАЛЬНЫЙ дИРеКТОР АО «ЛеПСе»

84 путЕводитЕль: «КритсКиЕ КаниКулы»

С АННОЙ РУССКИХ, СОВЛАдеЛИЦеЙ ЮВеЛИРНЫХ МАГАЗИНОВ 
«ЗОЛОТО РУССКИХ»

ИНДИВИДУАЛЬНОЕ ОБУЧЕНИЕ
МАКИЯЖУ «Я САМА» 
ДЛЯ БИЗНЕС-ЛЕДИ:

- УДОБНОЕ ДЛЯ ВАС ВРЕМЯ
- СХЕМЫ МАКИЯЖА, ИДЕАЛЬНО 
ПОДОБРАННЫЕ ПОД ВАШ ТИП ЛИЦА, 
ВОЗРАСТ И ПОЖЕЛАНИЯ
- ОПТИМАЛЬНАЯ ЦВЕТОВАЯ ГАММА 
- СЕКРЕТНЫЕ ФИШКИ СТИЛИСТОВ
- ВСЕ ВНИМАНИЕ МАСТЕРА — ТОЛЬКО ДЛЯ ВАС 

г. Киров, ул. Спасская, 57, 
т. 8-922-661-16-34, 49-16-34
vk.com/clubkushovamakeupschool 

СТОИМОСТЬ ИНДИВИДУАЛЬНОГО 
ЗАНЯТИЯ 2 000 РУБ.

ТАКЖЕ У НАС ВЫ МОЖЕТЕ ПРИОБРЕСТИ ПРО-
ФЕССИОНАЛЬНУЮ КОСМЕТИКУ ТЕХ МАРОК, 
КОТОРЫМ МЫ ДОВЕРЯЕМ



Александр Новоселов, руководитель компании 
«Строймарс Group»:
— Салон Giovanni Botticelli — это лучшие традиции 
портновского искусства, непревзойденное 
качество и стиль для мужчин, наделенных 
безупречным вкусом.

НОВАЯ ОСЕННЯЯ КОЛЛЕКЦИЯ

ЦУМ, 2 этаж (новое крыло), т. (8332) 32-40-10

Giovanni_Botticelli_Kirov-1639043736387317

@giovannibotticellikirov

ДОВЕРЯЙТЕ 
ПРОФЕССИОНАЛАМ



стиль главного 
рЕдаКтора:

макияж — Нина Кушова, 
запись по телефону 8-909-718-30-21
прическа — Татьяна Стратилатова,
запись по телефону 8-909-132-71-02
стиль от Ок?Ок! — Пиджак, 7 000 i 
брюки, 5 000 i, Слипоны, 2 500 i

с
л

о
в

о

ТРЦ Green Haus, 
1 этаж

okokwear

okok43

vk.com/ekaterina_suslova
facebook.com/ekaterinasuslova43
instagram.com/kate_suslova

— Посмотрела фильм «дюнкерк». 
Рекомендую всем как терапию против 
личных жизненных неурядиц, после 
ужасов войны любые бытовые 
и рабочие проблемы кажутся ерундой. 
Почему мы так склонны 
к агрессии и разрушению? Танки 
по нашему городу не ездят, ракеты 
с неба не падают. Но тем не менее 
каждый из нас ведет свою личную 
войну — с домашними, с коллегами, 
с конкурентами, с партнерами. Тут 
стрельнул колкости, там разбомбил 
доводами, здесь продавил мнением. 
Сражаемся на переговорах, выживаем 
в конкурентной среде! Вот она 
человеческая природа — разрушать, 
а потом заново отстраивать, 
воссоздавать из руин свое дело, свою 
семью, дружбу, отношения. давайте 
меньше разрушать и больше строить, 
созидать! Кстати, лучше других в силу 
своей профессии это умеют строители. 
Поскольку в августе их праздник, 
я поздравляю всех причастных 
к этой сфере. Спасибо за ваш труд, 
за то, что преображаете городское 
пространство! И давайте будем 
снисходительнее к ошибкам друг 
друга, добрее к коллегам 
и близким! Ломать же — не строить?

Екатерина суслова,
главный редактор журнала 
«бизнес Класс»





ИдтИ к своей целИ быстрее, 
чем бежать бесцельно, — 
елена князева, руководИтель 
Группы компанИй 
«ГорИзонт-профИ» 

ЕлЕна КнязЕва

17.09.1988 г.

МФЮА, экономический факультет. 

С 2011 г. — ООО «Горизонт-Профи», 
руководитель компании.

лЕт моих
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— Наша компания начала рабо-
ту в   2011 г. в сложный экономиче-
ский период для страны в офисе пло-
щадью 9 м². Тогда работали всего 
4 сотрудника. К арифметике у меня 
особое отношение — не люблю при-
близительных данных и абстракт-
ных цифр. За один год мы увеличи-
ли офисное пространство до 21 м², 
а число сотрудников до 6 человек.

Работа над стратегией и форми-
рование уникального имиджа под-
толкнули к регулярному повышению 
квалификации и обучению наших 
специалистов в сфере недвижимости. 
В 2013 г. — «Горизонт-ПРОФИ» полу-
чил аккредитацию от ведущих банков 
России. Успехи компании были отме-
чены дипломом «Партнер года-2013» 
в  конкурсе среди аккредитованных 
партнеров ПАО «Сбербанк России». На 
тот момент наш штат насчитывал уже 
10 человек, а компания переехала в но-
вый офис площадью 80 м². 

Новоселье в собственном поме-
щении в 107 м² мы отпраздновали 
в 2014 г. К этому времени полностью 
сформировали команду професси-
оналов, эффективно работающих на 
рынке недвижимости. Все сотрудни-
ки прошли обучение и получили сер-
тификаты ОАО АИЖК, ПАО «Сбербанк 
России». 

Деловые контакты с ведущими за-
стройщиками и банками укрепля-
лись с каждым годом. В 2015 г. наша 
компания одержала победу в кон-
курсе среди агентств недвижимости 
от «ПАО Сбербанк России». Кроме того, 
стала генеральным партнером выстав-
ки «Город Будущего -2015».

Масштабная работа над имиджем 
«Горизонт-ПРОФИ» началась в про-
шлом году. Совместно с «Центром 
Инноваций» стали оказывать помощь 
и поддержку начинающим предпри-
нимателям. Награда нашей коман-
ды  — победа в конкурсе «Молодой 

быть 
и Казаться —
дВА РАЗНЫХ 
ПОНЯТИЯ

Многие из нас хотят казаться тем, 
кем не являются только для того, что-
бы поднять свой социальный статус. 
Я привыкла доказывать на деле то, что 
я говорю. 

Свой бизнес я начинала, когда мне 
исполнилось 22 года. Сейчас, кажется, 
что это совсем юность. На самом деле, 
это был осознанный шаг открыть свое 
дело: интерес к новым знаниям и вы-
сокая конкуренция в борьбе за пра-
во быть лучшей всегда привлекали 
меня. Стремление к саморазвитию 
дало свои плоды. 

 До сих пор те люди, которые не-
знакомы со мной, представляют меня 
только как девушку приятной внеш-
ности без особых интеллектуальных 
способностей. Но оставаться девуш-
кой в бизнесе — большой труд и искус-
ство. Иногда приходится держать удар 
сильных противников.

на работЕ 
и дома я —

Чем больше падаешь и спотыка-
ешься, тем больше опыта и побед впе-

много 

Кризис — Это

В последнее время я активно за-
нимаюсь социальными сетями. 
Выкладывать фотографии и писать 
то, о чем думаешь в постах — отлич-
ный инструмент для коммуникации 
и развития личного бренда. Я хочу по-
казать, что настоящая женщина мо-
жет и трудиться, и вдохновлять, и мо-
тивировать других. 

Среди моих клиентов и партне-
ров практически одни мужчины, 
что порождает много сплетен вокруг. 
Однако меня с ними связывают толь-
ко деловые отношения.

С непростой экономической ситу-
ацией сейчас борются многие бизнес-
мены. Кардинальное изменение рын-
ков произошло за последние пару лет.

 Многие крупные империи рухну-
ли в один миг, некоторые еще держат-
ся. В ближайшем будущем, по крайне 
мере лично для меня, наступает вре-
мя перемен. 

Любой кризис — это смена соста-
вов. Не все смогут успеть сесть в ско-
ростной поезд. Просто сдаться — 
не для меня! Текущий экономический 
период — это всего лишь переход к но-
вому этапу прогресса. 

Попробуйте посмотреть вперед 
и «подстроиться» под рынок, ловите 
тренды, и успех несомненно придет.

работа
НАд ИМИдЖеМ

2 РАЗНЫХ 
ЧеЛОВеКА

СПЛеТеН ВОКРУГ 

СМеНА СОСТАВОВ

предприниматель России-2016» в но-
минации «Сфера услуг года». 

В 2017 г. ПАО «Сбербанк России» 
запустил инновационную площадку 
Market Place*, генеральным партне-
ром которой стала наша компания 
«Горизонт-ПРОФИ». Проект направ-
лен на социально-значимый подход в 
сфере услуг недвижимости. Изучение 
новых технологий, внедрение элек-
тронных сервисов, разработка систе-
мы контроля качества и работа с big 
data позволили занять лидирующие 
позиции на кировском рынке.

реди. Практическая «школа жизни» — 
самый главный тренер. 

Близкие знают: я — 100% трудого-
лик. И самое большое удовольствие 
для меня делать то, что, по мнению 
большинства, я бы никогда не смогла.

Ухоженный внешний вид и высо-
кие каблуки — неотъемлемая часть 
моей жизни. Однако на работе и дома 
я — это 2 разных человека. Немногим 
удается заглянуть в другую часть моей 
жизни, туда вход строго воспрещен!
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Целую экосистему в сфере не-
движимости начал развивать ПАО 
«Сбербанк России» на территории 
Кировской области совместно с ком-
панией «Горизонт-ПРОФИ». Результат 
успешного сотрудничества — про-
грамма Market Place, которая выпол-
няет социально-значимый подход 
в оказании услуг по покупке или про-
даже жилья. 

Оформление документов, ремонт 
и даже мебель в ипотеку**— все это до-
ступно в режиме одного окна.

Еще один плюс программы — пре-
доставление специальных условий 
при покупке жилья, а также низкие 
фиксированные ставки по ипотеч-
ному кредиту, специальные цены 
на  квартиры в новостройках и экс-
клюзивные предложения, которых 
нет на рынке в открытом доступе. 

Для успешной работы над про-
ектом Market Place создан сервис 
электронной регистрации по систе-
ме «единого окна». Запущен в рабо-
ту специальный сайт ipoteka-kirov43.
ru. С помощью него можно легко по-
дать заявку, записаться на бесплат-
ную консультацию, а затем приехать 
в удобное для вас время и получить 
именно ту услугу, которая вам необ-
ходима. Также в онлайн-режиме у вас 
есть возможность виртуально посетить 
любую новостройку и забронировать 
ее в один клик.

Особенно привлекательной про-
грамму делают электронные сервисы, 
благодаря которым можно проводить 
межрегиональные сделки: находясь 
в Кирове, можно совершить покупку 
и продажу недвижимости в любом ре-
гионе России, кроме Крыма. 

Market Place предоставляет весь 
цикл услуг не только по приобрете-
нию и продаже объектов недвижимо-
сти, но и юридическому сопровожде-
нию сделок. 

В базе объектов «Горизонт-ПРОФИ» 
вы найдете как социальные объекты 
так и объекты класса люкс.

Market Place — это еще и b2b-
проект. Мы предлагаем застройщи-
кам в это экономически нестабильное 
время свою помощь при реализации 
их квадратных метров. 

Приглашаем к сотрудничеству ма-
газины строительных и отделочных 
материалов, мебельные салоны и про-
изводства. Станьте партнером Market 
Place! 

Подробную информацию можно 
узнать по т. (8332) 36-90-77 или по адре-
су: г. Киров, ул. Воровского, 104 б.

Константин подвальный, 
управляющий КировсКим 
отдЕлЕниЕм пао сбЕрбанК:

— Миссия проекта — дать людям 
возможность получить комфортное 
жилье здесь и сейчас. Все, 
что нужно сделать, — прийти 
в банк один раз, а выйти уже с 
оформленной сделкой под ключ.
За первые 3 месяца работы Market 
Place новоселье справили более 
80 кировских семей. Все они 
оформили новое жилье в ипотеку.

MARKET PLACE: 
НОВАЯ ТеРРИТОРИЯ 
НедВИЖИМОСТИ

*Market Place — с англ. «ярмарка»
**Ипотечный кредит представляет ПАО Сбербанк 
(генеральная лицензия ЦБ РФ № 1481 от 11.08.2015 г).
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СОВРЕМЕННЫЙ 
24-ЭТАЖНЫЙ ЖИЛОЙ ДОМ:

• 1, 2, 3, 4-комнатные квартиры общей 
площадью от 38 м2 до 81 м2

• индивидуальная планировка 
• высота потолков в квартирах до 3,5 м
• панорамное остекление лоджий 
• высокий уровень тепло- и звукоизоляции
• вентилируемые фасады
• трехуровневая система безопасности
• 3 скоростных лифта Kone
• подземный паркинг на 50 автомобилей

ул. МОСКОВСКАЯ, д. 135



просто лЕтний дождиК 

— Случившийся во вторник 
( 1 8  и ю л я )  у ж а с н ы й  п р и р о д -
ный катаклизм в Кирове и его 
п о с л е д с т в и я  ж и в о  о б с у ж д а -
ют. Все верно пишут о причинах 
и следствиях. В городе фактически нет 
ливневой канализации, и, увы, это 
не новость уже много лет. После ура-
гана начинаются дикие пробки, 
и Киров парализован, что не удиви-
тельно при многоэтажной точечной 
застройке и повсеместном градостро-
ительном уплотнении.

Сразу же всплывают проблемы 
с ремонтом дорог, которые начина-
ют уплывать с потоками воды, благо-
устройством, ЖКХ и так далее, можно 
долго продолжать. Тут мы касаем-
ся компетенций городской власти, 
в первую очередь.

мчс, гдЕ смс? 

Что важно и, как мне кажется, не-
много вышло из фокуса внимания 
аудитории — на телефоны жителей 
города не пришли уведомления в 
виде СМС о грядущем природном ка-
таклизме. О нем что, никто не знал 
ни в Гидрометеоцентре, ни в МЧС? 

Кого-то ураган застал на улице, 
без зонта, буквально в чистом поле. 
А ведь сверкали молнии, вода лилась 

как из ведра, ее потоки сбивали прохо-
жих, падали деревья, небо почернело 
и стало темно в  одночасье. 
Это не какой-то милый летний дождь, 
как в  фильмах Марлена Хуциева. 
Это был реально опасный природный 
катаклизм, который мог унести жиз-
ни многих и многих жителей города. 

Кстати, без света остались жители 
155 домов, зафиксировано более 50 об-
рывов электросетей, повалено 270 де-
ревьев. В конце концов, за полчаса 
выпала половина нормы месячных 
осадков. Когда в последний раз было 
что-то подобное?

«молниЕносная» рЕаКция

Так почему МЧС не сработало 
на предупреждение? Мне кажется 
странным такое положение дел. Они 
не знали? Не смогли? Не сочли нуж-
ным? Современные технологии при 
желании позволяют сделать все, что 
угодно, дабы донести до жителей ин-
формацию. Можно распространить 
ее через паблики в социальных сетях, 
использовать телевидение, радио. 

Зато кировские МЧСники открыли 
свой музей на днях (прим. ред. — ин-
терактивный музей ГУ МЧС региона 
на территории центра «Прометей»). 
Музеи мы тут все очень сильно лю-
бим, но жизнь все-таки намного 
больше. 

Это был рЕально 
опасный природный 
КатаКлизм

почему мчс не сработало на предупрежденИе? — антон 
касанов, ИсторИк, блоГер, автор проекта «пеШком по вятке»
почему мчс не сработало на предупрежденИе? — антон 
касанов, ИсторИк, блоГер, автор проекта «пеШком по вятке»

дЕржитЕсь!
ЛеТА НеТ, НО ВЫ

антон Касанов

член Общественной платаы 
Кировской области, историк, 
автор проекта «Пешком
по Вятке»

задай вопросы напрямую:

vk.com/kassano
instagram.com/a_kassano
twitter.com/kasanof
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*Застройщик ООО «АТЭКС». Проектная декларация и разрешение на строительство наwww.atekskirov.ru
**Застройщик ООО Девелоперская компания «Железно». Проектные декларации на сайте zhcom.ru. Перевод: Znak — Знак

Помимо классических квартир и популярно-
го сегодня евро-формата, ценителям мак-
симального комфорта доступны квартиры с 
террасами и хайфэлты с высокими потолка-
ми. Потолки высотой более 3 метров — это 
не просто показатель статуса хозяев жилья: 
такая квартира максимально наполняет-
ся светом и свежим воздухом, дарит ощу-
щение простора и огромные возможности 
для воплощения интересных дизайнерских 

задумок. Например, вы можете устроить 
оригинальное многоуровневое освещение 
или даже выделить отдельный уровень для 
спального места или игровой зоны. 
Расширяться не только вширь, но и ввысь — 
возможность, о которой раньше можно было 
только мечтать. Потолки высотой от 3 до 
3,3 метров позволят создать антресольный 
этаж, который с легкостью превратится в 
спальню, детскую или кабинет.

Узнать и забронировать по т. 555-888

РЕДКИЙ ФОРМАТ ЖИЛЬЯ

Хайфлэт



Что сейчас важно покупателям?
— Люди, как и раньше, смотрят на 

стабильность и надежность застрой-
щика, уникальность объекта (распо-
ложение, конструктивные решения, 
качество строительства). Однако сей-
час особенно важно, чтобы готовность 
объекта была высокая. Покупатели не 
рискуют вкладываться в долгосрочные 
объекты. Плюсом сейчас наблюдает-
ся большой выбор вторичного жилья 
по гораздо более низким ценам, чем 
это было 3 года назад. В итоге более 
дорогая недвижимость уходит мед-
леннее, даже несмотря на ее высокую 
уникальность.

В чем уникальность ваших объектов?
— Сейчас у нас два основных 

объекта — жилой комплекс на ул. 
Пролетарская, 14 и жилой дом пре-
миум-класса на ул. Воровского, 
12. Каждый имеет ряд сильных 
преимуществ.

Комплекс на ул. Пролетарская, 
14 удачно сочетает несколько 
параметров:

 ■ это центр города, при этом место 
тихое и спокойное, что особен-
но важно семьям с маленькими 
детьми;

о прИорИтетах в 
строИтельстве — ЮрИй 
копанев, дИректор «сму-5»

Застройщик — ООО «СМУ-5». Проектная 
декларация и разрешение на строительство на 
сму5киров.рф. Ипотека предоставляется банками: 
ПАО ВТБ 24, ПАО Сбербанк, АО Россельхозбанк, 
АО КБ Хлынов.

г. Киров, ул. Казанская, 97 
т.: (8332) 22-64-70, 22-64-71, 
77-17-62, 71-17-62

сму5киров.рф

вышЕ готовность дома, 
большЕ поКупатЕлЕй

 ■ дом выполнен полностью из кир-
пича в респектабельном классиче-
ском стиле с внутренней отделкой 
подъездов керамогранитом;

 ■ дворовая территория огорожена 
забором;

 ■ есть подземная парковка на 
76  мест и наземная (обеспечен-
ность машино-мест 1:1), полноцен-
ные игровые и спортивные пло-
щадки — все это большая редкость 
для новостроек в центре города из-
за плотной застройки.
Дом на ул. Воровского, 12 — это 

статусное комфортное жилье:
 ■ закрытая территория, что исключа-

ет появление посторонних в доме  
и во дворике с детской площадкой;

 ■ в доме всего 8 квартир, каждая обе-
спечена 2 машино-местами (на 
улице и теплой парковке);

 ■ особо ценятся удобные планиров-
ки (все спальни во двор, простор-
ные гостиные и прихожие) и высо-
кие потолки (от 3,3 и до 7 м).
Кстати, дом полностью готов. Мы 

планируем часть помещений переве-
сти в нежилые, так как есть такие за-
просы. Поэтому поторопитесь с выбо-
ром квартиры!
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инфографика

65% 35%

*Исследование проведено при помощи компании Maxima Маркетинговые коммуникации. **В опросе приняли участие 80 респондентов. 

***Несколько вариантов ответа. ****В опросе приняли участие 50 респондентов. 

   в строящемся кирпичном доме 
    (кирпично-монолитном)

   в старом фонде (исторические здания,  
     дореволюционная постройка)

   в строящемся панельном доме
            в панельном доме  
              советской постройки
            затрудняюсь ответить,  
              еще не думал об этом

гдЕ бы вы приобрЕли Квартиру при 
условии ЕЕ одинаКовой стоимости?

40%

24%

16% 16%

4%

КаКиЕ районы Кирова являются 
наиболЕЕ привлЕКатЕльными для 
поКупКи Квартиры в новостройКЕ? 

   «Метроград»
   не планирую покупку в городе
   исторический центр
   «Солнечный берег»
   «Васильки»
   «Чистые пруды»
   центр (Театральная площадь)
   район домостроителя (ул. П. Корчагина)
   район зонального института
   Филейка, ОЦМ

36%
14%

12%
8%
8%

4%
4%
4%
4%
4%

голый мЕтр
какИм будет рынок недвИжИмостИ в 2017-2018 ГГ.: цены И тенденцИИ — 
выяснИл журнал «бИзнес класс» у своИх чИтателей*

планируЕтЕ ли сдЕлКи с нЕдвижимостью 
в 2017-2018 гг.?**

КаКиЕ схЕмы оплаты вы 
прЕдпочитаЕтЕ?

   ипотека
   рассрочка после окончания строительства
   рассрочка до окончания строительства
   стопроцентная оплата

40%
28%

20%
12%

КаКой фаКтор при выборЕ банКа-
КрЕдитора для вас являЕтся самым 
главным?*** 

   размер процентной ставки
   размер первоначального взноса
   важно все, сложно выделить 1-2 фактора
   репутация банка
   форма подтверждения дохода
   число документов, необходимых 

     для рассмотрения заявки
   отзывы знакомых о работе банка
   использование субсидии в виде

     первоначального взноса
40%
40%
40%

20%
16%

14%
7%
7%

37%

20%

13%
10%

5% 5% 5% 5%

*Исследование проведено при помощи компании Maxima Маркетинговые коммуникации. **В опросе приняли участие 80 респондентов. 
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*Исследование проведено при помощи компании Maxima Маркетинговые коммуникации. **В опросе приняли участие 80 респондентов. 
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   не планирую никаких сделок
   купить в новостройке
   купить на вторичном рынке
   купить загородный дом/участок 
   продать на вторичном рынке

            продать в новостройке
            взять в аренду
            продать
                           загородный дом/участок

сЕйчас благоприятноЕ врЕмя 
для поКупКи нЕдвижимости?****

нужно 
торопиться 
покупать, 
т.к. цены 
скоро 
вырастут

нет, цены будут 
снижаться

можно 
не торопиться, 

т.к. рынок 
ожидает 

длительная 
стагнация

затрудняюсь
ответить

56% 20%

20%4%
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считаЕм по Кадастру

— С 1 июня налоговые органы при-
ступили к массовому расчету иму-
щественных налогов физическим 
лицам за 2016 год — земельному, 
транспортному и налогу на имуще-
ство. Кампания по расчету налогов, 
печати и направлению налоговых уве-
домлений в полном объеме будет за-
вершена до 1 октября текущего года. 

В этом году жители в своих нало-
говых уведомлениях могут обнару-
жить изменения. Прежде всего налог 
на имущество физических лиц за 2016 
год будет исчислен исходя из кадастро-
вой стоимости, то есть приближенной 
к рыночной, а не инвентаризацион-

ной, как раньше. Новый порядок ис-
числения данного налога начал дей-
ствовать в Кировской области с 2016 
года. Сведения о кадастровой стоимо-
сти объекта недвижимости можно уз-
нать на сайте Росреестра — rosreestr.ru.

ставКи сдЕланы!

Ставки налога устанавливают ор-
ганы местного самоуправления. 
Например, в городе Кирове ставка на-
лога в отношении квартир, комнат, 
жилых домов, гаражей и машино-мест 
установлена в размере 0,3% от када-
стровой стоимости. 

Ставка в 2% от кадастровой стоимо-
сти устанавливается для администра-

ян чЕботарЕв, замЕститЕль дирЕКтора по 
юридичЕсКим вопросам «уК маКсимум»:

— Налог на имущество, играет достаточно важную 
стимулирующую роль в предпринимательстве, заставляя 
собственника активнее продавать свои услуги на рынке, 
не «задирать» цены на те же квартиры в новостройках, 
например, не увеличивать стоимость аренды и т.д. 
В противном случае собственник будет платить налог  
не из заработанных им средств, а своих накоплений,  
резервов или оборота. В то же время хотелось 
бы предостеречь власть от необдуманного повышения 
ставки этого налога, о чем в последнее время говорят 
часто — есть риск быстрого оттока капитала из области.

об ИзмененИях в расчете налоГа 
на Имущество фИзИческИх лИц — 
евГенИй кузнецов, начальнИк 
отдела налоГообложенИя 
Имущества уфнс россИИ  
по кИровской областИ

 ■ комната — 10 м2

 ■ квартира — 20 м2

 ■ жилые дома — 50 м2 

для прочих объектов

ставка 0,1%

налоговыЕ вычЕты для 
жилых помЕщЕний

базовыЕ ставКи по налогу 
на имущЕство физичЕсКих 
лиц (гл. 32 нК рф)*:

по 10 000 жилых объектов кирова 
налоговая база — 0
потери налога в 2017 г. — 2 млн q**

*По данным УФНС по Кировской области
**По данным Кировской городской Думы

 ■ жилые дома и жилые помещения
 ■ незавершенное строительство 

жилых домов
 ■ гаражи
 ■ хозяйственные строения  

не более 50 м2 на садовых 
и дачных участках

ставка 0,5%

 ■ административно-деловые центры
 ■ торговые центры и помещения  

в них площадью более 2 000 м2

ставка 2%

«КвадратныЕ» 
пЕрЕмЕны

16 №7 (104) // август 2017

личные финансы



тивно-деловых и торговых центров 
и помещений в них, площадь которых 
превышает 2 000 м2. 

Полная информация пред-
ставлена в интернет-сервисе ФНС 
России «Справочная информация  
о ставках и льготах по имуществен-
ным налогам». Для расчета налога 
на сайте ФНС России действует сервис 
«Налоговый калькулятор».

всЕм «минус»!

Налоговым кодексом предусмо-
трен ряд механизмов, позволяю-
щих снизить налоговую нагрузку. 
Предусмотрено применение различ-
ных вычетов, льгот и понижающих ко-

эффициентов. Если речь идет о квар-
тире, то ее кадастровая стоимость 
уменьшается на величину кадастро-
вой стоимости 20 м² общей площади. 
Это значит, к примеру, что с квартиры 
общей площадью 45 м² собственник бу-
дет платить налог только за 25 м². Для 
комнаты — 10 м², жилого дома, в том 
числе расположенного на садовом или 
дачном участке, — 50 м². 

сКидКи нуждающимся

Льготы по налогу на имущество 
сохранятся для участников Великой 
Отечественной войны, Героев 
Советского Союза и Героев Российской 
Федерации, афганцев, военных и чле-

нов их семьи, инвалидов 1 и 2 групп, 
пенсионеров, чернобыльцев и других 
категорий лиц. Но есть ограничение: 
от налогообложения освобождается 
только один объект имущества каждо-
го вида, который находится в собствен-
ности налогоплательщика.

Налоговые льготы не действуют  
в отношении недвижимости, которая 
используется в предпринимательской 
деятельности и объектов стоимостью 
более 300 млн рублей. Если кадастро-
вая стоимость будет выше инвентари-
зационной, предусмотрен переход-
ный период — поэтапное увеличение 
налога в течение 5 лет по 20% ежегод-
но. Срок уплаты — не позднее 1 дека-
бря 2017 года.

сЕргЕй жЕнихов, главный судЕбный 
пристав КировсКой области:

— За 5 месяцев этого года задолженность физических  
лиц по имущественным налогам снижена на 145 млн 
рублей. Это 20% от задолженности, образовавшейся 
по состоянию на 1 января 2017 года. Совместно с 
сотрудниками налоговых инспекций по Кировской области 
проведено 69 рейдов по адресам проживания и работы 
611 должников. По их итогам произведено 48 арестов 
имущества на общую сумму 4,5 млн рублей. Под арест 
попали и 13 автомобилей, общая стоимость которых 
составила 2,5 млн рублей. В целом, удалось погасить 
долги по имущественным налогам на 27 млн рублей.

формула расчЕта 
налогового платЕжа  
за жилоЕ помЕщЕниЕ:

*кадастровая стоимость квартиры
**не облагаемые налогом 20 м2

***ставка в МО  «Город Киров» — 0,1%

Цена квартиры* — налоговый вычет**

размер доли собственности

налоговая ставка***

х

х
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ВСЕ ДЛЯ ЖИЗНИ С КОМФОРТОМ!
Микрорайон «Солнечный берег» располагается в экологически чистом, живописном месте го-
рода, на высоком берегу р. Вятки, откуда открывается чудесный вид на загородные дали. 
Современный, яркий, имеет самобытный архитектурный стиль. Дома в микрорайоне возведены 
по самым современным строительным технологиям. Застройщик предусмотрел все до мелочей: 
удобные, функциональные планировки квартир, фасадные решения, входные группы домов, от-
делку подъездов. В «Солнечном береге» размещается детский сад, неподалеку располагается но-
вая современная школа, поликлиника. Сформированы зоны отдыха для детей и взрослых.

МИКРОРАЙОН 
«СОЛНЕЧНЫЙ БЕРЕГ»

секция: 3 
этаж: 16
общая площадь: 153.1 м² 
количество комнат: 5
высота потолков 3,3 м
терраса

секция: 1
2 этаж
общая площадь: 46,9 м² 
количество комнат: 1 

секция: 3
этаж: 3
общая площадь: 103,6 м² 
количество комнат: 3 

8 604 220 c*

2 485 700 c*

3 988 600 c*

ул. Героя Костина, д. 2

ул. 65-летия Победы, д. 1



г. Киров, ул. Воровского, 161
отдел продаж: т. 51-11-11
www.ksm-kirov.ru

секция: 3 
этаж: 11 
общая площадь: 144 м² 
количество комнат: 4

секция: 3
этаж: 16
общая площадь: 117,5 м²
количество комнат: 3
высота потолков 3,3 м
терраса

5 673 600 c*

6 262 750 c*

ул. Героя Рожнева, д. 4

ул. Героя Костина, д. 1

■   отделка фасадов домов выполнена
   керамогранитом 

■   панорамное остекление балконов и лоджий 
■   высота потолков до 3,3 м.
■   улучшенная внутренняя отделка дома
■   пентхаус с бассейном 
■   подземный паркинг
■   современные лифтовые системы

ПЕНТХАУС С БАССЕЙНОМ 
НА УЛ. ГЕРОЯ КОСТИНА, 2

ДОМА БИЗНЕС-КЛАССА 
В МИКРОРАЙОНЕ «СОЛНЕЧНЫЙ БЕРЕГ»

Забронируй квартиру сейчас и получи скидку!**

ООО «КИРОВСПЕЦМОНТАЖ». Проектные декларации на сайте ksm-kirov.ru 
*Стоимость действительна при покупке квартиры в ипотеку ПАО «Сбербанк России»
**Подробности уточнйте в отделе продаж по т. (8332) 511-111

площадь 250 м2



автопортрет

Где Живет кирОвский бизнесмен? как частО делает 
ремОнт и решает друГие ЖилищнЫе вОпрОсЫ? — 
вЯчеслав кОмарОв, директОр пО развитиЮ MAXIMA 
маркетинГОвЫе кОммуникаЦии

опрос

ключи от рая

— Роскошный особняк на бере-
гу озера, множество комнат и лич-
ные угодья… Наверное, именно так 
представляет большинство обывате-
лей место жительства современного 
бизнесмена. Однако все намного про-
заичнее. Подавляющее большинство 
опрошенных кировских предприни-
мателей (97%) живут в квартирах, при 
этом около 14% арендуют жилье, впол-
не довольны жизнью в городе (95%) и 
лишь проблемы с парковкой портят 
им настроение. Идеи же для ремонта 
разрабатывают и реализуют сами 60 
человек из опрошенных. Все подроб-
ности читайте в нашей эксклюзивной 
инфографике.

анат   мия 
бизнесмена: 
жилищный 
вопрос

Какой он — кировский бизнесмен? О чем мечтает? На какой 
машине ездит? Где предпочитает делать покупки и каким спортом 
увлекается? Сколько работает и как отдыхает? — в новом 
спецпроекте рекламного агентства Maxima и журнала «Бизнес Класс»
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за счет чего удешевить?

 ■ экономим на фасадах: при выбо-
ре подсистемы здания нужно учи-
тывать, какова его высота и из ка-
кого материала сделаны несущие 
конструкции. Наиболее известные 
подсистемы: вертикальная и пе-
рекрестная. Заказывая вертикаль-
ную, вы можете значительно сэко-
номить на стоимости материалов.

 ■ оправданность проектных работ: 
если фасад простой, можно обой-
тись без проекта; при сложном фа-
саде проект позволит высчитать 
точное количество стройматериа-
лов и не переплатить лишнего

 ■ выбор облицовочного матери-
ала зависит от назначения зда-
ния. Наиболее распространенный 
вариант облицовки — керамогра-
нит, стоимость 1 м2 от 450 руб./
м2. Самый дорогой — композит-
ные панели, цена 1 м2 от 900 руб./
м2. Керамогранит и композитные 
панели применяются в основном 
на  объектах административно-
го и  гражданского назначения. 
Самый дешевый материал для фа-
сада — это профнастил, 1 м2 от 180 
руб./м2. Он применяется для про-
мышленных объектов. Выбирая 
облицовочный материал, об-
ращайтесь к только к опытным 
поставщикам.  

сергей Фокин,  
жилищно-строительный кооператив «доверие»:

— «ДМС строй» выполняет для нас устройство мокрого фасада по 
системе «Церезит». Объем  2500 м2 обязались сделать за 3 месяца. 
Сейчас идут в срок. За 1,5 месяца не было никаких нареканий. 
Хотя подводят погодные условия, работа ведется качественно.

опускаем планку цен

БЦ «Кристалл», ул. Профсоюзная, 1, 
офис 601, т. (8332) 75-69-99

dmsstroy.ru

О тОм, на чем сэкОнОмить при стрОительстве 
дОма без ущерба качеству, — рассказал дмитрий 
мурашОв, директОр кОмпании «дмс стрОй»

при заказе устройства Фасада под ключ 
в нашей компании вы сэкономите 
на стоимости материалов — до 18%  
и стоимости работ — до 10%

22
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ПОЧЕМУ СТОИТ КУПИТЬ КВАРТИРУ 
В ИСПАНИИ?
1. 350 солнечных дней в году. 
2. Средиземноморский климат, чистые песчаные пляжи.
3. Прямые регулярные авиарейсы из Москвы.
4. Крупные торговые центры, где представлены все послед-
ние коллекции по ценам на 30% ниже, чем в аналогичных се-
тях в  России.
5. Пока вы в России, ваша квартира может сдаваться в аренду 
и приносить доход!

ОДНОЭТАЖНОЕ ШАЛЕ
ГОРОД ВАЛЕНСИЯ, 
П. ЧЕСТЕ, В УРБАНИЗА-
ЦИИ ОЛИМАР, 
S=245 М2:
круглосуточное видео-
наблюдение, консьерж, 
20 минут до пляжа, 
15 минут до центра 
Валенсии, встроен-
ный гараж, бассейн, 
патио, 3 спальни, 
кухня и столовая, 
2 санузла, облаго-
роженная терри-
тория прилега-
ющего участка

ЖИТЬ В ЕВРОПЕ 
У СРЕДИЗЕМНОГО МОРЯ
ПРЕДЛАГАЕМ ПРИОБРЕСТИ НЕДВИЖИМОСТЬ В ИСПАНИИ

Мария Конышева, личный русский 
агент по недвижимости в Испании

СТОИМОСТЬ 
225 000 ЕВРО

9 ЛЕТ НА РЫНКЕ
5000 УСПЕШНЫХ СДЕЛОК ПРОВЕДЕНО

8 ЛЕТ СРЕДНИЙ СТАЖ РИЕЛТОРОВ
300 ПОВТОРНЫХ КЛИЕНТСКИХ ОБРАЩЕНИЙ

г. Киров, ул. Герцена, 22, т. 247-248 
новый офис: Воровского, 114 

(Атлант, 5 этаж), т. 46-88-13
пн-пт: 9-18, сб: 10-13

сайт: этажи-киров.рф 

ОРГАНИЗУЕМ ОБЗОРНЫЕ ЭКСКУРСИИ



Искусство строить 



Благодарим за помощь в проведении 
фотосъемки Народный ансамбль 
классического танца «Реверанс» Вятского 
колледжа культуры, руководитель 
Валентина Устинова, заслуженный 
работник культуры Кировской области

коМПАНИЯ «кАЙЗЕр ДоМ» 
с 2008 ГоДА воЗвоДИт
надежные и красивые дома из сосны, 
лиственницы и кедра. 
у нас свое производство, поэтому 
мы знаем все нюансы, острые углы 
и проблемы строительства. Не 
понаслышке знаем, что такое труд, 
поэтому поздравляем своих коллег 
с Днем строителя и желаем им 
бодрости, везения и дружбы! 

ДЕрЕвЯННЫЕ ДоМА

г. киров, ул. Московская, 109, 
т.: (8332) 517-217, 8-909-143-05-34,
смотри видеорепортажи с наших 
объектов на severles43.ru 



с вашей кровлей 
все в порядке?

— Крыша не бывает простой. 
От ее проекта, материала и монтажа 
зависит надежность дома. Здесь нет 
мелочей, учитывать нужно все: и стро-
ение стропил, и вид кровли, и коли-
чество плоскостей. Индивидуальный 
подход к строительству крыши — это 
гарантия того, что вы надолго забуде-
те о ее существовании, въехав в дом. 
Мы оснащаем и монтируем кровли 
любой сложности, в том числе свыше 
10 плоскостей.

Предлагаем новую услугу! Если 
вы заказывали кровельные работы 
в  другой компании, но не уверены 

в их качестве, звоните нам: наши не-
зависимые эксперты проведут оценку 
крыши, и вы сможете призвать нера-
дивых строителей к ответу.

5 причин выбрать нас:

1. Строим коттеджи под ключ и ком-
плектуем объект материалами —
один ответственный за все работы.

2. Правильно подобранные материалы 
и их количество, без перерасхода.

3. Рассрочка платежа на период 
строительства.

4. Проверенные бригады.
5. Скидки на стройматериалы.

Хотите стройку без головной боли — 
обращайтесь к нам! 

г. Киров, ул. Производственная, 1-Б,
т. (8332) 433-432, 455-300

ktk-group.ru

при заказе шлиФовки щетками 
OSBORN платите только за работу

надеЖнОсть дОма зависит От еГО 
крЫши, — серГей кОрОбейникОв, 
директОр пО стрОительству «ктк-Групп»

строим 
как для 
себя

Дом рубленый в стадии строительства, 400 м , отшлифован, 
покрашен маслом Biofa. Крыша — цементно-песчаная кровля Brass

Ротонда, камень+дерево, 
площадь 50 м2

Олег меркушев, 
благодарный заказчик:
— Я рад, что строительство своего 
дома доверил Сергею и его бригаде. 
Это честные и организованные 
люди, выполняют свою работу в 
срок. Точно рассчитывают расход 
материалов, поэтому не приходится 
переплачивать за лишнее.

экспертная оценка 
строительства кровли

2
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Управление 
котлами отопления

Шоу-рум интеллектуальных систем

г. Киров, ул. Калинина, 40 (ЖК «Олимп»)

8 (8332) 79-21-01

Термостат контролирует температуру в доме и на улице, напряжение питания, 
техническое состояние котла и многое другое. При отклонении значений 
от заданных или аварии он информирует вас об этом звонком 
или SMS-сообщением.

Термостат измеряет температуру в помещении, включает или выключает 
выходное реле, управляет работой котла таким образом, чтобы температура 
внутри помещения соответствовала заданному значению.

   «готовь сани летом», — гласит народная мудрость. 
Также заранее необходимо подготовить и свой загородный дом к зиме. 

Прошедшей зимой в Кирове было немало случаев, когда хозяева загородных 
домов сталкивались с проблемой произвольного отключения газовых 
или электрических котлов, но узнавали об этом слишком поздно, когда система 
их дома уже была заморожена. 

Решение этой проблемы есть — это система, позволяющая дистанционно 
контролировать работу отопительных котлов, настраивать необходимый режим 
работы и температуру. А при отключении по какой-либо причине котла вы 
сможете вновь запустить его. 

Для управления системой отопления вам необходимо иметь под рукой всего 
лишь мобильный телефон или смартфон с доступом в интернет.

Не нужно греть дом, когда 
все на работе. 
Экономьте до 20% затрат 
на отопление. 
Система автоматически 
снизит потребление 
энергии в ваше отсутствие 
и вернет комфортную 
температуру в доме 
к вашему возвращению.

экономия

Установите комфортную 
температуру в доме 
отдельно для каждого 
помещения, которая будет 
устраивать каждого члена 
вашей семьи.

комФорт

Создайте недельное 
расписание 
автоматической настройки 
отопления или установите 
зависимость нагрева 
от температуры на улице.

расписание

анти-
заморозка

Если зимой вы живете 
в городской квартире, 
не волнуйтесь за систему 
отопления в загородном 
доме — она под надежной 
защитой и будет работать 
в заданном режиме.
Контролировать ее 
вы сможете на вашем 
смартфоне.



точечный хаос

— Каждый застройщик, приступая 
к реализации того или иного проекта, 
определяет контингент покупателей. 
Необходимо учитывать и контраст: пе-
реход от высотной застройки к малоэ-
тажной должен быть плавным. Все это 
определяется исходя из характеристик 
территории. 

Есть мнение, что наиболее ком-
фортная среда создается в малоэ-
тажной и среднеэтажной застройке. 
Управляемость в малоэтажной застрой-
ке выше, потому что там люди лучше 
знают друг друга. А у нас, к сожалению, 
часто живут по принципу: «С соседом 
не ссоришься — себя не уважаешь». Мне 
один депутат Законодательного собра-
ния пишет: «Почему у территории нет 
границ? Людям даже шлагбаум негде 
поставить». Но подумайте — это же ди-
кость: ставить шлагбаумы, заборы, от-
гораживаясь от соседей. Мы же в одном 
городе живем, среди земляков, а не на 
вражеской территории…

о вкусах не спорят

Я сама не кировчанка — приехала 
в Кировскую область 30 лет назад после 
окончания Свердловского архитектур-
ного института. И я помню город, ко-
торый меня поразил тогда какой-то не-
выразительностью, серостью. Считаю, 
что за последние 20-25 лет он сильно 
изменился в лучшую сторону. О вку-
сах не спорят, конечно, кому-то что-то 
нравится, для кого-то это совершенно 
неприемлемо. Но с точки зрения ар-
хитектурных канонов в Кирове сейчас 
есть свои «изюминки». Многие киров-
чане не замечают их, но они есть.

Часть улицы Спасской у нового ку-
кольного театра с восстановленными 
в стиле историзма зданиями. Или го-
стиница «Хилтон», или реконстру-

ированное здание ЦУМа, которые 
дали Октябрьскому проспекту «свежее 
дыхание».

новая высота

Архитектурные доминанты нужны 
любому городу. Если затронуть истори-
ческий аспект, то в давние времена та-
кими доминантами являлись церкви. 
Человек по колокольням и куполам мог 
ориентироваться, где он находится, по-
нимал город: здесь центр, а здесь — пе-
риферия. Это крайне важный момент, 
в том числе для эмоционального со-
стояния жителей: человек, которому 
сложно ориентироваться в городском 
пространстве, как правило, пребывает 
в подавленном состоянии. 

Доминанты должны обозначать 
структуру города. Что такое те же «ста-
линские высотки»? Они показывали 
направление развития Москвы в рам-
ках радиально-кольцевой системы. 
Этот подход применялся во все эпохи. 

Я бы не сказала, что в Кирове эти 
доминанты ставятся совсем правиль-
но, так как для этого нужно проводить 
серьезный предварительный анализ. 
В нашем городе были различные про-
екты. Один из них, к примеру, пред-
усматривал строительство высотки на 
месте дома-музея Циолковского. Но 
доминанты не ставят в низинах, до-
минанты — это всегда подчеркивание 
рельефа.

не можем задавать 
«лишних» вопросов

Есть установленная федеральным 
законодательством процедура выдачи 
разрешений на строительство, и ни од-
ного «лишнего» документа мы потре-
бовать не вправе. Не можем мы и за-
давать «лишних» вопросов. У нас были 
случаи, когда застройщики, недоволь

арХитектурнЫе дОминантЫ 
нуЖнЫ лЮбОму ГОрОду, — ирина 
рубЦОва, начальник управлениЯ 
ГрадОстрОительства и 
арХитектурЫ администраЦии 
Г. кирОва 

ирина рубцова

27.02.1960 г. 

Свердловский архитектурный институт, 
специальность «архитектура». 

1987-2004 гг. — главный архитектор г. 
Слободского;

с 2004 г — начальник управления 
градостроительства и архитектуры 
администрации города Кирова. 

Член Союза архитекторов Российской 
Федерации.
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ул. Воровского, 92 (офис 25),
т.: 49-62-00, 8-922-661-47-00

detektorkirov

poligraf-kirov.ru

ВСЕ ВИДЫ ПРОВЕРОК НА СУПРУЖЕСКУЮ 
«НЕВЕРНОСТЬ» НА ПОЛИГРАФЕ

Стоимость услуг по семейных вопросам — от 5 000 c

ВСЕ ВИДЫ ПРОВЕРОК НА СУПРУЖЕСКУЮ 
«НЕВЕРНОСТЬ» НА ПОЛИГРАФЕ

КОГДА ПОЯВЛЯЮТСЯ РОГА...

98% ДОСТОВЕРНОСТЬ НАШИХ ИССЛЕДОВАНИЙ
100% ЗАКОННОСТЬ И КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ
БОЛЕЕ 450 ИССЛЕДОВАНИЙ ЕЖЕГОДНО
6 ЛЕТ НА РЫНКЕ В КИРОВСКОЙ ОБЛАСТИ

с одной стороны, 
власть должна 
защищать 
исторический 
облик города, а с 
другой — обязана 
сокращать 
административные 
барьеры
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ные нашими отказами в выдаче 
разрешения на строительство, пода-
вали заявления в суды и эти суды вы-
игрывали. Причем иски были связа-
ны не только с выдачей разрешения на 
строительство, но и с предоставлением 
земельных участков под застройку. По 
некоторым участкам, расположенным 
в центральной части города, мы суди-
лись годами.

Например, ул. Спасская, 5. 
Разрешение на строительство выдано 
по решению суда в 2015 году. Это не-
смотря на то, что объект не получил по-
ложительного заключения градостро-
ительного совета. Мы выезжали на 
место, осматривали территорию, убеж-
дали собственника земельного участка, 
что если строить объект, то делать это 
надо деликатно, сохраняя вид на кре-
постной холм и Трифонов монастырь 
со смотровой площадки. Но в итоге он 
обратился в суд, который обязал нас вы-
дать разрешение.

Сейчас там идет стройка, кото-
рой обеспокоены многие кировчане. 
Общественность волнует, как будет вы-
глядеть этот объект и панорама наше-
го Трифонова монастыря. Тем более, 
стройка расположена близко к лестни-
це, ведущей к Кремлевскому холму — 

просматриваемость территории мона-
стыря, конечно, изменится.

горохом о стенку

Все документы, которые должен 
предоставлять застройщик для полу-
чения разрешения, указаны в законо-
дательстве и обсуждению не подлежат. 
Нравится или не нравится нам про-
ект — это наше личное дело. Так полу-
чилось, например, со строительством 
здания на ул. Володарского, 143, когда 
при наличии положительного эксперт-
ного заключения мы видели и пони-
мали, что происходят неправильные 
вещи: по проекту в границах земель-
ного участка не было предусмотрено 
ни одной детской площадки, ни од-
ной стоянки, вообще ничего! И пло-
щадь участка практически равнялась 
площади дома, а на период строитель-
ства предполагалось занять террито-
рию улицы. Как и случилось в итоге. К 
сожалению, наши доводы не были ус-
лышаны судом.

лучше меньше да лучше?

Сейчас сложилась практика, что 
суды в таких случаях встают на сторо-

ну застройщика. Здесь существует два 
аспекта. Первый — застройщик «укла-
дывается» во все предусмотренные с 
юридической точки зрения процеду-
ры, и получается, что по закону отка-
зать ему нет оснований. Второй — есть 
эксперты, мнение которых строитель-
ная организация представляет в суде.

Мы сталкиваемся с ситуацией, ког-
да, с одной стороны, городская власть 
должна защищать исторический облик 
города, а с другой — обязана сокращать 
административные барьеры. Нас, на-
пример, неоднократно упрекали в том, 
что согласно муниципальным прави-
лам при проектировании нового объек-
та требуется вести расчет плотности* по 
земельному участку, а не по кварталу. 
Дело в том, что зачастую расчет плот-
ности по кварталу не показателен для 
конкретного участка. И мы ввели та-
кое требование как раз для того, чтобы 
избежать ситуаций, когда дом постро-
или, а никакую инфраструктуру рядом 
(ни детскую площадку, ни автостоянку) 
возвести уже невозможно просто пото-
му, что нет места.

Ситуация примерно везде одина-
кова. Суды руководствуются буквой за-
кона, чьи-то «мнения» здесь не играют 
особой роли. Могу привести такой при-

нравится или не нравится нам проект — 
это наше личное дело
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ул. Маклина, 77 ( перекресток ул. Маклина и Хлебозаводского 
проезда), т.: 41-32-12, 22-48-01. Цех: ул. Производственная, 29 

т.: 21-21-27, 21-20-99, 21-21-28.
kirovsteklomir@mail.ru, 

steklomir.com

Изготовление сувенирной 
продукции из стекла и зеркала

КОМПАКТНЫЙ 
И ВМЕСТИТЕЛЬНЫЙ 
ОБУВНОЙ ШКАФ, 
который избавит 
Вас от большого 
количества ненужных 
коробок. Изготовлен 
из оцинкованного 
металла с полимерным 
покрытием. 

Искусственные растения 
(Ботанически точные копии 
произ-во Бельгия)

(цв. «орех», «бук»)

Скидка весь 
август 10 %

Изготовление стеклянной 
мебели, витрин, стоек (в т.ч. УФ) 

Художественные 
витражи — ручная работа

мер: около года назад представитель 
прокуратуры на федеральном уровне 
заявил — мол, не понимает, что это за 
орган такой — Градсовет?

Между тем в состав Градсовета 
(в Кировской области он создан на уров-
не губернатора) входят эксперты, ко-
торые могут объективно оценивать 
процессы в сфере градостроительства. 
В этой сфере нельзя замыкаться толь-
ко на бумажках, на документах — не-
обходимы взгляд, мнение думающих 
и грамотных специалистов. Тем более 
что сейчас на этом поле много таких 
«игроков», которые называют себя экс-
пертами, но при этом не имеют даже 
профильного образования и квалифи-
кации. Однако за деньги выдают за-
стройщику заключение, какое нужно.

не сторонник «новоделов»

Объекты культурного наследия 
делятся на две категории: памят-
ник истории и памятник архитекту-
ры. Категория «памятник истории» 
связана с пребыванием в данном ме-
сте какой-то исторической личности. 
Есть мнение, что в таком случае мож-
но ограничиться памятной табличной 
на здании. Если здание с точки зре-
ния его конструктивных характери-
стик для дальнейшего использования 
непригодно, то можно придумать спо-
собы, чтобы сохранить историческую 
память. Известно, например, в каком 
состоянии находится дом архитектора 
Чарушина (хотя архитектора подобно-
го масштаба в Вятской губернии боль-
ше не было и, возможно, уже не будет).

Что касается ценных архитектур-
ных объектов, здесь важно сохранить 
именно здание или по крайней мере 
восстановить его по обмерочным чер-
тежам (хотя лично я не сторонник 
«новоделов»). Главное, чтобы восста-
навливали люди, разбирающиеся 
в этом. Такие объекты есть. Прежде все-
го — ул. Герцена, 1, где владелец проде-
лал серьезную работу безо всякой пом-
пы, а потом повторил тот же опыт на 
Октябрьском проспекте. 
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это же дикость: 
ставить шлагбаумы, 
отгораживаясь 
от соседей



алексей миронов, генеральный 
директор ооо «кировспецмонтаж», 
заслуженный строитель российской 
Федерации, почетный строитель 
россии, почетный гражданин г. кирова:

— Сегодня о работе застройщика нужно судить 
не по «метрам», а по другим критериям. В этом 
году нашей компании — 25 лет. Лозунг, с которым 
мы начинаем освоение городской земли под 
застройку,— улучшение жилищных условий людей. 
Причем комплексно! Городская среда — это 
баланс между многоквартирными «исполинами» и 
инфраструктурой, в частности, социальной. Детские 
сады и школы, спортплощадки и ФОКи — это 
фундамент для комфортного проживания новоселов. 
И эта ответственность должна быть равной для 
всех заинтересованных сторон: бизнеса и власти. 
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известнЫе стрОители ГОрОда рассуЖдаЮт 
О тОм, какие ОбЪектЫ  вОзвести, чтОбЫ 
улучшить Жизнь кирОвчан
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юрий захаров, генеральный 
директор ооо девелоперская 
компания «железно»: 

— Я считаю, что в нашем городе 
должно быть больше зелени! Для 
этого нужно разбивать новые парки, 
облагораживать улицы фонтанами, 
ротондами, скульптурами, скамейками 
и другими декоративными элементами 
уличной архитектуры. Тогда люди станут 
чаще выходить на улицу и больше 
общаться друг с другом. Уже доказано, 
что прогулки в парках и красивых 
местах спасают от депрессии. В своих 
проектах мы уделяем благоустройству 
территории очень много внимания. 
Так, в «Ёлки-парке» на каждую 
семью приходится по 1 дереву. Всего 
высажено уже 150 деревьев, и в 
планах — посадить столько же. 
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евгений чалков, директор 
«кировского кирпичного 
завода»:

— Я считаю, у нас в городе есть все, 
чтобы жить полноценной и счастливой 
жизнью. Единственное, деловым 
людям и путешественникам было бы 
удобнее, если бы авиасообщение 
между городами России и зарубежьем 
действовало бы активнее. Поэтому я 
считаю, нужно развивать инфраструктуру 
воздушного транспорта. Сел в самолет, 
пара часов — и ты в другом регионе, 
решил вопрос — вечером уже дома. 
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денис крутихин, 
председатель совета 
директоров «кировский сск»:

— Чтобы улучшить жизнь кировчан, 
автолюбителей и пешеходов, надо сделать 
транспортные развязки— тоннели на 
самых оживленных перекрестках. Это 
сэкономит массу времени и нервов! 
Например, построить подземный 
переход на перекрестке ул. Московской 
и Октябрьского проспекта, а на 
перекрестке проспекта Строителей и 
ул. Московской сделать тоннель. 
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мне не Хватает времени на интриГи, — дмитрий 
курдЮмОв, и.О. заместителЯ председателЯ 
правительства кирОвскОй Области
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IT-ишник или медик?

— Я родился в Кирове, как рань-
ше говорили, «вырос в семье ра-
бочего и служащего», мама — эко-
номист, папа работал мастером, 
водителем. Как все дети в те времена, 
я мечтал сначала стать космонавтом, 
а потом программистом. Любил ма-
тематику, геометрию, единственный 
в школе сдавал выпускной экзамен по 
физике. По маминой линии дед и пра-
дед были военные полковники. Они 
из Ставрополя, сюда приехали откры-
вать завод «Лепсе». Видимо, от них 
физико-математический склад ума 
и унаследовал. 

Компьютерами увлекся в 7-8 клас-
се, тогда появились ZX Spectrum, 
«Дельта-С», 48 килобайт оператив-
ной памяти. Мы пытались даже пи-
сать какие-то простые программы. 
Некоторые из моих школьных друзей 
и сейчас работают программистами.

В детстве и даже в средней школе 
у меня и мыслей не было становить-
ся врачом. Медиком я стал благода-
ря отцу. Он и настоял на поступлении 
в профильный класс при химико-био-
логическом лицее в Кирове. Я привык 
все дела доводить до конца и, если 
уж получил профильную базу, решил, 
что неразумно уходить в математи-
ки, и поступил на лечебный факуль-
тет Кировской государственной меди-
цинской академии. 

Когда сдавал вступительные экза-
мены, был курьезный случай, мне по-
пался билет «Почки и виды почек». 
Я  начал описывать процесс форми-
рования почек до млекопитающих, 
пишу и думаю: «Вот это вопрос, ну, 
ладно, я учился в профильном классе, 
а откуда остальным это знать?!» Дошел 
до вопроса «Расположение на стебле» 
и тут понял — что-то пошло не так. 
К этому времени я исписал две страни-
цы, подозвал декана, который присут-
ствовал на экзамене, он долго смеял-
ся. Билет был, разумеется, про почки 
растений.

дмитрий курдюмов

20.10.1977 г.

КГМА, лечебное дело, организация 
здравоохранения и общественное 
здоровье;
ГОУ ДПО «Санкт-Петербургская 
медицинская академия последипломного 
образования Министерства 
здравоохранения Российской 
Федерации», детская травматология и 
ортопедия;
ГОУ ВПО «Вятский государственный 
университет», менеджмент.

1999-2004 гг. — КОГУЗ «КОКТБ», 
санитар, медбрат, врач-травматолог;
2001-2002 гг. — КГМА по травматологии, 
интернатура;
2004-2011 гг. — КОГУЗ «КОКБ № 3», 
заведующий отделением, и.о. главного 
врача, главный врач;
2010-2011 гг. — КОГУЗ — «Кировская 
областная клиническая больница», врач-
травматолог;
2011-2012 гг. — глава департамента 
здравоохранения Кировской области;
2012-2016 гг. — КОГКБУЗ «Центр 
травматологии, ортопедии и 
нейрохирургии», главный врач;
2015-2016 гг. — секретарь Общественной 
палаты Кировской области;
с 2016 г. — и.о. заместителя 
председателя Правительства Кировской 
области.

у зампредов граФик 
очень напряженный, 
а по выходным 
я еще и оперирую

Фото Александра Папырина

персона
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любовный «академ»

В вузе я учился хорошо, даже слиш-
ком, например, участвовал в олим-
пиаде по анатомии и расстраивался, 
что занял второе место. А потом влю-
бился… Педантичный склад характе-
ра и здесь сыграл свою роль. Я решил, 
что отношения до свадьбы недопусти-
мы и надо жениться, а значит, брать 
академический отпуск. Надо ведь было 
идти работать, чтобы семью обеспе-
чивать. Мне почему-то казалось, что  
за год я как-нибудь обеспечу и вернусь 
в вуз. В университете все были в шоке, 
отпуск я действительно взял, но с де-
вушкой мы быстро разошлись, и я вер-
нулся к учебе.

от санитара до зампреда

Я начинал санитаром в центре 
травматологии и параллельно рабо-
тал охранником в онкодиспансере  
в ночную смену. Дома не жил практи-
чески. Потом еще устроился на завод 
приводных цепей, но оказалось, что 
это перебор, пришлось уйти. В какое-
то время работал на скорой.

После учебы работал травматоло-
гом в Кировской  областной  клини-
ческой  больнице №3, в 23 года стал 
заведующим детским отделением об-
ластной клинической больницы №3, 
в 32 года — главным врачом.

После этого возглавлял областной 
«Центр травматологии, ортопедии 
и  нейрохирургии», в 2015 году при-
нял участие в выборах на пост секре-
таря Общественной палаты Кировской 
области. В рамках общественной ра-
боты я и познакомился с Игорем 
Владимировичем Васильевым.  
В сентябре 2016 года перешел на долж-
ность и.о. заместителя председателя 
Правительства Кировской области.

хирург всегда сам 
принимает решение

Предложение Игоря Васильева 
было очень серьезным, от такого 
не  отказываются. И, конечно, если 
хочешь что-то изменить в отрасли, 
нельзя это сделать у себя на кухне.  
Я сразу сказал, что у меня есть недоста-
ток, я врач, более того — хирург. Это 
люди, которые всегда сами принима-

если хочешь что-то изменить в отрасли, 
нельзя это сделать у себя на кухне
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управленческий 
подход один — 
порядок и контроль

ют решение, консилиум бывает редко. 
В жизни это иногда мешает. 

Я не люблю работать, когда в за-
дачах или поручениях есть двойной 
смысл, мне не хватает времени на ин-
триги. С Игорем Владимировичем 
работать очень комфортно. Когда че-
ловека признаешь как безусловного 
лидера, когда четко определены пра-
вила игры, и понимание того, что хо-
рошо, а что нет, совпадает, работать  
в такой обстановке большое счастье. 

эФФект счастливых 
пациентов

Я продолжаю оперировать по вы-
ходным. Хирургия — больше, чем про-
фессия, это призвание и образ жиз-
ни, бывших хирургов не бывает. И, 
конечно, любимая работа приносит 
чувство глубокого удовлетворения. 
Операции на позвоночнике мы про-
водим с возраста 2 лет, а самой воз-
растной пациентке было больше 50. 
В развитие этого направления в орто-
педии мы с коллегами вложили мно-
го сил. Жизнь пациентов после опера-
ции меняется кардинально, особенно 
у девушек. Они начинают носить пла-
тья, выходят замуж, создают семьи, 
многие приходят и пишут письма  
с благодарностями.

о недостатках работы 
в госсекторе 

Когда ты оперируешь, сразу ви-
дишь эффект — счастливых пациен-
тов. Здесь же такого нет, всегда найдут-
ся критики, которые в общественном 
сознании сводят на нет месяцы слож-
ной и кропотливой работы. Поэтому 
важно на 100% быть уверенным в сво-
их инициативах, знать, что все дела-
ешь правильно. 

всю зарплату на йогурт

Я курирую в правительстве очень 
большой блок вопросов, причем наи-
более социально острых — медицина, 
образование, соцподдержка, спорт, 
молодежная политика. Направления 
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ездили в лузу, 
успел сходить 
в местную качалку, 
там все очень 
удивились

действительно разные, и везде есть 
свои особенности и ключевые вопросы,  
но управленческий подход один — по-
рядок и контроль. Начнем с того, что 
к финансам и имущественному ком-
плексу нужно относиться бережно.  
На примере медицины, мы с губер-
натором объехали уже большую часть 
районов, в любом учреждении я сразу 
иду общаться не только с руководите-
лем, но и с экономистом.

Выясняются парадоксальные ситу-
ации. Например, если у вас зарпла-
та 30 тысяч рублей в месяц, вы же не 
покупаете на них годовой запас йо-
гуртов? А некоторые медучреждения 
поступают именно в такой логике. 
Одному учреждению добавили не-
сколько миллионов финансирования, 
и они покупали медикаментов, меди-
цинских изделий по некоторым пози-
циям на годы вперед, рассчитываться 
за которые надо сегодня. 

Сейчас мы наладили учет, внедри-
ли систему «Планирование». Все мате-
риальные запасы, которые поступают 
в медучреждение, списываются через 
медицинскую информационную си-
стему, в листах назначений и только 
на конкретных пациентов. Система 
позволила сократить расходы на 10-15% 
только на медикаменты и изделия ме-
дицинского назначения. В масштабах 
региона экономия колоссальная — как 
минимум 150 млн рублей в год. И это 
только одни пример.

«неотложка» без частников!

Знаете, я как хирург очень хорошо 
понимаю, что такое несвоевременное 
оказание экстренной медицинской по-
мощи. Скорая помощь не должна быть 
частной. Власти должны гарантиро-
вать жителям оказание всех жизнен-
но важных услуг и обладать для это-
го соответствующими ресурсами. Год 
назад доходило до того, что нас шан-
тажировали невыходом всех машин 
в г. Кирове на линию. Такое нельзя 
допускать.

Мы запустили процесс восстановле-
ния единой государственной службы 
скорой медицинской помощи, сани-
тарной авиации, обладающей пре-
красной ремонтной базой. Сегодня 
в  Кирове работают 29 автомобилей, 
из них 26 — новые. Обновляем и ре-
монтируем автопарк и в районах обла-

сти. И при этом в год экономим более 
36 млн рублей. Частники еще работа-
ют по одному контракту, это 13 машин. 
Последний невыход кардиологической 
бригады на автомобиле частника про-
изошел в июле, мы были к этому гото-
вы, и трагедии не произошло.

о сельских качалках

В спортзале я отдыхаю. Спортом 
занимаюсь практически всю жизнь. 
В детстве достаточно серьезно зани-
мался хоккеем с шайбой. Правда играл 
в дворовой команде, но со взрослыми 
ребятами. Мне предлагали играть 
в кирово-чепецкой «Олимпии», была 
такая профессиональная команда. 
Я выбрал учебу, карьера хоккеиста ведь 
очень короткая.

Закончил заниматься хоккеем 
и стал ходить в тренажерный зал. Мне 
тогда было 13-14 лет. С тех пор занима-
юсь регулярно. Всегда вел здоровый об-
раз жизни, никогда не курил. Когда 
был студентом, участвовал в соревно-
ваниях по бодибилдингу. 

Сейчас занимаюсь 4-5 раз в неде-
лю, как правило, поздно вечером. 
Иногда даже во время многодневных 
командировок удается выкроить время 
для тренировок. Когда ездили в Лузу, 
я успел сходить в местную качалку, 
там все очень удивились.

В еде я достаточно избирателен: 
не ем свинину, майонез, хотя люблю 
сладкое, но за весом слежу, поэтому 
часто не обедаю. Друзья, знакомые уже 
привыкли. Если вечером прихожу на 
день рождения, все знают, что торт 
мне лучше предложить взять с собой, 
утром себе можно больше позволить.

«пойдем покупать ракету!»

Я женат, нашему сыну Даниилу  
2 года и 3 месяца. Супруга юрист, сей-
час в декрете. Мы вместе со Снежаной  
13  лет,  познакомились  тоже 
в  спортзале.У сына сейчас интерес-
ный возраст, каждый день что-то но-
вое. Сейчас он фанатеет по фильмам, 
которые рассказывают, как собира-
ют различные конструкторы — раке-
ты, машины, экскаваторы. Недавно 
сказал: «Папа, пойдем покупать раке-
ту!» Пошли искать ракету, нашли, со-
вместными усилиями с мамой собра-
ли. Теперь он грезит экскаватором. 
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Дмитрий и Снежана Курдюмовы с сыном Даниилом

был и остаюсь максималистом
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миссия: уничтожить 
нефтяные отходы
ООО «ВОстОк» гОтОВ к прОизВОдстВу 
нефтедеструктОрОВ не тОлькО для «лукОйла»,  
нО и для Всей страны,  — дмитрий пантелееВ, 
генеральный директОр ООО «БиОхимзаВОд»  
и ООО «ВОстОк» 
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событие мирового 
масштаба

— В Год экологии Сергей Донской, 
министр природных ресурсов РФ, дал 
старт грандиозному проекту — безот-
ходной технологии получения нефте-
продуктов. Суть ее заключается в том, 
чтобы включить в цикл нефтеперера-
ботки этап утилизации токсичных отхо-
дов. Осуществить это стало возможным 
благодаря нефтедеструкторам, произ-
водить которые  готов «Восток» — при-
чем не только для нашего первого за-
казчика — ПАО «Лукойл», но и для всей 
страны!

Амбициозная и глобальная идея 
безотходного производства нефте-
продуктов потребовала объединения 
сил.  Профильные научные институ-
ты страны — Федеральный научный 
центр медико-профилактических тех-
нологий управления рисками здоро-
вью населения, Институт экологии и 
генетики микроорганизмов УрО РАН, 
Национальный биоресурсный центр 
«Всероссийская коллекция промыш-
ленных микроорганизмов» и науч-
но-образовательный центр внедрения 
биотехнологий при ВятГУ — уже вплот-
ную занимаются разработкой необхо-
димых технологий. Также планиру-
ется привлечь РГУ нефти и газа (НИУ) 
имени И.М. Губкина. На площадке за-
вода «Восток» совместно с перечислен-
ными профильными институтами, 
Минприроды России и ЛУКОЙЛом уже 
проходит тестирование биопрепаратов 
для уничтожения высокотоксичных от-
ходов нефтепереработки. 

На открытии этого глобального про-
екта присутствовали ключевые, ответ-
ственные за внедрение этой техноло-
гии лица: Валентин Пономарев, и.о. 
заместителя начальника Департамента 

Росприроднадзора по ПФО; Евгений 
Пименов, генерал-майор медицин-
ской службы, доктор медицинских 
наук, профессор, член РАН; Виталий 
Пересторонин, директор ЦЛАТИ по 
Кировской области; Ренат Сышев, за-
меститель руководителя Управления 
Росприроднадзора по Кировской обла-
сти. После окончания полевых испы-
таний завод «Восток» начнет выпуск 
нефтедеструкторов для утилизации от-
ходов не только ЛУКОЙЛа, но и других 
заказчиков. 

биооружие против 
шламоотвалов

Разработкой нефтедеструкторов  
в России занимались и раньше, но по-
лученные препараты были низкоэф-
фективны. Объясню почему. Все дело 
в том, что ни один из известных ми-
кроорганизмов не способен утилизи-
ровать абсолютно все углеводороды. 
Каждый «специализируется» на опре-
деленном спектре соединений. Проще 
говоря, то, что предлагали раньше, 
называется «лекарством от всех болез-
ней», которого, как известно, на са-
мом деле не существует. 

Для уничтожения конкретного не-
фтяного пятна и шламоотвала необ-
ходимо подобрать свою комбинацию 
биологических соединений. Поэтому 
ученые Института механики сплош-
ных сред и Института технической хи-
мии Пермского НЦ УрО РАН создали 
устойчивые катализаторы процессов 
биодеструкции нефтяных углеводо-
родов с целью получения биологиче-
ски активных веществ. На основе био-
катализаторов они разработали серию 
бактериальных препаратов для биоре-
медиации нефтезагрязненных почв 
в наших климатических условиях. 

сейчас на 
территории завода 
«восток» проводят 
испытания 
девяти типов 
нефтедеструкторов

г. Киров, ул. Луганская, д. 53а,  
т.: (8332) 53-89-10, 51-89-39, 51-89-51, 
51-89-58

На фото:
Евгений Пименов, генерал-майор медицинской службы, доктор медицинских 
наук, профессор, член РАН, Виталий Пересторонин, директор ЦЛАТИ 
по Кировской области, Дмитрий Пантелеев, генеральный директор ООО 
«Биохимзавод» и ООО «Восток», Валентин Пономарев, и.о. заместителя 
начальника Департамента Росприроднадзора по ПФО,  Ренат Сышев, 
заместитель руководителя Росприроднадзора по Кировской области
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Сейчас на территории завода 
«Восток» проводят испытания девяти 
типов нефтедеструкторов.

Экологический щит 

Несмотря на то, что сегодня 
проблема нефтяных загрязнений 
в России стоит очень остро, пробить-
ся на рынок нефтяной биоремедиа-
ции сложно. Президент объявил, что 
2017 год пройдет под знаком экологии, 
возможно, поэтому государство сей-
час стало активно поддерживать вне-
дрение биотехнологий, аккумулиро-
вать инновационный опыт научных 
исследователей и переводить его в ре-
альный сектор экономики. 

Тем не менее пока что очисткой 
отравленных нефтью территорий за-
нимаются в основном частные ком-
пании, которые используют биопре-
параты сомнительного качества. 
Многие из них не только не отвечают 
требованиям экологической безопас-
ности, но и содержат условно патоген-
ные и даже патогенные микроорга-
низмы. Причем такая ситуация не 
только в России. 

Вспомните хотя бы громкий 
скандал с искусственной бактерией 
Синтия, которую еще в 2010 году соз-
дали западные ученые для устране-
ния последствий аварии на нефтяной 
платформе в Мексиканском зали-
ве. Вначале бактерия действительно 
уничтожала нефть, но затем переклю-
чилась на живые морские организмы 
и нанесла непоправимый вред эко-
логии моря. Разумеется, пресса силь-
но преувеличила и исказила реаль-
ный масштаб ситуации, сделав из нее 
очередное начало «конца света» и но-
вую причину будущего вымирания 
человечества.

Хочу еще раз подчеркнуть, что за-
вод «Восток», прежде чем начать гло-
бальное производство биопрепаратов, 

проводит глубокие научные исследо-
вания и испытания совместно с луч-
шими научными институтами стра-
ны. И, конечно, чтобы переходить 
к безотходным технологиям получе-
ния нефтепродуктов и уничтожить 
старые шламоотвалы, нужна поддерж-
ка государства. Олег Кручинин, глава 
департамента Росприроднадзора по 
ПФО, уже заявил: «Пора ввести новые 
правила игры на рынке утилизации 
углеводородных отходов!»

лечим или калечим?

Помимо утилизации отходов не-
фтяной промышленности, в планах 
завода «Восток» — уничтожение но-
вого класса экотоксикантов — фарма-
цевтических веществ. Химические 
остатки лекарственных препара-
тов попадают в окружающую сре-
ду, в том числе вместе с продукта-
ми жизнедеятельности человека. 
Фармацевтическое загрязнение окру-
жающей среды неуклонно движется 
к критической отметке. Ученые гово-
рят, что чаще всего в экосистеме обна-
руживаются противовоспалительные 
средства (диклофенак, ибупрофен), 
спазмолитики (Но-шпа), анальгети-
ки (парацетамол), антибиотики, бета-
блокаторы и синтетические гормоны. 

Токсичные действия этих лекар-
ственных отходов привели к ката-
строфическим сокращениям попу-
ляции бенгальского грифа в Индии. 
А в Британии в шерсти выдр ученые 
обнаружили диклофенак, что свиде-
тельствовало о загрязнении водных 
экосистем и рыбной фауны.

Как завод «Восток» предлагает ре-
шать вопрос фармацевтического за-
грязнения почвы и водоемов? Все тем 
же микробиологическим методом! 
В наших планах — выпуск препара-
тов, полностью обезвреживающих эти 
опасные вещества. 

в планах завода 
«восток» — 
уничтожение 
нового класса 
Экотоксикантов
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офшорный рай

Президент России Владимир Путин 
справедливо считает, что коррупция — 
это угроза суверенитету и националь-
ной безопасности нашей Родины.
Необходимо формировать обществен-
ное неприятие коррупции, понима-
ние того, что за любые коррупционные 
правонарушения неизбежно и неот-
вратимо последует суровое наказание.  
В общественном сознании должно уко-
рениться понимание того, что любой 
коррупционер — это вор и предатель 
Родины!

В середине августа состоится офи-
циальная презентация аналитическо-
го исследования «Варяги во власти: 
грабеж и коррупция в Кировской об-
ласти?!». Автором является советник 
Геннадия Зюганова и руководитель 
фракции КПРФ в Законодательном со-
брании Сергей Мамаев. 

Напомним, что Сергей Мамаев 
в 2016 году совместно с депутатом 
Заксобрания Леонидом Сандаловым 

опубликовал аналитическое исследо-
вание «Коррупция в Кировской обла-
сти: офшорный рай или политический 
инкубатор для предателей Родины?!»

Новая книга является продолжени-
ем первой книги и разделена на две 
части. Первая часть посвящена итогам 
социально-экономической политики 
врио губернатора Игоря Васильева.

Советник Геннадия Зюганова 
использовал не только официаль-
ные данные Росстата и профиль-
ных министерств (Минфина, 
Минэкономразвития), но и эксперт-
ные оценки ведущих аналитических 
центров: «РИА-Рейтинг» и Fitch ratings.

ошибки управления 

Вторая часть исследования дает 
оценку кадровой политики врио губер-
натора, а также акцентирует внимание 
на коррупционных проблемах в регио-
не. Особо отметим, что информация о 
фактах коррупции и конфликте инте-
ресов высокопоставленных чиновников 

была предоставлена Сергею Мамаеву 
российскими спецслужбами.

Сергей Мамаев подчеркивает, что 
в отличие от фанатично настроенных 
внесистемных оппозиционеров, кото-
рые активно митингуют против рос-
сийской власти, а потом греются в зда-
нии иностранных посольств, работа 
«Варяги во власти: грабеж и коррупция 
в Кировской области?!» является кон-
структивной критикой управленческих 
ошибок региональных чиновников.

В середине августа советник 
Геннадия Зюганова лично вручит ана-
литические материалы о проблемах 
коррупции в Кировской области врио 
губернатора Игорю Васильеву.

аналитическОе исследОВание О граБеже  
и кОррупции В кирОВскОй ОБласти 
передаст ВриО гуБернатОра игОрю 
ВасильеВу сОВетник геннадия зюганОВа 
В гОсдуме, рукОВОдитель фракции кпрф  
В закОнОдательнОм сОБрании кирОВскОй 
ОБласти сергей мамаеВ

варяги во власти: 
созидание или разгул коррупции?!

власть
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как грамОтнО и БыстрО 
накОпить на ремОнт, Отдых  
или машину — рассказал 
рОман гОринОВ, 
упраВляющий ВтБ24  
В кирОВскОй ОБласти
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Какие вклады cейчас предлагает 
ВТБ24 и на какую аудиторию нацелены 
эти продукты?

— На сегодняшний день ВТБ24 
предлагает вклады с удобными усло-
виями и возможностью оформления 
в офисе, через банкомат, с использо-
ванием системы «ВТБ24-Онлайн» или 
«Мобильного банка».

Сегодня человек с любым уров-
нем дохода может выгодно разме-
стить свои средства в ВТБ24 практиче-
ски на любой временной интервал, 
выбрав вклад с подходящими услови-
ями. С середины 2014 года банк ввел 
простую систему вкладов, действу-
ющую по сей день. Вместо широкой 
и объемной линейки ВТБ24 создал три 
базовых, абсолютно понятных вкла-
да: «Выгодный», «Накопительный» 
и «Комфортный».

Какой из этих вкладов позволит по-
лучить максимальные проценты за ко-
роткий срок?

— Самую высокую ставку клиен-
ты ВТБ24 могут получить, воспользо-
вавшись новым уникальным пред-
ложением банка — накопительным 
счетом. Это удобный способ хранения 
и преумножения денежных средств: 
чем дольше средства находятся на 
счете, тем выше годовая процент-
ная ставка. Счет можно автоматиче-
ски пополнять через интернет-банк 
«ВТБ24-Онлайн», при этом снятие 
и  пополнение счета можно делать 
без ограничений по сумме, а снятие 
средств происходит без потери начис-
ленных процентов.

Как открыть накопительный счет? 
Есть ли какие-то дополнительные преи-
мущества у продукта?

— Открыть накопительный счет 
можно как в офисе ВТБ24 (в рублях, 

долларах или евро), так и в интернет-
банке (только в рублях). Снятие денег 
со счета и его пополнение происхо-
дит безналичным переводом на ос-
новной счет клиента и с него. Важной 
особенностью накопительного счета, 
которой не обладают вклады, являет-
ся возможность прямо с него погашать 
кредиты ВТБ24.

Является ли ставка накопительно-
го счета конкурентоспособной на рынке 
и есть ли инструменты и условия для  
ее увеличения?

— Даже при простом открытии на-
копительного счета ставка по нему  
у ВТБ24 является одной из самых высо-
ких на рынке, однако при открытии в 
комплекте к нему «Мультикарты» ВТБ24 
с опцией «Сбережения» к базовой став-
ке можно получить дополнительно еще 
несколько бонусных процентных пун-
ктов. Ставка по накопительному счету 
зависит от оборота по «Мультикарте» и 
срока действия накопительного счета.

А каковы условия по досрочному сня-
тию денежных средств, если они вдруг 
срочно понадобятся?

— Еще одним преимуществом 
«Накопительного счета» является то, 
что в любой момент, когда вам пона-
добятся деньги, вы можете снять как 
проценты, так и всю сумму.

Можно ли проиллюстрировать пре-
имущества накопительного счета на 
конкретных примерах?

— Конечно! Рассмотрим все пре-
имущества накопительного счета на 
конкретных примерах. Предположим, 
два брата, Владимир и Олег, реши-
ли начать копить на автомобили. 
Владимир воспользовался новым про-
дуктом ВТБ24, а Олег положил сбере-
жения в банк «Х» на обычный вклад.

Ситуация 1. Братья получили по-
вышенное денежное вознаграждение 
и захотели пополнить свои сбереже-
ния. Владимир без труда пополнил 
свой счет в ближайшем банкомате 
ВТБ24, а вот вклад Олега не позволил 
ему это сделать.

Ситуация 2. Владимир и Олег че-
рез три месяца захотели сделать ре-
монт на даче. Владимир без тру-
да снял проценты, начисляемые 
ему ежемесячно с первого дня, а вот 
Сергей свои проценты увидит не рань-
ше чем через год.

Накопительный счет на сегодняш-
ний день является одним из самых 
выгодных и удобных средств накопле-
ния, поможет с легкостью воплотить 
любые материальные мечты. Накопи 
легко и просто с ВТБ24! 

Надеемся, у вас не осталось сомне-
ний в том, какой способ сбережения 
является самым выгодным на банков-
ском рынке Кировской области.

накопительный 
счет — Это удобный 
инструмент 
накопления и 
одновременно 
свобода 
распоряжения 
вашими деньгами

Генеральная лицензия Банка России № 1623. Реклама.

накопительный 
счет с втб24

47

личные финансы



самый простой способ 
потерять обороты

— Какой размер скидки вы давали 
в последний раз? 30%? 50% или даже 
70%? А какой это принесло эффект? 
Стало ли у вас больше покупателей от 
этого? Сколько вы на этом заработали?

Арифметика простая: если вы сдела-
ли наценку на свой товар 100%, а потом 
сделали скидку 50%, то вы ничего не за-
работали. А еще нужно платить аренду 
и зарплату продавцам. И что делать? 
Как привлечь клиентов и поднять про-
дажи? Разберемся, почему не надо сни-
жать цены, а также как просто выйти из 
ценовой конкуренции.

ценовая конкуренция
и ее основные минусы

Приведу вам интересный при-
мер из жизни. Ко мне часто обра-
щаются с вопросами о том, как про-
давать больше в кризис. Обычно я 
спрашиваю следующее: а чем вы отли-
чаетесь от множества других магазинов? 
К сожалению, практически все ответы 
одинаковые: низкие цены, высокое ка-
чество, большой ассортимент.

Большинство ставит на первое ме-
сто именно низкие цены. Кажется ло-
гичным, что если товар продавать де-
шевле, то и покупать его будут чаще, 
особенно при нашей дикой конкурен-
ции в России, когда все рынки уже по-
делены и влиться становится все слож-
нее и сложнее. Как бы не так!

В России конкуренция минималь-
на! При соблюдении простейших усло-
вий и наличии достаточного оборотно-
го капитала успех вам гарантирован.

Итак, сначала рассмотрим, чем же 
плоха конкуренция только по ценам:
1. клиент, который пришел только за 

самой низкой ценой и ни за чем 
другим — «плохой» клиент, его ло-
яльность к вам стремится к нулю

2. необходимость нести постоян-
ные издержки на мониторинг цен 
конкурентов

3. требуется постоянно наращивать 
оборот, чтобы иметь дополнитель-
ный капитал для вложений

4. вы зависите от крупных игроков 
рынка, которые могут позволить 
себе обрушить цены, и ваш бизнес 
накроется
Неплохая перспектива, да? 

Возможно, кто-то из вас увидел в этом 
себя и свой бизнес. 

Один из вариантов уйти от ценовой 
конкуренции — это совершенно новое 
построение линейки продаж, где основ-
ную роль выполняет товар-локомотив.

молоко и креветки

Прежде всего нужно завести в вашей 
компании «молоко» (он же товар-локо-
мотив) и «креветки». Этот маркетинго-
вый прием взят из продовольственной 
сферы, откуда и пришли эти названия. 

Молоко в супермаркете — хит про-
даж, практически все знают его цену, 
это такой своеобразный ценовой инди-
катор. Если вы придете в супермаркет и 
увидите молоко не за 40-50 рублей, а за 
90 рублей, то вы, скорее всего, решите, 
что это дорогой магазин и не станете 
в нем ничего покупать. А если вы при-
дете в тот же супермаркет и увидите мо-
локо за 30 рублей, вы сделаете вывод, 
что здесь низкие цены на все продукты.

как Отличиться В кризис и уйти От ценОВОй 
кОнкуренции — паВел шиБанОВ, упраВляющий партнер 
«перВОгО антикризиснОгО маркетингОВОгО агентстВа»

«креветки» — 
список продуктов 
на допродажу 
с высокой маржой

Благодарим за помощь в проведении фотосъемки 
мужской салон кожи и аксессуаров Marko HANZO

лучшее — враг 
вашей прибыли 

задай вопросы напрямую:
facebook.com/1pamagen
1pamagen@gmail.com
pamag.plp7.ru

48

маркетинг

№7 (104) // август 2017



лайфхак от павла шибанова:

— Найдите 13 точек для работы над отстройкой 
отконкурентов в своем бизнесе:
1. цена
2. скорость поставки, скорость обслуживания, 

скорость оказания услуги
3. большее предложение за те же деньги
4. дополнительные услуги 
5. условия доставки продукции
6. наличие товара
7. удобство расчетов
8. гарантия
9. ассортимент
10. высокие результаты
11. сервис и уровень обслуживания
12. удобство для клиента 

и экономия его времени
13. эмоции

Конечно, вы идете в магазин не за 
одним молоком, вы шагаете дальше и 
видите королевские креветки по цене 
800 рублей, и у вас возникает вопрос: 
«Дорого это или нормально?» И сей-
час, внимание! Никто не знает, сколь-
ко они должны стоить (примерно от 500 
до 1 000 рублей). Но так как по моло-
ку вы уже поняли, что в магазине нор-
мальные цены, для вас стоимость кре-
веток тоже кажется приемлемой.

Конечно же, цена на креветки в ма-
газине была завышена, но то самое мо-
локо за 30 рублей помогло продавать 
креветки и покрыть убытки от продажи 
молока по низкой цене. Очень хитро, 
верно? Такая схема поможет массово 
привлекать новых клиентов, повысить 
их лояльность.

оживить продажи в кризис

Итак, выберите из ваших товаров 
те, что покупаются лучше всего по не-
большим закупочным ценам — так на-
зываемое «молоко», или товар-локо-
мотив. Затем выберите из них самый 
лучший и демпингуйте его ценой, за-
нижайте ее сознательно. Можно даже 
выставить товар-локомотив с нулевой 
маржой или даже уходить в минус, 
если вы точно знаете, что отобьетесь на 
других товарах. Далее продумайте спи-
сок продуктов на допродажу с маржой 
повыше — те самые «креветки». 

Существует 2 схемы, по которым 
можно использовать товар-локомотив.

Схема №1.С целью допродать какие-
то дополнительные опции или доро-
гие аксессуары. Здесь мы просто при-
цепляем к «локомотиву» «вагончики». 
Например, в салоне сотовой связи при 
покупке телефона вам предлагают пле-
ночки, наушники с высокой наценкой.

Схема №2. Для перевода покупате-
ля на другой товар. К примеру, наш 
товар-локомотив — это букет из 10 роз 
по 200 рублей, выясняя у покупателя, 
кому он хочет его подарить (напри-
мер, девушке), мы можем предложить 
взамен букет из 3 крупных роз, но уже 
за 250 рублей, как более изящный.

В любом из двух вариантов важ-
ны скрипты общения с клиентами. 
Попробуйте привлечь их с помощью на-
шего вкусного и недорогого «молока» со 
всех рекламных площадок. И не забы-
вайте предлагать к покупке те товары, 
которые вы внесли в список допродаж.

«молоко» — ваш товар-локомотив
по небольшим закупочным ценам

маркетинг
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что делать после обучения?

— Я часто спрашиваю продавцов 
и руководителей: «Вы ходили на тре-
нинги по продажам или управлению?» 
«Да», — отвечают они мне. Я продол-
жаю: «На сколько после так называе-
мых «тренингов» выросли ваши про-
дажи в рублях или насколько вы стали 
лучше управлять и мотивировать своих 
сотрудников?» И слышу в ответ: «Ну, вы 
понимаете, там было интересно, но... 
продажи не выросли. Управлять легче 
не стало».

Самая большая проблема в обуче-
нии руководителей и продавцов, ко-
торым  необходимо действовать опре-
деленным образом по отношению к 
подчиненным и покупателям, заклю-
чается не в недостатке информации 
(она ценна и может дать результаты), 
а в ее неприменении. Причина в по-
ведении — старых привычках того, что 
выполнялось раньше. Почему старая 
привычка сильна? Потому, что ее часто 
использовали. Для того чтобы поменять 
привычку и поведенческую реакцию на 
сотрудника или покупателя, необходи-

ма тренировка новых навыков и дей-
ствий. Это — единственный смысл обу-
чения: делать что-то по-другому! 

повторенье — мать ученья

Упражнения — это основа обучения, 
если хотите делать новые действия. От 
простого просмотра видео или прослу-
шивания семинара у вас появится идея:  
«Да, можно делать что-то по-другому!» 
Но дело в том, что старая привычка 
возьмет верх, так как вы к ней привык-
ли. В итоге наступает разочарование: 
обучение не работает! И руководители, 
и продавцы перестают учиться и хо-
дить на тренинги, хотя все знают и по-
нимают, а делают по-старому. Поэтому 
повторение (большое количество раз) 
на тренинге новых действий позволя-
ет создать новую привычку, которая 
в конце концов победит старую. 

успех надо тренировать  

За последние 17 лет тренинговая 
компания «Продавай.про» (г. Санкт- 
Петербург) полностью искоренила не-

эффективность обучения. Выработана 
и успешно применяется по всей стра-
не система жестких тренировок руково-
дителей и продавцов до приобретения 
устойчиво новых навыков в продажах 
и управлении.

Мы не даем поблажек на тренингах, 
именно тренингах (от слова «трениро-
вать» — повторять большое количество 
раз до результата! Мы не берем день-
ги за семинары в отличие от «веселых» 
спикеров, колесящих по всей стране, но 
не дающих результата в росте продаж 
и управлении — это называется «чес». 
Всегда готовы бесплатно провести се-
минары по управлению и продажам 
в любой, даже маленькой, компании. 
Вы сами примете решение: самосто-
ятельно развиваться или воспользо-
ваться нашими результативными 
тренингами? 

В Кирове уже есть результаты по уве-
личению продаж в 2 раза за 4 месяца. 
Наши рекорды по стране: рост продаж 
составил более 400% за 3 месяца.

Все отзывы и результаты программ 
тренинговой системы «Продавай.про»  
выложены на YouTube.

Приглашаем всех управленцев 
пройти тест руководителя, который по-
кажет, где вы теряете время и деньги, а 
также тренинг «Главный навык руково-
дителя». А менеджеров компаний при-
глашаем на «Систему подготовки су-
перпродавцов» и технологию «Богатый 
продавец».

г. Киров, ул. Карла Маркса, 21, офис 
429, т. (8332) 78-31-32

prodavay-kirov@bk.ru
prodavay.ru

youtube.com/user/videoproectvnj

почему 
обучение
не работает?

как ВыраБОтать нОВую приВычку дейстВОВать? — 
паВел сюткин, инструктОр тренингОВОй системы для 
рукОВОдителей и прОдаВцОВ «прОдаВай.прО» (г. санкт-петерБург)
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миф №1. Это картинка 
подписи на Экране

— ЭП — это не росчерк пера, отска-
нированный и присланный вам по по-
чте. Это зашифрованный документ, 
криптографическое преобразование ин-
формации о вас с помощью специально-
го электронного ключа. Ключ представ-
ляет собой уникальную комбинацию 
цифр, как правило, 512 нулей и единиц. 

миф №2. не определить, кто 
именно подписал

Узнать, кем на самом деле подпи-
сан документ, можно, если расшифро-
вать подпись с помощью ключа. Тогда 
же будет понятно, в таком ли виде до-
кумент был подписан или это фаль-
шивка. Существует специальный сер-
тификат, который подтверждает, что 
конкретный электронный ключ при-

надлежит определенному физическому 
лицу. Этот сертификат можно получить 
в удостоверяющем центре, например, в 
нашем УЦ ООО «Программный центр».

миф №3. за выдачей Эп 
нужно приезжать лично

ЭП легко получить удаленно: можно 
связаться по скайпу и показать паспорт. 
Но, поскольку ЭП обладает полной юри-
дической силой, если специалист не 
уверен в идентификации вашей лич-
ности, вы можете либо явиться лично 
в УЦ, либо обратиться к нотариусу, что-
бы он буквой закона заверил: вы имен-
но тот, за кого себя выдаете.

миф №4. Эп небезопасна

Абсолютное заблуждение. Никто 
другой не может поставить за вас вашу 
ЭП. Все дело в том, что для этого ну-

О нюансах эп* 
рассказал паВел 
БатищеВ, директОр 
«прОграммнОгО центра»

жен секретный ключ, который не так-
то просто скопировать. Он имеет двух-
уровневую защиту. Запишите ключ на 
маленький токен (похож на флешку) и 
носите всегда с собой. А чтобы кража 
ключа ничего не дала, защитите его 
пин-кодом, который знаете только вы. 
Сотрудники УЦ в этом помогут.

миф №5. одной Эп можно 
пользоваться в разных 
целях

Для каждой сферы существует своя 
ЭП. В сертификате ключа указаны пол-
номочия: например, с помощью  од-
ной подписи вы можете продать свою 
квартиру, а вторая позволит работать 
на электронных торговых площадках.

миф №6. Эп — Это логин  
и пароль

Федеральный закон об ЭП предус-
матривает существование двух ее ви-
дов: простой и усиленной. Усиленная 
имеет 2 формы — квалифицирован-
ная и неквалифицированная. Простая 
ЭП представляет собой комбинацию 
из логина и пароля и подтверждает ав-
торство документа, но не гарантирует 
его неизменность после подписания. 
Применяется, например, для работы 
на Едином портале госуслуг. Усиленная 
неквалифицированная ЭП также иден-
тифицирует отправителя документа, 
плюс к этому подтверждает, что по-
сле отправки документ не менялся. Ею 
пользуются внутри компании или при 
договоренности бизнес-партнеров меж-
ду собой. Усиленная квалифицирован-
ная подпись  — это уже полноценная 
замена рукописной, имеет специаль-
ный ключ для проверки достоверности. 
Он содержится в подтверждающем сер-
тификате, который, как я уже говорил, 
выдает УЦ. Абсолютно во всех случаях 
усиленная квалифицированная под-
пись приравнивается к рукописной. 
Именно ею пользуются при работе с 
госсектором.  

миф №7. Эп — Это дорого

Мы выдаем ЭП по приятной цене —
всего 300 рублей. Дорого это или нет,  
решайте сами.

7 мифов об 
Электронной 

подписи

ЭП* — электронная подпись
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успех кОмпании заВисит, 
В перВую Очередь, От «силы 
кОманды» и настрОя сОтрудникОВ 
на дОстижение результата, — 
анна шумайлОВа, рукОВОдитель 
HR служБы кадрОВОгО 
кОнсалтинга LIFE JOB 

все в одной лодке

— В жизни мы часто сталкиваемся 
с рассуждениями собственников биз-
неса о том, что команда уже не та, что 
раньше. Раньше достаточно было при-
внести новую идею, и глаза сотруд-
ников загорались, все рвались в бой. 
Иными словами, пропал боевой дух.

«Может, им провести веревочный 
тренинг? Или корпоратив?» — задают 
нам вопросы директора. А что же слу-
чилось? Давайте вернемся в те време-
на, когда глаза еще горели. По наше-
му опыту, в тот период горящие глаза 
сопровождались высокими показате-
лями в работе. Собственники полага-
ют, что это связано с высоким боевым 
духом сотрудников. А в действитель-
ности все наоборот!

Любой сотрудник хочет от своей 
работы… успеха. Да, именно успеха! 
Деньги мы не исключаем, бесплат-
но никто работать не будет. Но все 
же успех является важнейшим фак-
тором в формировании боевого духа 
сотрудников.

боевой дух

Если рассмотреть жизнь человека, 
то в ней есть ключевые события и за-
вершение каждого из них можно счи-

тать успехом. Давайте разбираться: 
молодой человек стремится закончить 
школу и поступить в институт — за-
числение в вуз будет успехом. Далее 
он заканчивает институт — уже ди-
плом будет его успехом. Устроиться на 
хорошую работу — тоже успех. Сделать 
карьеру — успех, однозначно! Итак, 
если вы посмотрите на это, то увиди-
те, что человеку свойственно ставить 
цели и стремиться к результату, до-
стигая успеха. Именно в момент до-
стижения результата боевой дух берет 
верх и человек готов браться за новую 
цель. Это и есть секрет поддержания 
боевого духа.

Если вам нужна сильная команда, 
мотивированная на результат, помо-
гайте ей постоянно получать успех 
в своей работе! Если ваши сотрудники 
постоянно терпят недачи, если они 
не верят в то, что смогут добиться ре-
зультата, то никакие корпоративы 
и веревочные тренинги не помогут. 
Вы просто повеселите усталых, апа-
тичных коллег, и все! 

Если нет боевого духа у вашей ко-
манды — вставайте сами в ее ряды, 
помогайте достигать сотрудникам 
результатов, обучайте, делитесь опы-
том — ведите своих людей к успеху!

Помните: высокий боевой дух там, 
где высокие результаты!

ул. Ленина, 103а (ТЦ «Крым», 6 этаж),
т.  (8332) 210-490

lifej.ru

12 миФОв HR
Как подобрать своих людей, «внедрить» нового человека в компанию, 
куда смотреть на собеседовании и многое другое — в новом 
спецпроекте журнала «Бизнес Класс» и кадрового консалтинга Life Job

6 веревочный тренинг 
спасет нашу командумиф
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5 трендОВ В сОциальных сетях, О кОтОрых дОлжен знать 

каждый предприниматель, — андрей мизеВ, ОснОВатель 

прОекта BUSINESS & FAMILY, Бизнес-тренер пО SMM

реклама 

на жживца
1. прямые трансляции 

— Социальные сети развивают-
ся с бешеной скоростью, и сейчас это 
не просто площадка для общения, 
а мощная рекламная платформа 
и неиссякаемый источник клиентов.

2. видеоконтент

Создавайте больше видео и выкла-
дывайте их в социальные сети. В боль-
шей степени это должны быть обуча-
ющие ролики. Если вы учите своих 
клиентов полезным вещам, то они 
больше вам доверяют, а это влияет на 
решение о покупке.

3. натуральность 

Люди устали от «глянцевости» 
и фотошопа. Реально! На картинке ви-
дишь одно, а по факту привозят дру-
гое. Результат не превзошел ожида-
ния, и, скорее всего, клиент больше 
у вас ничего не купит. Делайте фо-
тографии ваших товаров для соц-
сетей более естественными и 
натуральными.

лайфхак 
от андрея мизева:

— Трансляции лучше 
проводить ежедневно 
или хотя бы через день. 
Расскажите о ваших 
сотрудниках, об их 
достижениях, сильных 
качествах. Покажите 
внутреннюю кухню: 
административный 
офис или производство. 
Кроме того, ведите 
трансляции в дни акций 
и горячих предложений.

4. HUMAN 2 HUMAN

Грань между сегментами b2b и b2c 
со временем исчезнет, особенно в он-
лайне. Сейчас новый тренд в отно-
шениях — human 2 human, или «че-
ловек человеку». Ваш клиент хочет 
покупать не у компании, а у челове-
ка! Создайте образ, персонаж, кото-
рый будет ассоциироваться с брендом.

5. уникальный контент

Каждая социальная сеть созда-
ет алгоритмы, которые определяют, 
уникальный контент вы сделали или 
нет. В зависимости от результата си-
стема определяет место вашего поста 
в ленте новостей и его охват. 

задай вопросы напрямую:
т. 8-912-372-23-73,
vk.com/andymizev
facebook.com/mizevandy

консультации по продвижению 
бизнеса в социальных сетях! 
осталось всего 10 консультаций 
на август по 2 000 j
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ГОРький ОПЫт
Обладатели премии «Человек года-2016» о первых 
неудачах и промахах в своем бизнесе — в новом 
спецпроекте журнала «Бизнес Класс»

ошибки 
победителя

ЧЕЛОВЕК ГОДА 

2016

ресурс развития

— Путь к любому более-менее зна-
чимому успеху — это всегда череда по-
следовательных действий. Причем 
итоговые решения почти всегда прини-
маются после периода проб и ошибок. 
Пробы и ошибки — этап обязательный. 
Когда мне говорят, что кто-то в бизне-
се в течение длительного времени дей-
ствует безошибочно, то, скорее всего, 
это не совсем так. В лучшем случае речь 
может идти о том, что наиболее успеш-
ные бизнесмены не совершают непо-
правимых ошибок. И не повторяют соб-
ственных. То есть они учатся. Растут. 
На грабли не наступают. Так что ошиб-
ки — это ресурс развития. Важно только 
с этим делом не перебарщивать и свое-
временно просчитывать всевозможные 
риски: рыночные, финансовые, юри-
дические, организационные и прочие.

ошибка №1: все сама

Наиболее существенная ошиб-
ка, которую я регулярно исправляю 
с большим трудом (и, честно говоря, 
до конца, наверное, пока ее не изжи-
ла) — это стремление все сделать самой. 
Распределение обязанностей между 
участниками проекта и делегирование 
полномочий — всегда непростое дело. 
В моем же случае оно еще и осложняет-
ся импульсивным характером. Сейчас, 
кажется, научилась себя сдерживать. 
Но, оглядываясь назад, понимаю, что 
многие начинания могли развиваться 
более продуктивно, если бы я концен-
трировалась на администрировании и 
контроле, а не стремилась взгромоздить 
на себя еще и исполнительскую часть. 

праВО на ОшиБку — этО приВилегия инициатиВных людей, — 
сусанна аникитина-юнгБлюд, рукОВОдитель хОлдинга 
«прОфБизнесгрупп»

ошибка №2: Экономия 
на мелочах

Второй урок, который я очень хо-
рошо усвоила на основе допущен-
ных ошибок, заключается в том, что 
любая, даже самая перспективная 
бизнес-идея в конечном итоге про-
валится, если не уделять должного 
внимания мелочам. Небрежность 
и неисполнительность сводят на нет 
преимущества самых прогрессивных 
технологий.

Экономия на мелочах — это не-
допустимая ошибка. Особенно это 
относится к сфере услуг, медицине 
и образованию.

ошибка №3: не в службу, 
а в дружбу

К бизнесу отношение должно быть 
глубоко личным. Его нужно любить, 
душу в него вкладывать, болеть за ре-
зультаты. А к людям, которые в него во-
влечены, отношение должно быть пре-
жде всего профессиональным (даже 
если это очень близкие люди). Иначе 
неизбежен конфликт интересов. Очень 
долго я не могла найти эту грань, из-за
чего допускала ошибки в подборе ка-
дров. Думаю, что это в прошлом, но для 
того, чтобы нащупать оптимальное со-
отношение профессионального и лич-
ного в бизнесе, потребовались годы.
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г. Киров, ул. Профсоюзная, 38, 
т.: (8332) 64-83-38, 77-77-29, domaochag@mail.ru 
domaochag.ru  |  vk.com/domaochag43
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на з 

метра 

несем спОртиВный Отдых В массы,— 
анна киселеВа, директОр БатутнОгО 
парка «мариО»

идея одной ночи

— Не считаю себя бизнес-леди, по-
тому что работа и деньги для меня 
не главное. Просто я очень предпри-
имчивый и азартный человек, и ког-
да мне становится скучно, я начи-
наю реализовывать свои идеи. А их 
море, но на все не хватает и вре-
мени, и желания! Я предпочитаю  
не распыляться.

До открытия нашего бизнеса я была 
на батутах всего один раз в жизни. И 
однажды мне пришло в голову, что мы 
с мужем тоже сможем открыть такой 
«прыгучий» парк. Это было спонтан-
ное решение, но моя семья меня под-
держала. Написали бизнес-план и ре-
шили рискнуть. Мы живем в Питере, 
но не рассматривали наш город в каче-
стве площадки для этого бизнеса: все-
таки и денег нужно вложить больше, 
да и не удивишь жителей с северной 
столицы батутами. 

А в Кирове наш парк стал пер-
вым!  Не будучи 100% нацеленны-
ми на положительный результат, мы 
ввязались в авантюру. Если бы сейчас 
кто-нибудь предложил мне с теми на-
шими деньгами, знаниями и возмож-
ностями открыть нечто подобное, я бы 
уже не рискнула. А тогда — просто все 
сложилось. 

вижу все опасности

Когда принимаешь решение, мир 
начинает тебе помогать. Помещение 
для парка мы нашли очень удачно.
Закупили оборудование. Местные 
акробаты помогли правильно распо-
ложить батуты так, чтобы это было 
безопасно. 

Иногда смотрю в интернете фо-
тографии других батутных парков, 
и меня бросает в дрожь: ни за что бы 
не пустила своего ребенка во многие 
из них! Теперь, как человек, пони-

мающий в этом деле, вижу многие 
недоработки, опасные места, нека-
чественное оборудование. 

Я понимаю, что людей к нам не 
привлечешь качественным обору-
дованием, потому что вряд ли по-
сетители знают, что оно вообще мо-
жет быть разным. Но даже качество 
пружин имеет значение. Прыгая на 
батуте с дешевыми пружинами, ре-
бенок может получить компрессион-
ный перелом позвоночника. 

В одном городе недавно закры-
ли батутный парк, потому что там 
за короткое время было 38 компрес-
сионных переломов. Мы смени-
ли четырех поставщиков, пока не 
нашли идеальные пружины. За ка-
чество своих матов, сеток, пружин  
и рам можем ответить, потому что 
добивались лучшего путем проб и 
ошибок. Теперь заказываем прове-
ренное, есть все паспорта и сертифи-
каты. А маты шьем сами!

выше 
головы
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swot-анализ

риски: сезонность, 
травмоопасность, тенденция к 
спаду интереса аудитории.
возможности: мало конкурентов, 
продвижение дополнительных 
услуг (дни рождения, корпоративы, 
соревнования). 
сильные стороны:  
пропаганда здорового 
образа жизни и спорта.
слабые стороны: 
дорогое оборудование, 
трудность с подбором 
профессиональных кадров.

как не постеснялись 
открыться? 

Вспоминаю и удивляюсь, как мы 
2 года назад не постеснялись открыть-
ся: раздевалка за шторкой, чайник с 
печеньками на полу, ресепшена нет,  
и всего 6 батутов. Не было денег даже 
на стул! Но поскольку для Кирова мы 
были в диковинку, люди все рав-
но шли. Так потихоньку мы стали 
работать.

В итоге за 2 года провели 4 пере-
стройки парка, увеличив его пло-
щадь до 666 м2. Все, что зараба-
тываем, — вкладываем в парк. 
Сначала называли его «Кенга». 
Мне казалось это оригинально, но 
муж и наш дизайнер не разделяли 
моего мнения. Они предложили но-
вое название «Марио» — в честь пры-
гучего героя популярной игры на при-
ставке. Дизайн разработали в этом же 
стиле. Яркий колорит привлекает 
посетителей!

большие риски

Батутный парк — непростой биз-
нес. Здесь большие риски: и сезон-
ность, и конкуренция, и травмоопас-
ность самого вида спорта, большие 
затраты на оборудование. Причем 
каждый месяц приходится что-нибудь 
покупать. Для справки: батут с люби-
тельской сеткой выйдет  220  000  ру-
блей, сетка для спортивного ба-
тута обойдется в 60 000 рублей, а 
поролоновые кубики для ям стоят 
670 000 рублей. 

Мы делаем все,чтобы предотвра-
тить ушибы, синяки и травмы у посе-
тителей. У нас работают не студенты  
с улицы, а мастера спорта по акроба-
тике. Текучки нет, слаженный кол-
лектив. И несмотря на то, что летом 
обычно спад активности, наша друж-
ная и креативная команда держится 
на плаву.

почему по россии парки 
закрывают?

Сейчас по России наметилась тен-
денция к закрытию батутных пар-

ков. Например, в прошлом году пре-
кратили свое существование около 
10 «прыжковых» центров. Нас тоже 
это не обошло стороной — в ближай-
шее время закрываем наш второй ба-
тутный парк, в Нижнем Новгороде. 
Нерентабельно. Невыгодное место-
положение, частые пробки, большая 
конкуренция (около 6 крупных батут-
ных парков).

быть гибкими,  
как пластилин

Как и в любом бизнесе, в нашем  
тоже надо быть гибким и постоянно 
поддерживать интерес клиента. Мы 
ориентируемся не только на спор-
тсменов, но и на семейное посеще-
ние, проводим детские праздники, 
дни рождения, девичники, корпора-
тивы, поэтому у нас есть специаль-
ная комната для таких мероприятий  
и спортсмены-аниматоры. 

Мы действительно очень внима-
тельны к мнению наших клиентов. 
Реагируем на любой отзыв. Когда по-
ложительный — понимаем, что дви-
гаемся в правильном направлении. 
Если отрицательный — работаем 
с ним, ведь это стимул к улучшению.  

По просьбам посетителей обору-
довали помещение  системой венти-
ляции и увеличили количество раз-
девалок. Стремимся, чтобы каждый 
«Марио» уходил от нас с улыбкой на 
лице. 

управленческая фишка

Поскольку пока у нас все-таки 2 ба-
тутных парка — в Нижнем Новгороде 
и в Кирове, а живем мы семьей  
в Питере, нужно как-то за всем сле-
дить! Для этого я наняла двух спе-
циалистов, которые по камерам на-
блюдают за работой парков. Причем 
кировский «Марио» проверяет со-
трудник нашего батутного парка из 
Нижнего. А работу нижегородских ре-
бят контролирует их кировский кол-
лега. Это удобно, они профессиона-
лы, поэтому видят все недочеты и, 
главное, непредвзято относятся друг 
к другу. 

поролоновые 
кубики  
для ям стоят 
670 000 рублей
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ФиРменнЫй стиль 
«ЗаПОведника»

— Сразу начну с новости: 
в этом году мы уверенно выводим 
«Заповедник сказок» на россий-
ский уровень, активно продвигая его 
в Москве и в других городах России. 
Для этого мы не только вложились 
в новые декорации и программы, 
но и разработали фирменный стиль  
проекта. Глубоко копнув и уловив суть 
нашего «Заповедника», его изюмин-
ку, московский дизайнер Александр 
Киржбаум создал для нас целую гра-
фическую историю. Это особые шриф-
ты, написания и декор. Змей Горыныч, 
рыба-кит, сапоги-скороходы, жар-
птица, Кощей, богатырь и другие ска-
зочные герои изображены как зага-
дочные символы, которые можно 
соединять в разные сюжеты. 

Теперь наконец-то у «Заповедника 
сказок» появилось свое лицо! Получив 
современное прочтение нашей вол-
шебной темы, мы готовы исполь-
зовать этот фирменный стиль в ре-

кламной кампании, на сайте 
и в сувенирной продукции. 

Уверены, креативная стилисти-
ка нашего «Заповедника» поможет 
нам привлечь еще больше туристов из 
разных регионов России. И не толь-
ко России! Конечно, у нас уже бывали 
иностранцы — и взрослые, и дети. Могу 
уверенно заявить, что для сказки нет 
возрастных границ и языковых барье-
ров: каждый, кто приезжает к нам, бы-
стро включается в игру.

ЧтО ПРидумали нОвенькОГО?

Несмотря на то, что летний сезон 
2017 оказался непростым по погоде, 
все-таки среди кировских компаний 
нашлись смельчаки, кто отправился 
в сплав на байдарках. Кстати, мы 
смогли организовать уникальный 
форум. Вообразите шатер среди скал, 
оборудованный новейшими техно-
логиями, с плазменными экрана-
ми — 50 it-специалистов из 35 ком-
паний проводят здесь свой форум, 
а сами приплыли сюда на байдар-

СКАзОЧНАЯ ЭКСПАНСИЯ 

г. Киров, ул. Профсоюзная, 1, бизнес-
центр «Кристалл», офис 1207,
т. (8332) 255-888,

korabl-kirov.ru

сделанО в киРОве

Бренды, товары и услуги, которые сделали имя нашего 
города известным по всей России  — в новом 
спецпроекте журнала «Бизнес Класс»

с веРОй в свОЮ уникальнОсть 
стуЧимсЯ вО все двеРи, и ЭтО 
РаБОтает! — ОльГа лОБастОва, 
диРектОР ЦентРа активнОГО 
ОтдЫХа и туРиЗма «летуЧий 
кОРаБль»
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ках! Еще мы открыли новый тренд 
для корпоративов — это хиппи-
фест. Тема зашла на ура, имеет мно-
жество вариаций — и клиентам, 
и нам на радость! 

Что касается детских программ,  
у нас отлично прошла «Алиса в за-
поведнике сказок». Еще никогда мы 
так глубоко не перевоплощались в об-
разы с помощью профессионально-
го грима и костюмов! Кстати, наш 
принцип — никогда не отыгрывать 
сказку как в театре. Каждая исто-
рия на территории «Заповедника 
сказок» начинает жить по-своему. 
Кроме волшебных представлений, 
в июне мы активно занимались при-
школьными лагерями и органи-
зовали 18 ночных выпускных для 
9 классов. Да-да, именно ночных — 
с гитарной романтикой и посиделка-
ми у костра.

лакмусОваЯ БумаЖка

Мы, как лакмусовая бумажка, сра-
зу видим, у кого из кировских фирм 

даже в кризис все в порядке. Эти ком-
пании не забывают вкладываться в ло-
яльность и настроение сотрудников, 
потому что знают: общий результат за-
висит от мотивации и работы каждого. 
А мотивацию нужно стимулировать, 
в том числе устраивая интересный до-
суг коллектива.

Отмечу, что этим летом ряды на-
ших любимых клиентов пополни-
лись: к активному отдыху и туризму 
приобщили свои коллективы швей-
ная фабрика «Бергамо», «Страховой 
дом «ВСК», «Авва Рус», «Железно», 
«Клиника Нуриевых», «Альба», 
«Уралхим-Транс».

Опыт подсказывает нам, как орга-
низовать программу, чтобы погода не 
испортила настроение гостям. На тер-
ритории у нас много навесов, закрытых 
точек, беседок, можем провести бан-
кет в шатрах на 300 и даже 1 000 чело-
век! Стараемся предвосхищать желания 
публики и давать больше, чем от нас 
ждут. Проводим как игры на сплоче-
ние коллектива, так и необыкновенные 
корпоративы, в том числе семейные.

кРеативнаЯ стилистика «ЗаПОведника скаЗОк» 
ПОмОЖет нам ПРивлеЧь еЩе БОльШе туРистОв 
иЗ РаЗнЫХ РеГиОнОв РОссии

5 шагов к созданию 
«летучего корабля»: 

1. Идти непроторенной 
дорожкой, своим уникальным 
путем, не копировать чужие 
проекты, разработать 
свой фирменный стиль.

2. Собрать команду талантов, 
которые будут разделять общую 
миссию — осуществлять мечту 
любого ребенка и взрослого— 
оказаться в сказке.  

3. завести друзей в сфере 
туризма и отдыха, которые 
будут помогать, охотно 
рекомендуя и упоминая 
вас в своей среде. 

4. Вкладывайтесь в материальную 
базу, оборудуйте 
игровую территорию 
слюбовью, соблюдая 
свой фирменный стиль.

5. Будьте доброжелательны, 
чтобы работать с вами было 
приятно на любом этапе!
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ХИППИ birthday*  

7 июля фаБрика индиВидуальнОй меБели 
VEROOM Отметила день рОждения праздничнОй 
ВечеринкОй В «запОВеднике сказОк»
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в стиле Олдскул

Качество и сервис фабрики 
VEROOM зависят не только от возмож-
ностей производства, но и, в первую 
очередь, команды единомышлен-
ников: от проектировщиков и рабо-
чих до отдела продаж и маркетинга. 
Благодаря этому за 17 лет компания 
освоила различные направления ра-
боты и теперь здесь могут создавать 
эксклюзивную корпусную и встраи-
ваемую мебель для любого интерьера 
под ключ.

Тимбилдинг и яркое шоу на све-
жем воздухе в стиле хиппи — подарок 
виновникам торжества от руковод-
ства VEROOM и партнеров компании. 

Разбившись на команды, каждый со-
трудник смог проявить себя в ориги-
нальных спортивных состязаниях, 
например, гигантском футболе или 
боулинге, а еще покорить скалодром, 
прокатиться на тарзанке, спуститься 
с горок на корыте (!) и даже стать бор-
цом сумо. 

Настроение именинникам подни-
мали креативные фотозоны, где лю-
бой желающий смог перевоплотиться 
в «хипстера». После командообразую-
щих игр прошел фотофлешмоб.

VEROOM благодарит всех своих на-
дежных поставщиков, партнеров и 
всех тех, кто доверяет создание ком-
фортного и уютного пространства сво-
его дома и офиса компании!

ХИППИ birthday*  

Катание на тарзанке

Данил Онищенко (ariStO, г. Москва), Эльвира 
Бокова, Ирина и Иван Токмаковы (VErOOM), Артем 
Колупаев (ariStO, г. Москва) (слева направо)

Масштабный флешмоб

Гигантский футбол

г. Киров, ул. Лепсе, 12 (выставочный 
центр), т. (8332) 690-000,

ул. МОПРа, 7 (салон фабрики 
VEROOM), т. (8332) 382-383

info@veroom.ru 
veroom.ru 
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Выездное банкетное обслуживание

Кулинарная станция «Лапшичная»

как накОРмить 100 ГОстей 
на ПРиРОде?

Решение этого вкусного вопроса под 
ключ взяла на себя компания «Оля-ля 
кейтеринг». Банкетное пространство 
полностью поддерживало идею меро-
приятия фабрики мебели VEROOM. 
Гости побывали на оригинальных ку-
линарных станциях. 

Например, в «Лапшичной» шеф-
повар в костюме растамана готовил 
лапшу на мангале. А в «Бургерной» раз-
вернулось кулинарное шоу: здесь мож-
но было приготовить фирменные цвет-
ные бургеры, попробовать хот-доги, 
лимонад и свежесваренный кофе. Сам 
банкет никого не оставил равнодуш-

ным. Например, вместо обычных таре-
лок закуски были поданы на длинных 
деревянных дощечках. А корзинами 
для свежих фруктов послужили выре-
занные половинки арбузов. Необычная 
сервировка, цветной текстиль и инте-
ресная форма подачи блюд вызвали 
вау-эффект среди гостей.

Банкетная служба сделала даже фо-
тозону! Макет хипстерского автомо-
биля, ретропластинки, гитара, сти-
лизованная одежда стали яркими 
акцентами праздника. Именно так, 
на высшем уровне, компания «Оля-ля 
кейтеринг» организует ресторанную ат-
мосферу на любой площадке! Кстати, 
«Оля-ля» — это не только креативный 
кейтеринг, но и сеть «вкусных» кафе!

Выездное банкетное обслуживание

Кулинарная станция «Бургерная» в стиле хиппи

виды выездного 
обслуживания: 

 ■ банкет
 ■ фуршет
 ■ клиентский день 
 ■ шведский стол
 ■ доставка обедов 

в современной упаковке
 ■ кофе-брейк
 ■ бизнес-завтрак

Оригинальная сервировка и подача блюд

ВАш ПРАзДНИК — НАшА зАБОТА!

«Оля-ля Кейтеринг» 
т. (8332) 210-373

olala43.ru 
vk.com/olala43
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дизайнеры
модные дизайн-студии и свежие идеи 
обустройства интерьера — в новом 
спецпроекте журнала «Бизнес Класс»

интЕРьЕР ВаШЕЙ мЕчтЫ
залог успеШного проекта — психологиЧеский контакт 
с заказЧиком, — елена котомЧина, руководитель 
дизайн-студии MODERN HOME

уЮтная Эклектика

— Заказчик поставил задачу — ор-
ганизовать место, где можно за боль-
шим столом душевно посидеть 
с друзьями и помузицировать. Я пред-
ложила решение — летняя кухня в эко-
стиле. Большая русская печь с каза-
ном и мангалом позволяет готовить 
на огне. Особый уют и колорит созда-
ют декоративные спилы, отделка де-

ревянными обоями, мебель из масси-
ва, а на полу — кафель с элементами 
пэчворка. Сочетание железа, стекла 
и дерева выглядит свежо и современ-
но. Высокий потолок с деревянными 
балками создает отличную акустику, 
а система освещения выстроена таким 
образом, что настраивает гостей на до-
верительную беседу. Шторы из ткани—
имитации льна с кружевными подхва-
тами добавляют очарования.

ДИЗАЙН-СТУДИЯ 
MODERN HOME

 ■ разработка дизайн-проектов 
интерьеров любых направлений

 ■ комплектация объектов под ключ
 ■ авторское сопровождение, 

коммуникация и курирование 
всех служб на объекте

Архитектурная дизайн-студия 
Be&live DSGN
Дизайнер Юлия Денисенко

г. Киров, ул. Володарского, 
124, т.8 912-00-855-00

elim73@mail.ru

belivedsgn.com

г. Киров, ул. Захватаева, 23, офис 31.
т:. 8 922-668-03-28, 8 922-668-67-93, 
8 912-724-74-94 

artway-kirov.ru

artway2016@mail.ru

artway_vk

Центр профессиональных дизайнеров и строителей ARTWAY. 
Дизайн-проект квартиры, офиса, загородного дома, 
строительные и отделочные работы высокого качества, подбор 
отделочных материалов.

г. Киров, ул. Московская 25 б,
Режим работы: Пн-Пт 10:00-17:00
т./ф.: +7 (8332) 38-70-80, 
8-961-566-66-77

kirov-design.ru

elena.kotomchina@yandex.ru

@belivedsgn
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ОЛЬГА ДЕГТЯРЕВА, ДИЗАЙНЕР 
САЛОНА ШТОР «ЭСТЕТ»:

— Поддерживая общую концепцию 
дизайн-проекта, Елены Котомчиной, 
текстиль использовали с 
фактурой рогожки, нейтрального 
бежево-серого оттенка, который 
гармонично вписался в общий 
интерьер помещения. такой 
текстиль практичен и привносит 
в пространство стиль и уют. 
талантливые мастера салона «Эстет» 
учтут ваш вкус и особенности 
интерьера и создадут эксклюзивные 
шторы именно для вас. 

Разработка дизайн-проектов, сопровождение и подбор 
материалов, мебели. Все виды отделочных работ.

т. 8 922-903-65-97 

olga85-design@mail.ru

г. Киров, Октябрьский пр-т, 94 (напротив 
гостиницы «Вятка»), т. (8332) 45-22-13, 

estetshtori.ru

Полный цикл работ: от замера окна и разработки дизайна, 
до пошива и крепления.
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МАРИЯ ШЕРСТЕННИКОВА, ДИРЕКТОР MAXIMA 
МАРКЕТИНГОВЫЕ КОММУНИКАЦИИ:
— ПРИШЛО ВРЕМЯ СИЯТЬ ВМЕСТЕ С «ZEISS ОПТИКОЙ»!

ОЧКИ VS ЛИНЗЫ

Dailies Total-1 — линзы, которые не чувствуешь 
с утра и до позднего вечера!

В ЛИНЗАХ Я МОГУ:
надеть любые солнечные очки, выглядеть так, как хочу, 
и при этом не щуриться от солнца 

заниматься спортом, кататься на велосипеде — это гораздо удобнее 
делать без очков 

посмотреть фильм, удобно навалившись на подушечку или плечо 
любимого, — в очках так не получится 

приятно проводить время в spa-центре, не опасаясь, что очки 
запотеют или испортятся 

сделать себе макияж — c моими -2,5 в очках это доставляет массу 
сложностей

испытать удовольствие, увидев себя в зеркале, показать всем свой 
сияющий взгляд, не скрытый за стеклами очков 

удобнее вести машину, потому что они не искажают предметы, 
расстояние и значительно увеличивают обзор, а главное,
не обязательно поворачивать голову, чтобы посмотреть в боковое 
зеркало, — достаточно просто перевести взгляд

смотреть фильмы в 3D-очках

играть и шалить с детьми, не боясь, что они упадут и сломаются, 
как очки, а еще маленькие детки, если уж за что и хватают, так 
обязательно за очки 

проще одеваться-переодеваться — попробуйте надеть что-то через 
голову, когда вы в очках!

ЧТО ЛУЧШЕ? ПРОВОДИМ FASHION-ЭКСПЕРИМЕНТ

Таких мелочей в течение дня очень много! Теперь я понимаю, 
почему миллионы людей с плохим зрением выбирают линзы.

Роскошные очки Swarovski — 
выбор успешной женщины, 
следящей за модой и своим стилем.

АКЦИЯ! ПРИ ПОКУПКЕ 2 УПАКОВОК — 
30 ЛИНЗ В ПОДАРОК



ул. Воровского, 46, Октябрьский пр-т, 44, 
ул. Воровского, 78, ул. Ленина, 80,
ул. Воровского, 133, ул. Московская, 183

ул. Преображенская, 38, 
ЦУМ, 1 этаж, т. (8332) 21-22-88

@luxoptika43         очки-киров.рф         vk.com/lux_optika

Модная форма, тонкий мостик-переносица, приподнятые 
уголочки и благородный красный цвет очков 
Dolce&Gabbana создают яркий и стильный образ. 

*при заказе очков с линзами Zeiss стоимость подаренной оправы не превышает 
50% от стоимости купленных линз. срок действия акии: до 31.08.2017г. 
подробности в салонах Carl Zeiss и «люкс оптика». организатор акции: ип кочкина а.в.

АКЦИЯ! ОПРАВА В ПОДАРОК!*

Кружевные очки Dolce&Gabbana смотрятся 
изящно, легко и выразительно, подчеркивая 
тонкие черты лица. Оправа итальянского 
бренда — это индивидуальность и стиль.

благодарим за помощь в проведении съемки Studio 88, 
тд «европейский» (5 этаж). 
Make-up: Юлия Филимонова. стиль героини: руслан Жуков.

создают яркий и стильный образ. 

АКЦИЯ! ОПРАВА В ПОДАРОК!*



ул. Розы Люксембург, 30, 
ТЦ РУМ (1 этаж), т. 8 909-139-41-46

vk.com/mosdress

в «тройке» с «клЮквой»

Мужские костюмы в 2017 году ста-
ли более многослойными. В салоне ди-
зайнерской одежды M.O.S. вы сможе-
те найти самые актуальные модели, 
например, классическую тройку, со-
стоящую из пиджака, брюк и жилета.  

Приоритет остается за притален-
ными пиджаками и брюками с явно 
выраженной стрелкой. Кроме того, 
в мужской моде остается актуальной 
всевозможная клетка, от крупной ан-
глийской до самой мелкой и почти не-
заметной. В галстуках и платках это  
горох и цветочные узоры. Причем не-
обязательно, чтобы пиджак, жилетка, 
а также бабочка сочетались между со-
бой по цвету, материалу, принту.

Актуальными цветами в этом се-
зоне являются изумрудный, оттен-
ки голубого, синего, а также клюквы 
и марсала.

муЖское наЧало

Сейчас деловой дресс-код для жен-
щин — это динамичный стиль одеж-
ды, который отошел от строгих стере-
отипов и правил. Сейчас  она уместно 
подчеркивает женские прелести, 
не акцентируя сексуальность. 

Салон дизайнерской одежды 
M.O.S. рекомендует добавить в ваш 
деловой гардероб красивые костю-
мы и платья в клетку. Женский дело-
вой стиль в одежде берет свои истоки 
в мужской моде, поэтому выбирайте 
костюмы строгого силуэта с укорочен-
ными брюками, а еще двубортные жа-
кеты по силуэту с Y-образным вырезом. 

от пастели до бордо

Если в офисе не действует осо-
бо строгий дресс-код, выбирайте па-

стельные цвета, белый и светло-серый 
в одежде. Также в гардеробе могут по-
явиться вещи фисташкового, мятного, 
бледно-желтого оттенков.

Летний деловой стиль одежды для 
офиса может порадовать бизнес-ле-
ди одеждой синего, бордового, изум-
рудного, зеленого и красного оттен-
ков. Разбавить строгий образ советуем 
женственными деталями, например, 
легким платком или стильными укра-
шениями. А вот деловой жакет будет 
красиво выглядеть с пуговицами в два 
ряда в контрастном цвете.

Выберите свой стиль в салоне M.O.S.

тВоЙ оФис 
В «КлЕтКу»

о трендах в деловом стиле одеЖды — павел 
Щеглов и анастасия зорина, владельЦы салона 
дизайнерской одеЖды M.O.S.

акЦия! при заказе лЮбых изделий — 
индивидуальный поШив в подарок

На Анастасии:
блуза, 3 200 q,
юбка, 3 600 q.
На Павле: 
пиджак, 6 300 q,
брюки, 4 900 q,
футболка, 1 900 q,
кеды из кожи, 4 900 q.
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ЛЕВ
Яркие и властные огнен-
ные леди-Львицы пред-
почитают роскошные 
наряды благородных от-
тенков красного, жел-
того и белого. Будь это 
брюки или платье, они 
отличаются изысканным 
кроем и элегантностью.

г. Киров, ул. Воровского, 77, 
ЦУМ, 3 эт., т. 47-88-03

Подписывайтесь на нас в
number5kirov

Оксана Лихачева, 
управляющий Trust 
consulting:
— Я — Лев по гороскопу, звездам 
верю не всегда, но астропрогнозы 
читать интересно. Что касается одеж-
ды, действительно предпочитаю удобную 
и элегантную, люблю сочетание пастельных и 
ярких тонов. Желтый и красный — одни из моих 
любимых цветов. Спасибо Number 5 за подароч-
ный сертификат! 

МОДНЫЙ
ГОРОСКОП

Какой стиль подойдет вашему знаку Зодиака?— 
модный гороскоп от салона женской одежды 
Number 5 и журнала «Бизнес Класс»

жилет 3 890 o
блузка 2 590 o
брюки 2 790 o
брошь 1 600 o
сумка 8 900 o

блузка 2 790 o
джинсы 4 990 o
бусы 790 o
клатч 2 000 o



Школа стиля ольги 
токмаковой

— Желаете выглядеть всегда стиль-
ной, уверенной, привлекательной? 
Этому можно научиться в нашей 
«Школе стиля». В курс входят пред-
меты: «Стиль»,«Имидж», «Легкие 
укладки»,«Макияж», «Дефиле», 
«Основы косметологии». С вами будет 
работать лучшая команда профессио-
налов своего дела! Наш курс включает 
в себя теорию и практику. В магазине 
«Модные истории» мы проводим за-
нятия по аксессуарам. В Studio43 с удо-
вольствием примеряем дизайнерскую 
одежду, составляя комплекты в твор-
ческом стиле. Я ценю нашу совмест-
ную работу с этими магазинами.

тренды августа

В тренде по-прежнему спорт-
шик, 80-е прочно закрепились на по-
диумах. Обязательно используйте в 
своем образе хотя бы одну деталь в 
спортивном стиле. Мой выбор: брю-
ки с лампасами, метализированный 
джемпер, кожаный жилет из шоу-ру-
ма Studio43 и плетеные аксессуары, 
шляпа и сумка из «Модных историй».

стилю 
можно 
научиться

Желаете изменить 
себя, изменить 
Жизнь? приходите в 
«Школу стиля ольги 
токмаковой»!

ТЦ «Росинка», 4 эт., т. 37-27-01, ТЦ «Март»  
(ТК «Мегадом»), 1 этаж, ТЦ «Атлант», 1 этаж, 
ТЦ GREEN HAUS, 1 этаж

г. Киров, ул. Профсоюзная д.1,  
оф. 1405, т. 74-50-17

dresscode_image

г. Киров, ул. Ленина, 57, 2 этаж,  
т. 43-59-98

space_studio43           @studio_43_@olgadresscode mod_istorii
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10 советов, как собрать 
джентльмена в школу

г. Киров, ТД «Европейский» (2 этаж),
т. 20-51-16, vk.com/richitime

ДЛЯ РЕБЕНКА НЕ ВАЖНО, СКОЛЬКО СТОИТ ВЕЩЬ — 
ВАЖНО ЛЮБОВЬ И ВНИМАНИЕ РОДИТЕЛЕЙ!

НОВОЕ ПОСТУПЛЕНИЕ КОЛЛЕКЦИЙ «ШКОЛА 2017/18» И «ОСЕНЬ-ЗИМА 2017/18»

ОДЕЖДА ОБУВЬ АКСЕССУАРЫ
ОТ 0 ДО 16 ЛЕТ

1
2

3
45
67 8910

Костюм-тройка. Выберите пиджак+жилет+брюки либо 
брюки+жилет. Во многих школах введен дресс-код — 
деловой стиль в приоритетной цветовой гамме (серый, 
синий, черный).

Брюки. Желательно иметь в гардеробе дубликат брюк 
основного комплекта и брюки с подкладом — на случай 
заморозков.

Рубашки. Купите одну парадную рубашку белого 
цвета. Кроме того, 2-3 рубашки нейтральной, спокойной 
расцветки, а если дресс-код школы позволяет, возможен 
принт. 

2 поло из хлопкового трикотажа или водолазки. 
Выбирайте с добавлением эластана, лайкры или 
спандекса (5%) — они не дадут ткани вытягиватьсяи 
долго сохранят красивый вид.

Теплый кардиган или свитер. Небязательно выбирать
шерсть — более практичен хлопок. Выбирайте
на застежке-молнии.

Спортивный костюм или спортивные брюки 
(шорты) — зависит от того, что вам порекомендуют в 
школе. Обычно для занятий на улице предполагается 
спортивный костюм, а в зале — футболка и брюки 
(шорты).

Две футболки — белая и цветная.

Обувь. Для сменной подойдут мокасины кожаные, 
легкие, гибкие. Для улицы выбирайте демисезонные 
ботинки. Спортивная обувь должна быть легкой
и удобной для бега, с хорошей фиксацией на ноге. 

Ветровка или куртка. В сентябре в нашем регионе уже 
прохладно, поэтому выбирайте курточку с утеплителем.

Аксессуары. Для верхней одежды выберите стильный 
головной убор, шарф, перчатки. Для школьной формы — 
галстук, бабочку и ремень, они позволят выделиться из 
толпы.



К ШКОЛЕ БУДЬ ГОТОВ!

юбка, 2 160 o 
Блузка, 1 490 o 
туфли, 3 360 o

Блузка, 1 290 o 
сарафан, 2 560 o 
туфли, 3 590 o

Платье, 2 290 o 
туфли, 3 590 o

Блузка,1 490 o 
юбка, 2 160 o 
туфли, 3 590 o

Полуботинки, 
3680 o



Нарядная детская одежда для 
девчонок и мальчишек
ТЦ «Тайм», ул. Воровского, 77а, 4 этаж, 
ТЦ «БУМ», ул. Комсомольская, 42б, 3 этаж 
т. 26-49-86  |  vk.com/littledress43

г. Киров, ул. Пролетарская, 15, 
ТРЦ «Максимум», 1 этаж
т. (8332) 42-42-49
Fiora43.ru

г. Киров, ул. Ленина, 169, 
ТЦ «Микс», 2 эт.,
т. (8332) 73-43-94,
vk.com/minimen43

Школьная форма для мальчиков и 
девочек в Little dress, А также детская 
одежда для любого события.

Научитесь заплетать дочкам косы! Мастер-
класс по косоплетению от Kushova make-
up school: за 3 часа обучения вы научитесь 
плести более 10 причесок, каждая из кото-
рых займет не более 10 минут! 
Стоимость 1 600 рублей. 
Запись по т. 8-922-661-16-34, 49-16-34. 

Цветы в стекле от Fiora сохра-
няют свою красоту 5 лет. 

Детская ортопедическая обувь 
Minimen. Школьная коллекция, 
от 0 до 14 лет. 

ТЦ «Тайм», ул. Воровского, 77а, 4 этаж, 
ТЦ «БУМ», ул. Комсомольская, 42б, 3 этаж 

г. Киров, ул. Пролетарская, 15, 
ТРЦ «Максимум», 1 этаж
т. (8332) 42-42-49
Fiora43.ru

 А также детская 

Мастер-
класс по косоплетению от Kushova make-

: за 3 часа обучения вы научитесь 
плести более 10 причесок, каждая из кото-

Выбираем букет любимому учителю

Цветочные композиции 
в стекле от 900 o

Рубашка, 850 o 
Костюм, 2 190 o 
Ботинки, 3 740 o

туфли, 
3 590 o

Полуботинки, 
3 680 o

Макияж и прически для любимых 
дочек — Kushova make-up scholl
г. Киров, ул. Спасская, 57



не покупайте лиШнее

— Я — мама 14-летней школьницы, 
стремительно уносящейся в сторону 
«мама-я-знаю-сама», и 7-летнего пер-
воклашки, ладошка которого еще ка-
сается моей.

И еще я работаю в IT-компании. 
То есть вся техника дочке покупалась 
по принципу... Нет, без принципа. 
Пусть будет. Вся.

Теперь я знаю, что из этого и ког-
да понадобилось, а что можно было 
оставить на полке. Родительский по-
рыв «купить все» немного поутих. Хотя, 
наверное, расходы просто поменяли 
направление — на путешествия и те-
матические смены. А вот старый доч-
кин iPhone, неоднократно потерянный 
и разбитый, я менять не спешу.

когда?

Ноутбук для первоклассника — по-
купка спорная. Дочке в начальной 

школе он почти не был нужен. Для 
электронного дневника и ВКонтакте 
достаточно любого устройства. 
Презентации начались все-таки позже.

Главное «зачем» оказалось не в шко-
ле. Этим летом уже и сын обнаружил, 
что программировать в scratch на план-
шете неудобно. А дочь увлекается ани-
мацией и создает цифровые картины.

И это наша новая реальность. Если 
ваши дети хотят не только играть, но 
и пробуют что-то сами создавать  — смири-
тесь. Пора. Или подождите еще год.

какой?

С чего вы взяли, что не потребуют-
ся графические программы для дизай-
неров и архитекторов? Это нам, взрос-
лым, нужна только почта и иногда 
Excel. А вот школьнику самое время ос-
ваивать и видеомонтаж, и программи-
рование. А когда же еще?

То есть все то, что требует ресурсов 
и возможностей, нужно именно сей-

г. Киров, ул. Воровского, 135,
т. (8332) 480-888

tpko.ru

ЭмоЦиональное пособие по выбору техники 
от натальи баЧуриной, директора по развитиЮ 
компании «технополис»

*неттоп (англ. nettop) — небольшой по физическому 
размеру настольный персональный компьютер.

ноутБуК Для 
ПЕРВоКлассниКа

час. Поэтому я не вижу смысла вкла-
дывать деньги в недорогой неттоп*. 
Хорошая новость: производительный 
ноутбук стоит уже не 80 (как 7 лет на-
зад), а 35-45 тысяч рублей. Например 
(в нашем магазине более 90 моделей):

 ■ Acer TravelMate TMP238-M-31TQ 
Core i3 6006U/4Gb/SSD 128Gb/13.3'' 
1366x768/Intel HD Graphics 520/WiFi/
BT/Windows 10 — 34 490 j

 ■ Lenovo IdeaPad 310-15IKB Intel Core 
i5 x2 2.3Ghz/6Gb/1000Gb/noDVD/15.6'' 
1366x768/Intel GMA HD/Wi-Fi/BT/
Cam/Windows 10 — 34 990 j

 ■ HP Pavilion 17-bs012ur Intel Core 
i3-6006U x2 2Ghz/4Gb/500Gb/17.3'' 
1600x900/AMD Radeon 530 2Gb/
DVDRW/WiFi/BT/Cam/Windows 10 — 
34 990 j

 ■ Lenovo IdeaPad 320-15IKBN Intel Core 
i5 x2 2.5Ghz/8Gb/1000Gb/noDVD/FHD 
15.6'' 1920x1080/nVidia GeForce 940MX 
2Gb/Wi-Fi/BT/Cam/Windows 10 — 
46 490 j

 ■ Asus UX303UA-R4364T Intel Core 
i3 6100U x2 2.3Ghz/4Gb/1Tb/13.3'' 
1920x1080/Intel HD Graphics/Wi-Fi/
BT/Cam/Windows 10 — 47 990 j.

Что еЩе? 

Кроме ноутбука, нам понадоби-
лись еще МФУ, графический планшет 
и мышь. Лишними были: не очень 
мощный компьютер, куча фото и ви-
деокамер, медиаплеер и дорогой 
телефон.

О том, какой ноутбук и зачем ну-
жен школьнику, я задала вопросы 
и учителям, и директору, и родителям 
второклашек, и, конечно, продавцам. 
Обо всем этом я подробно расскажу 
на сайте tpko.ru.
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рАСпрАвили Крылья 

— С 18-23 июля в подмосковном 
Жуковском стартовал очередной 
международный авиасалон МАКС. 
Всего в этом году в выставке приня-
ли участие 700 компаний из России 
и 180 иностранных из 36 стран мира. 

Завод «ЛЕПСЕ» традиционно уча-
ствовал в главном авиационной ме-
роприятии страны. 

Подобные выставки крайне важ-
ны как для продвижения серийно 
выпускаемых изделий, так и для но-
вых разработок заводского опытно-
конструкторского бюро. 

МАКС — это уникальная площад-
ка, где за короткий отрезок времени 
можно провести встречи с постоян-
ными партнерами, обсудить с ними 
перспективы развития, познако-
миться с новыми игроками на рын-

ке, уловить тенденции развития от-
расли, понять, какие направления 
требуют повышенного внимания. 
Наши предприятия-партнеры зна-
ют, что на стенде АО «ЛЕПСЕ» они 
всегда смогут встретиться с руково-
дителями завода, обозначить пер-
спективные точки соприкосновения, 
наметить долгосрочные контракты. 

Наше доброе имя — во многом за-
слуга заводской команды специали-
стов, благодаря которым предпри-
ятие обеспечено новыми заказами, 
поддерживаются связи, и в целом 
наше предприятие остается в числе 
лидеров отрасли.

взлетнАя полоСА 

Более 400 000 гостей принял 
один из крупнейших мировых авиа-
форумов в этом году. Познакомиться 

геннадий мамаев

9.05.1953 г.

Кировский политехнический институт, 
инженер-электромеханик;
к.т.н., член-корреспондент академии 
медико-технических наук.

1971-1979 гг. — трест 
«верхневолгоэлектромонтаж», 
электромонтажник;
1979-1992 гг. — ЭмПо им. лепсе, 
инженер-конструктор, инженер-технолог, 
старший инженер-технолог, заместитель 
начальника цеха, начальник цеха, 
заместитель начальника производства, 
начальник производства;
1992-1997 гг. — оао «лЕПсЕ», 
технический директор;
с 1997 г. — оао «лЕПсЕ», генеральный 
директор.
2001-2011 гг. — депутат двух созывов в 
озс Кировской области.

Председатель регионального отделения 
союза машиностроителей россии;
председатель общественного совета при 
умвД Кировской области;
«Почетный гражданин г. Кирова», 
орден Дружбы, орден Почета, орден 
Преподобного сергия радонежского III 
степени, медаль «за отвагу на пожаре», 
«Почетный авиастроитель», звание 
«Почетный машиностроитель».

будущеМу нужны Крылья, — геннАдий МАМАев, генерАльный 
диреКтор Ао «лепСе», «поЧетный МАшиноСтроитель», «поЧетный 
грАждАнин городА КировА», предСедАтель регионАльного 
отделения СоюзА МАшиноСтроителей роССии
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У зампредов график 
очень напряженный, 
а по выходным  
я еще и оперирУю

MAKSимальная высота

Пилотажная группа Al Fursan 

миГ-35 впервые представили на маКс-2017

Делегация завода «лЕПсЕ» во главе с Геннадием мамаевым, генеральным директором (в центре)
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МАКС — это униКАльнАя площАдКА, где зА КоротКий отрезоК 
вреМени Можно уловить тенденции рАзвития отрАСли

с экспозиционной площадкой, уви-
деть передовые достижения авиа-
ционной промышленности и по-
смотреть незабываемую летную 
программу смогли и специалисты 
завода «ЛЕПСЕ». Такая уникальная 
возможность предоставляется да-
леко не всем: АО «ЛЕПСЕ»  — одно 
из  немногих в Кировской области 
и России предприятий, руководство 
которого направляет своих работни-
ков в однодневную командировку 
в г. Жуковский, чтобы они смогли 
познакомиться с новинками авиаци-
онной отрасли и сформировали свой 
взгляд на ее будущее. 

нАперегонКи Со звуКоМ

Знакомство с опытными образ-
цами летательных аппаратов и бо-
евых комплексов для работников за-

вода началось с экскурсии, которую 
провел Алексей Фролов, заместитель 
технического директора АО «ЛЕПСЕ». 
Он рассказал коллегам о передовых 
достижениях конструкторской мыс-
ли в авиационно-космическом ком-
плексе России и, конечно, гордости 
отечественного авиастроения — со-
временных истребителях. 

После экскурсии гостей авиа-
салона на аэродроме центральной 
испытательной базы ждала куль-
минация  — показательная летная 
программа. Авиационные группы 
высшего пилотажа ВКС России  — 
«Русские витязи», «Стрижи» и 
«Соколы России» — продемонстриро-
вали уникальные возможности сво-
их боевых машин. Как всегда, эле-
менты были выполнены технически 
безупречно, а сама летная програм-
ма была насыщенной и зрелищной.

Геннадий мамаев (ао «лЕПсЕ») и игорь Коротченко, российский военный 
эксперт, главный редактор журнала «национальная оборона»
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3.09.2017        КИРОВ

ТЕАТРАЛЬНАЯ ПЛОЩАДЬ 

ПОЛУМАРАФОН 
«ВЯТСКИЕ ХОЛМЫ-2017»

вятские-холмы.рф
vk.com/vyatkahills
facebook.com/vytkahills

Регистрация и подробная 
информация на сайте

Исполним детские мечты
1. Отправьте заявку с названием команды 
и количеством участников на e-mail: info@swiftman.ru

2. Получите инструкцию и промокод — 
СКИДКА 20% НА КОМАНДНУЮ РЕГИСТРАЦИЮ

3. Зарегистрируйтесь на сайте вятские-холмы.рф.
Собранные средства от стартовых взносов пойдут 
на поддержку благотворительного проекта «Верю 
в тебя!», чтобы у воспитанников из детских домов 
Кировской области появилась возможность 
заниматься спортом

Выбери свою 

дистанцию:

3 км    10 км    21 км

Ждем твою команду на старте!

отреставрированный ил-2 в небе над Жуковским

лайнер Airbus а350-900

российский ближнемагистральный 
пассажирский самолет Sukhoi Superjet 100

максим Кочетков (Правительство Кировской области), 
виктор савиных (космонавт), Геннадий мамаев
(ао «лЕПсЕ») и валерий авраамов (ао «лЕПсЕ»)
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ул. Преображенская, 82, к. 1, 
т. (8332) 66-04-10

ул. Мопра, 39,
т. (8332) 66-04-11

info@my-dent.ru
my-dent.ru

лицензия ло-43-01-001121 от 1 августа 2012 г.

элитА СтоМАтологии 

— Еще 15-20 лет назад инженеры, 
архитекторы и конструкторы работа-
ли по старинке с помощью каранда-
ша, циркуля и логарифмической ли-
нейки. Компьютерные программы 
совершили настоящую революцию 
в инженерном деле, и сегодня про-
ектирование станков, зданий, авто-
мобилей и микросхем без участия 
компьютера просто невозможны.

Точно такая же революция проис-
ходит сегодня в стоматологии с по-
мощью CAD/CAM систем. Если еще 
совсем недавно про умелых стома-
тологов и ортопедов говорили «ма-
стер  — золотые руки», то cейчас 
умелые руки без новейших компью-
терных технологий мало чего стоят. 

Cerec — это комплекс, разрабо-
танный швейцарскими учеными. 

Сама технология является одним из 
инновационных помощников вра-
ча-стоматолога и позволяет изгото-
вить зубные протезы за один день. 

За рубежом этот метод использу-
ется с 1985 года, и в настоящее время 
он внедрен в 5 000 зубных клиник по 
всему миру. «Моя Стоматология» — 
единственная в нашем городе, кото-
рая имеет в арсенале это уникальное 
оборудование. 

здоровые зубы зА 1 приеМ 

Одно из главных преимуществ 
технологии Cerec — это время. Весь 
процесс создания голливудской 
улыбки занимает у врача несколь-
ко часов. 

Ч а щ е  в с е г о  в а м  д о с т а т о ч -
но прийти 1 раз в клинику «Моя 
Стоматология».

ФилиГранная 
улыБКа за 1 ДЕнь

тоЧноСть и СКороСть технологии протезировАния CEREC 
не оСтАвляют шАнСов КонКурентАМ! —  ивАн СМертин, врАЧ-
СтоМАтолог, диреКтор Сети КлиниК «Моя СтоМАтология»

красота и здоровье
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ценА 1 реСтАврАции по технологии CEREC: 
безМетАлловАя КерАМиКА EMAX — 14 000 q
диоКСид цирКония — 10 000 q

подведеМ итог 

180 минут, или 3 часа, — «чи-
стое» время создания протеза по 
технологии Cerec в клинике «Моя 
Стоматология»!* Таким образом, до 
10 виниров или коронок можно соз-
дать и установить за 1 день! 

При традиционной (лаборатор-
ной) технологии на создание про-
тезов ушла бы минимум 1 неделя. 

доСтоинСтвА технологии 
CEREC 

 ■ экономия времени пациента
 ■ высокая точность реставрации 

 ■ не требуется снятия слепков
 ■ не требуется изготовление вре-

менных конструкций
 ■ безметалловый материал, мак-

симально приближенный к зуб-
ной эмали

 ■ значительный срок службы 
реставраций 
Важно помнить, что дефекты зу-

бов — это не приговор. Реставрации 
на CAD/CAM системе Cerec — 
один из самых эффективных спо-
собов, чтобы справиться с этой 
проблемой. 

В клинике «Моя Стоматология»  
мы поможем вам получить улыб-
ку мечты!

фикСаЦия (5 мин.) 

врач закрепляет протез на опорном зубе, используя для 
этого надежный стоматологический композитный клей. 5

5

10

20

оБСЛедование (20 мин.)*

вас бесплатно осмотрит стоматолог и предложит 
оптимальный вариант протезирования. необходимо будет 
пройти компьютерную томографию — самое точное 
исследование состояния полости рта. замедлить процедуру 
восстановления ваших зубов может лишь лечение или 
снятие зубных отложений, если таковые имеются.

оБраБоТка (30 мин.)

в случае отсутствия проблем в полости рта стоматолог 
сразу начнет обточку зуба под протез. Процедура 
проходит безболезненно под анестезией.

Сканирование (5 мин.)

с помощью компактной 3D-камеры врач сканирует зону, 
которая подлежит реставрации. информация передается 
на компьютер, где специальная программа создает так 
называемые «оптические оттиски» — виртуальную модель. 

модеЛирование (30 мин.)

создать будущий протез поможет компьютерная программа, 
которая проанализирует информацию о ротовой полости, 
особенностях вашего прикуса и т.д. а затем система 
автоматически «достроит» в модели недостающую часть зуба. 

выТачивание проТезов (10 мин.)

Cerec не только смоделирует реставрацию, 
но и автоматически выточит ее. Компьютер присоединен 
к фрезеровальному модулю, в который заложена 
керамическая заготовка. на модуль подается информация 
о геометрических параметрах будущей коронки. 

индивидУаЛизаЦия (80 мин.)

Получив изделие, врач в присутствии пациента 
подбирает цвет протеза, красит его и обжигает.

Керамические заготовки
для фрезеровки протеза

3D-камера Cerec Omnicam

Компьютерная CAD/CAM система 
Cerec для моделирования коронки

*представлен приблизительный расчет времени.

виды зУБных проТезов 
(реСТавраЦий), 
изгоТавЛивающихСя 
С помощью CAD/CAM 
СиСТемы CEREC:

 ■ винир — зубной микропротез 
в виде пластины, крепящейся 
на зуб с внешней стороны

 ■ коронка — зубной протез
в виде колпачка, крепящийся 
на зуб или имплант

 ■ мост — зубной протез, 
состоящий 
из нескольких коронок, 
соединенных вместе

 ■ вкладка — зубной 
микропротез, заменяющий 
внутреннюю разрушенную 
часть зуба

30

30

80

красота и здоровье
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лицензия ло-43-01-001735 от 10.09.2014 г.

г. Киров, ул. Дзержинского, 6,
т. (8332) 32-77-77

klinika-naedine.ru

КАКовы оСновные признАКи 
МоЧеполовых инФеКций?

— Классические симптомы инфек-
ционных заболеваний мочеполовой 
сферы таковы: дискомфорт, зуд, по-
краснение, неприятные ощущения при 
мочеиспускании, частые позывы, из-
менение цвета и запаха мочи. Однако 
эти признаки проявляются не всегда. 
Часто ощущается лишь небольшой дис-
комфорт, на который легко махнуть 
рукой при пренебрежительном отно-
шении к своему здоровью. В результа-
те небольшой инфекционный процесс, 
который несложно и недорого было бы 
вылечить, приводит к настоящей беде: 
к серьезному хроническому воспали-
тельному заболеванию. Теперь лечение 
потребует много времени, финансовых 
средств и, возможно, радикальных ме-
тодов. Знайте, что, затягивая с визитом 
к врачу, вы неоправданно рискуете сво-
им здоровьем.

3 воПроса 
уролоГу

30 июня егор Колышницын, 
врАЧ уролог-Андролог 
КлиниКи «нАедине», ответил 
нА вопроСы бизнеСМенов о 
МужСКоМ здоровье

поЧеМу СоКрАтилоСь вреМя 
полового АКтА?

Деликатные вопросы половой сфе-
ры  — сложные, требуют серьезного 
и правильного решения и всегда — ин-
дивидуального подхода. Причин со-
кращения длительности полового акта 
может быть несколько. Это и воспали-
тельные заболевания мочеполовой си-
стемы, и ухудшение кровоснабжения 
органов малого таза, и возрастные гор-
мональные изменения, и психогенные 
факторы, например, хроническая уста-
лость или волнение. Определить точ-
ную причину и подобрать правильные 
лекарственные препараты под силу 
только доктору. Каждый клинический 
случай индивидуален, универсально-
го метода лечения озвученной пробле-
мы нет. А если бы была такая волшеб-
ная таблетка, после которой проблемы 
с потенцией решались раз и навсег-
да, профессии врача-уролога тогда бы 
не  уществовало. 

до КАКого возрАСтА возМожнА 
АКтивнАя половАя жизнь?

Знаю случаи, когда в 80 лет актив-
ный дедушка чувствует себя как моло-
дой,  воспитывает правнуков и дружит 
с женщинами. В то же время некото-
рые уже в 50 лет дезертируют с сексуаль-
ного фронта. Почему так происходит? 
На половую функцию влияют генети-
ка, образ жизни, питание, психоло-
гическое состояние и физическая ак-
тивность. Я считаю, что мужчина не 
должен пренебрегать своим здоровьем, 
тем более когда от него зависит благо-
получие семьи. Не надо оправданий — 
нет времени, много работы, стесня-
юсь. Подумайте о своих близких: о жене 
и детях! Они хотят видеть вас рядом — 
бодрого и здорового. Вне зависимости 
от того, есть у вас проблемы с потенци-
ей или нет, уролога нужно посещать 
хотя бы 1 раз в год. Будьте здоровы!
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Сергей игнаТьев, жУрнаЛиСТ издания «БизнеС кЛаСС»:

— Когда я работал на телевидении, внимательные зрители замечали, 
что во время эфиров у меня иногда «играли» брови. создавалось 
впечатление, что я заигрываю с кировчанами на экране. у меня, 
иправда, слишком живая мимика. в рамках спецпроекта журнала 
«Бизнес Класс» и клиники «афродита» решил попробовать 
инъекции ботокса. вся процедура проводилась с использованием 
сертифицированных препаратов и заняла около 10 минут. Эффект 
ощутил уже на следующее утро, а через 5 дней полностью разгладились 
складки на лбу, брови перестали быть такими суперподвижными.

г. Киров, ул. Володарского, 157,
т.: 8 (8332) 32-33-88, 77-88-55

afrodita.cc

@afrodita_cc

vk.com/afrodita_cc

video.afrodita.cc

лицензия ло-43-01-002286 от 20 апреля 2016 г.

уКолы зДоровья

нАМ удАлоСь оСтАновить вреМя, 
СохрАнив здоровье!— еленА 
СуСловА, КАндидАт МедицинСКих 
нАуК, врАЧ-КоСМетолог центрА 
МедицинСКой КоСМетологии 
«АФродитА»

Стоп! Что я знАю о ботоКСе?

— Слово «ботокс» знакомо сейчас 
почти всем, кто уделяет внимание сво-
ей внешности — и женщинам, и муж-
чинам. Он пришел в косметологию из 
неврологии. Ботокс (а правильнее ска-
зать ботулотоксин типа А) применяет-
ся для блокировки нервно-мышечной 
передачи, в результате которой мыш-
цы расправляются, кожа лица и шеи 
становится гладкой.

АльтернАтивА оперАции

Каждую минуту у нас активно рабо-
тают мимические зоны глаз, лба, меж-
бровья и губ. Здесь формируются ми-
мические морщинки, со временем они 
становятся глубже и начинают выгля-
деть как «заломы» кожи. Их еще назы-
вают статическими морщинами. 

Ботулотоксин позволяет разгладить 
мимические морщины вокруг глаз, 
в межбровье и на лбу, приподнять 
уголки губ и т.д. Эту медицинскую 
процедуру можно проходить уже с 18-
20 лет с целью профилактики.

Уколы ботокса быстры, безболез-
ненны, безопасны, а главное, не остав-
ляют никаких синячков и покрасне-
ний. Действие препарата сохранится 
в течение 4-6 месяцев. А после много-
кратных инъекций человек прекраща-
ет морщиться, поскольку привыкает 
не напрягать «замороженные» на вре-
мя мышцы.

мимический тест перед процедурой разметка зоны коррекции

тонкие иглы диаметром 30G

Стиль «С иголоЧКи»

Бизнесмены и известные люди Кирова 
меняют свой имидж — в новом 
спецпроекте журнала «Бизнес Класс»

Уколы ботокса быстры, безболез-Уколы ботокса быстры, безболез-
ненны, безопасны, а главное, не остав-ненны, безопасны, а главное, не остав-
ляют никаких синячков и покрасне-ляют никаких синячков и покрасне-
ний. Действие препарата сохранится ний. Действие препарата сохранится 
в течение 4-6 месяцев. А после много-в течение 4-6 месяцев. А после много-
кратных инъекций человек прекраща-кратных инъекций человек прекраща-
ет морщиться, поскольку привыкает ет морщиться, поскольку привыкает 
не напрягать «замороженные» на вре-не напрягать «замороженные» на вре-
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г. Киров, ул. Розы Люксембург, 77,
т.: (8332) 40-30-33, 8-953-681-46-77
dentalia21vek.ru
лицензия № ло-43-01-002335 от 22 июня 2016 г.

благодарим за помощь в проведении фотосъемки 
детский центр «Кэпленок»



КритсКиЕ 
КаниКулы
8 бАллов из 10 — Моя оценКА отдыху нА о. Крит! — АннА руССКих, 
СовлАделицА ювелирных МАгАзинов «золото руССКих»

оСтров прАвоСлАвия

— В прошлом году мы были 
в Греции на континенте. Страна пока-
залась нам очень доброжелательной,  
и в этом году мы выбрали для отпу-
ска самый большой ее остров  — Крит. 
Это обитель греческого православия. 
Здесь вы встретите скромные хра-
мы, монастыри-крепости и даже ке-
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льи, вырубленные в скалах. Особенно 
мне запомнился мужской монастырь 
Превели. Это одна сплошная досто-
примечательность! Пейзаж — глаз 
не оторвать! Именно здесь находит-
ся знаменитый чудотворный серебря-
ный крест, в его основании спрятан 
кусочек того самого креста, на кото-
ром был распят Иисус Христос.

под ФиниКовой пАльМой

Поскольку сначала мы жили в рай-
оне Херсониссоса, а потом в проти-
воположной части острова, то успе-
ли посмотреть почти все! Впечатлила 
финиковая роща Вай, ее еще в 70-х гг. 
греческие хиппи сделали своим убе-
жищем. Правда, потом они превра-

тили это красивейшее место в свалку, 
так что власти, очистив территорию, 
приняли решение сделать ее охраняе-
мой. Нам очень понравилось купать-
ся и загорать на чистом песчаном 
пляже в окружении 250 га финико-
вых пальм!

боги МАрКетингА

Греки — боги маркетинга! Любую 
свою достопримечательность, будь 
то обыкновенная пещера или малень-
кий пляж, камень или развалины 
древнего храма, они окружат леген-
дами. Вот и мы, очарованные мифом 
о том, что в одной из пещер острова 
родился бог-громовержец Зевс, по-
сетили эту пещеру. Честно — ничего 
особенного!

КритСКие МАльдивы

Если будете на Крите, рекомен-
дую съездить на небольшой остро-
вок Элефониси. Там вы увидите пре-
красное творение природы — розовый 
пляж, критские Мальдивы. Оттенок 
песка варьируется от нежно-розовых 
до лиловых оттенков. Такой цвет по-
бережье получило благодаря россы-
пи ракушек, морских раковин и ко-
раллов. Неглубоко, и вода лазурная. 
Очень комфортно отдыхать с детьми!

Советы теМ, Кто едет  
С детьМи

1. Важно положительно настроить-
ся на отдых. Иначе любая мелочь 
испортит настроение. Когда мама 
уверена, что все делает правильно, 
дети тоже спокойны.

2. Заранее договоритесь с супругом  
и давайте друг другу отдых — пока 
один сидит с ребенком, второй мо-
жет съездить на экскурсию. А вер-
нувшись, даст свободное время 
вам. 

3. Подготовьте медицинскую стра-
ховку, аптечку и необходимые дет-
ские вещи. 

4. Не берите общие автобусные экс-
курсии. Лучше бронируйте авто-
мобиль, берите коляску и иссле-
дуйте местность самостоятельно.

5. По поводу питания — не волнуй-
тесь, всегда можно обратиться 

на кухню в отеле, там для ребенка 
найдется необходимая еда.

Чего не хвАтило?

Из своих путешествий мы обыч-
но привозим «запрещенку»: еду, ко-
торую у нас не купить. Вот и с Крита 
привезли домашнее вино, узо, олив-
ки, козий и коровий сыры.

Если оценивать наш отпуск на 
Крите по 10-балльной шкале, я бы по-
ставила 8. Почему не 10 баллов? Мне 
не хватило шопинга! Я люблю круп-
ные торговые центры, но на Крите их 
нет. И ювелирные магазины тоже не 
впечатлили. 
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В номинации «Глянец» от партне-
ра церемонии — фабрики индивиду-
альной мебели VEROOM — победил 
журнал «Бизнес Класс». Коллектив 
издания высоко ценит выбор жюри и 
благодарит за доверие и признание 
всех партнеров и читателей!

мЕДиаПрЕмия 
«ПризнаниЕ-2017»

25 июля в бАнКетноМ зАле «вятКА» прошлА трАдиционнАя 
МедиАпреМия «признАние», оргАнизовАннАя вятСКой 
торгово-проМышленной пАлАтой

Екатерина 
суслова, главный 
редактор журнала 
«Бизнес Класс»

игорь сырчин, генеральный 
директор, ооо «Газпром 
межрегионгаз Киров»

николай липатников, президент «вятской торгово-
промышленной Палаты», оргкомитет и партнеры мероприятия

вячеслав тихонов и Элунур 
Гусейнов, организаторы 
фестиваля «вместе вятка»
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 Предпочтения

1. «Человек, который изменил 
все». Это не кино о спорте, победах 
и поражениях. Это самый настоящий 
мастер-класс от реально существовав-
шего кризис-менеджера Билли Бина 
(Брэд Питт). Продуманные бизнес-
стратегии, тактики, взвешенные ре-
шения, риски, на которые идет глав-
ный герой ради достижения цели, 
вдохновляют и мотивируют.

2. «Социальная сеть». Это фильм 
о том, как Марк Цукерберг создавал 
Facebook. Идея на миллион может ле-
жать у вас под носом, но чтобы она 
«выстрелила», нужно упорно трудить-
ся каждый день, полностью посвящая 
себя достижению цели.

3. «Погоня за счастьем». История 
Криса Гарднера, американского ма-
клера, миллионера, которому сначала 
пришлось скитаться по улицам вместе 
с маленьким сыном и проявить не-
дюжинную силу духа, чтобы добиться 
успеха. Люди, которые не могут чего-

то, будут уверять, что и у тебя не вый-
дет… Поставил цель — добейся! 

4. «Пираты Силиконовой до-
лины». В основе сюжета — исто-
рии двух сначала никому неизвест-
ных студентов, а потом великих 
компьютерщиков — Билла Гейтса 
и Стива Джобса. Пройдет несколь-
ко лет, и весь мир узнает о компа-
ниях Microsoft и Apple, благодаря 
которым произошла настоящая ре-
волюция в сфере информационных 
технологий.

5 .  « В о л к  с  У о л л - с т р и т » . 
Неподражаемый ДиКаприо сыграл 
Джордана Белфорта, основателя 
крупной нью-йоркской брокерской 
конторы, осужденного за финансо-
вые махинации. Конечно, подра-
жать ему полностью не стоит. Но то, 
как виртуозно достигать своих це-
лей, используя ум, харизму и оба-
яние — это из фильма почерпнуть 
нужно. 

 Предпочтения Предпочтения

евгений ариСТов, дирекТор 
ооо «незавиСимая коЛЛегия юриСТов»

тоП-5 Фильмов 
о вЕлиКиХ БизнЕсмЕнаХ

извеСтные 
люди городА 

рАССКАзывАют 
о Книжных 

новинКАх и Кино, 
зАхвАтивших 

их уМы
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