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Фотопроект 
«Киров — 
место силы»

Бизнесмены знакомят 
со своими любимыми 
местами города

с. 100

Спецпроект  
«Мы славим 
наш город»
43 компании Кирова —  
о том, какую пользу они 
приносят

с. 28

основатель «Все-бассейны.рф»

с. 24
Просто делай. Начни. 
Ошибись. И только 
потом спроси, как



Киров, ул. Ленина, 89
т.: 49-82-57, 8-922-973-60-04, 
8-922-973-60-07

  cvtplus.ru
  cvtpluskirov

Оставьте 
заявку 
на подбор 
техники 

Известны бренды на весь мир  
Стирают даже кашемир!





сочные проекты 
летних интерьеров

РАСШИРяЕМ 
ГОРИЗОНТЫ

ЯРКИЙ МОМЕНТ

Руководитель проекта — Дмитрий Багаев
Дизайнер — Татьяна Кунгурцева



ул. Труда, 71

(8332) 77-40-47

sanpro43.ru

sanpro43



Природная красота

Всегда в наличии 
более 15 000 м2 камня 
в различных формах

Собственный цех 
по обработке 
камня

Доставка 
по всей России 
точно в срок



Кирово-Чепецкий район, 
с. Пасегово, ул. Производственная, 1
eurokam-kirov@mail.ru
vk.com/eurokamen43
eurokam-kirov.ru

т. 8-800-250-58-17

Использование натурального камня в ландшафтном дизайне имеет множество преимуществ. Камень 
долговечен, надёжен и выдерживает любые погодные условия. Каменные дорожки, площадки и 
ступени прослужат годами, не теряя своего первоначального вида. Разнообразие форм и размеров 
позволяет создавать любые композиции и элементы дизайна. От каменных фонтанов и каменных 
скамеек до каменных грядок и декоративных элементов – возможности использования натурального 
камня в ландшафтном дизайне поистине безграничны! Красота и элегантность натурального камня 
придают участку уникальность и шарм, делая его прекрасным местом для отдыха на природе.

натуральный камень в ландшафте



ул. Преображенская, 82, к. 1,  
т. (8332) 66-04-10

ул. Мопра, 39, т. (8332) 66-04-11

my-dent.ru

Регистрационный номер лицензии: 
ЛО41-01160-43/00307901 от 24.08.2016 г.

Красивая улыбка — 
лучшее украшение в клинике
«Моя Стоматология»

Цифровое протезирование: быстро, точно, красиво

Дарить вам вам счастливые и здоровые улыбки — наша 
профессия. Более 10 лет в «Моей Стоматологии» применяют 
цифровые технологии для эстетического и функционального 
восстановления зубов.
3D-сканер позволяет нам получить виртуальный «слепок» зубов, 
технология «digital smile design» — смоделировать улыбку и 
«примерить» её, а CAD/CAM система изготовить виниры, коронки 
и другие ортопедические конструкции на высочайшем уровне 
качества и эстетики.

CAD/CAM — это к нам!

Иван Смертин, генеральный директор клиники 
«Моя Стоматология», врач-стоматолог









Женская 
одежда 
премиального 
качества

ул. Воровского, 54
  Splendor-shop.ru



Женская верхняя одежда 
премиум-класса

ул. Воровского, 54 
ул. Конева, 1 (ТЦ «Лидер», 2 этаж)

  paltolux.com



Как путешествия
меняют

мышление?

Марина Дёмина, 
основатель клуба приключений 
«След», эксперт в сфере 
организации авторских 
туров, профессиональный 
инструктор-проводник

В подкасте:
•	Как новые места формируют 

ценности, создают новые навыки 
и обновляют нейронные связи мозга?

•	Какие направления выбирают 
кировчане для активного отдыха?

•	Сплочение команды в походах 
и трекингах

Бизнес
или творчество?

Юлия 
Матвеева, 
руководитель школы 
современного танца 
«Мелиссента»

В подкасте:
•	В чем была задумка создания 

школы танца?
•	Как создать условия устойчивого 

развития коллектива?
•	Зачем мы создаем масштабные 

танцевальные представления?

Кто создаёт букеты 
в цвет логотипа 

компании?

В подкасте:
•	Какие букеты создают мужчины 

на корпоративных мастер-классах?
•	Кто куёт кадры для цветочных 

салонов города?
•	Как поставить задачу флористу, 

чтобы на выходе получился 
авторский индивидуальный букет?

Наталия 
Останина, 
основатель школы-
студии флористики, 
педагог-флорист

Бизнес в разрезе: 
трикотажное 

производство

Анастасия 
Маркова, 
создатель бренда 
одежды MarkvA

В подкасте:
•	Как появился бизнес у человека 

с медицинским и юридическим 
образованиями?

•	Создание уникальной ниши вязаных 
брендовых изделий

•	Сколько стоит самое 
дорогое трикотажное платье?

Кризис среднего 
возраста: как пройти 

его без потерь

Виктория 
Масленникова, 
коуч по психологии голоса 
и коммуникации, тренер по 
публичным выступлениям

В подкасте:
•	Что делать, когда дело, отношения, 

деньги уже не зажигают?

•	Какие вопросы себе задать, 
чтобы разобраться?

•	Личный опыт Виктории Масленниковой

Правила
жизни

В подкасте:
•	С кем из известных людей Ирина 

Беляева спел бы дуэтом?
•	Какая книга лежит у Ирины на 

прикроватной тумбочке?
•	Главный принцип жизни и 

творчества.

Ирина Беляева, 
руководитель студии 
эстрадного пения 
"Счастье петь", певица, 
худ. руководитель Дворца 
культуры «Родина»

PODCASTS БК. 
БИЗНЕС ГОВОРИТ
Наведите камеру 
на QR-коды  
и слушайте аудиоподкасты 



П Р А В И Л А  Ж И З Н И

ул. Горбачева, 18, домофон 104

iron_and_oxygen

Если бы не нужно 
было работать, я бы 
путешествовала, открывала 
для себя новые страны и места!

Мой самый 
безумный 
поступок — 
начать свой бизнес!

Я счастлива, 
когда воплощаю 
все свои идеи и 
мечты в жизнь!

Партнёрство для 
меня — это прежде 
всего про доверие, 
общие взгляды и принципы! 
Мой идеальный партнёр — 
это мой муж!

Оксана Андреева, 
Основатель бренда 
IRON&OXYGEN

пиджак — 15 000 i 
брюки — 8 000 i

Бизнес — это про 
ответственность, лидерские 
качества, уверенность в успехе 
своего дела

Главное 
не забывать 
заботиться о себе 
и уделять время 
семье!

У меня нет 
времени на 
пустые разговоры, 
жалобы и негатив!
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136 истории счастливых пациенток 
клиники нуриевых 

156 спецпроект «связи решают» 



Октябрьский проспект, 117

+7 (922) 980-80-07

  feminelli



ОТМЕ    Ч А Й  СОБ   Ы Т И Я
02.05— Роман Воронов, 

директор «АИР. Пожарная безопасность»

02.05— Виктор Щёкотов, 
директор компании «Имидж-мастер»

04.05 — Андрей Зыков, 
директор сети кофеен «Барон Чайхаузен»

04.05 — Лазым Алиев, руководитель сети 
цветочных магазинов «Орхидея»

05.05 — Игорь Пефтиев, 
директор компании Hi-Tech House

06.05 — Алексей Куклин, 
директор Любительской футбольной лиги 

Кирова и директор «Новый дом Арена»

07.05 — Алексей Воронин, 
руководитель «ТИПЭД ИНЖИНИРИНГ»

08.05 — Юрий Колышницын, 
владелец клиники «Наедине»

09.05— Олег Рыбкин, 
директор Кировского 

государственного цирка

10.05 — Вадим Балмачных, 
директор компании «Дома Вятки»

10.05— Денис Макаров, 
генеральный директор «Риэлти Групп»

11.05 — Андрей Воротников, 
директор Центра «Охрана труда»

11.05 — Александр Журавлев, 
генеральный директор «Кировской областной 

типографии»

11.05 — Григорий Жданов, 
руководитель ландшафтной  

компании «Астара»

12.05 — Павел Сумачев, собственник компании 
«Квадрат Сервис»

13.05— Александр Кочкин, 
владелец «Экофермы ДемьяНово»

13.05 — Константин Кропанев, 
инвестиционный советник Банка России

14.05 — Сергей Боровской, 
соучредитель компании Onviz

17.05 — Александр Печёнкин, 
директор компании «СанПро43»

19.05 — Василий Ковалёв, 
соучредитель компании Onviz

20.05 — Алексей Чепцов, руководитель 
«Дирекции 650-летия города Кирова»

22.05 — Василий Зонов, 
основатель бренда «Ключ здоровья»

23.05 — Александр Пупов, генеральный 
директор ООО "Мотор-Премиум" (АЦ Киров)

23.05 — Шахзод Юсупов, 
генеральный директор BUZZOLLS

24.05 — Павел Батищев, генеральный директор 
ООО «Программный центр»

24.05 — Виталий Добрынин, 
руководитель сыроварни «Добрынин»

25.05 — Данил Смердов, 
директор СК «Город»

27.05 — Денис Хлусьянов, 
директор сети салонов обуви «Венеция»

31.05— Юрий Тырыкин, 
руководитель компании «Страна Карт»

31.05 — Богдан Елсуков, руководитель 
творческой студии «Квартал Талантов»

ЦУМ, 2 этаж (новое крыло)

(8332) 32-40-10            giovanni_botticelli43

Дмитрий Шабалин,  
директор ООО Спецстрой 

день рождения 2 мая

Стиль Giovanni Botticelli:

Брюки (лён) — 9 990 i
Трикотаж (хлопок, 
шёлк) — 8 690 i
Пиджак — 16 990 i

Стиль 
и качество 
в каждой 

детали

май 202416



01.05 — Светлана 
Шатунова, основательница 
Дома Моды SHATU

02.05 — Ирина 
Вихарева, руководитель 
«ТренингИнфо»

03.05 — Наталья 
Крыжановская, директор 
Art Hall

03.05— Наталья Назарович, 
директор компании «БЭТА»

05.05 — Карина Себелева, 
руководитель компании 
«Регистрационное бюро»

06.05 — Татьяна 
Браславская, директор 
фабрики женской одежды 
BRAVA

09.05 — Светлана Елсукова, 
владелица салона-ателье 
«Анюта»

10.05 — Светлана 
Андреева, директор 
филиала в Кирове 
«Балтийский лизинг»

12.05 — Ирина Ситникова, 
художник, владелица арт-
студии Ирины Ситниковой

15.05 — Ольга Мальцева, 
генеральный директор и 
основатель натурального 
косметического бренда 
LIVA

24.05 — Наталья 
Трудоношина, генеральный 
директор ТД «Мебель 
братьев Баженовых» 

25.05 — Алла Крылова, 
управляющий директор 
«Море Парк»

27.05 — Наталия Ашихмина, 
создатель и руководитель 
компании «Актион»

27.05 — Елена Марьина, 
руководитель ателье 
«Мастерская Елены 
Марьиной» 

27.05 — Александра 
Бабикова, директор 
журнала «Бизнес Класс»

31.05 — Ирина 
Конопаткина, косметолог, 
хирург, главный врач 
«Клиники доктора 
Конопаткиной»

31.05 — Анна Циделко, 
директор ООО «Техцентр 
Гусар» и ООО «Киа-Центр 
Киров»

Дарим 
вдохновение 
на покупку — 
скачайте сертификат 
на 3 000 рублейЦУМ, 2 этаж

д ни   р о ж д е ни  я  пр  е д прини     м ат е л е й  в  м а е

Ксения Новикова,  
исполнительный директор 
Академии «Стратег»

день рождения 3 мая

17



Макияж  
и укладка —  
Нина Кушова

слово
— Впервые в истории журнала «БизнесКласс» вышло 160 
страниц, и посвящены они юбилею города. Руководители 42 
компаний в спецпроекте «Мы славим наш город» (стр. 28 — 85) 
рассказывают о том, как они своим трудом прославляют Киров 
в регионе и за его пределами. И речь не только про масштабные 
производства и качественную продукцию. Они действительно 
хотят сделать наш город и область лучше. И это видно в том, 
как они относятся к своим сотрудникам, в каких социальных и 
благотворительных программах участвуют, что делают, помимо 
своих прямых обязанностей, чтобы улучшить мир вокруг себя.

Можно морщить нос — ну, конечно, они могут себе это 
позволить... А можно просто взять с них пример и подумать 
о том, как каждый из нас может улучшить нашу общую 
жизнь в Кирове. Это можно сделать даже в масштабе 
своего двора: посадить деревья, сделать клумбы, покрасить 
скамейки, взять под свою опеку бездомную собаку или 
кошку, повесить скворечники, перестать донимать соседа и 
начать здороваться с ним при встрече. Всё в наших руках.

Самые сильные здесь не для того, чтобы потреблять. 
А для того, чтобы созидать и улучшать.  

Екатерина Суслова —
главный редактор 
журнала «БизнесКласс»

Генеральные партнёры 650-летия Кирова

Киров, ул. Горбачёва, 62,  
офис 4, 7 этаж

unabracelet.com

Браслет и серьги 
из натуральных камней 
предоставлены компанией UNA

Браслет UNA — 3 550 i
Серьги UNA — 1 990 i

Ч Е Л О В Е К  Г О Д А
2 0 2 4



Ч Е Л О В Е К  Г О Д А
2 0 2 4

п р е м и я

Организаторы церемонии:

Сканируйте QR-код и составьте список из 1-3 фамилий/компаний, 
кого вы считаете достойными бороться за победу

Узнать дополнительную информацию вы можете, связавшись с вашим менеджером ИЛИ позвонив по телефону 8 (922) 969-67-06

В опросе могут принимать участие 
только ПЕРВЫЕ ЛИЦА компании

ВПЕРВЫЕ мы предлагаем выбрать номинантов премии ВАМ -- 
предпринимательскому сообществу

18 ИЮЛЯ
Парк-холл «Мы Же На Ты»



Больше 
всего 
уважаю 
тех, кто 
держит 
своё 
слово

о своих жизненных принципах — Светлана 
Трушкова, Руководитель агентства 
недвижимости «Камелот»
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— Где движуха, там я — я была очень активным 
ребёнком. Танцы, конкурсы, КВН. Это сформировало мои 
лидерские качества, которые позволили открыть своё дело, 
когда я сидела дома третий месяц своего второго декрета. 
Команду единомышленников оказалось собрать легко. До 
сих пор считаю это своим самым ярким успехом.

Всегда мечтала быть хирургом! Но 
как-то не срослось... и я с огромным желанием пошла 
учиться на юриста! 

«Союз Чернобыль» — это кировская городская 
общественная организация, где я сделала свои первые про-
фессиональные шаги. Пришла туда в 21 год сразу после ин-
ститута и с головой окунулась в работу, которая стала люби-
мой: суды, иски, защита интересов семей чернобыльцев. 
Моим первым клиентом была вдова инвалида-чернобыль-
ца, ей дали сертификат на улучшение жилищных условий, 
и мы с ней нашли квартиру по её бюджету. 

15 лет назад я решила расширить 
свою квалификацию. У меня уже был весомый 
опыт получения новых квартир для наших чернобыльцев 
и их семей — главным образом, через многочисленные су-
дебные инстанции. Мне нравилось решать сложные зада-
чи, и до сих пор всё, что легко, меня не интересует.     

По хронотипу я 100% сова, но с замаш-
ками жаворонка, ложусь поздно и рано встаю, помогает 
кофе. Люблю работать ночью, можно сосредоточится на 
своих мыслях, пока моя большая семья спит.

Я раньше думала, что риэлтор — 
это всего лишь человек, который продаёт квартиры. 
Оказалось, это только верхушка айсберга! Справедливости 
ради стоит отметить, риэлтор — одна из самых неодно-
значных профессий в нашей стране. Люди, далекие от сфе-
ры недвижимости, в большинстве своём считают риэлто-
ров обычными посредниками, которые берут деньги ни за 
что! Как будто это ненужная «прокладка» между покупате-
лями и продавцами. И, увы, такое мнение есть, чем оправ-
дать и подкрепить. 

Риэлторская деятельность по коли-
честву махинаций и чёрных схем соот-
носится с другой криминальной сферой — автобизнесом. 
Здесь деньги крутятся огромные, что и привлекает любите-
лей легкой наживы, не отягощённых совестью, у которых 
хитрости и наглости в избытке. Однако не всё так печально 
и беспросветно. Настоящий риэлтор, добросовестный и не 
случайный человек в профессии, — это прежде всего спе-
циалист по работе с людьми. Квалифицированный, чут-
кий, способный понять потребность клиента лучше него 
самого и подобрать под эту потребность максимально под-
ходящее решение. Вот за что получает деньги риэлтор — за 
экспертную помощь в решении конкретного вопроса с не-
движимостью. А что в этот вопрос входит — изучить весь 
район вдоль и поперёк на предмет подходящей квартиры, 

«пробить» жильё на наличие юридических проблем или 
собрать пакет документов для сделки — это уже второй мо-
мент, который и определяет размер комиссии агента. 

Все люди ошибаются, но все умеют призна-
вать свои ошибки и нести за них ответственность.

Жизнь наградила меня тремя прекрасны-
ми дочками и классной работой.

Хочу сказать спасибо людям, кото-
рые были и есть в моей жизни. От каждо-
го человека я беру опыт, знания, иногда перенимаю жиз-
ненные принципы. 

То, что нас не убивает, делает нас 
сильнее — так сказал Фридрих Ницше, и я с ним пол-
ностью согласна!

Был случай, когда клиент приехал 
на сделку без паспорта. Хорошо, что зара-
нее — у нас был час. Пришлось мчать за паспортом обрат-
но в посёлок Мирный. В итоге немного опоздали, но, по-
скольку пока ехали, держали связь с менеджером в банке, 
она начала сделку без нас. Потом всё прошло, как было за-
планировано! Хорошие отношения с коллегами в банках — 
залог удачной сделки.

Продавать дома и квартиры — это 
классно, когда ты видишь счастливые лица покупателей 
и продавцов.

В агентстве у нас есть традиция пить 
чай всем коллективом, и в это время мы обсуждаем не ра-
бочие темы, а совместный отдых. 

В качестве перспективы для себя лич-
но вижу расширение агентства… А остальное секрет…

Больше всего уважаю людей, которые 
держат своё слово!

Всегда хотела, чтобы обо мне гово-
рили как о профессионале своего дела с высокими мо-
ральными принципами.

Моя маленькая слабость — помогать лю-
дям. Я всегда отношусь к людям с огромной эмпатией, чув-
ством сострадания и сопереживания.

Мечтаю научиться кататься на роликах. 

ул. Пролетарская, 14, оф. 1019

+7 (8332) 75-44-97 
+7 (953) 947-22-49

kamelot43
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Вызов всегда 
мобилизует

О своих правилах жизни — Александр Лаптев, 
основатель строительной компании «Бумеранг» 
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— 90-е годы закалили меня. Наша семья, от-
кровенно говоря, выживала. Родители работали на крупном 
заводе в Кирове, зарплату порой им выдавали натуральным 
бартером: то колбасой, то ящиками с курагой. Тогда ещё 
случилась девальвация рубля. Одним словом, жизнь была 
не сахар. Нам с братом отец постоянно твердил, что если 
брать ответственность, то до конца. Пообещал — сделай, как 
бы ни было сложно. Этому правилу следую и сейчас.

Первые заработки начались в студенчестве, ког-
да принял решение остаться в родном городе и помогать ро-
дителям. Начинал с грузчика. Получив экономическое обра-
зование, оказался в рекламном бизнесе. Любой большой путь 
начинается с малого — первого шага к чёткой цели. Этому я 
стараюсь учить своих детей — правиль-
ному целеполаганию, бережному от-
ношению ко времени. Тогда каждый из них смо-
жет найти себя и получить этот жизненный опыт.  

Ценность любого предпринимателя — менять мир 
к лучшему, приносить пользу. Я строю на-
дёжные дома, создаю в них уют и хочу, чтобы таких очагов 
семейного счастья становилось всё больше. Свой собствен-
ный дом — мечта, к которой мы долго шли с супругой. Тогда 
я был далёк от стройки, поэтому доверил работу профессио-
налам. Постоянно наблюдал за бригадой, вникал во все тон-
кости, и меня увлёк этот процесс, когда на твоих глазах рож-
дается красивый коттедж. В 2018 году пришла идея основать 
строительную компанию «Бумеранг». 

Начинать бизнес в новой для себя сфере сложно, но я 
был уверен, что всё получится. Это были 
тяжёлые, кризисные годы, а потом началась пандемия. 
Причём вызов дал нам мощный рост. К этому моменту мы 
сформировали надёжную команду, стали появляться наши 
флагманские проекты. Благодаря крупным заказчикам мы 
не только остались на плаву, но и смогли расширить штат 
специалистов и свои производственные мощности.  

Мы имеем собственную материально-техническую базу, 
есть трактор и манипулятор. Парк спецтехники 
в этом году пополнится ещё одним 
трактором. У нас свой склад хранения стройматериа-
лов. Это позволяет фиксировать цены для наших заказчиков 
при заключении договора. Например, сегодня «Бумеранг» 
может построить дом из кирпича за 4 месяца с гарантией 
на 5 лет. В этом году планируем возвести 
более 50 объектов! Задача амбициозная, но вы-
полнимая. Скажу больше, не все компании сейчас обеща-
ют построить коттедж в 2024-м. А мы можем! В этом наше 
преимущество. 

Мы стараемся максимально услышать клиента и сделать 
так, чтобы ему было комфортно и безопасно проживать в сво-
ём будущем доме. Проводим экскурсии на объектах, консуль-
тации, где обсуждаем пожелания со всеми членами семьи, 
даже с детьми. Детальное продумывание на этапе подготовки 
— 80% успеха. Это нас и отличает от других и позволяет прий-
ти к ожидаемому результату. Причём с ощутимой экономией 

ул. Володарского, 9, оф. 204

+7 (912) 826-04-02

bumerang-dom.ru

bumerangdom

Блиц-опрос:

Мне никогда не страшно начинать что-то новое.

Следую принципу бумеранга: быть честным, 
открытым. Уверен, что это возвращается ко мне.

Я не успеваю обедать.

Я могу отказаться от сотрудничества, 
если чувствую, что нам не доверяют.

Недавно открыл для себя горные лыжи.

Моя плохая черта — стараюсь всем помочь.

От себя я требую дисциплины.

не в ущерб качеству. По проекту в «Бумеранге» 
можно выбрать комплектацию дома 
по 10 параметрам, как конструктор. 
Определиться с типом фундамента, стен, кровельными ма-
териалами, коммуникациями и т.д. Например, если за-
казчик является электриком и говорит, что все работы по 
устройству проводки выполнит сам, мы просто уберём из 
сметы этот пункт. Таким образом, ещё и ускорим процесс 
строительства.

Успех для меня — это результат, который я достиг с помо-
щью цели и необходимых действий. Эта простая формула. 
Впрочем, большее удовольствие доставля-
ет решение кризисных задач. Вызов всегда 
мобилизует. Решать такие задачки со звёздочкой, как гово-
рится, меня хорошо научили 90-е и нулевые годы. 

Самая большая беда рынка ИЖС — от-
сутствие контроля со стороны государственных органов. 
Стандарты и правила есть, но не все застройщики их соблю-
дают. Меня часто просят посмотреть дома на продажу. По 
моей статистике, из десяти проверенных объектов, лишь 
один-два не вызывают вопросов. Этот «шараш-монтаж», к со-
жалению, до сих пор есть. Очень надеюсь, что однажды мы 
от него избавимся. 

Я горжусь своими детьми. У меня их чет-
веро! 6, 9, 12, 15 — удобно запомнить их возраст. (Смеется.) 
Они часто бывают на наших стройках. Недавно всей семьёй 
приехали на один из объектов, и младший сын сказал, что 
хочет иметь такой же. Я ответил: «Хочешь? Будет! Всё зависит 
от твоих усилий». Я против халявы. Считаю, 
что нашим детям важно добиваться 
всего самим. Терпеть не могу фразу «папенькин сы-
нок». Это точно не про моих детей. Важный для них навык  — 
научиться честно зарабатывать деньги и управлять ими. 
Дальше, уверен, они со всем справятся. 
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просто делай. начни. 
ошибись. и только 
потом спроси, как

О том, как на наших глазах создаётся компания №1 в России по чистой и 
безопасной воде в бассейнах, — рассказывает Станислав Кормщиков, основатель 
Все-Бассейны.РФ

когда мы идём к цели, мы меняемся

— Причина неуспеха 90% людей состоит в том, что, выби-
рая цель, они не идут до конца. Сливаются. Простой при-
мер из детства. Из хорошего района мне пришлось перее-
хать в неблагополучный. Вот я в пиджаке, воспитанный, 
интеллигентный, пришёл в новую школу. И понимаю, сей-
час будут бить, караулить после уроков. Как решить эту ситу-
ацию? Я, пятиклассник, поставил себе цель стать сильным. 
Поэтому начал ходить на кикбоксинг, но никому в классе об 
этом не сказал. 

Было трудно меняться: тренировки тяжёлые, ещё ехать 
три часа на автобусе, но я 
твёрдо решил дать отпор ху-
лиганам и не сдаваться. Через 
некоторое время парни, кото-
рые обычно поджидали меня 
после уроков с кулаками, по-
звали к себе в компанию. 
Позже мы даже стали лучши-
ми друзьями! Когда мы идём 
к цели, мы меняемся. Люди 
считывают это с нас. И меняют свое отношение.

Малый бизнес может конкурировать 
с гигантами

Крах СССР пришёлся на моё детство, в то время 
на рынок заходили иностранные компании, где топ-
менеджеры, крутые парни в костюмах, зарабатывали 
нереальные деньги. И я пошёл по этому пути — строил 
карьеру в финансовом секторе, в банках, в продажах. 
Причём в Москве, на действительно высоких позици-
ях. В итоге понял, что мой карьерный рост всегда за-
канчивается там, где начинаются компетенции соб-
ственника бизнеса. 

Кроме того, мне было непонятно, почему владелец 
не видит тех вещей, которые вижу я. Он слишком дале-
ко и высоко. Насколько же неэффективна работа в круп-
ных, неповоротливых компаниях. И тут я понял, что 
малый бизнес может конкурировать с гигантами, по-
тому что там меньше людей и легче менять процессы. 
Так меня посетила мысль открыть своё дело.

Мне даже показалось, что создавать 
бизнес — просто

Переехал в Киров, устроился в коммерческую ком-
панию и понял, что тут с управлением ещё хуже, 
чем в Москве — в силу низких компетенций топ-
менеджеров. При этом бизнес всё равно зарабатыва-
ет, и клиенты довольны. Ну раз так, с моими знани-
ями и навыками у меня точно получится! И я начал 
своё дело. Мне даже показалось, что создавать биз-
нес — просто. Я всегда топил за российское произ-
водство, меня удручало, что Россию считают стра-

ной-бензоколонкой. 
У нас можно созда-
вать классные каче-
ственные продукты, 
просто нужно повы-
шать компетенции 
руководства, постоян-
но учиться. Переводя 
на свой пример, я по-
нимал, что знаю, как 

учиться быстро. Первые потраченные на онлайн-обу-
чение 500 рублей показались мне значимой суммой. 
Но потом в моей голове многое поменялось, и я стал 
думать, почему не начал учиться раньше! И кстати, 
учусь постоянно. Как только моя компания прекраща-
ет развиваться, я понимаю: всё, мои компетенции за-
кончились. Пора снова учиться, чтобы идти дальше.

Качественный российский продукт  
для сегмента премиум

Выбирая сферу, в которой смогу быть счастливым 
и успешным, я воспользовался японской технологи-
ей икигаи. Она гласит, что надо соблюсти три вещи. 
1. Тебе должно нравиться то, что ты делаешь (а я лю-
блю отдыхать в бассейнах и спа, и, чтобы стать экспер-
том в этой области, в спа нужно проводить ещё боль-
ше времени); 2. Ты должен разбираться в этом лучше, 
чем другие (моё образование — факультет промышлен-
ной и экологической безопасности — позволяет это); 
3. Люди должны быть готовы за это платить (бассейны 

Через некоторое время 
парни, которые обычно 
поджидали меня после 
уроков с кулаками,  
позвали к себе в компанию
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и спа относятся к премиум-сегмен-
ту, они повышают качество нашей 
жизни, это атрибут роскоши, за ко-
торый люди готовы платить всегда). 
А ещё я выбрал сегмент премиум, 
потому что там контрагенты при-
ятнее. Они транслируют успех, и у 
них есть чему поучиться.

Вот так и родилась концепция 
моей компании Все-Бассейны.РФ. 
Я решил создавать качественный 
продукт в России для сегмента пре-
миум. Название выбрал русское, 
даже плакатное, чтобы сразу было 
понятно — Все бассейны Российской 
Федерации

Люди переоценивают 
год, но недооценивают 
10 лет

Начинал бизнес один. Делал всё 
сам — от поиска заказчика и оформ-
ления поставки до монтажа и обслу-
живания бассейна. Многие говорят, 
это ошибка, якобы сразу нужно де-
легировать функционал людям. Но 
как иначе ставить задачу сотрудни-
кам, если сам не можешь её выпол-
нить. Среди всех методов управле-
ния я выбрал лидерский — он как 
раз и предполагает, что директор-ли-
дер может всё, и команда следует за 
лидером. Год мы работали только в 
Кирове, и наш первый значимый в 
городе объект — это бассейн ВятГУ. 
Постепенно мы перевели их с фран-
цузской химии на немецкую того же 
качества, а потом и на российский 
продукт. Это первый наш большой 
успех. А самый крутой наш объект — 
это образовательный центр «Сириус» 
в Сочи.

Сначала мы работали только в 
Кирове. Проверяли концепцию биз-
неса на местных саунах и бассейнах. 
Я думал, если год поработаем и не за-
кроемся, переедем в южный регион, 
где рынок бассейнов шире. Но потом 
решил, зачем переезжать, если мож-
но из Кирова работать на всю страну? 
Налоговые отчисления и рабочие ме-
ста остаются в регионе, где они нуж-
нее. В мегаполисе это просто раство-
рилось бы незаметно при ремонте 
тротуаров. Тем более я всегда любил 
путешествовать. И вот уже 7 лет мы 
работаем со всей страной, выезжа-

ем на объекты, посещаем командой 
отраслевые выставки и семинары по 
всей России и за рубежом. Недавно 
ездили в Китай, знакомились с тем, 
как устроено производство там. 
Очень хочу теперь отправиться с ко-
мандой в Южную Корею, местные 
технологии меня заинтересовали.

Одна из причин, по которой люди 
не доходят до поставленной цели, — 
это малый период времени, который 
они на достижение этой цели закла-
дывают. Мы часто ставим цели на 
год. Люди переоценивают год, но не-
дооценивают 10 лет. Поставив 1 янва-
ря цель делать зарядку каждое утро, в 
мае понимаем, что ещё не начина-
ли, и отказываемся от хорошей идеи, 
так как уже не успеть подготовиться к 
пляжному сезону. А если ставить себе 
задачу на 10 лет, то пропуск пары ме-
сяцев уже не кажется проблемой, и 
мы продолжаем идти к цели. 

Мы строим компанию №1 в 
стране! Такую масштабную цель 
нельзя ставить на короткий срок, 
например, на год. Только на 10 лет 
и более. Спокойно, без суеты, не 
сворачивая со своего пути.

как я научился 
плавать — это 
определило мою 
бизнес-стратегию

История о том, как я в детстве 
научился плавать, позже опре-
делила мою бизнес-стратегию. В 
первый же день в бассейне тренер 
отправил меня пройтись по бор-
тику до глубины, а затем сказал: 
«Прыгай и плыви. Как сможешь». 
Прыгнуть было страшно, не прыг-
нуть — стыдно. Так я научился 
плавать после первого же занятия. 
Потом только отрабатывал технику. 
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Просто делай. Начни. Ошибись. 
Столкнись с проблемой. И толь-
ко потом спрашивай, как действо-
вать. Собственно, в своей компа-
нии практикую такой же метод. 
Если амбициозный сотрудник хочет 
развиваться, я даю ему новый про-
ект, но не обучаю, что и как делать. 
Пусть справляется сам, как умеет. 
Естественно, он ошибается (сразу 
закладываю убытки). Потом пока-
зываю, как это надо было решать. 
Амбициозный сотрудник схватыва-
ет на лету — теперь старается вдвой-
не ничего не упустить, вникает, за-
даёт правильные вопросы. И очень 
быстро растёт. Это дорогой, но са-
мый быстрый способ научиться. 
Очень ценю желание учиться. У 
нас внедрены и традиционные, не 
стрессовые технологии — покупаем 
курсы для сотрудников.

Продаем не товар, 
а его ценность

Наши менеджеры плавают, 
чинят, обслуживают, понимают, 
как ставить задачу монтажникам 
и как донести ценность чистой 

безопасной воды клиен-
ту. На самом деле каждый 
человек хочет быть частью 
чего-то большого, велико-
го и полезного. Наше «ве-
ликое и полезное» — как раз 
в том, что мы помогаем лю-
дям получать удовольствие 
от плавания и при этом со-
храняем их здоровье. Мы 
выводим российских про-
изводителей химии и оборудова-
ния на новый уровень. Кроме того, 
ставим такие фильтры, после ко-
торых вода в бассейне чище, чем 
в чайнике, и от одного бортика до 
другого на расстоянии 25 метров 
под водой видны швы на плитке.

Чтобы новый член коман-
ды мог предложить действитель-
но нужное решение клиенту, он 
должен стать экспертом. Я учу его 
продавать не товар, а смыслы. 
Вот, например, мало кто знает, 
что у профессиональных пловцов 
проблемы с легкими. Даже обыч-
ные люди, не спортсмены, пла-
вая в бассейне, могут получить 
астму — из-за некачественной хи-
мии. Чтобы исключить это, нуж-

но знать, какие средства и в каких 
дозах использовать для бассейна. 
Это сложно. Никто же не знает, 
что, отправляя своего ребенка пла-
вать, на самом деле вы подвергае-
те риску его лёгкие. Оказывается, 
когда в воду добавляют химию, 
над поверхностью образуется лег-
кая плёнка вредных испарений. 
А если вы просто зашли в бассейн 
и уже чувствуете запах хлора, зна-
чит, его концентрация в воде в 
разы превышает норму. В бассей-
не не должно пахнуть хлором.

Мы отправляем всех новичков 
из офиса на наши объекты. Они 
смотрят, всё ли им нравится: не 
сушит ли кожу, не раздражает ли 
глаза, не чувствуют ли запах хло-

Даже обычные люди, 
не спортсмены, 
плавая в бассейне, 
могут получить 
астму

Анапа. Бассейн на крыше отеля 

Республика Коми. Реконструкция

Тула. Реконструкция

Подготовка прудов
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ра? Идем в техническое помещение работать с обо-
рудованием. Потом менеджер-новичок вместе с тех-
нической бригадой занимается установкой нового 
оборудования. На своём опыте понимает, в чём его 
эксплуатация отличается от предыдущего. Удобно ли 
с ним работать, какие системные проблемы возни-
кают. И вот когда он окунулся в тему бассейнов с го-
ловой, только тогда он может продать не товар, а его 
ценность. 

Как мы смогли выполнить 
4 госконтракта за раз и не облажались

Поскольку я вышел из оперативного управления, 
на должность руководителя производственного секто-
ра мы взяли человека со стороны. Я всегда за то, что-
бы растить сотрудников внутри компании. Но отдел 
быстро рос, и  оптимальным решением на тот мо-
мент было нанять руководителя. Человек был вдум-
чивый, ответственный, показывал себя хорошо. Но 
вот набрал 4 госконтракта на очень близкие даты без 
перерывов и отдыха. Это демотивировало команду, 

и вся бригада в один день уволилась. Он, понимая, 
что выполнить свои обязательства и реализовать 4 го-
сконтракта не сможет, тоже уволился. И вот я сижу и 
думаю, как поступить. Выполнить невозможно, от-
казаться — такое пятно на репутации, которое потом 
не смыть. Мы же делаем компанию №1 в России, мы 
не можем облажаться! 

Ещё сложность в том, что все 4 объекта в разных 
регионах России. Это реконструкция старых совет-
ских бассейнов. И вот мы с менеджерами по про-
дажам засучили рукава — они же проходили мою 
школу по решению проблем — выбрали каждый по 
объекту, рабочих наняли в Москве и поехали каж-
дый в свой регион управлять процессом реконструк-
ции бассейнов. Пришлось согласиться с финансовым 
минусом, но репутацию мы спасли. Критические 
ситуации могут быть всегда — так называемый чёр-
ный лебедь может прилететь в любой момент. К это-
му можно подготовиться только морально. Я рад, что 
у нас собралась такая классная команда, и мы про-
должаем свой увлекательный путь к нашей цели — 
стать №1 в России. 

история успеха

27



О конкуренции 
с европейскими 
производителями 
и возможностях, 
которые даёт лицевой 
керамический кирпич 
архитекторам, — 
Данил Вараксин — 
коммерческий директор 
завода «КС Керамик»

Конкурируем с европейскими 
производителями 

— Пять лет назад мы поставили перед со-
бой амбициозную задачу — начать конку-
рировать с европейскими производителя-
ми керамического лицевого кирпича. До 
последнего времени крупнейшие россий-
ские архитектурные бюро и застройщики 
выбирали импортный кирпич и готовы 
были платить за него существенно боль-
шую стоимость, чем за отечественный. 
Мы задались вопросом — что такого в ев-
ропейском лицевом кирпиче, что потре-
битель готов переплачивать за него. Ответ 
лежал на поверхности — Европа предла-
гала кирпич харизматичного формата 
и фактуры, с огромным ассортиментом 
сложных цветов и тактильности. Кроме 
того, у импортного кирпича высокие по-
требительские свойства — это клинкерный 
кирпич,который, с точки зрения долго-
вечности, считается эталоном качества. 

Скрупулезно изучив продукцию ев-
ропейских производителей, мы прове-

ли колоссальную научную и творческую 
работу и разработали несколько кол-
лекций лицевого керамического кир-
пича: Königstein, Edelhaus Klinker и 
ModFormat, а также «Мастер Керамик»  — 
коллекция кирпича классической цве-
товой гаммы для строительства печей 
и каминов. Профессиональное сообще-
ство высоко оценило и признало нашу 
продукцию максимально близкой к ев-
ропейскому уровню. На сегодняшний 
день мы выпускаем более 300 видов ли-
цевого керамического и клинкерного 
кирпича различных форматов и цве-
тов. Для своих проектов его выбирают 
лидеры российского строительного рын-
ка. Мы сотрудничаем с Международным 
архитектурным бюро MLA+, Санкт-
Петербургским архитектурным бюро 
«А.Лен», с рядом ведущих московских 
архитектурных бюро. На своих объек-
тах наш клинкерный кирпич использу-
ют крупнейшие застройщики Москвы, 
Санкт-Петербурга и Казани — Группа 
«Самолёт», Setl Group, ГК «ПИК», GloraX, 

Мастерство создавать 
уникальное
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«КамаСтройИнвест», СМУ-88 и многие 
другие. 

Помогаем воплощать 
архитектурные замыслы 
в реальность 

Керамический лицевой кирпич 
с годами не утрачивает свою попу-
лярность. Люди не хотят жить в па-
нельных серых домах-коробочках, 
выбирают дома с интересной и яркой 
архитектурой. Застройщики борются 
за внимание покупателя за счёт нео-
бычных решений в отделке фасадов. 
И тут лицевой кирпич — один из ос-
новных инструментов реализации ар-
хитектурных замыслов. Для нестан-
дартных современных решений, в 
которых наряду с привычными пло-
скими фасадами применяются объём-
ные или рельефные элементы, мы вы-
пускаем полнотелый кирпич. Завод 
«КС Керамик» — один из немногих в 
стране производит не только пустоте-
лый, но и полнотелый лицевой кир-
пич, что даёт архитекторам возмож-
ность претворять в жизнь сложный 
рельеф с архитектурными элемента-
ми, создавая уникальные фасады, в 
которых объединяются практичность 
и эстетика.

Выводим на рынок новые 
форматы лицевого кирпича

Один из главных наших прин-
ципов — всегда двигаться вперёд. 
Мы продолжаем совершенствовать 
своё мастерство — разрабатываем 
и выводим на рынок новые форма-
ты лицевого кирпича, наблюдая за 
главными трендами в современной 
архитектуре. С июля мы запускаем 
продажи кирпича ТМ ModFormat 
с клинкерными характеристиками.

Его нестандартный удлинённый 
формат позволяет создавать прин-
ципиально иную оптику фасада, 
органично дополняя объекты, вы-
полненные в современных архи-
тектурных стилях. Ещё один пер-
спективный продукт — клинкерная 
плитка. Мы планируем сделать этот 
материал более интересным с точки 
зрения дизайна и более привлека-
тельным по цене за счёт оптимиза-
ции технологии производства.

Киров — столица добрых 
людей

Облик города напрямую влияет 
на эмоциональное и психологическое 
состояние его жителей. Это доказано 

множеством исследований. Когда лю-
дей окружают красивые дома с выра-
зительной архитектурой, они стано-
вятся счастливее. И мы делаем всё для 
того, чтобы как можно больше ново-
строек возводилось с использовани-
ем нашего фасадного материала, что-
бы Киров преображался и кировчане 
становились более осознанными, це-
леустремлёнными и позитивными 
людьми. 

Очень хочется пожелать Кирову 
найти свою самоидентичность. Не 
искусственно навязанную, а истин-
ную, близкую горожанам. Бытует 
мнение, что на Вятке живут добрые 
люди. И мне кажется, было бы здо-
рово и заслуженно, если бы Киров 
получил официальный статус сто-
лицы добрых людей. 

Кировская область, Кирово-Чепецкий 
район, Кирпичный проезд, 1

+7 (8332) 24-74-24 
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Создаём импульс для 
роста бизнеса, — Наталья 
Федоренко-Вершинина, 
директор Вятского филиала 
ООО «Торговый Дом «Ункомтех» 
холдинга по производству 
и реализации кабельно-
проводниковой продукции 
(АО «Иркутсккабель», 
АО «Кирскабель», АО 
«Управляющая компания 
«Ункомтех»)

Драйвер роста

— ООО «ТД «УНКОМТЕХ» сегод-
ня является драйвером роста ка-
бельного рынка и крупнейшим по-
ставщиком продукции в России 
и СНГ. На двух наших пред-
притиях А О  « И р к у т с к к а б е л ь »  
и АО «Кирскабель» производят уни-
кальный кабель на сверхвысокое на-
пряжение 500 кВ с диаметром жилы 
3 000 мм², высокотемпературный 
сверхпроводящий кабель для ВТСП-
кабельных линий, компактирован-
ные провода АСк2у для воздушных 
линий, кабель для подводной про-
кладки и много других наукоёмких 
изделий. Об их востребованности го-
ворит максимальная загрузка произ-
водственных мощностей. Мы пред-
лагаем своим клиентам широкую 
линейку КПП, соответствующую рос-
сийским ГОСТам. 

Надёжность в каждом метре 

За 30 лет работы компания вы-
полнила более 500 государственных 
заказов. Постоянными заказчика-
ми являются более 3 500 предпри-
ятий, среди которых «Газпром», 
«Газпром Нефть», «Роснефть», 
«Новатэк», «Лукойл», «Сибур», 
«Русал», «Норильский никель», 
«РЖД», «Росатом», «Московский ме-
трополитен», «Роскосмос», «Россети» 
и другие. 

В основе достижений находятся 
качество и технологичность продук-
ции, обеспечивающие надёжность в 
каждом её метре. Внимательное от-
ношение к потребностям заказчи-
ков  — наш приоритет, а цифровая 
экосистема позволяет работать сети 
филиалов ООО «ТД «УНКОМТЕХ» в 
оперативном режиме «одного окна». 
Также ведётся активное научное со-

Подзаряжаем 
новыми планами

АО «Кирскабель»
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трудничество с кафедрами маши-
ностроения и отраслевым инсти-
тутом АО «ВНИИКП» по вопросам 
разработки новых видов КПП. В 
рамках программы импортозаме-
щения созданы десятки аналогов 
зарубежной продукции.

Азия на линии 

Постоянное технологическое об-
новление производств, поиск новых 
деловых партнёров и рынков, в пер-
вую очередь среди дружественных 
стран, дают импульс для развития. 
Активное участие в международ-
ных форумах, саммитах и выстав-
ках делают нашу продукцию привле-
кательной для экспорта на крупные 
объекты строительства в других стра-
нах. Последний из них — постав-
ка силового кабеля 220 кВ внешнего 
энергоснабжения для АЭС «Руппур» в 
Бангладеше. Также наши сети дотя-
нулись до Узбекистана, где участву-
ем в модернизации систем энергос-
набжения и газотранспорта. 

Революция 
в электроснабжении

Мы следим за тенденци-
ями и запросами бизнеса.

Перспективными продуктами ООО 
«ТД «УНКОМТЕХ» для российского 
рынка считаем судовые кабели для 
морского и речного флота. Кроме 
того, плоские кабели, которые мож-
но применять не только в лифтовой 
промышленности, но ещё и робото-
технике, любых цифровых систе-
мах, где необходимо уменьшить 
габариты. 

Высокотемпературные сверх-
проводящие силовые кабели 
(ВТСП-кабели) — это инновацион-
ное решение для передачи элек-
троэнергии, которое в ближайшие 
годы кардинально изменит элек-
тросетевой комплекс. Эти кабели 
позволят значительно повысить эф-
фективность, надёжность и эколо-
гичность электроснабжения круп-
ных городов и промышленных 
предприятий.  

Энергия развития

Этим летом вместе с юбиле-
ем Кирова мы отметим ещё одну 
важную дату —  295-й день рожде-
ния завода «Кирскабель». Он яв-
ляется градообразующим пред-
приятием. Здесь обновили цеха 
по производству кабелей на низ-
кое напряжение. В результате уве-

личили выпуск кабелей с медной 
жилой. Внедрена программа для 
обучения новых сотрудников с по-
мощью виртуальной реальности. 
Она позволяет визуализировать 
все процессы в режиме реального 
времени. 

Каждый наш специалист вносит 
важный вклад в развитие кабель-
ной промышленности, технологий 
передачи энергии и информации. 
Без этого невозможен прогресс. 
Ежедневный труд огромного кол-
лектива холдинга обеспечивает 
всех энергией на необъятных про-
сторах нашей страны, создавая не-
обходимые комфорт и развитие для 
жителей всех городов. 

т. 8 800 600 10 20 (доб. 4521)

vftdu@uncomtech.com       uncomtech.ru

АО «Иркутсккабель»

Промышленные испытания кабеля  
на сверхвысокое напряжение 
с сечением жил 1600 мм2 и 3000 мм2
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Принципы — это Законы 
компании, которые 
позволяют ей оставаться 
стабильной,  — алексей 
николаевич гордин, 
директор ооо «северные 
технологии»,  
и людмила петровна 
гордина, заместитель 
директора

Почему многие заводы 
выбирают нас

— Наша компания изготавливает де-
ревянные кабельные барабаны с 2004 
года — причём не только продукцию 
по ГОСТу, но и эксклюзивные пар-
тии. Нестабильность экономики всег-
да подталкивает сильные бизнесы к 
развитию, и кабельные заводы опти-
мизируют технические характери-
стики продукции, сокращают сроки. 
И нам также приходится применять 
нестандартные решения:  перестра-
ивать техпроцесс, вести гибкую цено-
вую политику. 

Мы успешно сотрудничаем с 
такими регионами России, как 
Мордовия, Татарстан, Владимирская, 
Московская, Нижегородская и 
Свердловская области. Также потре-
бителем нашей продукции является 
один из пяти крупнейших кабельных 
заводов России — «Кирскабель». Мы 
отвечаем за качество своей продук-
ции, выполняя заказы в самые сжа-
тые сроки, согласно Техническим 
Требованим и комплектации заво-

дов. Для нас являются Ценностью 
взаимовыгодные и уважительные от-
ношения с потребителями, мы при-
нимаем любую адекватную критику, 
уважаем конкурентов — они стиму-
лируют нас к развитию. Наше сотруд-
ничество с крупнейшими кабельны-
ми заводами на протяжении 20 лет 
дает нам право  считать себя одни-
ми из лидеров рынка, и мы дорожим 
своей репутацией. Это позволяет на-
шим покупателям чувствовать уве-
ренность в стабильности сотрудниче-
ства с нами. 

Принципы компании 

Несомненно, поддержание на вы-
соком уровне позиций компании не-
возможно без единых Принципов, 
которые помогают двигаться в од-
ном направлении сотрудникам и 
руководству. 

Принцип — «Команда». Мы несём 
ответственность не за свой результат, 
а за результат команды.

Принцип — «Результат». Работа, 
выполненная на 99% — не результат.

20 ЛЕТ ИЗГОТАВЛИВАЕМ КАЧЕСТВЕННЫЕ 
КАБЕЛЬНЫЕ БАРАБАНЫ
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Принцип — «Доверие». Обратная 
связь по всем уровням обязательна.

Принцип — «Развитие». Мы раз-
виваем только тех, кто хочет разви-
ваться, остальные могут отстать от 
компании. 

Принцип — «Право на ошибку». В 
ошибках мы видим возможность для 
развития. 

Принцип — «Зарплату платит по-
купатель, а не руководитель». Каждый 
сотрудник ответственен за качество 
продукта компании. 

Принцип — «Думаем о людях — 
люди достигают результатов». Любой 
сотрудник компании может рассчи-
тывать на достойную поддержку в во-
просах жилья, здоровья, обучения. 

В планах — увеличение 
производительности и свой 
Учебный Центр

 В планах на 2024 год — увеличе-
ние производительности в 1,5 раза 
за счет введения нового оборудова-
ния. Также планируем расширение 
технологического отдела для увели-
чения ассортимента нестандартной 
продукции. 

Также мы уже начали лицензиро-
вание своего Учебного Центра, кото-

рый будет повышать квалификации 
действующих сотрудников и обучать 
новичков «с нуля». В последнее вре-
мя упал престиж рабочих профессий, 
и мы хотим возродить эту ценность в 
нашем городе. В будущем планиру-
ется создать учебные программы не 
только для нашего предприятия, но и 
для других производственников.

Вклад 

Мы ответственные налогоплатель-
щики и работодатели, бюджет ста-
бильно пополняется нашими отчис-
лениями. Кроме этого, мы стараемся 
внести вклад в экологию и развитие 
города. 

Традицией стала ежегодная по-
садка деревьев всем коллективом вес-
ной. В прошлом году посадили 4000 
саженцев сосны. Мы активно помо-
гаем Фонду «ZA Вятку», а также до-
полнительно отправляем в зону СВО, 
где находятся и наши рабочие, снаря-
жение, вещи, бытовые приборы. По 
первому же призыву сотрудники не-
сут для солдат домашние заготовки, 
теплые вещи. 

В прошлом году мы стали спонсо-
рами благотворительного меропри-
ятия для бездомных животных «Дай 

лапу», периодически помогаем при-
ютам стройматериалами и денеж-
ными средствами. Сотрудники кол-
лектива также активно включаются 
в эту помощь. Несут продукты, стро-
ят вольеры. 

Поддерживая отношения с 
«Федерацией Скандинавской ходь-
бы КО», мы также помогаем этой ор-
ганизации в проведении массовых 
мероприятий. Мы помогаем волон-
терам, благоустраивающим парки 
нашего города. Например, в парке 
«Аполло» и в сквере им. М. Горького 
есть и наш вклад. 

Мы живем в этом городе уже бо-
лее 30 лет, здесь выросли наши дети, 
и мы благодарны тем возможностям 
для стабильности и развития, кото-
рые нам даны. 

ул. Базовая, 19

(8332)70-37-98

sever-teh.ru

sever_teh
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Наше кредо — уважительное 
и внимательное отношение 
к потребностям клиента., — 
Денис Потанин, генеральный 
директор официального 
представителя ПВ ООО «Фирма 
«Техноавиа» в Кирове

Наш приоритет — 
безопасность клиента

— Уже три десятилетия компания 
«Техноавиа» заботится о том, чтобы вы 
работали безопасно, с радостью и комфор-
том. Для этого мы разрабатываем и произ-
водим спецодежду и защитную обувь вы-
сокого качества и современного дизайна, 
с уникальными защитными свойствами, 
поставляем средства индивидуальной за-
щиты лучших мировых и отечественных 
производителей, реализуем комплексные 
проекты по улучшению условий охраны 
труда на российских предприятиях. 

Это оценили более 98 тысяч наших 
клиентов в России, представляющих са-
мые разные отрасли экономики — нефте-
газовую, угольную, металлургическую, 
автомобильную лёгкую и пищевую про-

мышленность, строительство, воздуш-
ный, водный, автомобильный и железно-
дорожный транспорт, рыбное и сельское 
хозяйство, малый и средний бизнес, роз-
ничные покупатели. Более 100 филиалов 
«Техноавиа» работают для вас в России 
и за рубежом — Казахстане, Чехии, 
Объединённых Арабских Эмиратах.

Качество и инновации

Вашу безопасность и комфорт во 
время работы мы обеспечиваем, тща-
тельно продумывая конструкции 
одежды и обуви, применяя высокока-
чественные материалы и комплектую-
щие, соблюдая требования норматив-
ных документов. При разработке новых 
моделей мы учитываем опыт создания 
и эксплуатации предыдущих продук-

Держим курс 
на безопасность
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тов, отзывы и пожелания наших кли-
ентов, специфику профессий и усло-
вия труда.

Большую часть из нашего ассорти-
мента мы производим на собственных 
фабриках — девяти швейных и одной 
обувной, находящихся в России, поэ-
тому можем контролировать весь про-
цесс производства — от получения 
материалов до поступления готовой 
продукции на склад. На всех этапах 
производства осуществляется строгий 
контроль качества. Продукцию, кото-
рую не производим сами, мы закупа-
ем только у надёжных партнёров, ли-
деров своей области.

Компания — признанный эксперт 
в области безопасности при работе на 
высоте. На базе «Техноавиа» работа-
ет методический центр по разработ-
ке и внедрению СИЗ и стационарных 
анкерных систем, который выпол-
няет весь комплекс работ от проведе-
ния оценки рисков до ввода систем 
в эксплуатацию, а также их послега-
рантийное обслуживание и обучение 
работников. В нашем ассортименте 
широкий выбор СИЗ от падения с вы-
соты — страховочные привязи, стро-
пы, анкерные линии и многое другое.

В ваших интересах, 
для вашей безопасности

Мы ценим и уважаем каждого кли-
ента и сотрудника, их интересы прио-
ритетны для нас. Мы делаем всё, чтобы 
наша продукция и решения, которые мы 
предлагаем, обеспечивали безопасность 
на рабочем месте, чтобы все работали с 
удовольствием. 

Наша миссия — способствовать раз-
витию культуры безопасного и комфорт-
ного труда работников всех отраслей 
экономики. Для этого мы создаём каче-
ственные средства индивидуальной за-
щиты с применением инновационных 
природосберегающих технологий и ока-
зываем услуги, направленные на улуч-
шение условий труда. При этом мы бе-
режно относимся к окружающей среде, 
соблюдая нормы экологической безопас-
ности в процессах производства и хране-
ния СИЗ.

Бережём природу

«Техноавиа» ведёт политику эко-
логически ответственного бизнеса. 
Охрана окружающей среды — наш долг 
и постоянная забота. В производстве 

мы применяем природосберегающие 
технологии, используем экологичные 
ткани; наши фабрики не производят 
токсичных отходов, используются энер-
госберегающие источники света. Все 
подразделения «Техноавиа» соблюда-
ют нормы экологической безопасности, 
в центральном офисе в Москве действу-
ет программа «Зелёный офис». 

В партнёрстве со Всемирным фон-
дом дикой природой мы участвуем в 
акциях по сохранению исчезающих 
видов животных. Инспекторы и егеря 
ряда заповедников и заказников по-
лучают от нас безвозмездно комплек-
ты высококачественной спецодежды и 
обуви. 

г. Киров, ул. Щорса, 95, 
павильон №8, 1 этаж 
т. 8 (8332) 22-41-08

г. Кирово-Чепецк, Проспект Мира, 
64, к. 3 
т. 8 (83361) 22-108

kirov-forum.technoavia.ru

technoaviakirov

в ваших интересах, 
для вашей безопасности
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О развитии малой 
(распределённой) 
энергетики в регионе  — 
Григорий Петренко, 
генеральный директор 
ОАО «Коммунэнерго»

Перепись освещения

— Неизвестно, как бы сложилась 
судьба нашей компании и вообще 
человечества, если бы в XIX веке не 
«приручили» электричество и не изо-
брели лампы накаливания. Сегодня 
мы воспринимаем это чудо техниче-
ского прогресса так же естественно, 
как воздух, которым дышим. 

Предприятие имеет богатую исто-
рию. Она началась в 1976 году, когда 
было создано «Кировкоммунэнерго», 
взявшее на себя централизованное 
управление котельными, тепловы-
ми и электросетями вятского края. 
В те годы Киров бурно развивал-
ся, в этот мощный процесс комму-
нальные энергетики внесли нема-
лый вклад: создали собственные 
базы в районах, реконструирова-
ли сети, строили уличное освеще-
ние. Знаменитые «ромашки» (фона-
ри с несколькими светильниками), 
красивые торшеры в парках, круп-
ные ксеноновые вывески на уч-

реждениях — всё это обслуживали 
наши труженики, а ещё Дворец пи-
онеров и музыкальный фонтан на 
Театральной площади. 

В течение 11 лет наш город был 
победителем всесоюзного соревнова-
ния за звание «Город высокой куль-
туры, труда и быта», где есть весо-
мая заслуга наших ветеранов. 

Осветить и обогреть

Прошло 48 лет, и сегодня ОАО 
«Коммунэнерго» входит в тройку круп-
нейших энергокомпаний региона. Мы 
обеспечиваем передачу электрической 
энергии в 46 муниципальных образо-
ваний области и теплом в 5 районных 
центров. На балансе находится более 4 
тысяч километров линий электропе-
редачи, 1 600 трансформаторных под-
станций и 50 котельных. Главный офис 
предприятия и распределительный 
склад материалов находится в Кирове.

Для нас год делится, по сути, на два 
периода: до старта отопительного сезо-

Энергия в движении
Новая газовая котельная
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на и после. Подготовка к новому осен-
не-зимнему периоду начинается сра-
зу по окончании предыдущего, уже в 
апреле-мае. Это всегда насыщенный 
цикл: нужно не только проверить на-
дёжность оборудования и сетей, но и 
выполнить план по ремонтам и стро-
ительству новых объектов.

Работа с огоньком

Через два года ОАО «Коммун-
энерго» отметит свой полувековой 
юбилей. Отсутствие жалоб потреби-
телей — лучшая оценка нашей рабо-
ты. Значит, оборудование работает 
штатно и безаварийно 24 часа в сут-
ки, освещая и согревая теплом дома 
и предприятия. 

Основными достижениями ком-
пании считаю стабильную работу 
в условиях турбулентной экономи-
ки и административных издержек. 
Вызовы сегодняшнего дня ставят пе-
ред нами серьёзные задачи, которые 
решаются благодаря большому кол-
лективу профессионалов, в котором 
1 000 человек. 

Средний возраст работников — 49 
лет. У некоторых всего одна запись в 

трудовой книжке. Есть и трудовые 
династии, например Коротких, где 
общий трудовой стаж членов семьи 
составляет 125 лет. Преемственность 
поколений сохраняют также ди-
настии Смирновы, Ситчихины, 
Пироговы, Селёдкины, Казаковы и 
другие. Работа наших специалистов 
отмечена благодарственными пись-
мами и наградами от Министерства 
энергетики страны и Минстроя. 

Модернизация с плюсом

Ежегодно мы вкладываемся в 
обновление сетей, модернизацию 
оборудования и оснащение объек-
тов интеллектуальными цифро-
выми системами, чтобы во вре-
мя начинать отопительный сезон. 
Не перестаем следить и за новыми 
технологиями. Социальная ответ-
ственность для нас крайне важна. 

Сотрудники филиальной сети 
ОАО «Коммунэнерго» активно уча-
ствуют в жизни своих городских 
поселений. К Дню Победы благоу-
страивают памятники воинам, по-
гибших в Великой Отечественной 
войне. Уделяют внимание ветера-

нам, пенсионерам нашего пред-
приятия, оказывают помощь до-
мам-интернатам. Мы проводим 
традиционные субботники, спор-
тивные соревнования, а так-
же конкурсы профессионального 
мастерства. 

Энергия — это всегда движе-
ние. Будущее энергетики обещает 
ещё больше инноваций и генера-
ции обновлений, делая наш город 
и регион более привлекательным 
для жизни и отдыха. Поэтому наша 
компания продолжит держать ста-
бильно высокое напряжение. 

Солнечный пр-д, 4 

т.: 62-16-00 (приёмная), 
8-800-707-60-07 (горячая линия)

referent@komenergo.kirov.ru

коммунэнерго.рф

kommunenergo

Ремонт сетей воздушных линий
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дай жун, учредитель 
Котельничского завода 
сварочных материалов, —  
о том, как на месте 
разрушенного предприятия 
с нуля появился завод, 
поставляющий сварочную 
проволоку по всей России

2 миллиона километров 
сварочной проволоки в год

Спасибо Транссибу

— Спасибо Транссибирской маги-
страли! Её наличие в Котельниче 
стало решающим фактором для двух 
китайских предпринимателей, ко-
торые на месте разрушенного пред-
приятия решили построить завод по 
производству сварочной проволоки.

Но в силу скорости, гибкости и 
ритмичности автомобильной ло-
гистики, железнодорожное сообще-
ние оказалось не настолько актуаль-
ным в настоящее время. С 2018 года 
объемы только растут  — сейчас за-
вод выпускает 1000 тонн продукции 
ежемесячно, к имеющимся маркам 
СВ-08Г2С и ER70S-6 планируется вы-
пуск новых наименований.

Делаем проволоку 
европейского качества

Рынок очень конкурентный. 
Чтобы занять нишу, был взят курс 
на высокое качество изделий: в 
Котельниче нам удалось  наладить 
выпуск проволоки европейских стан-

дартов под собственным брендом 
TOP WELD. При этом для российских 
заказчиков мы готовы предоставлять 
уникальные и по цене, и по логисти-
ке условия.

Нет ни одного 
импортного компонента

В нашей проволоке нет ни одно-
го импортного компонента. Сырьё 
поступает с Новолипецкого метал-
лургического комбината, химия, 
пластик — все российских произво-
дителей. История «Котельничского 
завода сварочных материалов» — 
это история людей, которые на ме-
сте разрушенного цеха возвели совре-
менное производство, создали более 
100 рабочих мест, работают на увели-
чение ВВП и поступления налогов в 
местный бюджет.

В чём есть потребность? В соли-
дарности. И со стороны власти, и со 
стороны заказчиков, и со стороны 
партнёров, чтобы вместе развивать 
и Котельнич, и Кировскую область, 
и нашу страну. 

ул. Производственная, 29В

8-800-550-71-07         top-weld.com

май 202438
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мы славим наш город



О том, почему безопасность 
электрохозяйства доверяют 
крупные компании РФ 
и нашего региона компании 
«МИГ» — Илья Ляпустин, 
основатель компании «МИГ»

13 лет электромонтажных инноваций 
для вашей безопасности

Миссия — сделать город 
лучше

— Компания «Миг» успешно рабо-
тает на рынке 13 лет.  Мы оказываем 
полный спектр электромонтажных 
услуг по всей России — от разработ-
ки проекта до ввода нового объекта 
в эксплуатацию. Однако наш глав-
ный приоритет — повышение ка-
чества электросетей предприятий в 
Кировской области до такого уров-
ня, чтобы обеспечить безопасное и 
надёжное функционирование. Мы 
сотрудничаем с градообразующими 
заводами, а также с управляющими 
компаниями и производственными 
предприятиями. Полностью берём 
на себя ответственность за электро-
снабжение компаний, позволяя им 
работать с полной эффективностью.

Ключ к безопасной 
электрике — 
наше обслуживание

Обращаясь к нам за услугой ком-
плексного обслуживания, наши кли-
енты получают массу преимуществ. 
И это не только качество и оператив-
ность работ, но и постоянный кон-
троль бесперебойной работы органи-
зации, предотвращение аварийных 
ситуаций на момент их появления, 

сокращение расходов на электрохо-
зяйственные нужды. Поверьте, это 
дешевле, чем штатный электрик! 
Заключая с нами договор обслужива-
ния, вы получаете 100% решение во-
просов! Наша монтажно-инженерная 
группа состоит из профессиональных 
инженеров и высококвалифициро-
ванных электриков, которые ежегодно 
проходят аттестацию в РосТехНадзоре 
и имеют профильное образование. 
В случае возникновения сложных 
проблем мы всегда готовы привлечь 
специалистов из нашего производ-
ственно-технического отдела. У нас 
вы получаете максимальный уровень 
безопасности, так как все риски и от-
ветственность полностью ложатся на 
нас. Все необходимые лицензии, ат-
тестации и обучение охране труда мы 
тоже берём на себя. У нас собственная 
электролаборатория. Мы готовы выез-
жать на аварийные заявки в течение 
двух часов. Гарантируем беспере-
бойную работу электросистемы 24/7, 
без выходных и праздников, обеспе-
чивая непрерывную работу наших 
клиентов.

С юбилеем, любимый Киров! Наша 
команда рада возможности создавать 
безопасные и инновационные инженерные 
решения для крупных производственных 
компаний нашего города! 

ул. Солнечная, 37

8 (8332) 21-22-77

mig-om.ru

electromontazh_molniezashchita

спецпроект.
мы славим наш город
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За 8 лет работы завод 
Hanhi стал известен 
по всей России, — 
Никита Менщиков, директор 
по развитию Hanhi

Мы доказали: 
металлообработка — 
это просто!

Станки работают 24/7

— Наш завод уже более 8 лет успешно 
оказывает услуги по металлообра-
ботке и выпуску товаров народного 
потребления. За это время мы стали 
известны по всей России. Этому спо-
собствует наш подход к делу и воз-
можность выполнить заказ любого 
объёма. Площадь производственных 
цехов на сегодня — более 10 тысяч 
квадратных метров. Это современ-
ное производство с новейшим обо-
рудованием токарной обработки и 
гибки металла, сварочного оборудо-
вания. Наша гордость  — 8 уникаль-
ных лазерных станков. 

Все виды металлообработки по-
зволяют нам обеспечить полный 
цикл изготовления деталей. Станки 
работают 24/7, а это значит, что наши 
мощности готовы выполнять мас-
штабные задачи одновременно для 
десятков клиентов. 

Мы работаем под ключ, причём 
как со своими материалами, так 
и с материалами заказчика. У нас 
собственный конструкторский от-
дел, поэтому мы готовы разработать 
уникальные изделия, соответству-

ющие всем вашим требованиям. 
При этом срок изготовления зака-
за, в зависимости от его сложности, 
составит от нескольких часов до не-
скольких дней с момента поступле-
ния заявки. 

Тысячи довольных клиентов

За 8 лет работы нам удалось со-
брать опытный штат сотрудников 
в сфере лазерного раскроя и ме-
таллообработки. В нашем портфо-
лио  — тысячи довольных клиентов. 
Причём не только из Кирова. У нас 
есть собственная служба доставки, 
поэтому мы готовы доставить про-
дукцию завода заказчикам по всей 
России. Среди наших партнёров  — 
специализированный застройщик 
«Кировспецмонтаж», заводы «Авитек» 
и «Маяк», компания «Вэлконт», ма-
стерская застолья «Русская Дымка», 
Газпром и многие другие. 

Мы всегда открыты к сотрудни-
честву и готовы провести для вас 
экскурсию по заводу, чтобы вы сво-
ими глазами увидели, что металло-
обработка с «Ханхи» — это быстро, 
качественно и просто. 

май 202440

спецпроект.
мы славим наш город



Высокая точность обработки
Благодаря использованию станков 
с ЧПУ, а также большому опыту 
наших специалистов.

Быстрое выполнение заказов
Срок изготовления составляет 
от нескольких часов до нескольких 
дней с момента поступления заявки.

Удобные условия оплаты
Отсрочка платежа и индивидуальные 
условия сотрудничества. Для постоянных 
и оптовых клиентов действует гибкая 
система скидок.

Услуги металлообработки
в Кирове

При первом заказе скидка 20%
на все предоставляемые нами услуги

Лазерная резка металла

Резка ленточной пилойТокарные работы по металлу

Гибка металла

Разные виды полировки металла

Сварка любой сложности

Эксклюзивные предложения
У нас собственный конструкторский 
отдел, а потому мы готовы разработать 
уникальные изделия, соответствующие 
всем вашим требованиям.

Адрес производства:
г. Киров, ул. Прудная, 51 корп. 3

Режим работы:
Пн-пт: 8:00-17:00
Сб-вс: выходной

Отдел комплексных услуг:
т. +7 (922) 936-55-14
т. +7 (922) 929-35-32

Постоянная связь с клиентами
Оперативно реагируем на запросы 
и вносим изменения в проект.

Гарантированное качество
Мы уверены в высоком качестве 
изготавливаемой продукции.

Ханхи



27 лет производим 
качественную обувь 
из натуральной кожи,  — 
Алексей Шапин, 
исполнительный директор 
компании «Лель»

27 лет на рынке детской обуви

— В этом году фабрике «Лель» исполняет-
ся 27 лет. И все эти годы мы делаем то, чем 
по праву гордимся, — обувь из натураль-
ной кожи для детей и их родителей. Это тот 
продукт, который известен далеко за преде-
лами Кировской области, и даже за преде-
лами страны. И доказательство этого — по-
беды в региональном конкурсе «Экспортёр 
года». В последнее время мы расширили 
линейку «Лель», и теперь у нас активно по-
купают обувь женщины. А в этом году мы 
делаем пробные модели мужской коллек-
ции до 44 размера. 

Второе наше направление — рабочая 
обувь для корпоративного сектора: произ-
водственных предприятий и объединений, 
которую знают и выбирают по всей стра-
не — от Владивостока до Калининграда. 

честные отношения 
с покупателями

С первых дней фабрики её основатель 
Вячеслав Анатольевич Сычёв заложил наши 
главные принципы работы. Мы гордимся 
тем, что имя «Лель» стало синонимом каче-
ства, и для нас важно сохранять эту репута-
цию. Поэтому наша фабрика — одна из не-
многих в стране, всё производство которой 
расположено исключительно на собствен-
ных площадях. У нас нет аутсорса в странах 
Азии. Каждая пара обуви выходит из-под 
рук наших кировских сапожников. 

Честные и открытые отношения с по-
купателями — ещё один из столпов нашей 

работы. Это означает, что персональную 
ответственность за наш продукт несут и ру-
ководитель фабрики, и каждый из сотруд-
ников. Приобретя пару «Лель», вы всегда 
можете оставить свои замечания и пред-
ложения в любом из наших мессенджеров.  

Как следствие такой политики — мы 
постоянно становимся лауреатами или 
призёрами конкурса «100 лучших товаров 
России» как по детскому направлению, 
так и по рабочей обуви. Несколько лет на-
зад были удостоены специального приза в 
рамках этой программы за выдающиеся 
потребительские свойства нашей линей-
ки детской обуви. 

Делаем сотрудников 
счастливее

В планах и дальше  выпускать обувь, 
которая востребована нашими покупате-
лями и получать от этого удовольствие. 
Сохранять коллектив, увеличивать штат, 
создавать новые коллекции. Словом, де-
лать то, чем мы занимаемся последние 27 
лет, с каждым днём становясь ещё лучше. 
Я уверен, что любой город — это люди. 
И мы стараемся делать сотрудников фа-
брики «Лель» чуть более счастливыми, 
обеспечивая им достойный уровень зар-
платы и создавая условия для работы и 
развития. Хочется, чтобы люди Кирова 
чаще улыбались друг другу. Чтобы моло-
дёжь видела перспективы жизни здесь, 
чтобы создавались династии, чтобы впи-
сывали в страницы славной истории  
Кирова свои имена. 

г. Киров, ул. П. Корчагина, 86

8 (8332) 41-99-77

lel@pflel.ru

shoeslel.com

«Лель» — синоним качества

май 202442
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Коробок от «Белки-Фаворит» 
почти наверняка есть 
в каждом доме 
и квартире Кировской 
области,  — Андрей Копысов, 
генеральный директор 
организации спичечной 
фабрики «Белка-Фаворит» 

115 лет мы производим известные 
по всей стране спички

500 млн коробков в год

— Уже 115 лет наша фабрика произво-
дит всем известные бытовые спички. 
Коробок от «Белки-Фаворит» почти на-
верняка есть в каждом доме и квартире 
Кировской области, а также в других ре-
гионах страны и даже за её пределами — 
в странах ближнего зарубежья. Наряду с 
бытовыми спичками предлагаем мно-
жество видов сувенирной продукции — 
спички каминные, газовые, туристиче-
ские, спички специального назначения, 
которые не гаснут в воде, спички-книж-
ки, а также сувенирные наборы любой 
тематики. Например, уже летом мы вы-
пустим сувенирный набор к 650-летию 
Кирова. 

Ещё одно направление работы — 
производство товарной соломки. Это за-
готовка под спички, которую мы отправ-
ляем за границу — в страны Африки и 
Южной Америки, Индию, Узбекистан. 
И уже там из нашей древесины местные 
производители делают спички для сво-
его внутреннего рынка. С недавнего вре-
мени мы начали производить сухое го-
рючее — это специальные прессованные 
«таблетки», которые можно поджечь в 
походных условиях, и они будут гореть 
7-10 минут. 

Если говорить о фабрике в цифрах, то 
за 2023 год мы выпустили 500 тысяч ящи-
ков спичек, в каждом — по 1 тысяче ко-
робков. А значит, за год мы изготовили 
500 млн спичечных коробков. 

Держать высокое качество 
при демократичных ценах

Во главу угла мы всегда ставили ка-
чество продукции. Система контроля на 
предприятии постоянно совершенству-
ется, чтобы свести к абсолютному ми-
нимуму возможный брак. При этом мы 
стараемся, чтобы наши спички были де-
шевле, чем у конкурентов. Но не за счёт 
экономии на материалах. Мы идём дру-
гим путём — через повышение произво-
дительности труда: сокращаем техниче-
ские простои и издержки, увеличиваем 
выработку. Большим шагом в этом на-
правлении стало участие в нацпроек-
те «Производительность труда» — по его 
итогам нам удалось значительно снизить 
себестоимость продукта. 

Мы работаем с федеральными сетями 
и всегда готовы разместить их информа-
цию на этикетках. Многие покупатели 
просят также поменять и вид упаковки, 
что мы тоже делаем.

Слободской и Киров — 
центры притяжения 

Активно участвуем в жизни 
Слободского. Радует, когда к нам приезжа-
ют туристы. Развитие Кирова тоже привле-
кает турпоток в регион. Поэтому хочется 
пожелать, чтобы выбранный столицей об-
ласти курс на преображение продолжался. 
И наши города становились всё более при-
влекательными для жизни. 

г. Слободской,  ул. Слободская, 53

+7 (83362) 4-92-13

belkafavorit.ru

belka_favorit
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Нашей продукцией 
пользуются во многих 
регионах страны 
от Калининграда 
до Владивостока, — 
Андрей Петровых, директор 
компании «Два Андрея»

Юбилей встречаем 
в новом здании

— В этом году компания «Два Андрея» от-
мечает своё 30-летие. Юбилей мы встреча-
ем в нашем новом административно-про-
изводственном здании на ул. Жуковского, 
2а. Сегодня «Два Андрея»  — это более 10 
тысяч квадратных метров производствен-
ных и складских площадей, свыше 50 еди-
ниц оборудования, включая современные 
станки европейского и азиатского произ-
водства. Каждый год наши пакеты для 
мусора получают заслуженные награды, 
становясь дипломантами и лауреатами 
конкурса «100 лучших товаров России». 
Ежегодно проходим сертификацию в со-
ответствии с международным сертифика-
том системы менеджмента качества стан-
дарта ISO 9001-2015. Самая известная наша 
продукция в Кирове — пакеты для мусора 
«Слоны в рулоне» и фасовочные пакеты. 
В других регионах нас знают как произ-
водителя полиэтиленовых и ламиниро-
ванных плёнок с печатью. 

Клиенты ценят нас 
за обратную связь

Мы гордимся тем, что наши клиен-
ты ценят компанию за обратную связь. 
Мы всегда стремимся выполнить зада-
чи качественно и в срок. Наши сотрудни-
ки  — не просто команда профессионалов, 

это люди, которым я доверяю, которые 
болеют за качество, любят компанию, 
в которой работают. В наших планах — 
расширение ассортимента продукции, 
обновление оборудования и постоянное 
совершенствование технологий. Мы на-
целены на производство продукции выс-
шего качества и завоевание доверия но-
вых крупных клиентов, сохраняя при 
этом тесные и взаимовыгодные отноше-
ния с нашими текущими партнёрами.

Способствуем 
экономическому росту 
города

30 лет мы предоставляем новые рабо-
чие места, способствуя экономическому 
росту города. Мы также обучаем сотруд-
ников узкопрофильным специальностям.

Мы активно продвигаем образ наше-
го региона на общероссийских и между-
народных выставках. Продукцией нашей 
компании пользуются местные жите-
ли, укрепляя наш статус местного про-
изводителя. Экологическая ответствен-
ность  — одно из ключевых направлений 
нашей деятельности. Мы внедряем самые 
современные технологии, перерабатыва-
ем собственные полиэтиленовые отходы. 
Считаем, что экологичны те материалы, 
которые можно переработать. Более 2 лет 
ведём активную просветительскую дея-
тельность по экологии и переработке. 

30 лет производим пакеты 
и гибкую упаковку

ул. Жуковского, 2а 
ул. Ленина, 178-а 
ул. Комсомольская, 12, 3 этаж

+7 (8332) 30-03-01 
+7 (8332) 20-80-63 
+7 (8332) 20-80-64

2-a.ru
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Доверие поставщиков и 
признание покупателей — 
наше главное достижение 
на рынке тракторных 
запчастей России, — 
директор ГК «Тракер» 
Константин Якимов

поставщик, за которого 
покупатель «голосует» рублём

Более 20 тысяч 
наименований запчастей

— В основном, нас знают как торговую ор-
ганизацию, обеспечивающую агропро-
мышленный и лесной комплекс страны 
запасными частями для отечественных 
тракторов, автомобилей, сельскохозяй-
ственной техники. Сегодня на наших 
складах в наличии более 20 000 наимено-
ваний запасных частей на такую техни-
ку, как МТЗ, ТДТ-55, ДТ-75, К-700, «Урал», 
УАЗ, а также запчасти к сельхозтехнике.

Собственное производство 
с 2017 года

Стратегия «Тракер» — обеспечение 
покупателей качественными запчастя-
ми в кратчайшие сроки и по конкурен-
тоспособным ценам; выстраивание с 
нашими клиентами надёжных, долго-
срочных, дружески-партнёрских отно-
шений. Поэтому в 2017 году мы запусти-
ли собственное производство запчастей 
и в первую очередь освоили номенклату-
ру, по которой цены были необоснованно 
завышены или же имелись сложности с 
поставками. Ежедневно решая подобные 
проблемы рынка, мы становились с каж-
дым годом сильнее. И теперь качественно 
подобранный и слаженный в работе кол-
лектив, а это более 200 квалифицирован-
ных специалистов, при  выстроенной эф-

фективной системе менеджмента готов 
решать задачи практически любой слож-
ности и масштаба.

Инвестиции 
в дальнейший рост

У нас 11 фирменных магазинов по 
России и развитая логистическая си-
стема, связывающая 70 регионов стра-
ны. Мы активно инвестируем в даль-
нейший рост: увеличение складских 
площадей — в 2024 году вводим в строй 
дополнительные 2 склада, которые по-
зволят нам качественно обрабатывать 
растущий товарооборот компании; в 
логистику — постоянное расширение 
автомобильного парка и маршрутов 
доставки по регионам России; в фили-
альную сеть — открытие магазинов в 
двух регионах до конца этого года. 

Ответственная социальная пози-
ция  — один из жизненных принципов 
компании. Мы сотрудничаем с фон-
дами социальной поддержки сирот и 
детей, оставшихся без попечения ро-
дителей. Кроме того, ежегодно оказы-
ваем финансовую помощь в организа-
ции спортивных мероприятий нашего 
города, в некоторых участвуем и сами.

Совокупность всех этих факторов 
позволяет нам достигать поставлен-
ных целей и строить планы на даль-
нейшее развитие.   

ул. Производственная, 31Б

8 (8332) 217-000

traker.ru
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Создаем комфортное 
пространство для жизни 
и развиваем мебельный 
рынок в регионе, — Иван 
Токмаков, основатель 
фабрики индивидуальной 
мебели VEROOM

От шкафа-купе 
до сложных интерьеров 

— Я много могу рассказывать о про-
изводстве и нашем опыте работе… 
Главное, что нас уже  больше 20 лет 
вспоминают добрым словом наши 
заказчики и рекомендуют своим 
близким. В родном городе нас пом-
нят, как производителей шкафов-ку-
пе. Новое направление в мире ме-
бели стало прорывным решением в 
начале 2000-х годов. Мы быстро пере-
шагнули этот этап и сейчас мы рабо-
таем над комплексными заказами.

Это решения «под ключ» для 
жилых пространств в  Кирове, 
Нижнем Новгороде, Москве, Санкт-
Петербурге, Сочи. Для бизнеса, мы, 
как правило,  производим и устанав-
ливаем мебель для офисов, музеев, и 
гостиниц. 

Работаем для 
мебельных экспертов

Еще одно важное направление 
работы фабрики — производство го-
товых деталей из ЛДСП, МДФ, стек-
ла и зеркала, и продажа комплек-
тующих для мебельных студий и 
специалистов. Наши заказчики по-
лучают детали с автоматически вы-
полненными присадками и в ка-
чественной упаковке. Остается 
только собрать. Многие из них за 
годы сотрудничества выросли из 
частных мастеров до известных 
компаний. Мы рады, что смогли 
стать надежным партнером, раз-
виваемся вместе. Нельзя стоять на 
месте. Всегда есть, что можно улуч-
шить: на производстве, в процес-
сах, в сервисе. Мы ежедневно от-
тачиваем свою работу. Благодаря 

Собственный бренд мебели 
и комплексные проекты — 
как развивается фабрика VEROOM?
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постоянному обновлению обору-
дования мы расширяем возмож-
ности обработки материалов, вне-
дряем программы — сокращаем 
скорость обработки заказов и ми-
нимизируем остатки материалов. 

Золото за качество 

Я горжусь тем, что мы произво-
дим, я горжусь, как мы это дела-
ем. Я рад, когда вижу заказчиков, 
которые с удовольствием приезжа-
ют на фабрику, даже из других ре-
гионов. Качество работы команды 
подтверждают не только отзывы 
партнеров и клиентов. 

Профессиональная оценка 
жюри на различных конкурсах по-
зволяет расти нашей команде год 
от года. Так, в 2023 году новинка  
производства получила золотой 
знак качества Всероссийского кон-
курса «100 лучших товаров России».

Еще один проект, который по-
мог проявить себя команде — это 
участие в федеральном проек-
те «Квартирный вопрос на НТВ». 
Жёсткие сроки на производство и 

монтаж под ТВ-камерой в актив-
ный мебельный сезон — отличная 
проверка для всех. Справились.

Мы стараемся работать на со-
весть всегда. Я не люблю много 
говорить, люблю больше делать. 
Уверен, что даже небольшие уси-
лия могут принести много поль-
зы, как внутри предприятия, так 
и для региона. 

Помогать не только себе — важ-
но. Один из жизненных проектов 
— это восстановление Спасского со-
бора. Это долгая и благая работа по 
возрождению известного на всю 
Россию храма. Многие кировчане 
и гости города увидели, каким стал 
собор сегодня, как он расцвел. Ещё 
много есть реставрационных задач, 
к решению которых могут подклю-
читься все неравнодушные люди.

В этом году Киров отмечает юби-
лей, а в следующем году фабрика 
отметит серьёзную дату — 25 лет со 
дня основания.Уже сейчас мы на-
чинаем готовиться и уверены, что 
сможем подарить городу, команде, 
партнёрам и заказчикам интерес-
ные проекты.  

■■ 1000 единиц мебели 
выпускается ежемесячно

■■ 15 000 семей являются 
нашими клиентами

■■ 90% заказчиков рекомендуют 
нас своим друзьям

■■ Свыше 250 компаний уже 
сотрудничают с VEROOM

ул. Лепсе, 12

+7 (8332) 690-000
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А есть такое же, 
но с перламутровыми 
пуговицами?

— Мы производственная компания, 11 
лет предлагаем покупателям обеденные 
столы и стулья по индивидуальному за-
казу. 10 лет назад мы были первопроход-
цами в этой нише в Кирове. Тогда много 
кто делал корпусную мебель, шкафы-ку-
пе, кухни по индивидуальному проек-
ту, но столы и стулья в основном были 
стандартные, фабричные. Мы же реши-
ли, что клиент оценит, если, например, 
обивка стульев станет комплиментом к 
обоям или шторам. Либо это особенный, 
редкий цвет материала. То же самое по 
размерам — стол такой длины, который 
идеально встанет именно в конкретную 
кухню-гостиную. 

К нам приходят клиенты и, как в из-
вестном фильме, спрашивают: «А у вас 
есть такое же, но с перламутровыми пуго-
вицами?» И мы делаем. Поэтому заказов у 
нас всегда было много — мы не отпускаем 
покупателя, создаём для него максималь-
но приятные условия. Стараемся дать 
именно то, чего не могут другие. Скажу 
честно, такая позиция требует огромной 
отдачи — как от меня лично, так и от на-
шей команды. Трудно быть удобным для 
всех. Невероятно трудно. Очень приятно, 
когда твои усилия оценивают по достоин-
ству — несколько лет подряд мы участво-

вали в Торговой марке года и завоёвывали 
победу в нише индивидуальной мебели 
для кухни.

14 дилерских точек  
по России

Сейчас у нас открыто 14 дилерских то-
чек по России, кстати, самая прибыль-
ная — в Ижевске. Будем работать над рас-
ширением дилерской сети. В 2023 году 
запустили отдельный сайт по продажам 
столов и стульев для Москвы и Московской 
области, всё-таки в большом городе свои 
нюансы. Многие предприниматели сей-
час снижают стоимость своей продукции, 
чтобы выложить ее на маркетплейсах. Мы 
не будем так делать — всегда найдутся те, 
кто сделает дешевле. А вот качественнее, 
и чтобы идеально вписалось в интерьер — 
кроме нас, таких ещё поискать. 

Что мы делаем для Кирова, помимо 
того, что помогаем его жителям создавать 
уют и красоту дома? В союзе со средними 
специальными учебными заведениями 
мы планируем популяризировать произ-
водственные специальности, чтобы при-
влечь на работу молодежь. 

Пора поднимать статус профессии 
сварщика, сборщика, оператора произ-
водственной линии — мастеров, чьими 
руками и создаются те самые красота и 
уют, которые мы потом видим на картин-
ках в журналах. 

ТЦ Мебель, ул. Герцена, 88 
ТЦ Green Haus, ул. Ленина, 205 
Дисконт-центр «Химторг»,  
ул. Коммунальная, 5/1

+7 (800) 201-77-25

rbk43.ru

rbkstudio43

Александр Рублёв, 
соучредитель R&K Right 
Kitchen® studio — о том, 
как делает столы и стулья 
по индивидуальному 
заказу 11 лет

Поднимаем престиж 
производственных профессий
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100 лет на службе точности, 
безопасности и качества, — 
Андрей Макаров, директор 
ФБУ «Государственный 
региональный центр 
стандартизации, 
метрологии и испытаний 
в Кировской области»

Семь раз отмерь

— «Точная наука немыслима без меры», — 
говорил основоположник метрологии 
Дмитрий Менделеев. На протяжении 100 
лет ФБУ «Кировский ЦСМ» является про-
должателем традиций великого учёного. 
Начиналась история учреждения с Вятской 
поверочной палаты мер и весов №33. 
Сегодня это мощный многофункциональ-
ный центр по решению самого широкого 
спектра  метрологических задач и оказа-
нию услуг по стандартизации и испытанию 
продукции.

Сегодня наш Центр аккредитован на 
право проведения поверки более 500 групп 
средств измерений. Ежегодно через нас 
проходит около 150 тысяч единиц измери-
тельных приборов. Обеспечение единства 
измерений, повышение качества продук-
ции и её безопасности, защита прав потре-
бителей области — важные государствен-
ные задачи, которые стоят перед нашим 
коллективом. 

Технологии безопасности

Сегодня мы имеем современную ис-
пытательную базу, коллектив професси-
ональных специалистов, которые служат 
основой для оказания качественных ус-
луг для предприятий и повышению ка-
чества и безопасности выпускаемой ими 
продукции.

Испытательная лаборатория состава 
и свойств веществ и материалов являет-
ся одной из крупнейших в регионе. Здесь 

проводят исследования образцов продук-
ции по различным показателям каче-
ства и безопасности. 12 лет мы занимаем-
ся сертификацией систем менеджмента. 

Более четверти века совместно с 
Правительством Кировской области ор-
ганизуем региональный этап конкурса 
«Программы 100 лучших товаров России». 
Благодаря ему растёт число предприятий, 
которые добровольно внедряют и приме-
няют международные и национальные 
стандарты качества для получения кон-
курентных преимуществ на российском 
и мировом рынках.

Эталон качества

Наша работа помогает бизнесу ак-
туализировать нормативную базу, 
проводить контроль технологических 
процессов поверенными средствами из-
мерения, снижая риск выпуска нека-
чественной продукции. Мы проводим 
консультации среди производителей 
и потребителей по различным вопро-
сам в области метрологии и техническо-
го регулирования. Находимся в тесном 
взаимодействии с контролирующими 
ведомствами.

На протяжении многих лет ФБУ 
«Кировский ЦСМ» тесно работает с учеб-
ными заведениями региона. На экскур-
сиях школьники и студенты знакомятся 
с нашей работой, посещают музей, узна-
ют больше информации об инженерных 
профессиях и специальностях, в которых 
точность превыше всего. 

Знаем меру во всём

ул. Ивана Попова, 9 
т.: (8332) 36-84-01, 36-84-84

gost@gost.kirov.ru

kirovcsm.ru

    kirovcsm
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«Вятский квас» — самый 
главный продукт, благодаря 
которому нас знают в 
Кирове и за его пределами,  — 
Николай Курагин, 
генеральный директор 
АО «Вятич»

следуем традициям, заботимся о коллективе, 
рачительно относимся к сырью

«Визитная карточка» региона 
с 2014 года

— Одной из «визитных карточек» 
Кировской области «Вятский квас» 
стал в 2014 году. Уже после этого мар-
ка была признана «самым насыщен-
ным из квасов в России», а также 
стала «номером один» по итогам кон-
курса «Народная марка». Мы занима-
ем от 5 до 8 процентов рынка кваса 
Российской Федерации и экспортиру-
ем нашу продукцию в 15 стран за пре-
делами СНГ.

Золотые медали «Вятича»

В 2017-м в программе Центрального те-
левидения «Естественный отбор», посвя-
щённой продуктам питания, «Вятский 
квас» был выбран лучшим среди других 
марок кваса. Зрители, участвовавшие в 
дегустации, назвали его самым вкусным, 
освежающим и натуральным. Кроме того, 
впервые в истории программы органи-
зация по проверке качества продуктов 
«Росконтроль» не нашла в напитке ни од-
ного недостатка! Лабораторная экспертиза  
подтвердила качественный состав, тради-
ционную рецептуру, насыщенный вкус.

Получают признание покупателей, а 
также профессионалов и другие наши на-
питки. Так, один из сортов «Вятича» уже 
два года завоёвывает золотые медали на 
выставке в Германии Internationale Grüne 
Woche Berlin.

Правила компании

Наши правила — следовать тради-
циям, заботиться о коллективе, рачи-
тельно относиться к сырью, вести по-
иск инноваций, новых продуктов и 
новых рынков сбыта. Также важно по-
стоянное стремление к повышению 
профессионального уровня сотрудни-
ков (внедрение ChatGPT на каждом 
рабочем месте  — пример последних 
преобразований).

ПОЛТОРА МИЛЛИАРДА 
в бюджет региона ежегодно

«Вятич» активно занимается бла-
готворительностью. Ежегодно более 
1,5 млрд рублей отчисляется в бюджет 
региона. Кроме того, у компании есть 
идея строительства у нас медицинско-
го центра европейского уровня.

Русская кока-кола

Нам удалось сохранить репутацию 
одного из немногих предприятий, ко-
торое следует классической традиции 
пиво- и квасоварения, используя при 
этом исключительно натуральное сырьё. 
В наших планах — выпуск новых сортов 
напитков, а также дистрибуция в других 
регионах. Уверен, «Вятский квас» станет 
«русской кока-колой», а пиво «Вятич»  — 
российской маркой, символизирующей 
качество продукта. 

ул. Блюхера, 63

+7 (8332) 67-52-69

vyatich.ru

vyatich_beer
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25 лет стабильного вкуса
и качества!

Сделано в Вятке!

Уже четверть века торговая марка 
«Толмачёв» радует вас своими 
полуфабрикатами. 
Из небольшого семейного бизнеса 
мы выросли до производственных 
масштабов: у нас работают десятки 
высококвалифицированных опытных 
специалистов.

Мы соблюдаем рецептуру до мельчайших 
подробностей — знаем, что вы любите 
именно такой вкус нашей продукции 
и следим за тем, чтобы он не менялся.   8 (8332) 31-75-44

  tolmachevae@mail.ru
  tolmachevtm



Наша продукция хорошо 
известна не только 
кировчанам, но и покупателям 
в других регионах, —  
Константин Бровко, директор 
АО «Булочно-кондитерский 
комбинат»

Мы обеспечиваем продукцией Киров, 
регионы рф и ещё восемь стран 

100 тонн продукции в сутки

— Мы обеспечиваем кондитерскими и 
хлебобулочнми изделими жителей го-
рода Кирова, всей области, соседних ре-
гионов и стран. В сутки выпускается 100 
тонн продукции. Этого достаточно для 
того, чтобы накормить — с учётом су-
точной нормы потребления — милли-
он человек.

Также предприятие обеспечивает ра-
ботой 500 сотрудников. Мы несём ответ-
ственность за них и их семьи.

АО «БКК» поддерживает благотвори-
тельные проекты города, спортивные и 
культурные мероприятия. Одним из не-
давних проектов, имеющих социальную 
направленность, стал выпуск «Народных 
хлебов» по рецептам победителей одно-
именного конкурса, который проводил-
ся в рамках юбилейных мероприятий к 
650-летию областного центра и 90-летию 
нашего предприятия.  

С февраля 2024 года «Народные 
хлеба»: «Вятский с семечками», 
«Чепчаночка с геркулесом» и «Каравай 
с пряными травами» появились на пол-
ках магазинов нашего города, и кировча-
не уже оценили их. А каждый из победи-
телей конкурса «Народный хлеб» выбрал 
благотворительный проект, на который 
переводится часть денежных средств от 
реализации продукта.

Забег без финиша

Самое главное в работе АО 
«БКК»  — никогда не останавливать-
ся. Важно продолжать движение в 
правильном направлении, грамотно 
выстраивать планы своего развития, 
чётко им следовать.

Если не брать новые вершины и не 
демонстрировать достижения, можно 
отстать, задержаться на единожды за-
воёванных позициях.

Как и любой другой бизнес, это — 
забег без финиша. Нужно быть в то-
нусе, рационально тратить время, 
чтобы не потерять свои уверенные 
позиции.

С Днём рождения, 
любимый город!

В этом году нашему родному го-
роду исполняется 650 лет. Мы очень 
рады, что 90 из них на благо киров-
чан работает «Булочно-кондитерский 
комбинат» — производит вкус-
ный хлеб и любимые горожана-
ми кондитерские изделия, участву-
ет в социальных акциях и проектах. 
Поздравляем всех с праздником! И ве-
рим, что круглые даты (города и АО 
«БКК») будут стартом для наших об-
щих новых достижений. 

ул. Московская, 112А

+7 (8332) 67-97-80

suharik-kirov.ru

suharik_kirov_ru

спецпроект.
мы славим наш город
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О редизайне, сервисе 
и социальной 
ответственности, — 
Андрей Березин, руководитель 
компании «Система Глобус»

С космическим размахом

— История компании началась в 1995 
году, когда свои двери для покупате-
лей открыл первый супермаркет на ул. 
Воровского, 94. Сегодня под брендом 
«Система Глобус» объединены 37 супер-
маркетов в Кирове и области, цветочные 
бутики, пиццерии, производство готовой 
еды и кондитерское производство, службы 
кейтеринга и доставки. В компании рабо-
тает свыше 4 тысяч сотрудников.  Мы яв-
ляемся первым ритейлером в Кирове, кто 
запустил сервис по доставке продуктов и 
уже более 15 лет мы доставляем кировча-
нам заказы. В 2019 году реализовали соб-
ственную программу лояльности и  созда-
ли одноименное мобильное приложение 
«Система Глобус»*. На сегодняшний день 
в Программе зарегистрировано свыше 500 
тысяч лояльных клиентов, которые актив-
но используют приложение, совершают 
покупки, получают бонусы и персональ-
ные предложения.

Качество лидера — цена ниже

С 2007 года компания является не про-
сто торговой сетью, а производственно-

перерабатывающим предприятием. Под 
брендом «Система Глобус» выпускается 
свыше 1 тысячи наименований продук-
ции в таких категориях как кондитерские 
изделия, выпечка, молочная продукция, 
безалкогольные и алкогольные напитки, 
консервация, мясная и рыбная гастро-
номия, мясные полуфабрикаты, птица, 
яйцо. 

Сегодня каждый шестой товар в кор-
зине покупателя — это продукция под 
брендом «Система Глобус». Её качество 
подтверждено наградами конкурсов «100 
лучших товаров России», а также дипло-
мами конкурса «Торговая марка года». 
Развитие собственных торговых марок 
или, как их ещё называют, «частных ма-
рок» сетей — один из важных трендов, ха-
рактеризующих ассортиментную полити-
ку ритейлеров. Если раньше это понятие 
относилось больше к крупным федераль-
ным торговым сетям, то сейчас эта тен-
денция активно развивается на местном 
уровне. За счёт снижения коммерческой 
себестоимости и транспортных издержек, 
а также минимизации затрат на упаков-
ку, маркетинг и рекламу, такие товары 
дешевле, чем товары известных брендов с 
аналогичным качеством. Для покупателя 

30 лет глобальных решений
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это означает одно — приобретая товары 
местных производителей, в частности, 
под брендом «Система Глобус», он полу-
чает продукцию отличного качество по 
доступной цене.

Печёмся о вкусной жизни 

Гордость компании — кондитерские 
изделия. Эксклюзивные линейки десер-
тов, домашние торты и пирожные, ру-
леты, чизкейки, сладкая сдоба — всего 
424 наименования. В 2023 году мы уста-
новили новое итальянское оборудова-
ние — две производственные линии, 
благодаря которым существенно увели-
чилось количество  продукции. Сейчас 
в сутки выпускается более 11 тысяч хле-
бобулочных, 3 тысячи кондитерских и 
свыше 10 тысяч слоёных и сдобных из-
делий. За счёт внедрения инновацион-
ных технологий и повышения квалифи-
кации персонала, компания добилась 
максимальной автоматизации на всех 
этапах производства, повышения каче-
ства  продукции и расширения геогра-
фии продаж.

Меняемся для вас

В преддверии своего 30-летнего 
юбилея мы провели редизайн логоти-

па. Привычный сине-голубой цвет стал 
ярче и современнее. Появился новый зе-
лёный цвет, как символ жизни и эколо-
гичности. Отмечу, что редизайн — это 
не только внешние изменения, это боль-
шая работа над ассортиментом товаров, 
сервисом. Компания продолжает рено-
вацию супермаркетов, проводится за-
мена оборудования, устанавливаются 
кассы самообслуживания и современное 
программное обеспечение, повышается 
качество оказываемых услуг.

Вместе с городом

Ежедневно более 100 тысяч чело-
век посещают супермаркеты «Система 
Глобус» и помимо ассортимента това-
ров, акций, скидок и бонусов, покупате-
лям важен комфорт: удобная парковка, 
чистая и благоустроенная прилегаю-
щая территория. Поэтому мы регуляр-
но обновляем фасады и асфальтовое по-
крытие, устанавливаем современные 
велопарковки, безопасные детские пло-
щадки, вазоны с цветами. Это наша до-
брая традиция и приятная работа — вно-
сить свой вклад в преображение города. 
Продолжается и плановая реновация 
наших супермаркетов. В июне откро-
ется обновленный супермаркет на ул. 
Попова, 29, а в третьем квартале этого 

года в городе будущего ZNAK появится 
центральная площадь с большим супер-
маркетом «Система Глобус», пиццери-
ей и торговой галереей (более 2 700 м²). 

Торговая сеть «Система Глобус» ак-
тивно готовится к юбилею Кирова, мы 
являемся одним из генеральных пар-
тнеров торжеств. Уверен, празднова-
ние 650-летия Кирова — важная веха, 
которая даст толчок для развития горо-
да в будущем. Чтобы поддержать еди-
ную концепцию этого знакового собы-
тия и создать праздничное настроение 
для кировчан и гостей города, все 37 су-
пермаркетов торговой сети уже украше-
ны фирменной символикой. В планах 
выпустить практичные, а главное — эко-
логичные пакеты с логотипом юбилея и 
три эксклюзивных торта от нашей пе-
карни с тематическим оформлением. 

711-700 (центр обслуживания 
клиентов)

s-globus.ru                  sglobus

*Мобильное приложение «Система Глобус», 18+
Интернет-магазин zakaz.s-globus.ru,  
ООО «Роксэт-С», ОГРН 1024301315500,  
ИНН 4345024144 от 10 сентября 2002 г.
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«Дороничи» — один 
из крупнейших 
агропромышленных 
холдингов Приволжского 
федерального округа с 9-ю 
направлениями деятельности. 
О главных достижениях и 
принципах производства — 
Николай Шабалин, 
руководитель отдела по 
связям с общественностью 
агрохолдинга «Дороничи», 
депутат Законодательного 
собрания Кировской области

9 направлений деятельности 
и полный цикл производства

— Агрохолдинг «Дороничи» работа-
ет по направлениям: растениевод-
ство, производство комбикормов, 
свиноводство, молочное животно-
водство, птицеводство, мясопере-
работка, производство мяса птицы, 
готовых блюд, развитие сети фир-
менных магазинов. 

Для производства продукции 
используется собственное сырьё. 
Предприятия направления растени-
еводство и комбикормовые заводы 
полностью обеспечивают потребно-
сти предприятий молочного, мясно-
го животноводства и птицеводства. А 
готовая продукция производится из 
молока и мяса наших ферм. Таким 
образом, мы контролируем качество 
на всех этапах производства, реали-
зуя принцип «от поля до тарелки». 

Предприятия холдинга распо-
ложены в Кировской и Ульяновской 

областях. Большая часть производ-
ственных площадок работает в городе 
Кирове. В холдинге сегодня трудится 
более 5 900 сотрудников. 

ТОП-6 производителей 
молока в России

Молочное животноводство — 
одно из важнейших направлений 
деятельности. Уже третий год под-
ряд агрохолдинг «Дороничи» входит 
в ТОП-6 производителей молока в 
России.  Свыше 15 000 коров обеспе-
чивают валовый надой более 400 ты-
сяч литров ежедневно. 

В состав агрохолдинга вхо-
дит крупнейшая в ПФО молочно-
товарная ферма на 3  100 голов  — 
«Мегаферма», расположенная в 
Немском районе.

Здесь организован первый в 
России доильный зал на 100 мест, 
его мощности позволяют доить 2 600 
голов в сутки. 

От поля до тарелки. Более 500 видов 
продукции от местного производителя 
для 46 регионов страны
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Инновационное 
производство 
готовых блюд 

В 2014 году в поселке Костино был 
построен и введен в эксплуатацию 
уникальный, в то время не имеющий 
аналогов в России, завод по произ-
водству готовых блюд «FOODZAVOD». 
Предприятие выпускает более 100 ви-
дов продукции — завтраки, супы, вто-
рые блюда, блюда для перекуса. 

Продукция производится из сы-
рья предприятий агрохолдинга 
«Дороничи» по уникальной техно-
логии «бережное томление». Ее при-
менение позволяет увеличить срок 
годности продукта, не добавляя кон-
серванты, способствует сохране-
нию полезных свойств мяса, круп и 
овощей. 

География поставок продукции 
включает 46 регионов России, гото-
вые блюда поставляются, в том чис-
ле, на предприятия HORECA и соци-
альные объекты. 

Возрождение 
мясного птицеводства 

В 2021 году агрохолдинг возродил 
мясное птицеводство в Кировской 

области. Производственные пло-
щадки расположены в городе 
Кирове, Кирово-Чепецком районе, 
а также в Ульяновской области. 

В список предприятий направле-
ния входят птицефабрика по произ-
водству инкубационного яйца, ин-
кубатории, а также современный 
завод по производству мяса птицы, 
расположенный в поселке Костино. 
Завод был построен «с нуля» и за-
пущен в эксплуатацию в 2021 году. 
Предприятие оснащено новейшим 
оборудованием, производство со-
ответствует всем международным 
требованиям и стандартам пищевой 
безопасности.

Развитие направления птице-
водства — самый масштабный ин-
вестиционный проект. После его 
запуска было создано более 700 но-
вых рабочих мест. На сегодняшний 
день холдинг «Дороничи» являет-
ся единственным производителем 
мяса птицы в регионе.

Более 500 видов продукции 
для 46 регионов России 
и фирменная торговая сеть

Мясная, молочная продукция, 
готовые блюда производства пред-

приятий агрохолдинга реализуют-
ся как в Кировской области, так и в 
других регионах России, поставля-
ется в крупные региональные, а так-
же федеральные торговые сети. 

Активно развивается и расши-
ряет свою географию собствен-
ная розничная сеть «Дороничи». 
Более 150 магазинов работают в 
Кировской области, Пермском крае 
и Республике Коми. 80% ассорти-
мента розничной сети — продукция 
агрохолдинга и кировских произ-
водителей. Ежедневно в фирмен-
ных магазинах совершается более 
50 тысяч покупок. Это подтвержде-
ние востребованности и популяр-
ности качественной свежей продук-
ции от местного производителя. 

ул. Карла Маркса, 4а

+7 (8332) 21-11-12

doronichi.ru
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О производстве продукции, 
прославившей регион 
на всю страну, — 
Александр Шихов, 
директор ТМ «Засолыч»

Накормим всю страну
Всё начинается с любви

— У нас, как у многих в Истобенске, отку-
да мы родом, — любовь к солениям. Когда 
приходили гости, на стол ставили соле-
нья — капусту, огурцы, помидоры. Всем 
нравились угощения, просили рецепты. 
Постепенно появилась идея делать заго-
товки не только для себя, но и на прода-
жу. Так зародилась история нашего семей-
ного дела, которому уже 16 лет.

Изначально продавали продукцию на 
рынке, развозили в небольшие магазины. 
Спрос рос, поэтому купили помещение по 
дороге на п. Захарищевы, своими сила-
ми его отремонтировали. История наше-
го предприятия — это целая жизнь с па-
дениями и подъёмами, но вера и любовь 
к делу привели к хорошим результатам и 
дали свои плоды. 

Более 50 наименований 
продукции

Сегодня ТМ «Засолыч» — лидер на рын-
ке Кировской области. У нас полноценное 
производственное предприятие, которое 
включает в себя полный цикл от выращи-
вания овощей до готовой продукции, ко-
торая представлена в 10 регионах страны. 
По Кировской области и ближайшим ре-
гионам доставляем продукцию собствен-
ным автотранспортом. В нашем ассорти-
менте более 50 наименований продукции. 
Лидеры продаж — солёные, маринован-
ные, малосольные огурцы; квашеная и 
маринованная капуста с различными на-

туральными наполнителями, корейские 
салаты. Есть и полюбившиеся новинки: 
грузди, опята, шампиньоны.

На поставку сырья заключены дого-
воры с фермерами. Для нас выращива-
ют овощи нужных сортов и доставляют 
по запросу. 

При приготовлении используем толь-
ко натуральные добавки. Используем ста-
ринные технологии натурального броже-
ния без добавления консервантов и ГМО. 
Одна из наших уникальных методик — 
подлёдное хранение огурцов в деревян-
ных бочках в ключевой воде. Этот процесс 
придаёт огурцам особый аромат и хруст, 
делая их неповторимыми по вкусу. Вся 
продукция сертифицирована и являет-
ся лауреатом и дипломантом различных 
конкурсов. Являемся ежегодными участ-
никами межрегионального фестиваля 
«Истобенский огурец».

Ответственное 
предпринимательство

Для нас и коллектив, который работа-
ет в компании, — тоже семья. Многие с 
нами с момента основания. Всех мы зна-
ем по именам, помогаем в трудную ми-
нуту. Городу мы тоже помогаем: участву-
ем в социальных проектах. Оказываем 
спонсорскую помощь в благоустройстве.

Зимой начали подготовку для нового 
производства, а это — новые рабочие ме-
ста и увеличение производства стабиль-
но качественного, безопасного и востре-
бованного продукта. 

Кировская обл., п. Захарищевы

Засолыч.рф

info@zasolych.ru

+7 (922) 661-83-38

май 202458

спецпроект.
мы славим наш город



о крафтовом шоколаде, 
скачке цен на какао-бобы 
и партнёрах  
с Ближнего Востока —
Генеральный директор 
Фабрики полезных 
продуктов «Тиберри» 
Андрей Тимонов  

протеиновый шоколад 
из молока вятских коров

— В мае этого года бренду «Тиберри» ис-
полнился год. Запуску проекта предше-
ствовали реконструкция цеха, закупка 
оборудования, но уже сейчас можно ут-
верждать, что наши уникальные продук-
ты — протеиновый шоколад из молока 
вятских коров и шоколад из премиум ка-
као-бобов на альтернативном молоке (ке-
дровом, миндальном, из ореха кешью) 
пришлись по вкусу, поэтому мы намере-
ны расширять и ассортимент, и площади. 
Мне как одному из учредителей и созда-
телей технологии в компании «Свитбин», 
занимающейся выпуском полезного шо-
колада, стало понятно, что нужно вы-
ходить на рынок с новым стартапом. 
Шоколада, как известно, много не бывает!

Проект «Тиберри» появился в слож-
ный, кризисный момент, когда биржевая 
стоимость какао-бобов с 3 000 долларов за 
год взлетела до 10 500. Это привело к тому, 
что многие производители вынуждены 
снижать долю натуральных какао-бобов в 
продукте, но даже в кризис миссия нашей 
компании остается неизменной — это на-
туральное качество.

Сейчас цех «Тиберри» работает на 
Народной, 28, но совсем скоро в промпар-
ке «Слободино» начнется строительство 
площадки в 1 500 м2, там будет открыта 

линейка протеиновых десертов, шоко-
ладных и фруктовых конфет, шоколада 
в плитке, нуги, диабетических продук-
тов с нулевым гликемическим индексом.  

экспортируем наш шоколад 
в страны ближнего востока

Ставим перед собой задачу выйти не 
только на российский рынок. Уже сейчас 
сотрудничаем с компаниями Ближнего 
Востока, так как в ряде стран настоящая 
эпидемия диабета и наши полезные про-
дукты там очень востребованы.

Работаем мы и над тем, чтобы Киров 
становился всё более привлекательным с 
точки зрения гастрономического туриз-
ма. Есть мысли открыть шоколадный бу-
тик, сделать его центром притяжения и 
туристов, и кировчан, ведь наша продук-
ция — это отличный сувенир и подарок.

Я не коренной кировчанин, уроже-
нец Сибири, но мне очень хочется, что-
бы наш город развивался и процветал, 
чтобы в сознании людей закрепилось по-
нятие, что именно здесь, в Кирове, рож-
даются масштабные проекты. Не буду 
раскрывать все карты, но впереди у нас 
сырный проект, который будет направ-
лен, в том числе, и на популяризацию 
вятского молока. Регион заслуживает, 
чтобы его знали, о нем говорили и им 
восхищались. 

Проекты федерального уровня 
рождаются в Кирове

ул. Преображенская, 34

+7 (999) 294-17-77

tiberry.ru 

tiberryplus
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С любовью украшаем 
мир, — Ольга Костина, 
собственник компании 
S.Lavia

Это вам на руку!

— Более 20 лет наша компания, букваль-
но, всегда под рукой: в путешествии или 
на прогулке, торжественном вечере или 
свидании. Мы производим и продаём 
модные сумки и аксессуары, чтобы вы 
чувствовали себя уверенно, а ваш образ 
был неотразим. Сегодня S.Lavia — это 26 
розничных магазинов в России. 

При создании моделей мы использу-
ем внутреннюю аббревиатуру ДФКЦ: ди-
зайн, функциональность, качество, цена. 
Воплощая в бренде искусство и мастер-
ство, наши аксессуары и изделия из кожи 
обладают не только практичностью, но и 
подчеркивают индивидуальность и хоро-
ший вкус своего обладателя.  

Лидеры не оглядываются

Мы постоянно фокусируемся на про-
дукте и трендах. Изучаем потребности 
клиентов, улучшаем дизайн моделей, по-
вышаем сервис обслуживания. Для этого 
выстраиваем сильную команду, исполь-
зуя 10 импульсов компании (доверия, от-
ветственности, позитивных коммуни-
каций и т. д.) Внедрили эффективную 
систему учёта и постоянно совершен-
ствуем бизнес-процессы и технологии.  
С 2012 года высокое качество наших сумок 
и доверие к бренду подтверждаются на-
градами «100 лучших товаров России».  
С 2015 года побеждаем в премии «Торговая 
марка года». 

Мы не любим оглядываться на-
зад. S.Lavia расширяет свою географию. 
Недавно открыли новый салон в Костроме. 
Запустили новый бренд сумок Navibe для 
активных и стильных людей, которые хо-
тят большего. Развитие наших производств 
и торговой сети в других регионах позволя-
ет нам создавать больше рабочих мест, что 
способствует экономическому росту и бла-
гополучию наших сотрудников и их семей.

Моде подбирают кадры

В будущее смотрим амбициозно. В 
планах развитие новых брендов. Уже в 
разработке линейка сумок среднего цено-
вого сегмента, которая выйдет этой осе-
нью. Активно работаем над поиском но-
вых рынков, не забывая о родном Кирове 
и его людях. Это касается и создания рабо-
чих мест, и высоких стандартов качества, 
и повышения узнаваемости нашего регио-
на. Стильные сумки и аксессуары S.Lavia с 
любовью носят по всей России. 

Компания растёт вместе с нашим го-
родом, поддерживаем проекты по благо-
устройству и созданию новых обществен-
ных пространств, например, «УткинПарк». 
Помогаем детским домам совместно с 
РООРДИ «Дорогою добра». Сотрудничаем с 
колледжами и училищами при подготов-
ке кадров и их дальнейшему трудоустрой-
ству. Мы верим в свои силы и хотим повы-
сить качество жизни в городе, сделать его 
лучше, потому что это — наша родина, и 
мы её любим. 

Красиво складывается

8-800-222-42-69

slaviabag.ru

slaviabag
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Входим в ТОП-5 по ключевым 
показателям Яндекса 
среди меховых компаний РФ

— 12 лет покупатели из Кировской области 
и других регионов отождествляют наш 
универмаг верхней одежды с изделия-
ми из натуральной кожи и меха. Хотя мы 
значительно расширили ассортимент, 
одежда из натуральных материалов — то, 
с чего мы начинали и в чём держим ста-
бильно высокую планку: входим в ТОП-5 
по ключевым показателям Яндекса среди 
меховых компаний РФ. 

Одно из главных наших достиже-
ний  — огромная лояльная клиентская 
база, которая постоянно увеличивается. 
Нас ценят за высокую экспертность, за 
то, что у нас можно найти абсолютно все 
виды верхней одежды — от зимней шубы 
до летнего пыльника, за стабильно высо-
кое качество изделий — прежде, чем мо-
дель попадёт в торговый зал, мы триж-
ды её проверим. Мы постоянно работаем 
над повышением уровня сервиса, учимся 
в этом у лучших. Поэтому вполне логич-
ный результат — наши покупатели есть 
абсолютно в каждом регионе России.    

Открыли своё производство 

Лето ещё не началось, а мы уже за-
вершаем формирование будущей зим-
ней коллекции, где расширили пре-

миальную линейку — будет больше 
изделий из соболя, куницы, новых ви-
дов мехов. Мы открыли своё произ-
водство и сейчас активно развиваем 
собственную торговую марку. Это мно-
жество коллекций из разных матери-
алов, уникальные изделия, которые 
представлены эксклюзивно в нашем 
магазине и больше нигде. 

Глобальная задача, которую мы ста-
вим перед собой сегодня — стать № 1 в 
России, чтобы у каждого дома в гардеро-
бе была вещь от Malina Siberian. Звучит 
амбициозно, но у нас есть конкретный 
план по достижению этой цели. 

Создаём турпоток

В Кирове на протяжении 12 лет мы 
создаём рабочие места, воспитываем 
профессионалов в своей деятельности. 
Также сотрудничаем с несколькими 
фабриками по производству одежды в 
Кирове и области. 

Для кировчан привозим качествен-
ную продукцию с международных вы-
ставок, чтобы наши покупатели могли 
выбирать самые актуальные и трендо-
вые изделия. Благодаря интернет-мага-
зину мы продвигаем наш город по всей 
России. А ещё мы создаём свой турпо-
ток. К нам на шопинг-туры практиче-
ски каждый день приезжают покупате-
ли из других регионов. 

О лидерстве в продаже 
верхней одежды и 
создании собственной 
торговой марки, — 
Илья Погудин, директор 
универмага верхней 
одежды Malina Siberian

Наши покупатели 
есть в каждом регионе России

ТЦ «Максимум», 
ул. Пролетарская, 15, 2 этаж

+7 (8332) 223-800

mehamalina.ru
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В Кировской области один из 
успешных примеров семейного 
бизнеса — сеть магазинов 
одежды больших размеров 
«Три грации». За 28 лет работы 
магазин в центре Кирова 
вырос в сеть из нескольких 
брендов с собственным 
производством,  — Елена 
Вербицкая, генеральный 
директор компании  
«Три грации»

семейный бизнес с нуля

— Своим главным достижением счи-
таю, что «Три грации» —  это семей-
ный бизнес. Со мной в руководстве 
компании работают любимые люди. 
Это мои три дочери и старший зять.

Я создала свой бизнес с «нуля» в 
1996 году — будучи в декрете с тре-
тьим ребёнком. В моём окружении 
было много подруг с пышными фор-
мами, муж тоже был крупным муж-
чиной, я знала, какие проблемы воз-
никают с покупкой одежды плюс 
сайз. Так появилась идея. Сейчас 
мы продаем модную и качественную 
одежду от 46 до 86 размера как для 
женщин, так и для мужчин.

Источником вдохновения при вы-
боре названия стал фрагмент карти-
ны Сандро Ботичелли «Весна». В те 
годы у меня уже было три дочери. Так 
появились «Три грации»!

как сделать бренд 
именем нарицательным

Горжусь тем, что за 28 лет «Три 
грации» стали региональным брен-
дом. Говорим «Три грации» — под-
разумеваем большие размеры, и на-
оборот, говорим большие размеры 
— подразумеваем «Три грации».

Сегодня «Три грации» — предпри-
ятие с собственным производством, 
двумя торговыми марками «Три гра-

ции» и Number 5, сетью из шести роз-
ничных магазинов в Кирове.

Компания — победитель проек-
та «100 семейных компаний России» 
под патронатом Президента ТПП 
РФ. Мы гордимся этой победой и 
участвуем в мероприятиях проекта 
«Развитие семейного предпринима-
тельства в России», занимаемся по-
пуляризацией семейного бизнеса в 
регионе. 

В июне 2024 года планируем от-
крытие зала для модных показов на 
100 человек. Он будет одним из са-
мых современных и красивых в го-
роде, где  главными гостями всегда 
будут наши покупатели и партнёры.

чем больше семейных 
компаний, тем сильнее город

Все эти годы мы работаем в 
Кирове и развиваем бизнес именно 
здесь. Дети получили образование 
в лучших вузах страны и мира, но 
вернулись в Киров для работы в се-
мейном бизнесе. Растят своих детей 
здесь, и дети продолжат дело семьи.

Я — адепт семейного предпри-
нимательства. Выступаю перед сту-
дентами, предпринимателями и 
не устану говорить о его преимуще-
ствах для развития города и страны. 
Убеждена, чем больше у нас успеш-
ных семейных компаний, тем силь-
нее наш город и все мы. 

Кировский бренд с 28-летней 
историей



В Кирове нас по-хорошему 
не знают до сих пор

— Как говорится, в своём отечестве проро-
ка нет. В силу высокого ценового сегмен-
та и реальной эффективности составов 
наших косметических средств мы заня-
ли узкий, целевой сегмент косметики не 
только в городе, но и в стране. Каждый 
наш продукт исключительный, и здесь 
либо любовь навсегда, либо «это не моя 
история». На внутреннем рынке нас зна-
ют по общему концепту бренда Əsfil'. 
Профессиональная косметика для косме-
тологов и домашнего ухода в концепции 
корнеотерапии и физиологичных соста-
вов. Четыре принципа Əsfil' звучат так: 
Əффективно, Əксклюзивно, Əкономично, 
Əстетично.

В чём мы точно первые

Мы одни из первых стали говорить 
про защиту липидного барьера и созда-
вать информационное поле вокруг этой 
темы. Мы были одни из первых, кто за-
говорил про физиологичные составы в 
косметике, DMS эмульсии и бережное 
очищение ещё до того, как это стало мод-
ным. На данный момент мы единствен-
ный российский корнеотерапевтический 
бренд на внутреннем рынке с DMS эмуль-
сиями. И точно первые с технологией соз-
дания IQS EMULSION SYSTEM для кремов.

Признание со стороны 
профессионального 
сообщества

Самый главный принцип на-
шей работы — любовь к тому, что ты 
делаешь. Результат такого отноше-
ния к нашему делу — многочислен-
ные награды и признания со сторо-
ны профессионального сообщества. 
Например, Əsfil' — участник междуна-
родного космического проекта Sirius. Но 
лично я считаю, что наше настоящее до-
стижение — надежные партнёры и посто-
янные клиенты.

Наша активная  
гражданская позиция

Уже сейчас мы гордо несём имя наше-
го города во всех наших проектах. Всегда 
и везде подчеркиваем, что живём и тру-
димся в Кирове. Создаём рабочие места, 
платим налоги. Много раз были спонсо-
рами спортивных соревнований, прию-
тов для животных и общественных про-
ектов. Ведём активную гражданскую 
позицию. 

Кроме того, если рассмотреть наше 
производство, будет ясно, что мы бере-
жём ресурсы города. Все техпроцессы про-
думаны таким образом, чтобы снизить 
нагрузку на экологию. Минимум отхо-
дов, максимум пользы. 

Мы бережём ресурсы 
Кирова: все техпроцессы 
продуманы таким образом, 
чтобы снизить нагрузку 
на экологию, — Валерия 
Гончар, собственник 
бренда Əsfil' (Эсфиль)

Гордо несём имя нашего города 
в международных проектах

esfil.ru

kosmetika_esfil

kosmetikaesfil
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Медицинский коллектив 
центра управления 
здоровьем «Лайт» — 
это особые люди 
с чуткими сердцами, — 
Михаил Зыкин, учредитель 
кировской группы 
компаний

Объединяем и помогаем 
кировчанам и жителям 
области

— Начавшись с двух врачей-энтузиастов, 
группа компаний «Лайт» за два десяти-
летия превратилась в одну из крупней-
ших медицинских компаний Кировской 
области.

Сегодня центр управления здоровьем 
«Лайт» — современная сеть клиник, ко-
торая объединяет качественную лабора-
торную и точную инструментальную ди-
агностику, консультации специалистов, 
услуги взрослой поликлиники, цен-
тра здоровья детей «Неболейка», сеть се-
мейных стоматологий, центры «Лайт» 
в Кирове, Кирово-Чепецке, Слободском, 
Котельниче и Омутнинске, центр опе-
ративной хирургии с круглосуточным 
пребыванием, клиника превентивной 
медицины «Жизнелогия» — всё это обе-

спечивает комплексный подход в работе 
группы компаний.

На благо людей и для людей

Отдельная гордость группы компа-
ний «Лайт» — централизованная кли-
нико-диагностическая лаборатория. На 
сегодняшний день ЦКДЛ — одна из круп-
нейших лабораторий в России. Здесь вы-
полняются несколько тысяч наимено-
ваний лабораторных исследований для 
жителей Кировской области и ближайших 
регионов. Лаборатория — это не только 
здания, высокотехнологичное оборудо-
вание экспертного класса, IT-системы, 
инженерные и логистические службы, 
которые чётко соблюдают стандарты ра-
боты. Это, в первую очередь, люди, рабо-
тающие на благо людей и для людей! За 
время работы централизованной клини-
ко-диагностической лаборатории сфор-

Строим здоровое 
будущее вместе!
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мирован профессиональный коллектив 
специалистов. Это команда высококва-
лифицированных врачей, которые по-
стоянно обучаются новым технологиям 
и совершенствуют знания в сфере лабо-
раторной индустрии. Наш коллектив — 
настоящие профессионалы, которые с 
участием и любовью относятся к своим 
пациентам.

В топ-25 частных 
многопрофильных клиник 
России

Нами пройден немалый путь, но 
впереди ещё больше планов и вершин! 
По итогам 2022 года Центр управле-
ния здоровьем «Лайт» занял 24-е место 
в топ-200 частных многопрофильных 
клиник России. Это результат регуляр-
ного исследования Аналитического 
центра Vademecum, которое оценивает 
деятельность частных клиник и сетей, 
оказывающих медицинские услуги как 
минимум по двадцати направлениям.

Кроме того, «Лайт» входит в топ-
50 крупных компаний года в рейтинге 
работодателей России по версии пор-
тала hh.ru (HeadHunter). Такое при-
знание — результат успешного разви-
тия Центром управления здоровьем 

HR-процессов и укрепления имиджа 
компании.

Благотворительность 
без цифр

Группа компаний «Лайт» уделя-
ет особое внимание благотворительно-
сти. Ежегодно на эти цели мы выделяем 
большие суммы. Мы помогаем меди-
цинским учреждениям, домам-интер-
натам, школам, отдельным семьям и 
детям.

«Лайт» ежегодно поддерживает спор-
тивные события в регионе. В их числе  
марафон «Вятские холмы», этап Кубка 
России по лыжным гонкам. Эта рабо-
та отмечена благодарностью за сотруд-
ничество и активную поддержку раз-
вития физической культуры и спорта в 
Кировской области, которую мы полу-
чили из рук министра спорта и туриз-
ма региона.

В планах — развитие клиник 
в регионах на примере 
Кирова и Перми

В наших планах на будущее — раз-
витие многопрофильных медицинских 
центров в разных регионах России.

В 2023 году была открыта клиника за-
боты о здоровье «Лайт» в городе Пермь. 
Она разместилась на площади более 4 
тысяч квадратных метров. Новый центр 
предлагает широкий комплекс услуг. Он 
рассчитан на приём до 1200 пациентов в 
сутки — как взрослых, так и детей. В тор-
жественном открытии приняли участие 
Правительство Пермского края и извест-
ная актриса Светлана Пермякова.

Самое важное — здоровье!

Я и вся команда «Лайт» хотим по-
здравить дорогих кировчан с 650-ле-
тием нашего любимого города и 
пожелать всем нам самого важного — 
здоровья! А мы, в свою очередь, поста-
раемся делать всё, чтобы помочь его 
сохранить! 

71-11-00

center_light                center-light.ru

Лицензия: Л041-01160-43/00370127

65

ГК «Лайт» входит в топ-50 лучших 
работодателей России по версии hh



о принципах работы 
компании, планах, 
достижениях и общих 
взглядах на развитие 
родного города  —  
Ирина Могелюк, директор 
Центра эстетической 
стоматологии «Денталия»

Швейцарское качество

— Центр эстетической стоматологии 
«Денталия» почти 20 лет дарит людям 
здоровые и счастливые улыбки. Клинику 
давно знают, выбирают из числа самых 
достойных медицинских учреждений. 
Нам доверили своё здоровье и здоровье 
своих детей более 18 тысяч кировчан и жи-
телей регионов России. Среди благодар-
ных пациентов также есть граждане дру-
гих стран.

Без сомнения, своим конкурентным 
преимуществом считаем метод одно
этапной бикортикальной дентальной (ба-
зальной) имплантации. Щвейцарская си-
стема была зарегистрирована в России в 
2012 году, хотя в Европе используется бо-
лее 40 лет. В «Денталии» она успешно 
применяется 10 лет и является уникаль-
ным предложением, так как в регионе 
такие операции доступны только паци-
ентам нашей клиники. Базальная им-
плантация — отличный метод для па-
циентов с большой потерей зубов, для 
тех, кто носит съёмные протезы, а также 
имеет противопоказания к двухэтапной 
имплантации. 

Метод на практике показал результат 
приживаемости близкий к 100%. Тем не 
менее, это сложная хирургическая опера-
ция, требующая высочайшей квалифи-
кации доктора. Именно поэтому данную 
систему устанавливает опытный челюст-
но-лицевой хирург, врач-имплантолог 
Алексей Кизим, который имеет за плеча-
ми более 25 лет стажа. Он виртуозно владе-
ет навыками применения самых разных 
систем в дентальной имплантологии, ме-
тодик восстановления прикуса, а также 
проведения сложных оперативных вме-
шательств в челюстно-лицевой области. 

Пациенты Алексея Николаевича жи-
вут в странах Европы, Израиля, США. 
Проведено более 660 операций по этой 
уникальной методике и установлено  
5 712 бикортикальных имплантатов. 
Хирургическое лечение и несъёмные ор-
топедические конструкции получили  
187 пациентов, которые до операции не 
имели в полости рта ни одного зуба при де-
фиците костной ткани и были вынуждены 
годами пользоваться неудобными съёмны-
ми протезами. После реабилитации при-
куса мы наблюдаем своих пациентов, ви-
дим отдалённые результаты, проводим 

С любовью в сердце

Павел Соболев, главный врач, стоматолог-ортопед, терапевт,  
эндодонтист, специалист по протезированию на базальных имплантатах 
и Руслан Мамедов, известный культурный и общественный деятель
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коррекции, профилактические манипу-
ляции для сохранения результатов лече-
ния на долгие годы. Пациенты улыбают-
ся, и это для нас наивысшая оценка. 

вечные ценности

Принципы и ценности в нашей ком-
пании просты и закреплены во внутрен-
них документах, которые разделяют все 
сотрудники. Мы ценим честность, от-
крытость, ответственность, професси-
онализм, милосердие, уважительное 
отношение, строгое соблюдение прин-
ципов медицинской этики и деонтоло-
гии. Доктора клиники рассматривают 
организм человека как единое целое, 
следуя всем стандартам, правилам, тех-
нологиям, чтобы сделать пациента мак-
симально здоровым. Желание помочь, 
выполнить чуть больше, чем от нас ожи-
дают, делают нашу медицинскую орга-
низацию привлекательной и популяр-
ной с высоким уровнем доверия. Мы 
растем, развиваемся, становимся силь-
нее, опытнее, мудрее. Медицину своей 
профессией выбирают люди, отличные 
от других своим внутренним содержа-
нием, системой ценностей. «Денталия» 
поставила себе цель — стать лучшей для 
своих пациентов, сотрудников, партне-
ров, и чётко ей следует.

повод для гордости

Нам есть чем гордиться. Несколько 
лет подряд, и 2023 год не стал исключени-
ем, «Денталия» становится обладателем 
«Сертификата доверия потребителей», по-
бедителем премии «Торговая марка года» 
в номинации «Стоматология» по версии 
Вятской ТПП. Экспертный совет, биз-
нес-сообщество региона и жители обла-
сти дают высокую оценку работе нашего 
Центра эстетической стоматологии. Мой 
личный бренд сформирован достаточ-
но давно, когда это называлось простым 
словом «репутация». Он был построен на 
определенных ценностях, принципах, 
профессиональных навыках. Это прои-
зошло само собой и принесло мне успех, 
а в дальнейшем было подтверждено по-
бедами в премии «Человек Года» по вер-
сии журнала «Бизнес Класс» в номинаци-
ях «Руководитель медицинского центра» 
в 2019 году и «Руководитель компании в 
сфере здравоохранения» в 2023 году.

Как руководитель медицинской ор-
ганизации, я смотрю далеко в будущее, 
строю планы, определяю стратегию раз-
вития, вижу компанию благополучной 
и процветающей, с перспективой расши-
рения спектра услуг, повышения качества 
сервиса. Всё это станет возможным, я уве-
рена, в самое ближайшее время, когда мы 

переедем в большое удобное здание, где 
будет уютно и комфортно всем. 

Коллектив компании активно уча-
ствует в общественной жизни города, его 
благоустройстве. Клиника поддерживает 
множество социально значимых проек-
тов, несколько детских благотворитель-
ных фондов, вносит посильный вклад в 
победу СВО. У каждого из нас есть малая 
родина, и нам не безразлична её судьба. 
Наш город становится лучше, реализу-
ются интересные проекты, много слышу 
идей для его развития. Это не может не 
радовать, ведь я родилась и живу на этой 
земле. Здесь мои дети, внуки, именно в 
Кирове я обрела счастье, поверила в себя, 
строю свой бизнес, занимаюсь любимым 
делом. Моё сердце принадлежит России 
и моему любимому городу. 

г. Киров, ул. Розы Люксембург, 77,  
т.: (8332) 403-033, 8-953-681-46-77

dentalia21vek.ru

dentalia21vek

Лицензия № ЛО-43-01-002335 от 22 июня 2016 г.

фото Вятской ТПП

Андрей Усенко, президент Вятской ТПП, 
вручает «Сертификат доверия потребителей»

Алексей Кизим, врач-имплантолог,
челюстно-лицевой хирург
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Надёжная клиника для 
вашего бесценного 
зрения, — Алексей Замыров, 
главный врач клиники 
«Созвездие офтальмика»

Полный спектр услуг

— Клиника «Созвездие офтальмика» 
работает в Кирове уже 12 лет — это не-
малый срок, когда все точки над «и» 
уже расставлены. В нашем городе мы 
стали первой частной клиникой в 
сфере офтальмологии, кто предложил 
полный спектр услуг: не только кон-
сультативные приемы, но и хирур-
гическое лечение заболеваний глаз. 
Главные направления нашей рабо-
ты — это лечение катаракты и лазер-
ная коррекция близорукости, их доля 
в общем объеме услуг была и остается 
самой значительной.

Думаю, главным достижением за 
годы работы в нашем городе можно 
назвать честно заработанный авто-
ритет надёжной клиники, где во гла-
ве угла всегда будут интересы паци-
ента и качество услуг. В «Созвездии» 
не было и никогда не будет «конвей-
ера», каждый наш посетитель пони-
мает, что он уникален. Людям важно 
знать, кому они доверяют своё здоро-
вье, что «Созвездие» будет работать и 
завтра, и через год, и через 10 лет, и 
обратятся к нам, сколько бы времени 
после операции ни прошло.

12 лет безупречной работы

Клиника, отвечающая мировым 
стандартам оснащения, квалифика-
ции врачей, эффективности и безо-
пасности применяемых методик ле-
чения —  огромный плюс для Кирова 
и области. Жители имеют возмож-
ность получать услуги с использова-
нием самых современных техноло-
гий, не выезжая в другой регион.

Планы развития у нас амбициоз-
ные: расширение сети и увеличение 
объёма услуг, уже сейчас подразделе-
ния клиники работают в Сыктывкаре 
и Нижнем Новгороде. Приоритетная 
задача — масштабировать бизнес без 
потери качества. 

Люди нам доверяют, и мы дер-
жим высоко поставленную планку: 
внедряем новые технологии лече-
ния, планомерно обновляем парк 
диагностического и хирургическо-
го оборудования, постоянно повы-
шаем уровень качества и безопасно-
сти для самых лучших результатов 
лечения! 

«Созвездие» — надежная клини-
ка для вашего бесценного зрения. 
Приходите — сами увидите! 

Всё увидите сами!

ул. Профсоюзная, 7А

21-50-11

sozvezdie43.ru

sozvezdie43
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11 магазинов по городу

— Книжная канцелярская сеть 
«Улисс» — единственная местная 
региональная сеть, которая мас-
штабно занимается книжной про-
дукцией уже более 30 лет. У нас 11 
магазинов, один из них — опто-
во-розничный площадью более 
400 кв.м, куда ежегодно приезжа-
ют за покупками из соседних реги-
онов, особенно чтобы собрать  детей 
в школу. Ещё бы, ведь здесь пред-
ставлен, пожалуй, широчайший 
ассортимент школьной и офисной 
канцелярии. Также много развива-
ющих и наглядных пособий, в том 
числе — для педагогов, логопедов и 
психологов.

Мы — динамично развивающа-
яся компания, у нас более 100 ра-
бочих мест. Мы провели ребрен-
динг почти всех магазинов, что 
делает покупки более удобным и 
приятным. Нас узнают! Кроме роз-
ничного направления, работаем в 
оптовом канале — у нас можно при-
обрести офисную канцелярию, бу-
магу и бытовую химию. 

Что мы придумали 
к 650-летию Кирова

Уже много лет мы работаем с 
учебными заведениями Кирова — 
у нас представлен действительно 

широкий и очень востребованный 
ассортимент учебной литературы. 
Комплектуем библиотечные фонды, 
методисты и педагоги дошкольных 
учреждений находят у нас много по-
лезного. Всегда быстро реагируем на 
запросы покупателей и тенденции 
рынка, поэтому ассортимент обнов-
ляем еженедельно. Работаем с круп-
ными издательствами, сотрудни-
чаем с кировскими писателями, а 
также с теми, кто создаёт уникаль-
ные продукты, которые мы продаем 
в своих магазинах.

К 650-летию Кирова под наш за-
прос разработали много развиваю-
щих игр, связанных с тематикой го-
рода и области. Это мемо, карты, 
пазлы, викторины, игра-путеводи-
тель и многое другое, что поможет 
узнать и полюбить наш город. 

В наше время многие пользуют-
ся аудио- и электронными книга-
ми, молодежь всё меньше читает. 
Миссия нашей компании — привить 
детям и взрослым любовь к книгам. 
Мы участвуем во многих социаль-
ных проектах города, оказываем 
благотворительную помощь в реа-
лизации разных проектов.

Сегодня планируем расширять 
географию наших магазинов в но-
вых районах, удивлять и радовать 
покупателей новинками, широ-
ким ассортиментом и, конечно же, 
акциями. 

ulisskirov

улисс43.рф

К 650-летию Кирова под 
наш запрос разработали 
много развивающих игр, 
связанных с тематикой 

города и области, — 
Татьяна Гагаринова, 
руководитель книжной 
сети «Улисс»

Влюбляем в книги 30 лет



почти год ушёл у меня 

на формирование идеи,  — 
алексей безденежных, 
собственник сети фитнес-
клубов GYM STATION

близко, качественно, 
доступно

— Желание улучшить наш город 
как раз и стало для меня мотивато-
ром в проекте GYM STATION. Я посе-
тил более 30 клубов по стране (и не 
только!) — почти год ушёл у меня на 
формирование идеи. И звучит эта 
идея просто: доступный фитнес ев-
ропейского уровня. И держится он 
на трёх смысловых китах: БЛИЗКО, 
КАЧЕСТВЕННО, ДОСТУПНО. Если 
про близко и доступно понятно, то 
что такое качественно?
Без компромиссов мы вложились в:

■■ планировку пространства, боль-
шие залы и безопасные проходы;

■■ инженерные коммуникации, 
системы вентиляции и конди-
ционирования, системы очист-
ки и рециркуляции воздуха  — 

у  нас много чистого воздуха! 
Плюс водоснабжение, канали-
зация, способная «переварить» 
большой «поток людей и волос». 
Системы пожаротушения, ОПС и 
т.п.;

■■ спортивное оборудование — с 
первого клуба мы начали ста-
в и т ь  т о л ь к о  T E C H N O G Y M , 
MATRIX, LIFE FITNESS — трена-
жеры с великолепной биоме-
ханикой, которая позволяет не 
только максимально эффектив-
но, но и безопасно провести тре-
нировку даже начинающему; 

■■ количество и разнообразие груп-
повых программ.
Одним из наших самых главных 

критериев качества является сама 
атмосфера клуба — и это не столько 
свет, цветовые решения, музыка, 
сколько улыбки и забота команды, 

любовь и сервис 
не покупаются
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которая вас встречает, тренирует, 
обслуживает. Любовь и сервис не 
покупаются! Это результат посто-
янной многолетней, если хоти-
те — селекционной работы. 

Наша корпоративная культу-
ра — моя гордость. Здесь большое 
хитросплетение идейности про-
екта, внутренних регламентов 
и инструкций, личных целей и 
личных качеств всех членов на-
шей GYM STATION TEAM, а это ско-
ро уже более 200 человек. Эта вну-
тренняя забота о наших клиентах, 
друзьях и клубах передаётся и к 
нашим подрядчикам, поставщи-
кам и самим клиентам. 

сам клиент — 
основной фактор успеха

Залогом нашей популярно-
сти и успеха у горожан являются 
тщательная подготовка проекта, 
продуманные инвестиции, ка-
чественный продукт, искренний 
сервис и грамотное управление 
проектом, Но! Основным факто-
ром успеха является всё-таки сам 
клиент. Потребитель, который го-
лосует рублём, выбирая лучшее 
пространство для достижения сво-

их целей. Он уважает себя и ценит 
своё время. Именно благодаря та-
ким клиентам сеть GYM STATION 
стала такой популярной, и наш 
фитнес с заботой превратился в 
фитнес с душой.

семейный фестиваль 
зож и седьмой клуб —  
до конца лета!

Что мы ещё планируем для 
нашего города? Усилим популя-
ризацию ЗОЖа и фитнеса: будем 
участвовать в общегородских ак-
тивностях, кроме того, летом 
сами проведём семейный фе-
стиваль ЗОЖ и фитнеса «ЖИВИ 
ЯРКО». Если бы нас поддержала 
областная или городская админи-
страция, мы с удовольствием бы 
реализовали программу «Здоровое 
долголетие». 

Конечно, продолжим стро-
ить фитнес-клубы, чтобы фитнес 
стал ещё ближе к жителям различ-
ных районов. Уже ведем ремонт-
но-строительные работы в районе 
Лепсе (ТЦ ЛЕПСЕ), где, возможно, 
до конца лета успеем открыть 7-й 
клуб сети. При этом осторожно на-
чаты проектные работы по 8 клу-

бу. Также ведутся переговоры с за-
стройщиками по ещё нескольким 
локациям. 

Видим до сих пор существую-
щий дефицит бассейнов для детей 
и взрослых, бассейнов для груд-
ничков. Думаем и в этом направ-
лении. Есть несколько зажигатель-
ных идей для молодежи. 

Хочу всё-таки искренне пора-
доваться за то, что в нашем городе 
реализуется масса проектов, кото-
рыми мы можем гордиться. И без 
ложной скромностью скажу, что 
фитнес-проект gym station од-
нозначно является частью этого 
списка проектов! 

(8332) 211-369

gym-s.ru
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Ирина Суходоева, 
директор кировского 
филиала 
ПАО «САК «ЭНЕРГОГАРАНТ»

Сборы страховой премии 
увеличились в десятки раз

— 8 июня Кировский филиал ПАО «САК 
«ЭНЕРГОГАРАНТ» отмечает свой 30-летний 
юбилей. Компания основана в 1992 году. 
Сегодня у неё более 250 представительств 
в крупнейших городах России, она входит 
в число системообразующих компаний. 
Среди клиентов страховщика — энергети-
ческие, нефтеперерабатывающие и дру-
гие крупные организации, а также част-
ные клиенты.

Кировский филиал открыли спустя 2 
года активной деятельности компании. 
Первым директором Кировского филиа-
ла была Галина Маракова. За 30 лет сборы 
страховой премии в филиале увеличились 
в десятки раз. Значительно выросло и чис-
ло клиентов.

Эксклюзивные продукты 
для клиентов филиала

В этом году в честь 650-летия города 
Кирова и 30-летнего юбилея филиал пред-
ставил для всех категорий клиентов — как 
юридических, так и физических лиц — 
новые медицинские продукты, которые 
стали эксклюзивом на страховом рынке 
нашего региона. Приобрести их можно 
только в «ЭНЕРГОГАРАНТ». Сотрудники 

оформят договор и организуют в извест-
ных клиниках города лечение самого ши-
рокого перечня серьёзных заболеваний у 
детей и взрослых.

К юбилею родного города филиал под-
готовил социальный проект «Особое вре-
мя — особая забота». В его рамках до 40% 
снижается стоимость полиса по комплекс-
ному ипотечному страхованию. Проект 
запустили осенью прошлого года. И как 
показала практика, экономия по такому 
полису у некоторых клиентов составляет 
до 10 тысяч рублей.

Сохраняя традиции, 
реализуем новые идеи

Филиал «ЭНЕРГОГАРАНТА» объединя-
ет настоящих профессионалов — талантли-
вых, преданных своему делу и призванию 
специалистов. Сотрудники обладают цен-
ным опытом: сохраняя традиции, претво-
ряют в жизнь новые идеи и проекты на стра-
ховом рынке.

За 30 лет работы Кировский филиал 
компании «ЭНЕРГОГАРАНТ», постоянно 
повышая качество услуг и выстраивая от-
ношения с клиентами и партнерами на 
честности, открытости и доверии, заслу-
жил репутацию ответственного страховщи-
ка региона. Ждем кировчан и жителей 
Кировской области в нашем офисе. 

30 лет на рынке страхования

Лицензии на страхование ЦБ РФ 
от 01.02.2016 г. СЛ № 1834, СИ № 1834, 
ОС №1834-03, ОС №1834-04, ОС №1834-05 
Лицензия на перестрахование ЦБ РФ 
от 01.02.2016 г. СП № 1834.
Реклама. ОГРН 1027739068060 14.08.2002

ул. Розы Люксембург, 30, офис 408

8 (8332) 211 155        energogarant.ru
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Андрей Усенко, президент Вятской ТПП

— Три десятка лет на непростом и очень динамичном рынке страхования — это показатель. 
Показатель того, что компания умеет и может адаптироваться к реалиям жизни и рынка, 
что компания открыта к клиентам и партнёрам и предлагает только самые лучшие условия и 
продукты. Более 20 лет «Энергогарант» и Вятская торгово-промышленная палата являются 
добрыми партнёрами, смотрят «в одну сторону» и вместе работают в интересах развития 
регионального бизнеса. Искренне желаем всему коллективу компании «Энергогарант» 
дальнейшего развития и процветания, высоких мест в рейтингах, благодарных и счастливых 
клиентов. Следующий большой рубеж — полвека. С юбилеем, коллеги!

Виктор Медведков, Председатель Кировского Союза 
промышленников и предпринимателей  

— С 2017 года  Кировский филиал является членом Кировского cоюза промышленников 
и предпринимателей и за эти годы завоевал доверие и авторитет в деловой среде за 
профессионализм, возможность решать любые задачи клиента в области страхования. 
Поздравляю весь коллектив Кировского филиала с юбилеем! Желаю уверенно двигаться 
вперёд и каждым делом доказывать безупречность своей репутации. принесёт щедрые 
плоды. Пусть для вас будут открыты все перспективы. Пусть у вас хватает сил, возможностей 
и ресурсов для реальных побед и успехов!

Михаил Кислицын, генеральный директор 
АО «КировПассажирАвтотранс» 

— Сотрудничество «КировПассажирАвтотранс» со страховой компанией «ЭНЕРГОГАРАНТ» 
длится более 5 лет. Благодаря чётко налаженной системе работы ваша страховая компания 
пользуется заслуженным авторитетом у населения и среди предприятий. Сегодня вы 
являетесь одним из флагманов страхового рынка Кировской области и вас можно смело 
ставить в пример другим страховым компаниям.
От всей души поздравляем всех работников кировского филиала с юбилеем — 30-летием! 
Желаем растущей клиентской базы, выгодных сделок и перспективных нововведений. 
Будьте здоровы и уверены в себе, настойчивы и успешны.

Николай Ложкин, генеральный директор 
АО «Племзавод «Мухинский»

— Поздравляем наших партнёров — Кировский филиал ПАО «САК «ЭНЕРГОГАРАНТ»  — с 
Днём рождения и со значимой датой — 30-летним юбилеем! Этот год стал важной вехой в 
истории Кировского филиала — компания стала больше, сильнее, масштабнее. Желаем, 
чтобы новые идеи, новые проекты были успешно реализованы! Команде компании  — 
здоровья и энтузиазма, чтобы любимая работа приносила удовольствие и вдохновение! 
Мы очень ценим наше многолетнее сотрудничество по многим видам страхования, в том 
числе по добровольному медицинскому страхованию, и хотим выразить благодарность за 
вашу надёжность и профессионализм. С Днём рождения!

Виктор Жилкин, 
генеральный директор ПАО Кировский завод «Маяк» 

— Сотрудничество ПАО «Кировский завод «Маяк» со «Страховой Акционерной Компанией 
Энергогарант» в сфере добровольного медицинского страхования длится уже более пяти 
лет. За это время мы успели убедиться в профессионализме и абсолютной компетентности 
ваших сотрудников. Любые вопросы, которые возникают у нас в части совместных 
взаимоотношений, ваши специалисты, менеджеры и руководители соответствующих 
структур решают оперативно и качественно. Дорогие друзья, в день вашего юбилея 
примите сердечные поздравления от сотрудников нашего предприятия и пожелания в 
достижении новых высот в вашей сложной и ответственной деятельности! 

Снежана Колбина, руководитель отдела кредитования 
и страхования ТСК «Мотор»

— От компании ТСК «Мотор» наши искренние поздравления с юбилейной датой! Большая 
благодарность за крепкое, уверенное сотрудничество, за гибкость и скорость в принятии 
решений, за доверие на протяжении многих лет! Мы желаем, чтобы в любые времена 
вашей работе сопутствовала удача, всегда находились решения, приходили энергичные 
сотрудники, доверяли страхователи! Всех благ!
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Хотите не как у всех? 
Напечатаем и доставим 
в срок! — Андрей Тырыкин, 
директор компании Fast Print

Наша бумага всё стерпит!
Попали в переплёт

— Наш бизнес начался, в буквальном 
смысле, на бумаге 18 лет назад. Из копи-
ровальной точки для студентов мы вы-
росли до корпоративной полиграфии в 
центре города. Всё, что нужно для про-
движения бизнеса, есть сегодня в Fast 
Print. Мы не волшебники, но верим в чу-
деса и спасаем дедлайны! Любой тираж, 
который вам нужен был «вчера», напеча-
таем сегодня на высоких скоростях. Для 
кого-то мы неоднократно были и оста-
ёмся полиграфией «последнего шанса».

Мал экземпляр, да дорог

Практически вся упаковка наших 
клиентов не как у всех. Ежедневно мы 
встречаемся, когда вы выбираете блю-
да из меню в ресторанах или берёте 
кофе с собой, надеваете модный свит-
шот в шоуруме или отмечаете даты фир-
менной ручкой в дизайнерском еже-
дневнике. Среди наших заказчиков 
«Вятич», Buzzolls, Coffee Like, Mi&ko, ГК 
«Железно»,  «Кировский ССК», «Т Плюс», 
«Отель Чарушин», Gym station, бутик 
Feminelli, салон «Классика», «Моя сто-
матология», «Деловая Россия» и другие.

Наш молодой коллектив реально оце-
нивает свои возможности и проявляет 
гибкость до последней правки в макет. С 
любовью принимаем техзадания в духе 
«Пусть будет красиво» и «Сделайте ещё 
ярче» и предлагаем оригинальные реше-

ния и премиальные материалы. У нас бо-
лее 100 видов бумаги, вариаций отдел-
ки и постпечатных операций, которые 
сделают упаковку для бизнеса качествен-
ной и особенной для ваших клиентов. 
Например, приглашения на тонирован-
ной дизайнерской бумаге, оригинальные 
термонаклейки, стикеры с металлизи-
рованной основой, крафтовые этикетки 
или бирки, составники или бирки из са-
тина, DTF-печать на футболках, кепках и 
другой одежде. Впечатление производят 
призы и награды с УФ-печатью, медали и 
кубки ограниченным тиражом.

В сумме красок

В этом году Fast Print закупил новое 
оборудование для широкоформатной 
интерьерной печати. Вместе с площа-
дями расширится и спектр услуг по из-
готовлению этикетки, стикеров, печати 
по текстилю. Наше счастье любит тиши-
ну. Участвуем в городских благотвори-
тельных проектах, например, «Зелёном 
марафоне» Сбера, помогаем областной 
Федерации шахмат, детской сборной по 
радиоспорту, школам. 

Сегодня не только книгам не хватает 
красок, но и нам с вами в жизни. В юби-
лейный год хочется, чтобы Киров расцве-
тал, стремился к гармонии и нашёл свой 
дизайн-код, который бы сочетался с его 
духом. Создав такой бренд и айдентику, 
жители города полюбят его и потом будут 
рассказывать по всей стране. 

ул. Ленина, 102 А

711-875, 78-02-47

fp-print.ru

fprint
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Наши клиенты — 
федеральные сети — 
хотят работать с нами 
по всей России, — Александр 
Шеренцис, директор 
рекламно-производственной 
компании «Торнадо»

Влияем на облик города
Визуальная гармония 
через стильные вывески

— Облик современного города во многом 
складывается в том числе и из средств 
наружной информации — вывесок, 
которые есть практически на каждом 
здании. Компания «Торнадо» делает 
всё, чтобы эти вывески не создавали 
визуальный шум, а гармонично 
вписывались, дополняя архитектуру 
города. За такой подход и качественную 
продукцию нас и ценят в Кирове и 
за его пределами. Наши клиенты — 
не только малые предприятия, но 
и крупные федеральные сети. Часто 
получаем от них обратную связь, что 
наши вывески ощутимо долговечнее 
вывесок конкурентов, поэтому стараемся 
расширять наши возможности и 
увеличивать географию присутствия: 
здесь, в Кирове, изготавливаем, 
проверяем, упаковываем вывески и 
комплектующие, отправляем в другой 
город компаниям-партнёрам, которые 
на месте всё монтируют. Высокий 
уровень нашей работы оценили и 
на тематическом форуме в Санкт-
Петербурге. Среди десятков участников 
со всей страны мы заняли 2 место за 
самое интересное оформление торгового 
центра в городе Лабытнанги Ямало-
Ненецкого автономного округа.

Выводим новые продукты

В основе всех наших достижений и по-
бед — дружный коллектив, в котором це-

нят и с уважением относятся к каждому 
сотруднику. Люди чувствуют заботу ком-
пании и сами делают всё возможное для 
развития и роста нашего предприятия.

Мы постоянно совершенствуем тех-
нологические процессы, думаем, как 
улучшить изделие, сделать его более 
долговечным и лёгким в эксплуатации. 
Внедряя новые технологии, проверяем 
их на себе  — тестируем изделия в раз-
ных температурных условиях. И только 
потом предлагаем клиентам. В ближай-
ших планах вырасти вширь — увеличить 
штат сотрудников, и вглубь — мы уже на-
чали выводить на рынок новые продук-
ты, изготавливаем различные изделия 
для интерьера.

Город должен стать ярче

Хочется, чтобы наш город преобра-
жался, скидывал с себя унылую серость 
и расцветал всеми красками. Мы делаем 
для этого всё, что в наших силах, изго-
тавливая стильные и красивые вывески. 
Регулярно с коллективом выходим на суб-
ботники. Это наш вклад в заботу о городе.

Но наш город может стать ещё ярче! 
Пыль и грязь оседают на машинах и фа-
садах домов. По просьбам клиентов 
мы начали проводить мойку вывесок. 
Администрация города начала опускать 
уровень газонов у дорог, что приво-
дит к уменьшению количества земли 
на дорогах после дождя. Это нужно де-
лать везде! Следующий шаг — засеять 
обочины травой, а где это невозможно, 
засыпать щебнем. 

ул. Народная, 28/1

8 (8332) 411-699

tornado-reklama.ru

tornado.reklama
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Антон Сметанин, 
основатель и 
руководитель ARTNET 
STUDIO, — о своём главном 
продукте и о вкладе  
в развитие региона

Отдел интернет-маркетинга 
по цене 1 штатного 
специалиста

— Самый главный продукт ARTNET 
STUDIO — комплексный интернет-
маркетинг. То есть когда наш кли-
ент получает услуги целого штата 
агентства: интернет-маркетолога, 
контекстолога, SEO-специалиста, 
программиста и других профес-
сионалов — по цене работы одно-
го из них. Это касается и продви-
жения в интернете, и соцсетей, и 
сайта. У нас есть несколько тари-
фов, куда включены часы работы, 
которые можно потратить на реше-
ние разных задач. В зависимости 
от того, что в конкретный момент 
более актуально для клиента. Это 
очень удобно, потому что позволяет 
одновременно использовать ресур-
сы SEO, таргета, контекстной ре-
кламы и т.д. — весь арсенал средств 
для продвижения в интернете. Это 
востребованная услуга, регулярно 

ею пользуются одновременно око-
ло 20 компаний.

Наш рейтинг 
в Яндексе  — пятерка

Мы ответственно продвига-
ем ваш бизнес в интернете с 2008 
года. К каждому клиенту нахо-
дим свой подход, всегда идём на-
встречу, даже если придётся от-
работать в минус. Делаем то, что 
хочет клиент, а не то, что нам удоб-
нее и проще. Стараемся избегать 
конфликтов, впрочем, их и не бы-
вает, поскольку вся система на-
шей работы максимально прозрач-
на. Благодаря чему большая часть 
клиентов работает с нами долгие 
годы. Разумеется, исполняем все 
обязательства. 

За 16 лет мы почти не получа-
ли претензий от клиентов. Наш 
рейтинг в Яндексе — пятерка! 
Благодарные отзывы стимулируют 
и вдохновляют.

готовим it-специалистов 
для региона

май 202476
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Рейтингов, подтверждающих нашу 
благонадёжность, много. Вот неко-
торые из них:

■■ ТОП100 лучших интернет-
агентств России;

■■ 1 место в рейтинге агентств кон-
текстной рекламы Кирова;

■■ 1 место в рейтинге агентств ин-
тернет-маркетинга Кирова;

■■ 1 место в рейтинге агентств по 
разработке и продвижению сай-
тов Кирова;

■■ Сертифицированный пар-
тнер CMS 1С-Битрикс и CRM 
Битрикс24;

■■ Сертифицированное агентство 
Яндекс.Директ и ВКонтакте;

■■ Аккредитованная IT-компания 
Министерством цифрового раз-
вития, связи и массовых комму-
никаций РФ;

■■ Artnet Studio является заре-
гистрированным товарным 
знаком.

программа обучения для 
каждой специальности

Кроме того, что мы развиваем 
бизнес кировских предпринима-
телей и помогаем им продвигать 
свои товары и услуги, мы несём 

очень важную для региона функ-
цию — «выращиваем», готовим 
IT-специалистов. И это не просто 
громкие слова! Для каждой нашей 
специальности (даже для аккаунт-
менеджера, не говоря уже о про-
граммистах) мы разработали пол-
ноценную программу обучения. 
Это видеокурсы, материалы для 
чтения, практические задания по 
темам, которые входят в функци-
онал. Каждый специалист у нас 
по мере обучения сдаёт по 5-7 эк-
заменов и после каждого получает 
сертификат. Только когда получит 
весь набор сертификатов и подтвер-
дит свои компетенции, мы присва-
иваем ему специальность. До этого 
момента он числится у нас как уче-
ник. Обычно ребята осваивают спе-
циальность за 2-3 месяца.

 В прошлом году наших специ-
алистов часто приглашали в шко-
лы и вузы, где они рассказыва-
ли о том, чем мы занимаемся и 
что ждёт будущих студентов в IT-
области.  Вообще мне бы очень хо-
телось, чтобы в Кирове удалось соз-
дать мощный IT-кластер, который 
предотвратил бы утечку мозгов из 
региона в мегаполисы. Например, 
если бы получилось в одном офис-

ном здании собрать ключевых 
игроков IT-индустрии и молодые, 
развивающиеся компании, даже 
стартапы, чтобы им были предо-
ставлены льготные условия для 
аренды офисов, дешевый интер-
нет и другие «плюшки». Тогда IT-
сфера в Кирове стала бы сильной, 
удалось бы удержать светлые голо-
вы в регионе

Вводим в работу нейросети

Немного о наших планах на бу-
дущее. Также предлагаем компа-
ниям услуги по внедрению ИИ для 
оптимизации и автоматизации 
бизнеса.  

ул. К. Либкнехта, 120, офисы 202-301

mail@artnetstudio.ru

+7 (8332) 222-001
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Научились гасить 
колебания рынка

— Мы — официальный дилер ПАО 
«Камаз» в Кирове с 2000 года. За это 
время заработали репутацию надёж-
ного партнёра. Наши клиенты твёр-
до уверены в том, что у нас они всегда 
найдут нужный автомобиль, а также 
запчасти к нему и получат все необ-
ходимые сервисные услуги.  

Одним из главных принципов 
работы все эти годы для нас остаётся 
максимальная клиентоориентиро-
ванность. Понимая, что наши авто-
мобили — рабочий инструмент для 
наших покупателей, мы всегда стре-
мимся, в первую очередь, помочь и 
подобрать именно тот вариант, кото-
рый им нужен. После покупки сопро-
вождаем клиента, предоставляя тех-
ническое обслуживание автомобиля 
и полный ассортимент запчастей. 
Для этого мы работаем с поставщи-
ками по трёхмесячному планирова-
нию, заполняя наши склады авто-
мобилями и запчастями на квартал 
вперёд. Такой подход позволяет нам 
гасить все колебания рынка. Любой 
дефицит мы перекрываем наличи-
ем. Кроме того, всем клиентам из 
Кирова и Кировской области мы пре-
доставляем рассрочку платежа. Это 
позволяет им быстро решать возни-
кающие вопросы с приобретением 
запасных частей.

В этом году ПАО «Камаз» запустил 
новую программу для покупателей. 
Приобретая автомобиль нового поко-
ления К5, клиент получает сервис-
ный пакет услуг, в который входит, 
в том числе, бесплатное техобслужи-
вание в течение всего гарантийного 
периода. 

Важно чувствовать 
будущие изменения

В бизнесе важно, что называется, дер-
жать нос по ветру и чувствовать любые из-
менения как на политической арене, так 
и в рыночной сфере. Необходимо следить 
за тем, что происходит в стране и мире, 
и своевременно принимать превентив-
ные меры, чтобы избежать простоев и де-
фицитов. Так, например, с началом СВО 
мы проанализировали ситуацию и поня-
ли, что огромные мощности ПАО «Камаз» 
будут направлены на обеспечение задач 
фронта. Поэтому в кратчайшие сроки за-
купили дополнительные объёмы автомо-
билей и запчастей, чтобы наши покупа-
тели не почувствовали изменений и мы 
могли закрыть все их запросы. 

В этом году мы планируем начать ра-
боту по расширению сервисной зоны. 
Сегодня у неё полная загрузка, запись на 
ремонт и техобслуживание на неделю-
две вперёд. Пришло время масштабиро-
ваться. Сейчас мы на этапе подготовки, 
саму реконструкцию надеемся начать 
 уже летом. 

ул. Производственная, 50А

8 (8332) 222-111

kamaz43.ru

О дилерстве ПаО «Камаз» 
и о том, как не допустить 
дефицита запчастей для 
клиентов, — Илья Злобин, 
коммерческий директор 
компании «Гемма», 
официального дилера 
ПАО «Камаз» в Кирове

Официальный дилер пао «Камаз» 
с 2000 года
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г. Киров,  
ул. Профсоюзная, 1, оф. 1514,  
8-912-336-45-60, 8-961-563-09-60

magistral-avto43@mail.ru

сразу претендовали 
на лидерские позиции 
в сфере грузоперевозок, — 
ольга зверева, руководитель 
транспортной компании 
«магистраль»

доставим груз в любую точку мира
начинали с 2 грузовых 
машин

— «Магистраль»на рынке транспорт-
ных услуг очень давно. Судя по на-
званию, мы сразу претендовали на 
лидерские позиции в сфере грузопе-
ревозок. Как корабль вы назовете, так 
он и поплывет. Я всегда верила в себя 
и свой бизнес, поэтому нам удавалось 
и удается пережить любой политиче-
ский, экономический и даже мировой 
форс-мажор (пандемия) и сохранить 
свою репутацию надёжного контр-
агента. Мы начинали с 2 грузовых 
машин, которые курсировали меж-
ду Кировом и Нижним Новгородом. 
А сейчас у нас порядка 1000 машин. 
Помимо этого, есть контейнерные пе-
ревозки, железнодорожный, морской 
и речной транспорт также работает на 
нас. Для компании «Магистраль» нет 
слова «невозможно». Мы доставляем 
груз по России, в любую точку, вклю-
чая запад, восток, Ямало-Ненецкий 
и даже Ханты-Мансийский регион. 
Также доставляем грузы по странам 
СНГ, ближнего и дальнего зарубежья. 
Мы очень целеустремленная компа-
ния, с каждым годом растём по оборо-
там и перевозимым грузам.

у нас есть своя 
служба безопасности

Уже более 10 лет плодотворно со-
трудничаем с некоторыми крупны-
ми заводами по всей стране. Наш 
главный принцип работы — репута-
ция дороже денег. Что бы ни случи-
лось, мы всегда защищаем интересы 
клиентов, несём полную материаль-
ную ответственность в любых форс-
мажорных ситуациях на дорогах. 
Спросом пользуется услуга отслежи-
вания и страхования грузов. У нас 
даже есть собственная служба безо-
пасности. И, конечно, с нашими во-
дителями и клиентами мы на связи 
круглые сутки. Жаль, что из нашего 
региона идёт отток предпринимате-
лей. Хотелось бы, чтобы правитель-
ство снизило налоговую нагрузку на 
малый бизнес и одобряло бы креди-
ты под меньший процент. Мы всегда 
охотно участвуем в благотворитель-
ности. Я как спортсмен всегда радею 
за развитие спорта в нашем регионе, 
особенно детского, поэтому хотелось 
бы видеть больше достойных спортив-
ных объектов. А ещё готовы экспорти-
ровать и импортировать кировские то-
вары в любую точку мира. 
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Профессионализм 
сотрудников регулярно 
совершенствуем в спортзале, 
в тире и на практических 
занятиях, — Сергей 
Рудковский, учредитель 
группы компаний «Легион» 

Готовое решение 
по безопасности

— На протяжении 25 лет мы оказыва-
ем качественные охранные услуги, 
при этом к каждому клиенту подхо-
дим индивидуально. Учитываем все 
условия и выдаём уже готовое реше-
ние по обеспечению безопасности 
бизнеса. В нашей команде работают 
профессионалы с большим опытом 
в сфере охраны. Очень тщатель-
но подбираем людей, потому что 
это наша репутация и наше лицо. 
Профессионализм сотрудников регу-
лярно совершенствуем в спортзале, 
в тире и на практических занятиях. 
Наши тренировки проводим в стрел-
ковом клубе «Арсенал», представля-
ем Кировскую область на соревнова-
ниях  в других регионах.

Сегодня мы оказываем свои услу-
ги не только в Кирове, но и в южных 
регионах страны и на Урале. В пер-
спективе — охрана объектов в Крыму. 

Конфиденциальность 
и взаимное уважение

В сфере охраны есть свои нюан-
сы. Здесь уважают принципы стро-

гой конфиденциальности. Мы всег-
да соблюдаем профессиональную 
этику, строим с клиентами отноше-
ния на основе взаимного доверия и 
уважения.

Среди наших клиентов есть аб-
солютно разные предприниматели. 
Это и представители малого бизне-
са, и федеральные торговые сети, и 
городская администрация. И к каж-
дому клиенту мы относимся с рав-
ным уважением и оказываем услуги 
на максимальном уровне.

Мы занимаем активную граждан-
скую позицию, направляем усилия 
на развитие спорта в Кировской об-
ласти, поэтому вот уже несколько лет 
проводим хоккейный турнир  «Кубок 
Легиона».

Оказываем поддержку Федерации 
бокса Кировской области. Много 
внимания уделяем вопросам 
благотворительности. 

В 2011 году в Кировской области 
мы были выбраны партнёром для 
реализации проекта «Зелёный кори-
дор» — это помощь в мониторинге и 
охране транспортных средств на до-
рогах. Желаем Кирову роста и про-
цветания и обещаем делать для это-
го всё, что в наших силах. 

25 лет охраняем город

ул. Московская, 4

(8332) 64-99-96 
(8332) 67-08-22

legion-kirov.ru
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Модерн Чарушина

— Комплекс исторических зданий 
«КРИН»  — одно из лучших пространств 
для бизнеса в городе. Из пяти объектов — 
четыре представляют архитектурную цен-
ность. Самое старинное из них — главный 
корпус Вятского казённого винного склада 
на ул. Карла Маркса, 18 А. Он был постро-
ен по проекту Ивана Чарушина 123 года 
назад. Жемчужина промышленной ар-
хитектуры в стиле модерн — объект куль-
турного наследия, который нам удалось 
не только сохранить, но вдохнуть в него 
новую жизнь, где нашлось место и бизне-
су, и истории. 

Лофт-пространство

Согласования по реставрации нача-
лись в 2019 году, и только спустя три года 
приступили к работам. Коммерческий 
интерес для нас был на втором плане, 
куда важнее было восстановить визитную 
карточку Кирова. За 300 дней реновации 
мы создали не просто бизнес-центр, а арт-
пространство. Арендаторы ценят «КРИН» 
за его эстетику, историю и выгодное рас-
положение. Здесь вы не найдёте двух 
одинаковых офисов — каждый отличает-
ся своим видом и деталями.Территорию 
комплекса благоустроили, сохранили 

длинномерные деревья при поддержке 
гранта и общественности. Восстановили 
фонтан в сквере, не работавший здесь 
почти 30 лет. На ул. Профсоюзной обору-
довали «умную» остановку. Кроме того, 
присоединились к программе по сорти-
ровке и переработке мусора. 

Тайны «КРИНа»

Во время реставрации в «КРИНе» нам 
удалось обнаружить немало сокровищ 
старинного склада, а ещё подземное со-
оружение с ходами. Артефакты вошли в 
фонд мини-музея винного дела и завода 
«Красный инструментальщик». Узнать о 
загадках дореволюционного промышлен-
ного здания могут кировчане и гости го-
рода на регулярных экскурсиях. 

Благодаря нам «КРИН» живёт, а пред-
приниматели получили комфортное про-
странство. В ближайшее время планиру-
ем открыть новый пятиэтажный корпус 
на ул. Карла Маркса, 18 Б. Проводим ре-
монт фасадов и кровли в зданиях на ул. 
Профсоюзной, 58, 60, 62. Продолжаем уча-
ствовать в проектах по сохранению объек-
тов культурного наследия. В юбилейный 
год для Кирова считаю важным беречь 
исторические здания. Именно они явля-
ются лицом города, которое мы должны 
сохранить для будущих поколений. 

Бизнес вошёл в историю

О реставрации и новой 
жизни архитектурного 
наследия Вятки в центре 
Кирова — Елена Конышева, 
владелица имущественного 
комплекса «КРИН»

ул. Карла Маркса, 18А, 18 Б 
ул. Профсоюзная, 58, 60, 62

8-912-728-46-00

kreen_kirov



ул. Казанская, 69 
ул. Преображенская, 66 
ул. Карла Либкнехта, 71 
ул. Горького, 57 
ул. Добролюбова, 10 
т. 8-922-995-63-96 (единый 
телефон сети)

vyatka-hotels.ru

vyatskiye_ulochki

Все пройдет, как 
забронировано! — 
Светлана Кривошеина, 
руководитель сети отелей 
«Вятские улочки»

Комфорт в любое время

— Войдите в зону комфорта! Наша сеть — 
это 5 отелей, удобно расположенных в раз-
ных районах Кирова с современными но-
мерами. Мы заботимся о своих гостях и 
дарим им внимание, чистоту и душев-
ный сервис. Индивидуальный подход  — 
главный принцип «Вятских улочек». 
Филиалы объединяет гармоничное соче-
тание высоких стандартов качества об-
служивания с лучшими традициями го-
степриимства. Мы уверены, что только 
постоянное развитие помогает достигать 
успеха, поэтому стремимся сделать пре-
бывание каждого постояльца особенным, 
как дома.

Вам у нас понравится!

Высокие оценки и отзывы сами гово-
рят за нас — более 4,5 балла. У нас одна 
из самых высоких загрузок и высокий 
процент гостей, которые с удовольстви-
ем возвращаются к нам снова на отдых 
или по делам.

«Вятские улочки» — член туристиче-
ского кластера Кировской области. Это 
даёт нам возможность участвовать в ре-
гиональных проектах, своевременно уз-
навать о трендах индустрии гостепри-
имства, повышать качество услуг. Наш 

пятый проект — апартаменты «Под сво-
дами» в доме ХIХ века, в историческом 
центре города — заслужил призовое ме-
сто в конкурсе «Бизнес-событие года» по 
версии Вятской ТПП. Все объекты сети 
имеют категории две и три звезды.

Там, где живёт душа

Мы начинаем строительство новой 
гостиницы вблизи федерального спор-
тивного объекта. Продолжаем ренова-
цию номерного фонда, чтобы улучшить 
инфраструктуру и повысить уровень 
комфорта. С мая мы добавили новые ус-
луги для наших гостей. 

Активно сотрудничаем с туроперато-
рами, развивая внутренние направле-
ния отдыха. Так, уже сейчас проводим 
рекламную кампанию по привлечению 
гостей в наш город. Организуем для них 
экскурсии по историческим местам, 
поддерживаем культурные и спортив-
ные инициативы. Участвуем в подго-
товке мероприятий по празднованию 
650-летия Кирова, среди них откры-
тие проекта «Пешеходная Спасская». 
Туризм имеет большой потенциал и воз-
можности для развития нашего края, 
и мы готовы его популяризировать. 
Путешествуйте по Вятке вместе с нами, 
встретим как родных! 

Уютно как дома

спецпроект.
мы славим наш город
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Место для художников

— Загородный клуб «Петропавловск» (в про-
шлом пансионат «Наследие») широко изве-
стен как туристическая достопримечатель-
ность Кировской области и за пределами 
региона. Наши частые гости — из централь-
ной России и ближнего зарубежья. Многие 
приезжают ежегодно на протяжении деся-
тилетий. Зачем? Ответ один — за красотой 
природы. Самый главный наш продукт — 
это место, где расположен Загородный клуб. 
Река Вятка, прекрасный вид, холмы со всех 
сторон, крайне живописные пейзажи. Не 
зря здесь проводились встречи художников 
и написаны десятки картин. Часть из них 
представлена на стенах в главном корпу-
се клуба. 

Из принципов нашей компании могу 
отметить человечность. Человек для чело-
века, если можно так сказать. В нашем слу-
чае люди приезжают не только в красивое 
место, в отель или на ужин в гастро-бар, но 
и к приятным людям: администраторам, 
шеф-повару, официантам. К тем, кто дела-
ет их отдых полноценным и создает добро-
душную атмосферу.

присвоен статус 3 звезды

Большим достижением для нас было от-
крытие в декабре 2023 года. Целый год мы 
реконструировали, восстанавливали и пре-
образовывали локацию. Встретили первых 

гостей и ярко провели новогодние празд-
ники! В декабре 2023 года присвоен статус 
3 звезды. Это большой шаг вперед, доказа-
тельство себе, что мы действуем правиль-
но и несем ответственность за качество 
отдыха и времяпрепровождение гостей в 
Загородном клубе.

Тюбинг-трасса, экоферма  
и мини-зоопарк

Уже можем предложить гостям актив-
ный отдых на воде (катание на банане, на 
водных лыжах), пеший туризм по окрестно-
стям Загородного клуба, прокат велосипе-
дов, рыбалка с гидом, исторические экскур-
сии по Советску. 2024 год — это год развития 
дополнительных услуг. Намечено строи-
тельство тюбинг-трассы — ещё одной точки 
притяжения туристов и гостей. Планируем 
построить самую длинную трассу в регионе! 
Экотуризм — одно из перспективных на-
правлений, которые мы планируем реали-
зовывать уже в этом году. Начинаем строи-
тельство экофермы вблизи от загородного 
клуба. Здесь будут производиться продукты 
для гастро-бара, для гостей. Будет функцио-
нировать мини-зоопарк для семейных посе-
щений. Наша задача — сделать Загородный 
клуб «Петропавловск» одним из популяр-
ных туристических центров Кировской об-
ласти, привлекать больше гостей в наш ре-
гион, знакомить с историей, природой и 
разнообразием отдыха. 

Артем Долгушев, директор 
по маркетингу Загородного 
клуба «Петропавловск», — 
о миссии и о будущем 
клуба

Привлекаем новых гостей 
в наш регион

petropavlovsk43

+7 (8332) 45-54-88
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Иммерсивный тематический 
парк «Заповедник сказок»  — 
место, где проходят 
интерактивные программы 
с максимальным 
для зрителей погружением 
в тематическую атмосферу 
и сюжет, — Анна Тюкова, 
Директор Центра активного 
отдыха «Летучий корабль» 

Уникальный формат, 
который не повторил никто

— Наша компания известна далеко за 
пределами региона. Сказочные програм-
мы «Летучего корабля» нравятся гостям 
из соседних областей Приволжского фе-
дерального округа, из Архангельска, 
Новосибирска, Москвы... Это — лишь те 
города, туристы из которых побывали у 
нас за последнее время.

Нам удалось найти свой уникаль-
ный формат, который в полной мере 
пока не повторил никто. Каждая про-
грамма — сказка со своим сюжетом, а 
наш «Заповедник сказок» не музей для 
осмотра, а интерактивная площадка для 
проведения целостного сказочного дей-
ства — увлекательного, развивающего, вос-
питательного. Главной задачей парка яв-
ляется воплощение мечты любого ребёнка 
и взрослого очутиться в настоящей сказке.

Почему гости возвращаются 
в «Заповедник»

Каждый год наши программы разные. 
Они сменяют друг друга  по тому же прин-
ципу, как это происходит в каждый оче-
редной сезон в театре. Поэтому наши го-
сти возвращаются сюда снова, они знают, 
что у нас обязательно попадут уже в но-
вую сказку, с новым сюжетом, другими 
героями и активностями. Больше 12 лет 

мы принимаем в Кирове туристические 
поезда с гостями из других регионов, ко-
торых знакомим с нашим городом. Так, 
по предложению РЖД появились допол-
нительные поезда на декабрь, благодаря 
которым туристы могут в связке посетить 
Киров и Великий Устюг.

Бывает, что за сутки нам надо принять 
одновременно 800 туристов. И это  — насто-
ящее искусство: развести большие потоки 
гостей, организовать всё так, чтобы люди 
были уверены, что действо в «Заповеднике 
сказок» происходит именно для них. Для 
нас важно каждый раз превзойти ожида-
ния гостей. Провести программу даже луч-
ше, чем ожидали участники. 

Компания в год 
650-летия Кирова

«Летучий корабль» — компания, ко-
торая уже несколько лет занимается раз-
витием туризма в городе и регионе. Мы 
участвуем в форумах и выставках по всей 
стране, везде рассказываем о том, что у 
нас хорошо и что к нам стоит приехать. 
В последнее время работаем по федераль-
ным программам. 

А в год юбилея города надеемся на су-
щественное увеличение потока туристов 
в регион. Интерес к 650-летию Кирова и к 
предстоящим мероприятиям «Новогодней 
столицы» — огромный. Обязательно отра-
ботаем так, чтобы всех хорошо принять. 

Для нас важно каждый раз превзойти 
ожидания гостей

ул. Профсоюзная, 1

8 (8332) 25-58-88

korabl-kirov.ru

korabl_kirov
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Сладкие подарки с wow-эффектом
шоколадная история

— В тему шоколада не влюбиться до-
статочно сложно. Поэтому в 2014 году в 
Кирове открылся первый в городе част-
ный музей — музей истории шокола-
да «Криолло». Достаточно быстро он 
стал местом притяжения и гордостью не 
только кировчан, но и гостей региона. 
«Криолло» создан с большой любовью к 
Вятке и её жителям. Поэтому и продук-
ция шоколадной фабрики, работающей 
при музее, пользуется огромный спросом 
как у частных покупателей, так и у круп-
ных предприятий города. У нас очень 
тёплые партнёрские отношения с реги-
ональными и федеральными компания-
ми. Среди наших постоянных корпора-
тивных заказчиков «Кирово-Чепецкий 
кирпичный завод», «Гидротермика», АО 
«ОХК «Уралхим», ООО «Спецзастройщик 
Железно», Центр диагностики и лечения 
«Лайт», ПАО Сбербанк, ПАО «Газпром», 
«Индилайт», ПАО «Т Плюс», ПАО «РЖД» и 
многие другие. Для них мы изготавлива-
ем из качественного бельгийского сырья 
брендированную продукцию и упаковку. 
Например, это может быть набор конфет 
с логотипом предприятия и сувенирной 
продукцией компании. Или Дымковская 
игрушка из шоколада — символ региона. 
Полёт фантазии клиента ничем не огра-
ничен, а мы с удовольствием воплоща-
ем в жизнь все его задумки. Для нас кли-

ент — это высшая ценность, и он всегда 
прав. Мы гордимся тем, что большинство 
из них возвращаются к нам вновь и стано-
вятся надёжными многолетними партнё-
рами. Это высшая оценка нашей работы. 

Будем рады видеть среди наших пар-
тнёров и вас.

Сладкие сувениры — в ТОПе 
корпоративных подарков

Под одной крышей с музеем истории 
шоколада «Криолло» находится Музей исто-
рии карамели «Леденцово». Это сказочное 
пространство, в котором создаются нату-
ральная карамель и леденцы ручной ра-
боты. Для корпоративных клиентов кара-
мельная мастерская при музее производит 
брендированные леденцы, роксы, а также 
наборы карамели в фирменных цветах за-
казчика и с использованием логотипа ком-
пании. Доставить радость деловым партнё-
рам, коллегам, клиентам вашего бизнеса, 
друзьям и близким очень просто вместе с 
Музеем истории карамели «Леденцово».

Специально к 650-летию Кирова 
«Криолло» и «Леденцово» создали эксклю-
зивные коллекции шоколада и карамели. 
Наборы конфет с открытками с видами го-
рода, шоколадные медали, яркое драже, ле-
денцы в виде дымковской игрушки, роксы 
с названием города и многое другое ждут 
вас в фирменных бутиках «Криолло» и ка-
рамельной лавке «Леденцово». 

Спасская, 15, 1 этаж

+7 (8332)32-33-23

vyatka-criollo.ru

Сладости прочно 
обосновались в ТОПе 
корпоративных подарков 
на любой праздник, — 
Ксения Ларина, директор 
музея истории шоколада 
«Криолло»
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Эффективность доказана. 
Как нацпроект 
«Производительность труда» 
влияет на предприятия

Об итогах реализации нацпроекта «Производительность труда» 
в Кировской области — Ирина Савельева, руководитель РЦК

За 3 года в нацпроект 
вступили 43 кировских 
предприятия

— В Кировской области с 2021 года реали-
зуется нацпроект «Производительность 
труда». В то же время был создан 
Региональный центр компетенций. 
За три года к проекту присоединились 
43 предприятия сельского хозяйства, 
обрабатывающей промышленности, 
транспорта, строительства и торговли, 
24 из них под поддержкой РЦК. Все они 
успешно внедряют инструменты береж-
ливого производства. 18 предприятий 
находятся на этапе тиражирования, 4 
компании — на этапе внедрения улуч-
шений и 2 предприятия только подклю-
чились к нацпроекту.  

Участие предприятия в нацпроек-
те «Производительность труда» длится 
три года. Первые полгода эксперты РЦК 
совместно с рабочей группой оптими-
зируют один из производственных по-
токов, учат инструментам бережливого 
производства и внедряют их. А даль-
ше на предприятии начинается этап 
тиражирования. Здесь уже компания 
продолжает улучшать производствен-
ные процессы на другой продукции 
самостоятельно. 

Выработка увеличилась 
на треть

Один из ярких примеров пред-
приятий, которые первыми вклю-
чились в нацпроект, — котельнич-

ская компания ООО «Вымпел-М». В 
июне 2022 года эксперты РЦК начали 
здесь работу. За первые полгода уча-
стия в нацпроекте на предприятии 
удалось сократить время изготовле-
ния сантехнической арматуры на 
31%, незавершенное производство — 
более чем на 30%, а выработка на од-
ного человека увеличилась на треть. 
Таких показателей достигли благо-
даря организации работы логиста на 
производстве, удалению из процесса 
петлевых маршрутов, организации 
работы конвейера бригадным спо-
собом, а также балансировке време-
ни выполнения операций сборки в 
единый такт. 

Сейчас на предприятии реали-
зуются другие проекты — оптими-
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зация процесса производства узлов инсталляции, сбор-
ки арматуры и процесс приёмо-сдаточных испытаний. 
Тренеры по бережливому производству ежемесячно про-
водят обучение сотрудников.

В марте этого года в целях обмена опытом ООО 
«Вымпел-М» посетили  руководители, менедже-
ры и специалисты компаний ООО «Абарис» и АО 
«Агропромтехника». Гости отметили высокий уровень 
организации производства в компании и поблагодари-
ли за предоставленную возможность познакомиться с 
опытом работы по реализации нацпроекта и перенять 
лучшие решения для своих предприятий.

Увеличили выпуск лекарств 
с 11 млн до 21,6 млн упаковок 

Внедрение инструментов бережливого производства 
продолжается на АО «Кировская фармацевтическая фа-
брика», которая  вступила в нацпроект в марте 2022 года 
и за этот период увеличила выпуск лекарств с 11 млн до 
21,6 млн упаковок.

Благодаря участию в нацпроекте на производстве 
наряду с линейкой галеновых препаратов появились 
новые продукты, в том числе импортозамещающие из 
списка жизненно необходимых и важнейших лекар-
ственных препаратов (ЖНВЛП), а также препараты го-
спитального сектора. 

На этапе диагностики и планирования удалось сни-
зить время приготовления настойки пустырника на 
31%, незавершённое производство — на 54%, а произ-
водительность — увеличить на 80%. В рамках проекта 
удалось достичь оптимизации ряда операций, увели-
чения размера партии, объединения процессов испы-
таний продуктов до фильтрации и отстаивания, оп-
тимизировали трудозатраты, внедрили оперативный 
план-график производства по каждому участку, умень-
шили количество простоев и размер незавершённого 
производства. К сентябрю планируется снизить ещё на 
5% время производства пустырника.

Участие в нацпроекте позволило Кировской фармфа-
брике стать претендентом на финансовую поддержку. 
Компания получила льготный кредит от Фонда разви-
тия промышленности. За счёт этого провели модерни-
зацию участка аэрозолей: начали производить аэрозо-
ли «Ингалипт», ипратропия бромид, увеличили выпуск 
«Сальбутамола». Суммарное производство аэрозолей в 
сравнении с 2022 годом выросло на 30%. 

Результаты оптимизации и модернизации произ-
водства дали и финансовый эффект — в прошлом году 
кировская фармфабрика перечислила дополнительно 
21,5 миллиона рублей в консолидированный бюджет.

Довольны результатами работы рцк — 
94% участников

Федеральный центр компетенций совместно с 
Минэкономразвития России ежегодно проводит независи-
мое исследование по уровню удовлетворенности кировских 
предприятий работой Регионального центра компетен-
ций. Довольны результатами действия нацпроекта — 94%. 

В среднем благодаря его реализации полной цикл из-
готовления изделия, то есть от выхода заготовки и сырья 
со склада до отгрузки готовой продукции, ускорился на 31% 
на предприятиях Кировской области. Важный эффект за-
ключается также в сокращении незавершенного производ-
ства — здесь показатель составил свыше 44%, а выработка 
на человека в смену выросла более чем на 26%.

Успех проекта на предприятии определяется его людь-
ми. И здесь можно отметить ещё один показатель — коли-
чество сотрудников предприятий, владеющих инструмен-
тами повышения производительности труда. 917 человек 
уже обучены и владеют инструментами повышения про-
изводительности труда. 

В феврале Президент России Владимир Путин в посла-
нии к Федеральному Собранию РФ призвал кардиналь-
но повысить производительность труда для преодоления 
кадрового дефицита, повышения эффективности отече-
ственной промышленности и социальной сферы. Круг же-
лающих воспользоваться услугами государственного кон-
салтинга постоянно растёт. Для региона это возможность 
не только увеличить бюджетные поступления от предпри-
ятий, но и повысить уровень конкурентоспособности про-
дукции наших производителей, компетенции сотрудни-
ков и решить проблему нехватки кадров. 

г. Киров, ул. Молодой Гвардии, 
84/1, тел. 8-922-977-55-98

rcc43.ru

rck_43
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О конкурсе «Экспортёр года 2023» 
и его итогах — Елена Поглазова, 
директор Центра поддержки экспорта 
Кировской области

Рекордные 76 участников конкурса

— Премия «Экспортёр года» учреждена правитель-
ством Российской Федерации и проводится в рамках 
национального проекта «Малое и среднее предпри-
нимательство и поддержка индивидуальной пред-
принимательской инициативы». Это своеобразный 
символ государственного признания заслуг экспор-
тёров в укреплении экономики и продвижении про-
дукции на зарубежные рынки.

Региональный конкурс «Экспортер года», орга-
низованный Центром поддержки экспорта при со-
действии министерства промышленности, пред-
принимательства и торговли Кировской области, 
состоялся среди компаний малого и среднего биз-
неса в пятый раз. 

В этом году на конкурс было направлено рекорд-
ное количество заявок — 76. Победителей определяла 
конкурсная комиссия, которая оценивала результаты, 
достигнутые участниками в 2023 году с точки зрения 
объёма экспортной выручки, доли экспорта, широты 
географии и ещё около десятка критериев. 

По итогам работы комиссия определила 27 побе-
дителей и призёров, достигших наибольших успехов 
в осуществлении экспорта в 9 основных номинациях 
конкурса. Их наградили на торжественной церемо-
нии. Также победителей определили в дополнитель-
ных номинациях — «Экспорт в космос», «Флагман IT-
технологий», «Эффективное бизнес-партнёрство» и 
«Вперёд на экспорт».

Изюминкой премии стала и специальная номи-
нация — «Экспортная калоша». Номинация отмеча-
ет точки роста экспортёров и способствует укрепле-
нию экспортного потенциала.

Подведены 
итоги 
конкурса 
«Экспортёр 
года 2023»

Высокие оценки на федеральном уровне

Сейчас мы призываем экспортёров принять уча-
стие в окружном и всероссийском этапах конкурса 
«Экспортёр года» до 30 июня на сайте Российского экс-
портного центра. Важно отметить, что участвовать в 
данных этапах могут малые и средние предприятия, а 
также крупный бизнес, при этом участие возможно вне 
зависимости от регионального конкурса. 

Ежегодно региональные компании достигают высо-
ких оценок экспертов на окружном и всероссийском эта-
пах. Подтверждение этому призовые места наших ком-
паний: «Русэкспорта», «Лебяжский завод растительных 
масел», «Сладэкс», «ВДМ Групп». Мы верим в каждое ре-
гиональное предприятие.

Благодарим всех конкурсантов за участие в кон-
курсе! Вы вносите значительный вклад в развитие 
экономики региона и формирование его достойного 
имиджа. Своим примером вы вдохновляете тех, кто 
ещё только задумывается о выходе на международ-
ный уровень. Центр поддержки экспорта остаётся для 
кировского бизнеса надёжным партнёром в покоре-
нии новых рынков. 
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Динамовский проезд, 4, оф 201

8 (8332) 21-24-30

exportkirov.ru

exportkirov

Победители премии 
«Экспортёр года 2023»:

1.	 Номинация «Экспортёр года в 
сфере промышленности» 

I место – ООО КЗЭ «Димал» 
II место – ООО «ГК Аспект» 
III место – ООО «Вятский станкостроительный завод» 

2.	 Номинация «Экспортёр года в сфере 
агропромышленного комплекса» 

I место – ЗАО «НПП «Фармакс» 
II место –  ООО «Фан энд Фуд» 
III место – ИП Дранишникова Алена Сергеевна 

3.	 Номинация «Экспортёр года среди 
предприятий легкой промышленности 
и индустрии детских товаров» 

I место – ООО «Рублёфф» 
II место – ООО «Художественные материалы»
III место – ООО «Альфа-центр» 

4.	 Номинация «Экспортёр года среди 
предприятий деревообрабатывающего 
комплекса и мебельной индустрии» 

I место – ООО «Бирчгрув»
II место – ООО «Вудкрафт» 
III место – ООО «Вяткатрейд» 

5.	 Номинация «Экспортёр года среди 
предприятий высокотехнологичного 
производства» 

I место – ООО «ВДМ Групп» 
II место – ООО «Вахруши-литобувь» 
III место – ООО «Вятская угольная компания» 

6.	 Номинация «Экспортёр года среди 
производителей химических 
продуктов, изделий из пластика 
и косметической продукции» 

I место – ООО «Сиберина»
II место – ООО «Мико» 
III место – ООО «Натура Ботаника» 

7.	 Номинация «Лучшая женщина-экспортёр» 
I место – ООО «Вятагросем» 
II место – ООО «Страда» 
III место – ИП Кудряшова Светлана Анатольевна

8.	 Номинация «Прорыв года» 
I место – ИП Боровской Сергей Владимирович
II место – ООО «Свитбин» 
III место – ООО «СПК» 

9.	 Номинация «Трейдер года» 
I место – ООО «Русэкспорта» 
II место - ООО «Алмаз-логистик» 
III место – ООО «Акмаш-трейдинг» 

Юрий Терешков, заместитель 
председателя правительства 
Кировской области:

— Экспортный рынок за последние годы претерпел 
значительные изменения. Два года назад для нас 
были открыты рынки Европы, США, а сейчас 80% 
экспорта Кировской области сориентировано на 
страны Африки, Азии, Латинской Америки. Конечно, 
малый и средний бизнес — более гибок, быстрее 
адаптируется к изменяющимся условиям. И количество 
заявок на конкурс год от года растёт. При этом 
экспортный потенциал способствует и развитию 
внутренних продаж ваших компаний: работа на 
экспорт вызывает больше доверия. Спасибо вам 
большое за то, что вносите свой вклад в развитие 
экспортной привлекательности Кировской области.

Георгий Москвитин, 
ООО «Художественные материалы» 

— Наша история экспортной деятельности начинается 
с 1993 года. Тогда первые контакты были установлены 
с компанией из США. И именно они положили начало 
формированию линейки продукции совершенно 
отличной от той, что была во времена СССР. Это была 
первая линейка профессиональных кистей. Со временем 
расширялась география экспортных поставок: появился 
экспорт в страны СНГ, Европы. В конкурсе участвуем с 
момента его появления. С Центром поддержки экспорта 
работаем около 10 лет. Центр ощутимо помогает 
нам осваивать новые рынки, приглашая участвовать 
в бизнес-миссиях и международных выставках.

Светлана Бовыкина 
и Роман Огородников, ООО «Страда»

— Компания «СТРАДА» входит в группу компаний KCCC 
GROUP. Холдинг работает с 1997 года. В конкурсе 
«Экспортёр года» участвуем уже в 3 раз. Стало 
доброй традицией по приглашению Центра поддержки 
экспорта принимать участие в данном событии. Наш 
инновационный продукт FINFIRE мы экспортируем 
более чем в 7 стран, в том числе Казахстан, 
Киргизию, Узбекистан, Армению, заключаем договор 
с Азербайджаном. Активно развиваем это экспортное 
направление, потому что продукция востребована 
и важна. FINFIRE — это автономное средство 
пожаротушения, аналогов которому нет в мире. 
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Андрей Костин, налоговый адвокат  —  
о расширении Коллегии адвокатов Санкт-
Петербурга «Присяжный Поверенный» 

Как вступить в наш филиал?

— Коллегией адвокатов Санкт-Петербурга «Присяжный 
Поверенный» (Председатель – Заикин А.А.) принято 
решение о создании Кировского филиала. В настоящее 
время он находится в стадии регистрации, после чего 
приглашает в свой состав Адвокатов Кировской обла-
сти — станьте членами динамично развивающейся и 
современной команды! Я буду руководителем филиа-
ла и помогу быстро адаптироваться в рабочей среде с 
благоприятными условиями для адвокатской деятель-
ности. Вступить в наш филиал можно будет на основе 
равноправных и открытых отношений, с учетом инте-
ресов каждой из сторон. 

■■ Занятость — по желанию;
■■ Вступительный взнос отсутствует;
■■ Плата за выдачу ордеров отсутствует;
■■ Работа по ст. 51 УПК РФ — по желанию.

Филиал обеспечивает своих адвокатов:
■■ рабочим местом в современном офисе бизнес-цен-

тра «Кристалл»;
■■ возможна дистанционная работа; 
■■ доступ к правовой базе (Гарант/КонсультантПлюс);
■■ фотография и резюме адвоката на сайте Коллегии 

(lawpp.ru);
■■ осуществляется бухгалтерское обслуживание;
■■ по возможности предоставляет клиентов согласно 

специализации адвоката.
Ежемесячный взнос в Филиал на 2024 год — 3 500 руб.
Ежемесячный взнос в Адвокатскую палату 

Кировской области на 2024 год — 3 500 руб.

Обязанности каждого адвоката, 
вступившего в коллегию

■■ Определяются законодательством об адвокатской де-
ятельности и адвокатуре;

■■ Ответственность, грамотная речь, дисциплиниро-
ванность, коммуникабельность, исполнительность, 
добросовестное отношение к работе;

■■ Знание принципов ведения переговоров с 
доверителями;

■■ Умение слышать доверителя и находить правовое ре-
шение в различных ситуациях;

■■ Заинтересованность в достижении результата;
■■ Приветствуются разнопрофильные знания;
■■ Dress-code деловой стиль, опрятный внешний вид. 

Приглашаем адвокатов 
в команду!

kostinkostin2008@mail.ru +7 (912) 363-44-68

Налоговый адвокат — Костин Андрей.  Регистрационный номер 43/954. 
Аттестованный член НП «Палата налоговых консультантов». 
Квалификационный аттестат №016697 от 05.12.2017.

Позвоните либо 
напишите по контактам 
ниже и приходите на 
собеседование! Будем рады 
видеть именно Вас в нашей 
команде!
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Киров, Казанская, 77б

+7 (8332) 711 - 887

lithiumhome.ru

Безукоризненные кухни премиум–класса, соответствующие 

высочайшим мировым стандартам, по привлекательной для 

российского потребителя цене.

Chloe с фасадами из керамики и натурального шпона

Сделано в России, Киров  –  Вятка



консалтинг
Новый проект — «Бизнес-консалтинг» для предпринимателей, в котором эксперты делятся 
опытом в ведении и построении бизнес-процессов

карина себелева
Директор 
риэлторской компании 
«Регистрационное бюро» 
Коммерческая 
и жилая недвижимость

Управление проектами 
и обучение персонала

ирина вихарева
Руководитель 
консалтинговой компании 
«Тренингинфо»

8 (8332) 44-52-95

regburokirov.ru

treninginfo.com       treninginfo

8 (900) 526-41-23

Консалтинг для 
предпринимателей 
по увеличению дохода. 
Средний рост — 
в 2 раза за 3 месяца. 

иван надеев

Бизнес-коуч

8 (909) 141-48-88

Бухгалтерский 
и налоговый учёт. 
Оптимизация налогов

ольга сенникова

Директор «Бухфинанс»

ул. Карла Маркса, 127, 
оф. 400

8 (8332) 75-77-70

Мария савиных
Директор ООО 
«Независимый консультант»
Выстраиваем под ключ структуры 
групп компаний без признаков 
дробления, снижаем налоговые 
риски и защищаем активы бизнеса

Консалтинг 
для предпринимателей 
по финансам и инвестициям

Международные закупки под 
ключ: от поиска поставщика 
до поставки товара вам

Мария гоголева
Независимый 
инвестиционный советник 
в реестре ЦБ РФ

Юлия Скопина
Генеральный директор 
ООО «ЮСКАС»

8 (922) 668-35-28

     pro_nalogi_43

yuskas.com

8 (964) 253-70-80

евгений криницын

Основатель компании 
«Бизнес в цифрах»

Оцифровка и 
автоматизация бизнеса

бизнес-в-цифрах.рф

krinicyn18

Эксперт в области 
возмещения ущерба после 
ДТП, получения страховых 
выплат по КАСКО и ОСАГО

вера симонова
Руководитель «ДТП-СЕРВИС»

vs.yurist

8 (922) 982-55-42

Инвестиции, доступ 
к мировым биржам, 
банковские услуги

игорь Касимов
Руководитель офиса 
Банка «Финам» в Кирове

ул. Карла Маркса, 62

+7 (8332) 204-100

Эксперт в области 
охраны труда 

сергей трапезников
Директор ООО «Вятский 
центр профессиональной 
подготовки»

8 (912) 716-80-62

v-cpp.ru

Бухгалтерский и налоговый 
учёт, регистрация брендов 
в РФ и за рубежом

Татьяна прохорова
Генеральный директор 
компании «Деловой партнёр»

tatyana_pro_dobro

tatyanadelo

8 (922) 926-63-83

marygofinans.ru

бизнес
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Правила построения группы 
компаний без «дробления»

Об искусственном дроблении бизнеса 
и том, как можно этого избежать  — Мария 
Савиных, директор ООО «Независимый 
консультант»

Типичные признаки дробления бизнеса

— Деятельность любого бизнеса, который работает как группа 
компаний и применяет упрощенную систему налогообложе-
ния (УСН), подвергается серьезному риску. Это происходит, 
когда совокупный доход всех участников группы превышает 
установленный законом лимит для применения УСН. В 2024 
году он составляет 199,35 млн руб. для стандартных ставок на-
лога и 265,8 млн руб. для повышенных ставок.

Президент РФ Владимир Путин в недавнем послании к 
Федеральному Собранию призвал Правительство РФ созда-
вать такие условия, чтобы компании уходили от искусствен-
ного дробления бизнеса к цивилизованной работе «в белую».

В настоящее время переходить с УСН на ОСНО невыгодно — 
налоговая нагрузка возрастает в несколько раз. Поэтому пред-
приниматели, пытаясь сэкономить, искусственно дробят биз-
нес, создавая существенные налоговые риски и нарываясь на 
штрафные санкции. Выделим типичные признаки дробления 
бизнеса:
1.	 Наличие единого контролирующего лица и/или управление 

деятельностью всех участников группы одними лицами.
2.	 Взаимозависимость субъектов группы.
3.	 Несение расходов участниками группы друг за друга или 

наличие задолженности внутри группы (формальные хо-
зяйственные связи).

4.	 Использование участниками одних товарных знаков, лого-
типов и групп в соцсетях.

5.	 Участники группы являются единственными постав-
щиками друг для друга. У них общие покупатели и/или 
поставщики.

6.	 Общие адреса, телефоны, сайт, IP-адреса, кассы, зарегистри-
рованные по одному адресу.

7.	 Участники группы осуществляют аналогичный вид эконо-
мической деятельности.

8.	 Отсутствие у подконтрольных лиц, принадлежащих им ос-
новных и оборотных средств, кадровых ресурсов.

9.	 Формальное перераспределение участниками группы 
персонала без изменения их должностных обязанностей. 
Миграция между компаниями.

10.	 Фиктивность отношений в группе компаний. 
Недействительность сделок.
Примеров, когда налоговый орган уличает бизнес в дробле-

нии, очень много. Например, мы работаем с клиентом,которого 
привлекают к налоговой ответственности в размере более 50 млн 
руб. Компания занимается лесопереработкой и реализацией го-
товой продукции. Налоговый орган посчитал, что ИП — двою-
родный брат учредителя компании, торговал продукцией ком-
пании. Сделал вывод, что компания и ИП являются единым 

хозяйствующим субъектом и сложил их обороты за налоговый 
период. Ключевым фактором в этом деле стала взаимозависи-
мость по родственным связям, единые покупатели, хаотичные 
финансовые связи, займы между участниками.

Всего этого можно было бы избежать при диверсификации 
рисков бизнеса. Важно понимать её отличие от дробления биз-
неса. При дроблении всегда умышленно и искусственно соз-
даются условия для сохранения права на применение УСН, 
искусственно снижается выручка и искусственно происходит 
разделение компании. Поэтому группа воспринимается как 
единый хозяйствующий субъект. Диверсификация рисков биз-
неса — это использование правильных инструментов, договор-
ных конструкций, истории создания и развития компании 
или бренда, специфики операционной деятельности и акти-
вов, территориального обособления. Диверсификации нуж-
но проводить только с юристом и налоговым консультантом! 

Сделаем под ключ структуру компании 
без признаков дробления

Мы выполняем работу под ключ — от задачи клиента вы-
страиваем структуру работы группы компаний, используя 
принципы диверсификации рисков бизнеса. Мы ведём кли-
ента до момента реального запуска той структуры, которая 
была разработана. Построить компанию без дробления воз-
можно, это не проблема. Тысячи бизнесов в России так рабо-
тают и успешно развиваются. 

БЦ «Кристалл», оф. 911, 9 эт. 
8 (922) 668-35-28

    @pro_nalogi_43

бизнес

93



Киров — 
российский 
прованс

Екатерина Матанцева, основатель бренда натуральной косметики 
и бытовой нехимии Mi&Ko — о 15-летии компании и планах на будущее

Экологичный бренд из региона

— Екатерина, почему именно в Кирове зародился первый рос-
сийский бренд натуральной косметики?

— В нашем крае много ароматических растений, и в 
детстве я все лето проводила на природе. Мне нравилось 
собирать букеты цветов и вдыхать их аромат.  И когда я за-
кончила институт, то стала изучать составы косметики. 
И мне эта химия не понравилась. Я решила создать бренд 
полностью натуральной косметики mi&ko и бережной бы-
товой химии pure water. 

Первый научно-исследовательский 
центр растений

— Вашей компании 15 лет в этом году, что за это время уда-
лось сделать?

— Когда я начинала свой бизнес, то в России практи-
чески не было людей, которые настолько бы заботились о 
своем здоровье, чтобы выбирать натуральные и экологич-
ные средства для ухода за кожей. А кожа — живой орган. 
Самый большой, кстати. Мне пришлось развивать тему за-
боты о своем здоровье и почему важно выбирать натураль-
ные средства без агрессивной и «пустой» химии в составе 
на рынке России и СНГ. Сегодня наш рынок развит и уже 
глобальные производители начинают выпускать 98% нату-
ральные продукты — потребители требуют. Поэтому основ-
ная наша гордость сегодня, что я с командой создала пер-
вый научно-исследовательский центр растений в России. 
Мы изучаем растения Вятского края. И разрабатываем эф-
фективные компоненты, которые дают «эффект ботокса», 
но без атрофии мышц лица и с сохранением контура лица 
женщины  — растение просто расслабляет мышцы лица, 
разглаживая глубокие морщины. Также одной из гордостей 
нашей лаборатории считается получение лецитина из под-
солнечника — эмульгатор для ламмелярных эмульсий, ко-
торый заживляет кожу за 7 дней и тоже разглаживает кожу. 

Умная косметика сегодня, это не просто про эффективность 
и безопасность для клиента — это про красивое и здоровое 
сопровождение нас в возрасте. Жить мы будем до 70-80 лет. 
И я позабочусь о вашей коже и сегодня и в 80 лет, чтобы от-
ражение в зеркале радовало. 

— Какие у планы в будущем?
— Я планирую развивать в России научный подход к 

созданию товаров, а также хочу развивать российскую пар-
фюмерию. Мне нравится путешествовать во Франции, она 
меня вдохновляет и очаровывает своей красотой и кон-
трастностью. И мне хочется из Кирова сделать российский 
прованс — и развитие выращивания лекарственных трав 
и ароматического и сырья, в том числе для парфюмерной 
отрасли России. 

 Киров — город будущего

— Что вы хотите пожелать жителям города к 650-летию?
— Хочется пожелать крепкого здоровья, то есть чистую 

экологическую среду в нашей регионе. Красоты и вдохнове-
ния от наших исторических улиц и парков. Думаю, что у нас, 
как предпринимателей, еще много идей, как улучшить каче-
ство жизни в нашем городе и сделать город будущего, в кото-
ром хочется жить молодежи. И я хочу каждого пригласить на 
Парфюмерный салон, который будет проходить в сентябре 2024 
года, куда приедут российские парфюмеры. Мне хочется по-
знакомить жителей Кирова с такой красивой и яркой темой, 
как парфюмерия, созданная в России. 

ул. Северное Кольцо, 54/6 
т. 8 (800) 100-12-43

mi-ko.org                  miko_org
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5 способов похоронить 
свой бизнес

Станислав Сырчин, 
юрист, — о том, как 
предприниматели 
сами копают 
могилу для своего 
любимого детища

1. Не путать берега

— Когда предприниматель хочет создать 
бизнес, лучше с самого начала опреде-
литься с его спецификой и структурой. 
Опытный юрист может помочь в этом. 
Следует сразу выяснить, каких разреше-
ний, согласований, лицензий и соблю-
дения других нюансов законодательства 
потребует выбранный вид деятельности. 
Все эти вопросы дешевле выяснить на бе-
регу, дабы, войдя в реку, не утонуть, а 
благополучно добраться до другого бере-
га. Если человек сначала делает и только 
потом думает, как справиться с пробле-
мами, которые любит создавать наше го-
сударство, то его бизнес может очень бы-
стро закончиться. 

Пример. Предприниматель обраща-
ется с запросом открыть аквасадик в жи-
лом доме, проанализировав с юристом 
все необходимые затраты, от этой идеи 
он отказывается. Как минимум, не вы-
кинул деньги на франшизу, которую уже 
хотел оплатить. Плюс избежал многих 
трат на бесчисленные согласования и 
технические требования. 

2. Гора родила мышь 

Зачастую решение налоговых задач 
предприниматель доверяет только бух-
галтеру. Однако в этом вопросе стоит 
заручиться мнением юриста. От того, 
какая система налогообложения будет 
выбрана, как распределены финансовые 
потоки, сколько и каких предприятий 
участвуют в бизнесе, зависит, какими 
будут доходы. Зачастую собственники 
бизнеса пашут от рассвета до заката, а 
результат, как в известной присказке — 
гора родила мышь. Заработали вроде бы 
и много, а после уплаты налогов посчи-
тали — прослезились. Кроме того, ча-
сто предприниматели доверяют бухгал-
терии оптимизацию налогообложения 
при крупных сделках, и те производят 
расчеты, которые очень далеки от су-
ществующих реалий. Наша ФНС сильно 
продвинулась в способах доначисления 
налогов. Доначисляет с такой лихвой, 
что иногда думаешь, а стоит ли вообще 
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ул. Ленина, 89/1 
т. +7 (8332) 67-59-55

verdiktplus                 verdikt.pro

шкурка выделки? Без юриста оформлять такие сделки не сто-
ит. И ладно, если предприниматель попадет только на день-
ги, налоговая проверка может закончиться уголовным делом 
и потерей свободы. 

Один из самых «невинных» примеров: к нам обращается 
предприниматель, продавший коммерческое помещение и 
получивший «письмо счастья» из ФНС. Рассказывает, что бух-
галтерская фирма (достаточно известная в нашем городе) по-
яснила ему, будто он, владея недвижимостью как физик свы-
ше 5 лет, освобожден от уплаты налогов. В итоге сколько было 
танцев с бубнами, чтобы переиграть дело в его пользу… А ведь 
достаточно было бы при совершении сделки проконсультиро-
ваться у юриста. И тогда — никаких проблем.

3. Кидок на доверии 

Деньги, как известно, любят одни руки. Наличие двух 
или нескольких учредителей — это всегда разные интересы. 
Люди, создавая бизнес, руководствовались одними приори-
тетами, заработали денег — и со временем жизнь их разве-
ла. Каждый начал тянуть одеяло на себя. Из-за того, что не 
прописаны условия взаимодействия партнеров по бизнесу, 
ответственность и распределение прибыли, возникают спо-
ры, недовольство партнером. Отсюда и обращения к различ-
ным «решалам» (читай — юристам, в чьём калькуляторе есть 
только поделить и вычесть). Возникают многолетние тяжбы 
с использованием всего «арсенала рейдерства и гринмэй-
ла», с привлечением силовых методов, что ведёт к большим 
убыткам, а порой и к потере бизнеса. Еще тяжелее, с мораль-
ной точки зрения, оформление бизнеса или его активов на 
родственников-друзей, которые вдруг решают пойти своим 
путем и оставляют за бортом предпринимателя. Доверие 
было — юриста не было, страховки никто не оформил, со-
ломку не подстелил! 

Показательный случай произошел с известным в Кирове 
предпринимателем, который по объективным причинам 
не мог оформить на себя большой объем имущества  и сделал 
владельцем всего этого богатства любимую родственницу. 
Через какой-то период ей показалось, что всё это имущество 
принадлежит ей. Разумеется, никаких страховочных доку-
ментов у него не было. Ей не потребовалось никаких усилий, 
чтобы стать единоличной владелицей всего. И, как вишенка 
на торте, в отношении реального хозяина, пытавшегося вер-
нуть активы, было возбуждено уголовное дело, которое  рас-
следовалось крайне неспешно. Человек вынужден был уехать 
из города и не мог вести бизнес. Хорошо, что впоследствии 
самый гуманный суд в мире разобрался в ситуации, оправ-
дал реального владельца бизнеса и восстановил статус-кво. 
Но бизнес пришлось отстраивать заново. Сколько потеряно 
времени, денег и сил на борьбу. О моральных потерях исто-
рия умалчивает! Привлеките юриста — сохраните не только 
время, деньги, силы, здоровье, но и веру в людей (ибо под-
писание страховки снижает риск такой ситуации). 

4. Святая простота 

Большое количество проблем возникает из-за того, что, 
заключая договоры, предприниматели думают только о 

позитивных моментах: об ассортименте товара, о сроках,  
о прибыли. И совсем не думают о проблемах и штрафных 
санкциях, которые могут быть вызваны такими обстоятель-
ствами, как, например, изменение конъюнктуры рынка, 
внезапная пандемия, СВО и многое другое. Заключая до-
говор, юрист предусматривает все риски, ведь он знает о 
них гораздо больше, чем предприниматель. Например, за-
ключается госконтракт, прописываются жесткие условия, 
но внезапно меняются обстоятельства, о которых сам пред-
приниматель и не думал. Однако выполнять условия он 
обязан. Бездушную бумагу не волнуют отговорки, поэтому 
контрагент уходит в суды, выигрывает! Всё это валится на 
предпринимателя, который вынужден исполнять все ре-
шения суда и за всё платить. Примеров в Кирове громадье.

Вот предприниматель по-честному выиграл тендер, по-
радовался будущей прибыли, но не предусмотрел все ри-
ски и попал в реестр недобросовестных компаний, лишил-
ся имущества предприятия, ушёл в банкротство, получил 
субсидиарку, лишился личного имущества, хорошо ещё, 
обошлось без уголовки (хотя могло быть!). Хотел, как луч-
ше, но остался у разбитого корыта. Опытный юрист этого 
бы не допустил.

5. Поспешил — насмешил

Одна известная торговая марка в Кирове, которая была 
представлена на всех полках продуктовых магазинов, не-
ожиданно исчезла. Оказалось, что предприниматель по 
каким-то своим соображениям зарегистрировал бренд на 
краткий срок. И как только он истек, правообладателем 
стало другое лицо (так можно!), которое согласилось вер-
нуть права лишь на определенных финансовых условиях. 
Договориться так и не смогли, торговая марка перестала 
существовать, собственно, как и бизнес.

Способов разрушить бизнес своими руками, увы, на-
много больше, а благими намерениями вымощена дорога 
явно не к Прибыли и Доходам! Но вы не будете о них знать, 
если не работать в команде с толковыми юристами. У од-
ного из моих любимых вузовских преподавателей была 
фраза: «Жизнь так коротка, а наука так объемна, но за все 
в жизни приходится расплачиваться!» В своей предприни-
мательской деятельности я,юрист с многолетним стажем 
и богатым опытом, никогда не полагаюсь только на своё 
мнение при принятии важных решений. Всегда советуюсь 
с другими юристами, бухгалтерами, узкими специалиста-
ми, более опытными в конкретном вопросе предпринима-
телями. Это дает мне возможность минимизировать ри-
ски и осознавать всю ответственность за принятие тех или 
иных решений. Бывает, и отказываться от них. 

бизнес
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О принципах в бизнесе и жизни — 
Александр Лежнин, владелец винотеки 
Ladoga Wine в Кирове 

— Я — убеждённый оптимист. Мне кажется, в 
бизнесе необходимо сохранять позитивный настрой. Когда я 
решил начать новое дело, а именно открыть винотеку, стол-
кнулся с неизвестностью. Этот проект был для меня и для го-
рода в целом довольно уникальным. Для того чтобы двигаться 
вперёд и верить в успех в таких случаях, и нужно быть опти-
мистом. Благодаря своему упорству и вере в лучшее считаю, 
что смог добиться успеха. Если бы я не был оптимистом, воз-
можно, отказался от идеи бизнеса и вернулся бы к работе в 
найме.

Главное при открытии любого заве-
дения — не потерять желание и энту-
зиазм, с которыми зарождалась идея. 
Каждая деталь, каждый элемент в заведении должны быть соз-
даны с любовью и страстью. Иначе есть риск получить посред-
ственное заведение без души и изюминки. Моя винотека — 
отличный пример, где моё первоначальное видение стало 
только лучше благодаря постоянному поддержанию желания, 
новым возникающим идеям.

Открытие винотеки было для меня не 
просто вызовом, а настоящим испыта-
нием удачи и силы воли. В процессе реализа-
ции этой идеи пришлось преодолеть множество моментов, 
когда я сомневался в своих способностях, думал заняться чем-
то другим более понятным и не таким неизвестным для себя. 
Однако я не сдался. Моя маленькая мечта стала реальностью, 
а винотека — не только новым местом для кировчан и гостей 
города, но и символом моей силы воли и решимости.

Самая сложная проблема, с которой 
столкнулся при запуске бизнеса, — полу-
чение необходимых знаний в построении бизнес-процес-
сов. Их нельзя было просто взять готовыми, несмотря на оби-
лие книг, статей, тренингов и прочих материалов. Поэтому 
для меня основной задачей стал процесс постепенного усвое-
ния информации. И по сей день я продолжаю изучать и углу-
блять свои знания, чтобы делать всё по закону и максималь-
но эффективно.

При продаже напитков мы всегда 
опираемся на вкусовые пристрастия клиентов. Главная 
цель открытия винотеки заключалась в развитии культуры по-
требления правильных и необычных вин и крепких напитков 
в нашем городе. Как правило, многие посетители в общем-то 
не знают, чего они хотят. Возможно, они не могут отличить 

Секретный ингредиент 
винотеки — мой оптимизм

кислотность вина от освежающего и минерального вкуса, по-
тому что не пробовали. Если человек выбирает что-то для себя 
или на подарок близким и при этом сомневается, так как он 
не пробовал этот напиток, нет проблем — мы сможем найти 
то же самое или похожее и дать ему попробовать. Путём пра-
вильного подбора напитка мы создаём вау-эффект. Это наш 
главный принцип.

Главный вывод, который я сделал в 
жизни — нужно рисковать. Иногда, чтобы до-
стичь чего-то нового, нам необходимо вступить в неизвест-
ность и пойти наперекор своим сомнениям и неуверенно-
сти. Часто я оказываюсь в таких ситуациях, и хотя результат 
не всегда гарантирован, я понимаю, что отдача стоит затра-
ченных усилий. Именно в риске и упорстве заключается ключ 
к успеху. 

Октябрьский проспект, 104

ladogawinee                        ladogawine.ru
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Сохраним память  
о ваших близких

Слишком поздно. Так думаем мы, 
когда вспоминаем, что, порой, 
забывали навещать, звонить, 

говорить добрые слова тем, кого 
больше  нет. Чувство сожаления 

точит сердце.
Никогда не поздно сказать 

спасибо. За жизнь, за любовь, 
за всё, что было между вами. 
Сделать это можно, поставив 

памятник и облагородив место 
захоронения.

Мы предлагаем разные 
варианты  — от простых до 

эксклюзивных памятников, и 
даже целые мемориальные 

комплексы из мрамора и 
гранита. Всё зависит от 
ваших предпочтений, а 

наши возможности почти 
безграничны.

20 лет опыта по 
благоустройству 

захоронений
в наличии около 
300 памятников 

из мрамора и гранита
50 эксклюзивных 

памятников из редких 
видов гранита

венки прощания, 
лампадки,  

урны для праха

ул. Профсоюзная, 29         +7 (8332) 22-30-08          granitgroup43

Сергей Вершинин,
учредитель 

«Гранит Group»



Киров — 
место силы

— Я родилась в Кирове. 
Долгое время жила на улице 
Ленина, там росли мои дети. 
Любимое место города — 
уютный дворик на Ленина, 86. 
Исторический центр, место, 
где «родилась» наша компания. 
Все 28 лет мы с радостью 
облагораживаем эту территорию 
всем коллективом. Кстати, 
летом здесь часто проходят 
фотосессии молодожёнов. 
Приятно, что они выбирают наш 
дворик для семейных фото!

Елена Вербицкая,

основатель и владелец брендов 
мужской и женской одежды 
«Три грации» и Number 5:

В новом фотопроекте 
предприниматели знакомят 
нас с любимыми местами 
города

фотопроект
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Юлия Лопаткина,

собственник сети салонов 
«ЦирюльникЪ» и Центра 
проблемной стопы Podospecific

— Справа от Вечного Огня 
есть лестница, которая ведет к 
монастырю. Я очень люблю это 
место — там такой живописный 
вид на берег Вятки. Спускаюсь 
вниз и чувствую силу воды, 
а я так люблю воду. Вид на 
монастырь завораживает... 
Это медитативное место, 
прогулка здесь помогает 
собраться с мыслями, прийти 
в себя после трудного дня, 
принять важное решение.

фотопроект
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Вера Култышева,

собственник, 
директор рекламно-
производственной 
компании «Жёлтый слон»

— Горнолыжно-спортивный комплекс на Филейской горе — место притяжения всех любителей 
путешествий, ярких впечатлений и экстремального спорта. Для меня это место имеет особое значение. 
Именно здесь в 2019 году я впервые встала на сноуборд, здесь же встал на доску и мой сын. В свою 
очередь сноуборд открыл мне новый мир — он даёт эмоциональную разгрузку, что очень важно для 
человека, занимающегося бизнесом. Он подарил незабываемые путешествия — со сноубордом я побывала 
во многих горах нашей страны, а в этом году открыла горы Грузии. Он подарил новые знакомства и друзей. 
И сейчас приходя на филейскую гору, я вспоминаю о том, как начинала кататься, свои первые попытки. 
И это дарит такие тёплые чувства — словно возвращаешься домой после долгого путешествия. 

фотопроект
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— Набережная Грина — моё место 
силы. Именно здесь, у берегов 
Вятки, зарождалась история 
нашего города, здесь царит 
особая атмосфера спокойствия 
и гармонии, умиротворения 
и красоты. С набережной 
открываются потрясающие виды 
настоящей русской природы 
в сочетании с прекрасной 
архитектурой старой Вятки. 
Здесь история и современность 
переплетаются, создавая 
неповторимую атмосферу, 
располагающую к неспешным 
прогулкам, размышлениям 
и единению с природой 
родного края. Это наполняет 
энергией, вдохновляет и дарит 
ощущение свободы и силы.

Елена Бушуева,

основатель и руководитель 
Бюро переводов «Лингвист», 

переводчик-лингвист, специалист 
по межкультурной коммуникации, 

эксперт по нотариальному 
переводу, постоянный участник 
международных переводческих 

форумов и конференций

фотопроект
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— «Красный замок» Тихона Булычёва находится недалеко от моей 
студии. Очень впечатляет его архитектурный стиль. Это настоящий 
замок! Его стены благородного красного цвета как символ 
мужества и отваги, а грифоны, мифические существа, воплощают 
силу и власть. Смотрю на это здание и получаю заряд успеха!

Татьяна 
полянина,

владелица 
салона красоты 
BROW МИР

фотопроект
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— В губернской 
Вятке на месте 
рядом с современной 
филармонией 
находилась Хлебная 
или Верхняя площадь, 
занимавшая четыре 
квартала. Здесь 
постоянно кипела 
жизнь, устраивалась 
рыночная торговля и 
главная Семеновская 
ярмарка. И сегодня в 
районе филармонии 
сосредоточены все 
главные городские 
импульсы. Нам нравится 
здесь жить, гулять 
всей семьёй, в этом 
же районе офис нашей 
компании «Многоквест». 
Всё рядом, в шаговой 
доступности, 
что позволят 
экономить время на 
передвижениях — а 
значит вкладывать 
этот бесценный ресурс 
в развитие своего 
дела. Вместе с тем, 
здесь на каждом шагу 
чувствуется богатая 
история города.

Ирина 
Русакова,

сооснователь 
компании 

«Многоквест»

Анатолий 
Русаков,

сооснователь 
компании 
«Многоквест»
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Ирина Хлопкова,

руководитель компании 
«Кировстекло»

— Именно предприниматели — то 
звено, которое способно создавать, 
развивать, изменять и улучшать. Они  — 
двигатель прогресса и благополучия 
любого города. Каждый новый проект, 
каждое открытое предприятие — это 
не просто шаг на взлётную полосу 
успеха в развитии компании, это личное 
участие в строительстве лучшей среды 
в том месте, где мы все с вами живём. 
Взгляните вокруг — Киров расцветает, 
непрерывно двигается вперёд и 
меняется. И мы меняемся вместе с ним! 
В 2024 году нам удалось увеличить 
производственные площади в 2 раза, 
провести масштабный ренейминг. 
Сегодня компания «Кировстекло»  — 
это технологически оснащённое 
производственное предприятие, 
выпускающее изделия из стекла и 
зеркала самого высокого качества!

фотопроект
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Что такое дом, 
построенный 
по технологии 
Prefab?

Максим иванов, 
директор 
компании 
«Фабрика 
загородных 
домов», —  
о преимуществе  
prefab

технологии
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11 лет строим дома

— Уже 11 лет мы на рынке ИЖС и строим загородные 
дома по технологии prefab. Это не кирпичные коттед-
жи, которые можно строить десятилетиями, и не «кар-
касники», хотя тоже строятся из дерева и внешне очень 
похожи. Наши дома можно возвести достаточно бы-
стро, при этом они будут надежными и теплыми, в них 
можно жить круглый год.

Собственное производство 

Наши производственные помещения находятся в 
Столбово и занимают целых 748 м2. Дом, построенный 
по технологии prefab, появляется именно здесь, в усло-
виях цеха. Мы делаем домокомплекты — это буквально 
части дома, уже с утеплением и точно рассчитанной ге-
ометрией. Никаких щелей и зазоров — нет утечке теп-
ла. На участке же мы только устанавливаем фундамент 
и собираем привезенные детали. 

5 «за» в пользу Prefab

Вот 5 преимуществ технологии prefab, благодаря кото-
рым мы сами выбрали её и рекомендуем вам:
1.	 Предсказуемый результат. Элементы дома изготав-

ливаются в контролируемой производственной сре-
де и соответствуют стандартам — значит, дом будет 
именно таким, как вы его представляли: надеж-
ным, теплым и красивым. Он прослужит вам мно-
го десятилетий.

2.	 Экономичность. Стоимость дома сравнима с ценой 
городской квартиры. Это связано с меньшими затра-
тами на транспортировку, сборку и на материалы, 
которые в условиях цеха используются максималь-
но экономно.

3.	 Быстрая сборка. Заранее изготовленные домокомплек-
ты и проверенные технологии позволяют сохранить 
баланс между качеством и сроками строительства.

4.	 Надежность и качество. Перенос самых трудоемких 
процессов в производственный цех обеспечивает мак-
симальную точность в изготовлении. Это исключает 
ошибки и неточности, которые случаются при тради-
ционном домостроении.

5.	 Гибкость дизайна. Производственные линии позволя-
ют решить даже нестандартные задачи, дают свободу 
в проектировании и создании уникальных проектов, 
различных форм и стилей. 

популярные стили домов

Самые востребованные архитектурные стили сей-
час  — это барнхаусы, сканди и шале. У них есть общие 
черты — стильный экстерьер с панорамными окнами и 
удобными террасами. В таких домах один или два эта-
жа, есть проекты с мансардой. Можно выбрать один из 
готовых проектов или разработать индивидуальный. 
Хотите построить загородный дом? Обращайтесь! 

Мы делаем домокомплекты  — 
это буквально части дома, 
уже с утеплением и точно 
рассчитанной геометрией

Пристанская, 1, оф. 39

777-357                  fframe
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Проектирую 
и строю 
загородную 
недвижимость 
бизнес- и 
премиум-класса

8-901-479-30-40

— С 2010 года я прошёл путь от 
каменщика до собственника 
бизнеса. На своём опыте 
знаю детали и особенности 
строительных процессов, 
благодаря чему строю надёжные и 
практичные дома с оригинальным 
дизайном. Ухожу от шаблонных 
приёмов, только индивидуальное 
проектирование! Берусь за 
сложные и нестандартные 
проекты. Ценю оказанное 
доверие и разделяю с заказчиком 
требовательное и ответственное 
отношение к делу.

Доверьтесь моему 
профессионализму!

•	 строительство под ключ домов 
бизнес- и премиум-класса

•	 строительный надзор
•	 оптимизация проектных решений
•	 подбор готового дома для покупки

Артем Белобородов, строитель, эксперт 
в сфере строительно-технической экспертизы  

Бизнес-центр «Московский»,  
ул. Московская, 107б, офис 502



ул. Ленина, 205,  
ТЦ Green Haus, 1 этаж, т. 205-615

ул. Труда, 71,  
ТЦ «СтройРемо», 1 этаж, т. 205-575

НЕЖНЫЕ 
ИСТОРИИ
в текстиле



У нас работает сарафанное радио 

— Производство печей под ТМ ERMAK появилось в Кирове в 
1997 году и продолжает развиваться и сегодня. В 2017 году мы 
открыли первый фирменный магазин, который вырос в сеть 
магазинов. Сначала он был монобрендовым — продавали 
только печи ТМ ERMAK. Но постепенно начали расширять 
ассортимент магазинов товарами других производителей. 
Мы хотим, чтобы покупатель нашёл у нас абсолютно всё для 
отопления загородного дома и бани. Кроме печей, мы пред-
лагаем необходимые комплектующие — дымоходы, баки для 
воды, изоляционные материалы, чугунное литьё и прочие 
аксессуары. Поэтому среди наших клиентов не только част-
ные лица, но и монтажные и строительные организации. 

Миссия нашей сети магазинов — сделать максимально 
доступным для потребителя качественное оборудование. 
Поэтому мы продаём продукцию среднего ценового сегмен-
та с упором на качество. Выбирая партнёров, мы изучаем их 
репутацию, отзывы потребителей. И работаем только с про-
веренными поставщиками. 

Всегда очень скрупулёзно следим за тенденциям на рын-
ке печного оборудования, мониторим, как меняются предпо-
чтения покупателя, чтобы предоставить актуальную продук-
цию. Например, последние лет 5 очень популярны чугунные 
печи. И мы добавили их в наш ассортимент. 

Ещё один принцип нашей работы — точечно закрывать 
потребности клиента. У нас не стоит цели продать любой це-
ной. Прежде всего мы разговариваем с покупателем, узнаём 
его запрос и подбираем то оборудование, которое будет для 
него оптимальным. Именно поэтому практически все кли-
енты уходят от нас довольными и рекомендуют нас своим 
знакомым. Сарафанное радио у нас работает на «отлично». 

Печи-трансформеры

Главная наша гордость в огромном ассортименте това-
ров — печи под ТМ ERMAK. Это печи-трансформеры. Они 
могут менять свой функционал в зависимости от потреб-
ности клиента. Для этого достаточно добавить к ним до-
полнительные опции. Например, мы можем предложить 
разные варианты нагрева воды, получения пара, разный 
дизайн, разное наполнение внутри — чугун, сталь или не-
ржавейка. Причём подобрать набор опций можно как на 
этапе покупки, так и в процессе эксплуатации печи. 

Об отопительном оборудовании 
для загородных домов и бань — 
Максим Ситников, директор сети 
фирменных магазинов ERMAK 

ул. Производственная, 29В 
ул. Дзержинского, 79Б 
ул. Проселочная, 18Б 
ул. Щорса, 117/6

+7 (919) 503-22-26

ermak_43                 ermak43.com

Наши печи — 
для тепла 
в вашем доме

В планах — вырасти до федеральной сети 

ТМ ERMAK — в числе ведущих производителей печ-
ного и отопительного оборудования. Наши печи прода-
ются в Казахстане, Белоруссии и других странах ближ-
него зарубежья.

Если говорить о магазинах, то наша розничная 
сеть  — самая большая в городе в своём сегменте, у нас 
4 магазина. В ближайших планах из локальной компа-
нии вырасти в федеральную. Для этого мы уже готовы 
запустить франшизу ERMAK по всей стране. Будем рас-
ширять и сеть в Кирове: хотим увеличивать ассорти-
мент товаров загородной тематики. 

загородная жизнь
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загородная жизнь

Комплексный подход 
в благоустройстве

Всё для красоты и комфорта загородной 
жизни — в новом спецпроекте журнала

Деревянные дома и бани от проекта 
до монтажа и отделки

Команда «Ясень Пень» — пилим, 
демонтируем, вывозим!

■■ Занимаемся строительством деревянных домов и бань под ключ уже более 10 лет. 
■■ Собственное производство срубов ручной рубки.
■■ У нас вы можете построить дом или баню из редких пород древесины — ель, со-

сна, кедр, лиственница.
■■ В работе используем только отборный зимний лес.
■■ Весь спектр работ: начиная от проектирования, заканчивая сборкой и финиш-

ной отделкой дома, а также выбором мебели. 

Обычно после стройки дома сил уже не остаётся. Кажется, вы прошли уже че-
рез всё: подбор подрядчиков, выбор материалов, контроль на всех стадиях. Всё это 
очень сильно выматывает и отнимает много времени.

Мы вас очень хорошо понимаем, поэтому наши принципы работы — это ком-
плексный подход от стадии разработки проекта до реализации. И что важно — га-
рантии на работы. Особенно на посадку растений. Вам не нужно вникать в тон-
кости технологии выбора и посадки растения, мы гарантируем приживаемость.

Вам остаётся только расслабиться и наслаждаться красотой! 

■■ Удаление аварийных деревьев, кронирование, санитарная обрезка 
любой сложности.

■■ Удаление пней методом фрезерования.
■■ Услуги измельчителей веток и деревьев.
■■ Демонтаж деревянных построек, вывоз мусора.
■■ Благоустройство участков, расчистка под строительство. 

8 (922) 660-60-67

8 (922) 667-77-67

rubovoi

rybovoj.com

ул. Молодой гвардии, 43Б, 
оф. 301

+7 (953) 942-90-07 (Константин)

spil_kirov

spil-kirov.ru

8 (912) 331-95-63 

astara43@mail.ru

astara43

astara-land.ru

Смотрите видео 
реализованных 
проектов
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Вы тоже 
это 
слышите

Много шума из ничего

— Технологии строительства меняются, но добиться идеаль-
ной тишины по-прежнему сложно. Конечно, существуют нор-
мы, но от грохота колонок, детского топота или вибраций пер-
форатора они не спасут. Чтобы снизить вероятность покупки 
«шумной» квартиры, в первую очередь, следует обратить вни-
мание сначала на перекрытия (толщину, материалы, швы). 
Стяжку пола, как правило, застройщик выполняет на самой 
плите, которая ничем не отделена от неё, а значит, от удар-
ных и воздушных шумов она не защитит. 

Время сменить пол

Ещё на этапе строительства важно запланировать звуко-
изоляцию пола. Это сэкономит деньги на демонтаже стяж-
ки и убережёт нервы соседей снизу. С жильцами, которые 
над вами, придётся договариваться самим. Однажды в «Рем 
Комфорт» обратился заказчик, который страдал от баскетбо-
листа, проживавшего этажом выше. Им оказался ребёнок, 
который ежедневно бросал мяч в кольцо. Дело едва не дошло 
до драки с его родителями. Компромисс был найден: мы вы-
полнили усиленную звукоизоляцию пола в... комнате юного 
спортсмена! Есть случаи, когда оба собственника договарива-
ются и делят оплату работ между собой.

Дирижёры тишины

Чтобы в вашей квартире не звучала надоедливая симфо-
ния, состоящая из сольных выступлений в караоке, лая со-
бак или цокота каблуков, выбирайте надёжного дирижёра. 
Компания «Рем Комфорт» разработала высокоэффективные 
звукоизоляционные материалы, которые неоднократно прош-
ли лабораторные испытания. Одно из таких решений для 
пола — ПЗП-350. Это волокнистый материал из упругого не-
тканого полиэфирного волокна. При укладке он отделяет несу-
щую часть перекрытия, стены и другие конструкции от стяж-
ки. При своей бюджетной цене 190 руб./м² подложка снижает 
ударный шум в жилом помещении на 18-21 децибел при нор-

Как звукоизоляция пола поможет окружить 
тишиной в квартире без скандалов  
с соседями? — Евгений Пешкичев, директор 
компании «Рем комфорт»

ме в 60 децибел. Примерно такое же шумопоглощение выпол-
няет ж/б перекрытие толщиной 220 мм.

Другая система, которая снижает не только ударный, но и 
воздушный шум, — специальная стяжка с применением пли-
ты Рем Акустик П20 или «плавающий пол». Чтобы превратить 
дом в настоящую тихую гавань, в этот своего рода «сэндвич» 
можно добавить ещё и минеральную плиту. Монтажом такого 
пола занимется наш партнёр — компания Felix-Prom.

Застройщики высоко ценят наши решения за их стоимость 
и эффективность в своих многоквартирных домах. Среди 
них, федеральный девелопер «Железно» и спецзастройщик 
«Стройсоюз». Звукоизоляция даёт ощутимое преимущество та-
ким квартирам, сохраняет личную жизнь в тайне от жильцов 
по подъезду и укрепляет культуру добрососедства. 

Мелькомбинатовский пр-д, 7А

    8-912-827-57-37

рем.рус

remcomfort_official

ПЗП-350 Минеральная плита
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Эстетика 
загородной 
жизни

проект
«афина»

Как часто вы смотрите в рекламе на красивый дом с ухоженным участком и понимаете, что 
хотите так жить?

А потом настаёт разочарование… связанное с мусором вместо газона, получистовой 
отделкой, необходимостью выбирать сантехнику, материалы, и вместо нового дома 
получить новую работу — прораб по принуждению; потерять эффективность в работе, не 
съездить в отпуск, не высыпаться…

Стоп!!! Вы не первый и не последний…

Но всего этого можно избежать, выбрав достойного подрядчика, который готов взять все 
эти решения на себя.

г. Киров, ул. Горбуновой, 318 

7 (922) 977-25-25

yord.group

yordgroup@yandex.ru

от

10 
млн. руб

4 
месяца

140
кв.м.



LEVITAN — место для 
вашего творчества

Вместе со мной выбор 
цвета как медитация

— В этом сезоне я по-новому окуну вас 
в мир красок в новой студии LEVITAN, 
которую мы вместе с партнёрами от-
крыли на площадке оптово-рознич-
ного магазина строительных матери-
алов для деревянного домостроения 
KTK Group. В 2024 году я настроилась 
дарить вам настроение на процвета-
ние в душе, в теле, в домах, во всём!

Мой опыт работы в красках помо-
гает быть не только профессионалом 
в деле, но и очень чувствительной 
женщиной. Каждого, кто приходит 
ко мне на подбор краски для дома, 
квартиры или производственно-
го помещения, я воспринимаю как 
чистый лист, на котором надо нане-
сти фон, штрихи и линии. Как толь-
ко мы с клиентом настраиваемся на 
результат, приходит решение. И кра-
ски — самый любимый инструмент 
для меня в достижении любых задач. 
С помощью красок мы меняем настро-
ение в нейрографике, кто знаком, в 
создании объёма в картине, кто пи-
шет, в восприятии эффектов в инте-
рьерах, кто обновляет жильё, и, ко-
нечно, в себе, кто замечает.

Все краски в одном месте 
и для любой поверхности

И, конечно, рада, что могу помочь 
ещё большему количеству клиентов в 
выборе красок эконом и премиум-сег-
мента отечественного и импортного 
производства. В ассортименте у нас 
есть составы для интерьера и фасада, 
для деревянных и минеральных по-
верхностей, а также для мебели. У нас 
только проверенные бренды, мы ко-
леруем все краски по известным вее-
рам оттенков и фирменным линейкам 
брендов, помогаем подобрать оттен-

О возможностях новой студии красок в Кирове для бизнеса и частных домостроений — 
Натали Эсаулова, руководитель студии красок LEVITAN, входящей в KTK Group

ки из реальных выкрасов к каждому 
проекту. Выкрасы можем сделать в сту-
дии или на объекте клиента бесплат-
но. В этот рабочий инструмент сервиса 
мы вкладываем немало средств ком-
пании. Кстати, недавно клиентка за-
шла к нам и поделилась, что объехала 
весь город, но такое количество оттен-
ков белого нашла только у нас! Это до-
рогого стоит!

Поэтому мне интересно быть по-
лезной для вас везде, где нужно поме-
нять цвет. Не важно, на синий, чер-
ный или все оттенки серого. Эти цвета 
тоже могут стать для вас нужными в 
данный момент времени. Давайте ме-
няться. Вместе. Сейчас. Красиво. 

Каталог
работ 

ул. Производственная, 1 Б

+7 (912) 376-30-73               levitan43
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А у нас в доме газ. А у Вас?
решаем все вопросы с 
газификацией и отоплением

— Купить сейчас можно всё и везде, а 
вот с установкой и настройкой слож-
нее. Очень часто при покупке обору-
дования заказчики задают вопрос: «А 
кто нам всё это смонтирует?» Видимо, 
уже был у людей негативный опыт. 
Поэтому всё, что мы продаем: котлы, 
системы водоочистки, системы ото-
пления — мы же и монтируем. Мы 
же и дальше будем их обслуживать.

Мы хотим, чтобы в домах наших 
заказчиков было уютно, поэтому бе-
рём на себя все вопросы с любыми ин-
женерными решениями, в том числе 
и с газификацией. Самый сложный 
этап при проведении газа — сбор и 
оформление документации. Процесс 
не быстрый, если в нем ничего не 
понимать.

Мы подходим к процессу комплек-
сно, предоставаляем полный пакет 
услуг по газификации, в том числе и 
полное сопровождение проекта.

Кому подходит социальная 
газификация?

Мало кто знает, что в стране уже 
несколько лет действует программа 
социальной газификации. Жители 
(льгота распространяется на социаль-
но незащищенные категории насе-
ления) могут получить субсидию до 
100 тысяч рублей. В этом случае, на-
пример, расходы на котел и систему 

отопления будут частично компен-
сированы государством. Итоговая 
стоимость работ зависит от многих 
показателей, все цены указаны на 
нашем сайте. Чаще всего мы выпол-
няем индивидуальные заказы и раз-
рабатываем инженерные схемы под 
запросы клиентов. Например, кто-
то хочет управлять системой отопле-
ния с помощью смартфона, кому-то 
принципиально нужны теплые полы 
и площадки снеготаяния, система 
вентиляции, комплексная подготов-
ка воды. Здесь уже авторский монтаж!

Ремонт и обслуживание

В ближайшее время мы вновь рас-
ширим пакет наших услуг. На этот 
раз открытием сервиса, который бу-
дет работать по удобному для наших 
клиентов графику. Случаи, когда со-
вершенно неожиданно «встаёт» га-
зовый котел и возникает угроза раз-
морозки всей системы, в нашем 
климате, когда зима длится почти 8 
месяцев, далеко не редкость. 

Позвонить нашему специалисту 
можно будет в любое время, он опе-
ративно выедет на место, устранит 
причину и спасёт систему от останов-
ки. Будем предлагать услугу по обслу-
живанию всей системы отопления в 
целом, осуществлять ее ревизию и 
подготовку к отопительному сезону. 
И мы хотим, чтобы в домах наших 
клиентов всегда было тепло. И всё для 
этого делаем! 

Решаем все вопросы 
с отоплением и 
газификацией, — 
Максим Костров, 
директор по развитию 
розничной сети «Тепло 
Пожаловать»

г. Киров, ул. Герцена, 86 
т. 777-322  
ул. Романа Ердякова, 42А/5 
т. 777-622

г. Котельнич 
ул. Советская, 152, т. 777-522

г. Белая Холуница  
ул. Коммунистическая, 4Б 
т. 777-870

teplo43.ru

teplo_pozhalovat
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ул. Карла Либкнехта, 71
биантони.рф

  295-777  
  marcobiantoni  

  biantoni.ru  

Премиальные 
мужские костюмы 
индивидуального 

пошива.

Классические и casual 
модели, сорочки 

и пальто.

Роскошные 
европейские ткани 

и фурнитура.

Персонализированный 
подход. 

Сопровождение 
стилистом 

на всех стадиях.

Марат 
Долгоаршинных, 

собственник
салона-ателье 

деловых костюмов
Marco Biantoni

Марат 
Долгоаршинных, 
собственник 
магазина 
аккумуляторной 
техники Lithium store

ТЦ «Старый мост»,
Слободской тракт, 2

  259-777
  lithiumstore_kirov
  lithium-store.ru

настоящий мужчина может всё

Загородный дом, 
квартира, хобби  — 
на всё найдем 
решение.

Экологично — 
все инструменты 
работают на 
аккумуляторах.

Мировые бренды: 
Greenworks, 
WORX, Kress,
Felo и др.

Многочисленные 
награды за лучший 
инжиниринг.

Гарантия до 36 
месяцев.

Быть опорой 
в семье

Успешно руководить 
бизнесом



Какие ворота в тренде 
сегодня?

50 оттенков серого, 
и больше

— В 2024 году секционные ворота не те-
ряют былой популярности. Напротив, 
спрос на них будет расти, так как с 
каждым годом конструкции лишь до-
рабатываются и совершенствуются. 
Несколько лет назад мы отмечали осо-
бую любовь наших заказчиков к воро-
там коричневого цвета, затем самыми 
популярными стали оттенки «зелёный 
мох» и «красное вино». Вскоре хит-
парад возглавили ворота оттенка «шо-
колад», сейчас же бум на серый цвет: 
в каталогах можно найти 50 оттенков 
серого, и больше.

Немало среди заказчиков и тех, 
кто не подвержен веянию модных тен-

О том, как меняются 
предпочтения 
рачительных хозяев 
домов и владельцев 
предприятий при выборе 
ворот, рассказывает 
Наталия Чернышёва, 
собственник компании 
«Ренталь»

ул. Урицкого, 24, шоурум Alutech в Кирове

47-01-69                     info@rentalkrv.ru

rentalkrv.ru                rentalkrv

денций и выбирает вещи, в том числе 
и ворота, под свой индивидуальный 
стиль. В таком случае мы рекомендуем 
наносить на полотно изображение. Вот 
вам и гарантия, что вторых таких ворот 
больше ни у кого не будет.

Ворота из стекла

Совсем недавно был запрос на во-
рота из «стекла». Группа компаний 
«АЛЮТЕХ» — ведущий производитель 
алюминиевых профильных систем в 
СНГ и один из лидеров секционных во-
рот в Европе, официальным предста-
вителем которой мы являемся, при-
ступила к выпуску панорамных ворот 
с минеральным фасадным остеклени-
ем. Информация разлетелась по соци-
альным сетям и тут же вызвала инте-
рес. Запрос поступил, и мы уже готовы 
предложить такие ворота. На сегодняш-
ний день в нашем шоуруме есть три 
образца (по цвету) такого остекления. 
Производитель обращает внимание, что 
такие ворота — идеальное решение для 
зданий в стиле hi-tech, торговых объек-
тов, а ещё, как в нашем случае, гаражей! 
Такие ворота отличаются особой энерго-
эффективностью (благодаря профилю с 
терморазрывом).

Спецпредложение 
на роллеты

Думаю, следующим этапом в разра-
ботке ворот станут конструкции, кото-
рые управляются голосовым помощни-

ком. Рольставням уже «Алиса» отдаёт 
команды. И кстати, сейчас у нас дей-
ствует специальное предложение на 
рольставни с автоматикой Smart. При 
заказе от 5 таких роллет мы дарим ми-
ни-станцию «Алиса», при покупке от 
10 роллет — в подарок станция «Алиса» 
«Миди». 

Спешу сообщить, что мы возобно-
вили бонусную программу для наших 
клиентов. Подробности можно узнать 
в офисе или по телефону. 

Ценовая политика на секционные 
ворота начинается от 100 тысяч рублей, 
единой цены просто не может быть. 
Даже если заказчикам нравится одно 
и то же,  конструкции в любом случае 
будут отличаться. Отличия начинают-
ся от толщины панели и заканчивают-
ся рейкой для электродвигателя. И по-
том, никому не надо объяснять, что 
ворота — долгосрочное вложение, это 
про безопасность и красоту, комфорт и 
престиж. 
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Киров, ул. Московская, 107Б 
БЦ «Московский», 4 эт., оф. 406

+7 (8332) 771-447, +7 (953) 947-14-47

remontkirov43.ru           

danila43region

Ремонт
квартир,

коттеджей,
таунхаусов

Стоимость 
от 8 000 руб./м2Ремонт под ключ

Надёжный подрядчик — 
10 лет в своей сфере

Отремонтировано
23 375 м2

Сдано
535 объектов

Данила Перминов, 
руководитель 
СК «Данила Мастер»



Ремонт
квартир,

коттеджей,
таунхаусов

Октябрьский пр-кт, 149

(8332) 484-484 

   spartakpremiumkirov
Модульный паркет FiNEX в дизайне Пьерфон 
с камнем Crema Marfil, проект Юлии Никифоровой

FiNEX — Российский 
производитель 
натуральных 
напольных покрытий 
премиум-класса

Салон «Спартак Премиум» 
является официальным 
представителем FiNEX 
в г. Кирове



о своём выборе производителя электрокарнизов рассказал алексей шаклеин, 
соучредитель компании RuPack, идейный вдохновитель барбершопа Snob

друзья посоветовали 

— Считаю, что вложения в инте-
рьер офиса — это инвестиции в ещё 
больший будущий рост и успех ком-
пании! Уверен, что работа в ком-
фортном, современном, техноло-
гичном пространстве мотивирует 
многих сотрудников, плюс внуша-
ет уважение к компании её партнё-
рам. К тому же я всегда щепетилен 
в вопросах комфорта — мне важно, 
чтобы окружающая обстановка со-
ответствовала моим жизненным 
приоритетам. В общем, когда за-
шла речь про то, чтобы поставить в 
офисе электрокарнизы, я сразу по-
думал о компании ONVIZ. Они на 
слуху, плюс я видел ребят на бизнес-
мероприятиях. Уважение внушает 
то, что их знают по России. К тому 
же мне приятно, что это киров-
ское производство, поддерживать 
земляков для меня в приоритете. 
Плюс мне понравился лаконичный 
дизайн, устроили функционал и 
цена, поэтому я сказал ONVIZ да! 

я сказал onviz да!

г. Киров, ул. Ярославская, 32 
т. 8 (800 )250-50-62

karniz-onviz.ru           order@onviz.ru

При покупке 
электрокарниза 
Яндекс Станция  
в подарок!

*Срок проведения акции с 01 июля по до 30 июня 2024 г. 
Организатор акции ИП Боровской С.В. ИНН 432601031430. 
Для получения подарка необходимо купить электрокарнизы 
(одним чеком) на сумму не менее 100 000 руб. Тех. 
характеристики подарка: колонка Яндекс Станция Лайт, 
цвет колонки определяет Организатор. Не является 
публичной офертой. Организатор вправе изменить сроки 
и условия проведения акции в одностороннем порядке, 
уведомив в официальной группе https://vk.com/onviz. 
Территория проведения акции Кировская область, г. Киров.

 Алексей Шаклеин,
 соучредитель компании RuPack,
 идейный вдохновитель
 барбершопа Snob

 Александр Момотов,
 учредитель

 компании ONVIZ

Александр Момотов, 
учредитель компании 
ONVIZ

— Электрокарнизы Onviz  — 
самые бесшумные 
солнцезащитные системы в 
России. Уровень шума наших 
изделий всего 15 Дб, что 
можно сравнить с шёпотом или 
шелестом листьев. 
Это максимально низкий 
уровень шума, который создаёт 
комфортную и спокойную 
атмосферу в помещении. 
Электрокарнизы Onviz 
позволят насладиться тишиной 
и обеспечат идеальные условия 
для отдыха, работы и сна!

 Бесшумный двигатель

технологии
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ТЦ «МегаДом»,  
ул. Блюхера, 39, корпус В, 

  8-912-734-27-00, 
 44-27-00, 44-26-00,

8-912-734-26-00   ms_capriz



Все 
для ванной 
комнаты
в одном 
месте!
В салоне сантехники 
«Акватория» вы найдете 
широкий ассортимент 
санфаянса, смесителей, 
душевых кабин, душевых 
ограждений, ванн, 
керамической плитки, мебели.

Вежливые и компетентные 
менеджеры помогут подобрать 
то, что вам хочется видеть в 
своей ванной комнате, по цене от 
производителя — мы работаем 
только с заводами-изготовителями.

Оказываем услуги:
•	доставка и сборка ванн, 

душевых ограждений
•	укладка плитки
•	монтаж под ключ всей 

ванной комнаты

Актуальные 
спецпредложения и весь 
ассортимент на сайте 
acvatoria.ru. Доставим без 
труда в кратчайшие сроки.

Специально 
для читателей 

журнала 
«БизнесКласс» 
дарим скидку 

10%

Сантехника «Акватория»
ул. Милицейская, 80
acvatoria.ru
8 (982) 383-56-36 *д
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Вадим Будахин, 
директор  
ООО «КЭТЛ»

8-919-511-75-74

remontkvartir_kirov43

Ремонт без семейных 
ссор, и переделывать 
не придётся!

«С ох ра н я е м 
ваши нервы

решаем все вопросы 
с ЖК и инженерными службами
опытные прорабы контролируют 
качество работ
выдаём готовые интерьерные решения
все наши сотрудники — 
узконаправленные специалисты

Ремонт квартир, 
коттеджей и 
коммерческих помещений 
в Москве, Сочи и Кирове



Любовь Ложкина, директор сети салонов 
AMIRA HOME
— В современном мире самое ценное — это время. 
Заботясь о вас, мы расширили ассортимент нашей 
продукции и рады представить новый стильный 
бренд мягкой мебели для дома и офиса Wesen. 
Уже в нашем салоне AMIRA HOME! 

Wesen — это Качество. Комфорт. Эстетика.
Сканируйте QR-код и знакомьтесь со всем каталогом 
продукции Wesen!

Октябрьский пр-т, 149, ТЦ «Спартак», 2 этаж 

ул. Щорса,  73, ТЦ «Весна», 2 этаж

8 800 6000 901

amira-mebel.ru

amirahome43

amira_home_mebel

amira 
home — 
место, где 
дизайн 
встречается 
с качеством

Ассортимент 
бренда Wesen



amira-mebel.ru

amirahome43

amira_home_mebel

ул. Пролетарская 43/1

стоматология-ефремова.рф

+7 (8332) 25-57-17

Красота 
вашей 
улыбки — 
в наших 
руках!

Запишитесь на консультацию в Стоматологию Доктора Ефремова 
и получите ответы на все интересующие вас вопросы

Ортодонт Стоматологии 
Доктора Ефремова 
Валерия Мусихина 
ведёт приём 
по следующим 
направлениям:
•	 Консультация 

на предмет 
необходимости 
исправления прикуса

•	 Лечение прикуса 
на брекет-системах 
Damon

•	 Установка 
керамических 
брекетов.



  ул. Карла Маркса, 91
 38-58-61, 8-912-710-09-39
 belaya-reka43.ru
 shtory_belareka

дарим настроение
■■ Профессиональный дизайн и изготовление штор, 

покрывал, декоративных подушек
■■ Электрокарнизы
■■ Карнизы, жалюзи, плиссе, рулонные шторы по вашим размерам
■■ Шторы для актовых залов
■■ Визуализация вашего окна в подарок
■■ Выезд дизайнера

Скидка новосЁлам 10% 
*Подробные условия уточняйте по тел. 38-58-61

салон штор

Мы создаём для вас уют,



ЦУМ, ул. Воровского, 77,  
2 этаж — магазин мужской одежды, 
3 этаж — магазин женской одежды

+7 (922) 661-13-42

Cчастливые и знаменитые с Number 5
Стильные образы от сети магазинов мужской 
и женской одежды Number 5 выбирают 
счастливые и знаменитые семьи нашего 
города. Присоединяйтесь и вы!

Оксана Легконравова, 
генеральный директор 
Кировского универмага, 
с супругом Алексеем, 
специалистом по коммерческой 
недвижимости,  
в образах от Number 5

На Алексее:

Костюм — 19 590 a  
Рубашка — 4 590 a 
Ремень — 3 000 a

на оксане: 

Жакет — 7 990 a  
Платье — 3 000 a 
Брошь — 650 a

На вопросы отвечает Оксана:
1. Ваша история знакомства? Май 2003 года. Лёша увидел меня на улице и не смог пройти мимо. 
2. В чём секрет счастливого брака? Мы 19 лет в браке. А секрет крепкого брака — прост. 
Но это секрет… 
3. Ваша любимая семейная традиция? Семейная традиция — проводить как можно 
больше времени вместе. 
4. Самое главное, что вы говорите своим детям? У нас двое детей. Сын Валерий, 18 лет, 
и дочь Василиса, 9 лет. Мы говорим им: «Верьте в себя, и всё получится!»
5. Невероятное приключение, которое случилось с вами? Вся наша совместная жизнь — 
это одно сплошное приключение!
6. Какой образ от Number 5 понравился вам? Образ на центральной фотографии, 
мы обожаем классический стиль в одежде.



*Принадлежит компании 
Meta, признанной 
экстремистской организацией 
и запрещенной в РФ.    kardinal43

Подписывайся 
на нас в TelegramЭксклюзивно в салоне

Кардинал man 
ТД «Европейский» 
ул. Воровского, 43, 1 этаж 
т. 37-15-88

Bomboogie  – 
бренд, 
зародившийся 
в Италии 
и имеющий 
глобальную 
популярность 
среди любителей 
оригинальной 
повседневной 
одежды



Киров, Октябрьский проспект, 143
Cайт: mila-mi.ru

+7 (922) 991-70-40
+7 (8332) 38-26-31

MilaMi woman
Открытое сообщество стильных женщин

Меняйся с Mila Mikhailova

Анна 
Стрижова, 
арт-директор 
компании 
SetusDesign, 
член Союза 
Дизайнеров 
России
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Клиника Нуриевых: «Место, 
где сразу окружили заботой и 
помогли избавиться от тревог»

— Вот две из рассказанных историй. 
У каждой из женщин дети появи-
лись на свет нынешней зимой.

ЭКО — не обязательно 
трудный и долгий путь

Наталья стала мамой в феврале это-
го года, несмотря на абсолютный фактор 
бесплодия — ранее у неё были удалены 
маточные трубы. Процедура ЭКО ока-
залась последним шансом. Её житель-
ница Кирово-Чепецка решила пройти в 
«Клинике Нуриевых». На первый приём 
пришла вместе с мужем в сентябре 2022 
года, а уже в июне 2023-го анализ ХГЧ по-
казал желанный показатель — 468.

Процедуру выполняли дважды. 
Первая не дала нужного результата, но 
после второй всё получилось. Наталья 
говорит, что её история — пример 
того, что ЭКО — не обязательно труд-
ный, долгий и изматывающий путь. 
Мамой она стала минувшей зимой: 
на свет появился сын Михаил весом 
3 кг 940 граммов и ростом 52 см.

Наталья говорит, что очень благо-
дарна всему персоналу клиники, вра-
чам и ассистентам.

— Это одна команда, которая вместе 
болеет за каждого своего пациента. Это 
очень важно для того, чтобы достичь 
поставленной цели, ведь после пер-
вой неудачи очень сильна была мысль: 

«А надо ли продолжать?» Но благодаря 
врачам я взяла себя в руки, и всё полу-
чилось! — говорит молодая мама.

На связи с врачом  — 
круглосуточно

Алеся стала мамой в 41 год. До это-
го было целых 15 лет планирования. 
А ещё — внематочная беременность, 
четыре лапароскопические опера-
ции, несколько попыток стимуля-
ции овуляции. Когда услышала, что 
единственный оставшийся вариант — 
ЭКО, не расстроилась.

— Просто поняла, что теперь мой 
путь — такой, — говорит Алеся. — Ведь 

«Клиника Нуриевых» в честь своего дня рождения провела традиционную школу 
здоровья в новом формате. В этот раз сами пациентки рассказали о том, какой путь 
они прошли вместе со специалистами клиники, чтобы стать счастливыми мамами

На фото: Ильяс Нуриев, учредитель и генеральный директор 
«Клиники Нуриевых», врач-уролог, и Нияз Нуриев, главный врач 
«Клиники Нуриевых», врач-репродуктолог (справа налево)

красота и здоровье

май 2024136



медицина шагнула далеко вперёд. Многие девушки, среди 
которых и мои знакомые, благодаря этой процедуре вына-
шивают хороших, здоровых, умненьких детишек. Когда я по-
пала в «Клинику Нуриевых», у меня тоже появилась уверен-
ность: сейчас я там, где надо, и у меня всё получится.

Одним из секретов успеха счастливая мама называет кли-
ентоориентированность клиники. Здесь её сразу окружили за-
ботой и помогли избавиться от волнения и тревог. Хороший 
ХГЧ пришёл уже в первом протоколе. В течение беременно-
сти Алеся также решила наблюдаться в «Клинике Нуриевых». 
Сейчас она перечисляет главные плюсы медицинского уч-
реждения: спокойная атмосфера, высокий профессионализм 
врачей, возможность быстро получить консультации про-
фильных специалистов и сдать все анализы в одном месте. 
Ещё один и, пожалуй, самый важный плюс — возможность 
звонить или писать своему врачу круглосуточно и не сомне-
ваться в скором ответе. Также приятным дополнением стал и 
комплект натуральной косметики, который кировчанка по-
лучила в подарок при постановке на учёт.

В январе у Алеси родилась долгожданная дочка Ульяна — 
с хорошим весом 3470 и ростом 54 см.

Пациент не останется 
один на один с проблемой

А вот что о работе в Кирове думают Ильяс 
Рафаилович и Нияз Ильясович Нуриевы. Что принци-
пиально важного в части оказания медицинских услуг 
клиника принесла в наш город.

Ильяс Нуриев, учредитель и генеральный директор 
«Клиники Нуриевых», врач-уролог:

— Мы ежемесячно проводим бесплатную школу здоро-
вья, где наши врачи рассказывают кировчанам о беспло-
дии, его причинах и лечении. На этих школах мы развеи-
ваем мифы, которых много в интернете, помогаем людям 
понять, что если они столкнулись с проблемой с зачати-
ем, то они не остаются один на один с этой проблемой, — 
у современной медицины есть способы решить её. И это не 
обязательно исключительно ЭКО.

— У нас особый подход к работе с пациентами. Врач-
репродуктолог не отправляет пациентку записываться на 
УЗИ, а сам проводит УЗИ во время приёма (и это входит в 
стоимость приёма). Кроме того, в течение 30 дней после 
первичного приёма пациентка может бесплатно записать-
ся на повторные консультации. Нам важно, чтобы обследо-
вание было доступным для наших пациентов.

Нияз Нуриев, главный врач «Клиники Нуриевых», 
врач-репродуктолог:

— Мы единственные в Кирове, кто выполняет такую про-
цедуру, как биопсия яичка. Для чего это нужно? У многих 
мужчин с бесплодием сложно найти сперматозоиды. Часто 
такие пары отправляют к донорам. Однако не все мужчины 
психологически готовы использовать донорский материал. 
Мы стремимся до последнего сохранить возможность, что-
бы мужчина и женщина были биологическими родителями. 
Во время биопсии находим сперматозоиды и проводим ЭКО 
с ними. Это решает множество психологических вопросов, а 
люди становятся биологическими родителями своих детей. 

ул. Урицкого, 24               8-800-200-43-34                 nnplus.ru

ЛО-16-01-007 489 от 5 апреля 2019 г.

«Клиника Нуриевых»:
■■ Лечение бесплодия,
■■ Ведение беременности,
■■ Гинекология и урология.

Юлия Шулаева, 
исполнительный директор 
«Клиники Нуриевых» 
в Кирове

Мария 
Емельянова, 
врач-
репродуктолог

красота и здоровье
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Путь к совершенству
начинается здесь

ул. Пятницкая, 12, корп. 1              +7 (912) 734-80-08                 dr.ilina_clinic



Лицензия N ЛО-43-01-003303 от 21.10.2021.



Профессиональный уход для волос: 
шампуни, кондиционеры, маски, 
краски

Ольга 
Кокорина,
владелец 
«Белого салона» 
красоты

Больше чем 
окрашивание
и уход для волос

ул. Преображенская, 65
+7 (912) 338-82-12

Запись 
онлайн

ул. Милицейская, 76а
+7 (912) 826-46-11



7 причин выбрать имплантаты Osstem
1. Бренд с мировым именем, много успешных 
кейсов, высокая приживаемость имплантатов

2. Широкий спектр медицинского оборудования, 
большое разнообразие наборов для хирургов 
и ортопедов, средства гигиены 

3. Шикарный стартовый набор для имплантации 

4. Особый дизайн фрез, который обеспечивает 
нужную первичную стабильность имплантов 

5. Наличие удобных стопперов на каждой фрезе 

6. Одинаковая цветовая маркировка фрез и 
имплантов

7. Премиальное оборудование по доступной цене, 
которым приятно работать

Максим Терюхов, 
директор Центра 
имплантации и 
протезирования 
«Диэлит», врач 
стоматолог-ортопед, 
хирург, имплантолог

Лицензия № ЛО-43-01-002656 
от 08 ноября 2017 г.

ул. Володарского, 135
25-44-21

Центр имплантации  
и протезирования «Диэлит» — 
официальный дилер компании 
Osstem в Кирове



Помогаем детям расти 
и развиваться правильно

О том, как помочь детям со сложностями 
с поведением и обучаемостью, — 
Ольга Скрябина, нейропсихолог центра 
«Нейрон», ведущий нейропсихолог 
города, старший преподаватель кафедры 
клинической психологии и педагогики 
Кировского ГМУ, специалист 
по БОС-терапии, ЭЭГ-исследованиям

Для кого создан центр «Нейрон»?

— Центр «Нейрон» создан, чтобы помочь родителям, чьи дети 
не имеют медицинских диагнозов, но у них есть трудности в 
развитии и обучении. Если у вашего ребёнка: 

■■ трудности в усвоении школьной программы;
■■ в анамнезе были или есть расстройства эмоционально-во-

левой сферы, когнитивной деятельности;
■■ имеются речевые нарушения различной степени;
■■ была родовая травма, травма головы, операции;
■■ ребёнок неуклюжий, плохо координирует движения;
■■ ребёнку трудно усидеть на месте;
■■ повышенная утомляемость, частые перемены настроения;
■■ не генетическая леворукость, 

ему необходимы занятия с нейропсихологом. Этот специалист 
помогает понять, каким образом отделы мозга обеспечива-
ют работу высших психических функций, таких как мышле-
ние, речь, память, внимание, восприятие, сфера произволь-
ных движений. Его работа направлена на выявление причин 
снижения работы этих функций, их устранение, восстановле-
ние, компенсацию или развитие.

По результатам нейропсихологического тестирования мы 
разрабатываем для каждого ребёнка индивидуальную про-
грамму занятий, которая позволяет скорректировать суще-
ствующие проблемы.

Чем может помочь нейропсихолог?

Нейропсихолог работает со структурами головного мозга. 
Головной мозг — сложный орган, который развивается поэтап-
но по своим правилам и законам, которые предполагают своев-
ременное прохождение определённых этапов: в первую очередь 
формируются низшие структуры мозга, которые позже дают 
возможность работать высшим структурам. То есть сначала ре-
бёнок осваивает базовые навыки — учится держать голову, пе-
реворачиваться, хватать, ползать, ходить и так далее по нарас-
тающей. И эти навыки лежат в основе дальнейшего развития. 
Если все этапы проходят правильно, в будущем у ребёнка будет 
меньше причин для возникновения трудностей в обучении. В 
обратной ситуации в мозге появляются слабые звенья психи-
ческого функционирования, что приводит к отставанию в раз-
витии психической функции в целом. Нейропсихолог в ходе 
диагностики и тестирования выявляет эти слабые звенья и с по-

мощью специальных методик компенсирует их за счёт также 
выявленных в ходе диагностики сильных звеньев. Таким обра-
зом, нейропсихологическая коррекция очень точечно направ-
лена на скрытые, но настоящие причины нарушений.

Кто в нашей команде? 

Прежде всего это нейропсихологи и нейропедагоги, психо-
логи и логопеды. Есть специалист по сенсорной интеграции, 
важный и нужный специалист, т.к. сенсорные процессы ле-
жат в основе развития всех высших познавательных функций. 
Уникальный для нашего города специалист по биомеханике, 
который определяет причину нарушения опорно-двигательно-
го аппарата, от этого аппарата зависит работа речевого аппара-
та, крупная и мелкая моторика и в дальнейшем интеллект. У 
нас работают психологи по личностным, детско-родительским 
отношениям. Специалист по БОС-терапии. Нейропедагоги об-
учают детей правильному письму со стороны физиологии, есть 
программа по коррекции почерка с нейропсихологом. 

Важно понимать, что скорректировать возможную недо-
статочную работу отдельных звеньев структур головного мозга 
можно ещё до проявления симптомов — сложностей с поведе-
нием и обучаемостью. Для этого достаточно пройти нейропси-
хологическую диагностику с ребенком и увидеть, соответству-
ет ли его психическое и физиологическое развитие возрасту. 
Приглашаем всех на нейропсихологическую диагностику. Мы помо-
жем вашим детям расти и развиваться правильно. 

ул. Ленина, 184/4, ул. Чехова, 8  

8 (8332) 44-68-44

neiron_kirov_vk

дети

май 2024142



Мы знаем, как сделать детство 
вашего ребёнка счастливым

  ул. Сутырина, 9
  +7 (922) 995-51-81
  clubromashka

Не знаете, чем можно занять детей 
и свой отпуск летом?

Вы можете выбрать разные цвета и дизайны, чтобы сделать домик для 
кукол ярким и привлекательным. А когда домик будет готов, его можно 
покрыть лаком для дополнительной защиты и блеска. 
Кроме того, кукольные домики от PeMa kids растут вместе с детьми. 
Впоследствии они становятся отличным стеллажом для хранения книг, 
тетрадей, прописей. И увлекательно, и полезно!
Ваш ребёнок будет в восторге от такого подарка, 
и вы проведете отлично время вместе!

  8-953-688-77-76

Сканируйте 
куар-код и 
записывайтесь 
на экскурсию в 
садик «Ромашка»

PeMa kids ВКонтакте

•	 Логопедические ясли для малышей от 1 года.
•	 3 педагога на группе.
•	 Все занятия по основной программе, логопед, психолог.
•	 5-разовое питание и 30+ занятий входят в стоимость.
•	 Старших ребят подготовим к школе. Комплекс авторских методик 

для разностороннего развития личности и важных жизненных навыков.
•	 Детский сад лицензирован. 

«Ромашка» — детский сад с бережным подходом к воспитанию 
и развитию

У нас есть отличная идея! Предлагаем раскрасить кукольный домик 
PeMa kids всей семьёй! Ведь это не только увлекательное занятие, 
но и отличный способ сплотить всю семью

ЛЕТО В ГОРОДЕ: ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНЫЙ 
ОТДЫХ ДЛЯ ВАШИХ ДЕТЕЙ
Этим летом легендарный городской лагерь «English Town» 
представлен шестью тематическими сменами для детей 
от 7 до 13 лет. В программе: робототехника, медиаискусство, магия 
профессий и многое другое. Английский и китайский в каждой смене. 
Выбирайте свою смену в «English Town»!
Для ребят постарше — от 10 до 17 лет — запланированы 
двухнедельные модульные курсы в Летней школе: языковые, 
творческие и компьютерные.
А для дошколят с 3 по 28 июня пройдёт Языковой «ART-КЛУБ»: 
учим английский, а ещё рисуем и лепим.

  ул. Пятницкая, 56
  46-56-10
  relodkirov.ru

дети
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Время определяться, чем ваш ребёнок 
займётся летом
 «оПУПенные каникулы» в городском лагере

•	5 познавательных сюжетных двухнедельных смен.
•	Полный день — с 8 до 18 часов.
•	Увлекательные экскурсии, интересные мастер-классы, 

подвижные игры и состязания каждый день. 
•	Познавательная деятельность: работа в команде, учимся 

выстраивать отношения и достигать результата.
•	Вкусное и полезное питание в кафе: завтрак, бранч, обед 

и ужин.
•	Патронаж штатного педиатра, ежедневные активности, 

сбалансированный режим.
•	Все мероприятия включены в стоимость. Без доплат! 

ул. Молодой Гвардии, 96
22-33-44

  pupzemly43



Максимум вкуса.
Минимум калорий
•	Кондитерская «Зефир» представляет 

десерты без сахара, без глютена, 
без лактозы. 

•	Всегда в ассортименте свежие  
ПП пирожные и торты, зефир, 
меренговый рулет и муссовые десерты. 

•	Яркие вкусы, привлекательный дизайн 
и минимум калорий, чтобы вам было 
не только вкусно, но и полезно!

ул. Пролетарская, 14 
ул. Воровского, 50

+7 (8332) 26-25-58



Готовим на одном языке, — Сергей Носков, владелец ресторана «Ойкумена»

Поедем, поедим! 

— Открыть для себя Америку или 
Европу можно без визы, не уезжая 
из Кирова. «Ойкумена» объеди-
нила кухни народов мира и стала 
знаковым местом на гастрономи-
ческой карте. В переводе с грече-
ского она означает «весь населён-
ный мир». 

Сегодня ойкумена стала сим-
волом объединения, который мы 
отразили в названии нашего ре-
сторана. Зачастую именно со вку-
совых впечатлений начинается 
знакомство с любой культурой, а 
еда — универсальный язык. 

Кулинарный атлас

Ресторан расположился в исто-
рическом центре города на ул. 
Герцена, 15.  Наша кухня — кули-
нарный атлас, где за основу взя-
ты локальные специалитеты и ин-
терпретации блюд французской 
и итальянской, русской и амери-
канской кухни.

В нашем меню соседствуют 
вятские щи и тайский том ям, 
сербская плескавица и болгарский 
шопский салат, американский 

стейк стриплойн («Нью-Йорк») и 
испанская паэлья. 

Мы собрали дары полей и ле-
сов, плоды и цветы, грибы и ли-
стья, которые произрастают в 
России и за рубежом, часть про-
дуктов вырастили локальные фер-
меры. К каждому гостю бережно 
относимся, как к родному чело-
веку, поэтому каждое блюдо го-
товим «из-под ножа», момент в 
момент, даже обеденные сеты. 
Только свежие, вкусные и тща-
тельно отобранные ингредиенты 
используем  для наших позиций.

Гурманские будни

Самобытность «Ойкумены» про-
является и в интерьере — это яр-
кий, уютный мир, состоящий из 
тысячи деталей и множества рукот-
ворных предметов декора. Здесь вы 
можете провести уединённое сви-
дание, насладиться ужином в се-
мейном кругу, выпить чашечку 
ароматного кофе на террасе. 

Тон атмосфере ресторана задаёт 
наша команда. Считаю, что толь-
ко неравнодушные сотрудники, 
разделяющие философию заведе-
ния, могут создавать высокий сер-

Попробуй мир на вкус

ул. Герцена, 15 
т.: 8-922-663-70-08

ecumena_kirov

вкусы

май 2024146



вис. Каждые полгода мы обновляем 
меню, в которое входят авторские и 
аутентичные блюда от шеф-повара 
Дмитрия Сбоева. Вообще на нашей 
кухне традиции встречаются с по-
лётом фантазии, в результате чего 
и рождаются кулинарные шедевры.

Самое вкусное — впереди

Гастрономические ужины  — 
вкусная традиция ресторана. 
Ценители изысканных блюд и 
благородных напитков с удоволь-
ствием погружаются в приятную 
атмосферу.

Благодаря эстетике высокой 
кухни, интересной подаче и сти-
лизованному меню, трапеза пре-
вращается в кулинарный пер-
форманс. Последний прошёл 
по мотивам рецептов из книги 
Елены Молоховец «Подарок моло-
дым хозяйкам» (1861 г.). Гурманы 
высоко оценили блюда народов 
Российской Империи и Старого 
Света. 

«Ойкумена» — больше, чем 
ресторан, она в каждом из нас. 
Открывая этот удивительный мир, 
мы расширяем свою личную оби-
таемую вселенную. 

Дмитрий Сбоев, 
шеф-повар ресторана 
«Ойкумена»:

— Сегодня наши гости могут 
расширить свои познания в 
географии, попробовав аутентичные 
блюда, приготовленные по 
традиционным рецептам: 
фо бо, плескавица, тиганита 
колокифакия. В нашем меню немало 
фирменных блюд: салат с «рваной» 
свининой, кальмар на гриле с 
овощами и пряным кокосовым 
соусом, пирожное «Лимгрей» и 
наше популярное мороженое 
«Ойкумена». Одним словом, 
попробуйте этот мир на вкус!

Наша кухня — кулинарный атлас, 
здесь традиции встречаются 
с полётом фантазии

вкусы

147



+7 (922) 977-77-18                        dobrynin43rus

Сыр вашему дому

Все началось в 2016 с одной кастрюли

— Сколько себя помню, всегда была потребность придумы-
вать, созидать. А когда твои идеи материализуются и стано-
вятся чем-то вкусным, что радует человека, испытываешь не-
поддельный детский восторг. Я верю в то, что, если пришла 
мысль, ее необходимо реализовать, дать жизнь. 

Помню, как купил кастрюлю. Приволок домой флягу мо-
лока. И... жена «выгнала» со всем этим добром, потому что 
сделать сыр в домашних условиях нереально. Свои экспери-
менты продолжил в столовой, которую арендовал у приятеля 
на двое суток. И у меня получилось! 

После окончательного решения, что я хочу создать в ито-
ге, поехал учиться в Кисловодск. Жил у коренной карачаев-
ки Фатимы неделю, впитывал каждое слово, движение, а она 
передавала мне терпеливо секреты производства домашне-
го сыра. Так что можно сказать, что я привез в Киров рецеп-
ты с гор.

Конечно, кроме интереса и желания, у меня была сильная 
база для создания своей сыроварни: высшее финансовое обра-
зование, опыт работы на передовом производственном пред-
приятии и пытливый ум.

Мягкие сыры в лучших домашних 
традициях из цельного молока

Преимущественно производим продукцию из цельно-
го молока и используем в производстве принцип мини-
мального вмешательства в структуру продукта, благодаря 

От желания создавать и дарить радость людям до частной сыроварни. 
Виталий Добрынин о том, как из творческого интереса вырос успешный проект.

Розничные точки «Сыр вашему дому»: 
Фермерский рынок (ул. Екатерины Кочкиной, 3Б) 
ТЦ «ЭкоЯрмарка» (ул. Щорса, 79) 
Центральный рынок (ул. Милицейская, 31, 
торговое место 59М) 
Октябрьский рынок (ул. Розы Люксембург, 86)

чему имеем органолептические свойства продукта — за-
пах, цвет, вкус — как у бабушки. Мы адаптировали до-
машние, аутентичные рецепты сыров к масштабам цеха 
и производим их в соответствии с законодательством по 
всем нормам и стандартам. В сыроварне «Добрынин» мож-
но купить мягкие сыры для различных нужд: жарки, запе-
кания, бутербродов, салатов, супов. Есть легкие нежные, 
острые пикантные, копченые брутальные. Сейчас линей-
ку сыров планируем расширять.

Каждый день свежие продукты

При производстве я руководствуюсь 3 факторами: про-
дукт должен быть безопасным, вкусным и произведен во-
время. Если один из факторов отсутствует — ничего не 
получится.

Ежедневно мы поставляем на прилавки свежую про-
дукцию, наши сыры сохраняют все полезные свойства и 
микроэлементы цельного молока, сотрудники постоянно 
повышают квалификацию. Я уверен, 8 лет нашей работы — 
доказательство того, что мы идем в верном направлении, 
наша идея жизнеспособна, а ценности поддерживает очень 
много людей. 
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Лавка «Подворье Кардинала» предлагает широкий выбор мяса высокого 
качества для загородного отдыха и на природе. 

■■ Нежная телятина (мясо бычков мясных пород, выращенных на нашей 
ферме). Сочные стейки станут королями стола, а мясо на кости и филе 
безупречно подойдут для блюд на открытом огне. 

■■ Мясо птицы: индейка, кура тушка, а цыплята-корнишоны завоюют 
сердца всех ваших  домашних!

■■ Натуральная докторская колбаса и купаты разнообразят большой стол! 

Сочные стейки 
от фермеров станут 
королями вашего стола

ул. Дерендяева, 38

+7 (8332) 45-20-12

podvorekardinala43.ru

podvore.kardinala43

■■ Krab’s berry специализируется на поставках свежезамороженной 
рыбы, морепродуктов и икры премиум-качества с Дальнего Востока и 
Камчатки, а также свежей охлаждённой форели от лучших производи-
телей Карелии и морских деликатесов.

■■ Доставка по городу по тарифам «Яндекс.Такси». 

Изысканные вкусы моря

NEW! Полуфабрикаты собственного производства 
для приготовления готовых супов «Том Ям» и «Ухи 
по-фински»

Октябрьский пр-кт, 106 

ул. Ивана Попова, 93

+7 (922) 964-64-64

krabs_berry 

Фабрика полезных продуктов «Тиберри» основана предпринимателем 
Андреем Тимоновым и производит шоколад из премиум какао-бобов, без са-
хара на альтернативном молоке (кедровом, миндальном, из ореха кешью), 
а также эксклюзивный протеиновый молочный шоколад из вятского моло-
ка и масла гхи без добавления сахара! 

Насладитесь натуральным 
вкусом шоколада

ул. Преображенская, 34

+7 (999) 294-17-77

tiberry.ru 

tiberryplus

NEW! Эксклюзивные плитки шоколада под СТМ 
для подарков вашим клиентам и партнёрам
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В отпуск на авто — легко!
Автомобиль — это прекрасная альтернатива самолету или поезду, сами решаете, куда 
ехать, составив интересный и яркий маршрут, — Артём Печенин, руководитель станции 
технического обслуживания легкового и коммерческого транспорта ServiceCar 

Аксиома — автомобиль для путешествий 
должен быть полностью исправен

— В наши дни в России, как и во всём мире, автопу-
тешествия становятся всё популярнее и постепен-
но вытесняют отдых по принципу «всё включено». 
Происходит это во многом из-за сложившейся поли-
тической ситуации, роста курса валюты и повышения 
цен на турпутёвки.

Однако важно помнить, что длительная поездка на 
большое расстояние требует должной подготовки маши-
ны. Наиболее важные детали и узлы автомобиля, которые 
непременно стоит проверить перед автопутешествием:
1.	 Проверить сроки прохождения ТО, если близко, то 

произвести замену моторного масла и фильтров. 
2.	 Проверить ходовую часть, рулевое управление и тор-

мозную систему, а также электронные и электриче-
ские системы. 

3.	 Шины должны быть по сезону, протектор не должен 
быть стерт, проверьте давление в шинах и сделайте 
балансировку.

4.	 При необходимости заправьте кондиционер. Во 
время путешествия на море в летний сезон это 
важно для комфорта и безопасности водителя и 
пассажиров.

5.	 Проверьте заряд аккумулятора.
А ещё лучше пройти полное техническое обслужи-

вание, на котором приведут в порядок все узлы и агре-
гаты автомобиля. 

Что ещё учесть? 

В дальнюю дорогу необходимо готовиться осно-
вательнее. Стоит взять необходимые инструмен-
ты: запасное колесо, ручной домкрат, трос, аптечку 
первой помощи, огнетушитель, фонарик, зарядное 
устройство для телефона и другие предметы. Не нуж-
но забывать и о наличии необходимых документов и 
страховки.

Путешествие на автомобиле — это очень увлекатель-
но, ведь мы живем в большой и красивой стране. В отли-
чие от других видов транспорта вы предоставлены сами 
себе и можете в любой момент остановиться, выдохнуть 
и осмотреться по сторонам. А чтобы получить от поезд-
ки как можно больше удовольствия, доверьте подготовку 
автомобиля к поездке профессионалам. В автотехцентре 
Service Car мы проведём полный комплекс работ, и ваша 
машина не подведёт вас в путешествии! 

ул. Весенняя, 54 
(8332) 21-44-00

serivecar

ул. Прудная, 51Б 
(8332) 22-57-32

servicecar.pro
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БизнесDrive
ЭВА коврики для дома, 
дачи, офиса и автомобиля

Инновационные ЭВА коврики сохранят чистоту 
в вашем доме и автомобиле

■■ Вся грязь и песок удерживаются в ячейках, а не разносятся по полу или салону.
■■ Точно повторяют форму и изгибы пола вашего авто.
■■ Разнообразие цветовых решений и фактур материала поможет освежить 

интерьер.
■■ ЭВА — материал экологически чистый, гипоаллергенный и не имеет запаха.

Изготовим ковры по вашим размерам, а также в салон и багажник любого авто. 

Обслуживание автомобильного кондиционера — необходимая проце-
дура при подготовке машины к летнему сезону. На новом автомобиле за-
правлять кондиционер нужно через 2,5–3 года, на авто старше 5 лет — еже-
годно доливать хладагент и масло.

Приезжайте на обслуживание климатического оборудования в AMX43. Мы ра-
ботаем с любыми автомобилями: отечественными, китайцами, американцами 
и т. д. Гарантируем качественный сервис по выгодным ценам. 

Автоэксперты и надёжные компании по ремонту автомобиля, 
тюнингу и детейлингу  — в новом спецпроекте журнала

ул. Воровского, 111 Б

8 (900) 526-11-22 
(8332) 49-43-60

эваковрики.рф           eva_kovriki_kirov

На защите вашего авто
Pro Detail — Студия антигравийной защиты. Каждый месяц мы брони-

руем огромное количество машин, и это только начало! Наш потенциал 
безграничен, и мы стремимся стать лучше с каждым днем. Наша цель —
увеличить количество, но при этом не потерять в качестве обслуживания. 
Мы создаем команду профессионалов, готовую двигаться только вперед. 
Спасибо, что вы с нами в этом невероятном путешествии!

■■ Команда детейлеров Pro Detail —  выпускники школы Morendi, первой и 
единственной сертифицированной детейлинг-студии Москвы

■■ 5-летний опыт работы по полировке, нанесению защитных составов, 
плёнки, шумоизоляции, химчистки. 

ул. Щорса, 62/6

+7 (912) 826-69-96

46-69-96

prodetailauto

Плохо охлаждает 
кондиционер?

Запись 
на диагностику 
по тел. 
21-00-67 или 
на amx43.ru

При добавлении 
компании 
начисляется 
250 приветственных 
баллов.
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Великорецкое приглашает. 
И угощает!

духовный центр земли 
вятской

— Старинное вятское село Велико-
рецкое… На всё Отечество наше зна-
менито оно Великорецким крестным 
ходом с его многовековой 600-лет-
ней историей, продолжительностью 
расстояния — 150 км по бездорожью в 
холод и зной, общему времени про-
хождения — почти неделя. Тысячи 
паломников приходят или приез-
жают и в эти памятные июньские 
дни, и в течение всего года в село на 
Великой реке, чтобы поклониться свя-
тому месту обретения иконы Николая 
Чудотворца, побыть в тишине сосно-
вого бора, набраться новых сил для 
повседневных рабочих хлопот и за-
нятий. Многих из них гостеприимно 
встречает в Великорецком база отдыха 
«Ковчег», где можно отдохнуть с ком-
фортом от праведных трудов в уютных 

номерах, вкусно покушать, поплавать 
в закрытом летнем бассейне, сходить 
в русскую баню на берёзовых дровах.  
При желании реально отправить-
ся даже на сплав по реке Великой на 
байдарках, совершить пеший пере-
ход до села Горохово и обратно по пути 
крестного хода — а это почти 30 км, 
сходить на рыбалку на окуня или в лес 
с корзинкой за ягодами, травами и 
грибами. 

Наконец, в распоряжении особо 
активных гостей предоставляются мо-
тоцикл и велосипеды, болотоход, сне-
гоход и мотосани. 

Великорецкое — это прежде все-
го духовный центр Вятской земли. 
Не случайно уже 600 лет сюда идут и 
едут паломники. Люди любят село на 
Великой реке всей душой, потому и 
возвращаются к нам снова и снова — 
отдохнуть, помолиться или просто по-
быть в целебной тишине. 

Люди любят село на 
Великой реке всей 
душой, потому и 
возвращаются к нам 
снова и снова, — 
Павел Трудоношин, 
директор базы отдыха 
«Ковчег» 

о вечном
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Кстати, чтобы осмотреть окрестности Великорецкого, 
можно воспользоваться услугами конного клуба: запла-
нировано около 20 маршрутов различной сложности. И 
еще одна изюминка привлекает гостей на юрьянскую зем-
лю — оригинальные великорецкие сыры: мягкие и твер-
дые, горькие и сладкие, белые и желтые. 

Храмы Божии села Великорецкого 

Николаевская церковь, Преображенская, высокая коло-
коленка — о них отдельное слово… Однажды с восторжен-
ным любопытством осмотришь их до мельчайшей фасад-
ной детали, обойдёшь по периметру малой экскурсией, а 
то и выберешься за село по южному склону в поисках пано-
рамного вида, чтобы, стоя у серой от мха ограды чьей-то 
окраинной усадьбы, под усыпанной зеленцами кудрявой 
черемухой замереть очарованным, околдованным рукот-
ворной красотой. С той поры и пребудешь в твёрдом убеж-
дении: настоящая это жемчужина архитектурной мыс-
ли и строительного мастерства, дивное сокровище земли 
вятской. И верно, разве может быть иначе, если даже ме-
сто сие для зодчества не человек самостоятельно выбрал, а 
сделал милость прямой подсказки сам Николай Угодник!   

«Ступаешь на великорецкую землю — и будто оста-
навливается время, — заметил один известный писа-
тель. — Нет ни суеты, ни спешки. Хочется ходить сте-
пенно, говорить негромко. И сразу становишься и 
мудрее, и добрее к тем, кто рядом с тобою…» Помните: 
здесь вам всегда рады! 

Село Великорецкое — 
жемчужина Вятского края 

Кировская обл., 
с. Великорецкое, 
ул. Труда, 22

8-922-668-84-84 
(Павел Иннокентьевич) 
8-922-989-59-55 
(Татьяна Павловна)

public120380377

kovcheg43.ru

о вечном
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битва корпораций 5.0.
корпоративная лига. Районы. кварталы

турнир «Битва Корпораций 5.0» 
завершён! На протяжении месяца 
команды кировских предприятий 
проверяли себя на ловкость, 
выносливость и эрудированность!  

Сканируй 
QR-код 
и смотри полный 
фотоотчет 
с мероприятия 1 место — Молочный комбинат

3 место — НордХаус

Кировский кирпичный завод Трейдсофт SCENT

Северные технологии PirelliСК Город

2 место — ИМЛАЙТ

светская хроника
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МИГ Аква Групп

Мико Вахруши-Литобувь КС Керамик

Деликат Сервис Дороничи №1

Дороничи №2НОРБИТ ВЕРСТАЛЬ

светская хроника
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Игорь Мельник

Руководитель сервисной 
службы по ремонту окон 
«Плохимокнам.нет»

Ремонт окон любых 
производителей, устранение 
продуваний, изготовление и 
установка москитных сеток, 
жалюзи и рулонных штор.

ул. Карла Маркса, 99, 
оф. 205

8 (8332) 47-27-20

plohimoknam.net

remont_okon_kirov

8 (939) 800-17-37, 270-260 
8 (912) 712-07-77

Орхидея43.рф

orhideya43

Связи решают

Лазым Алиев
Руководитель Сети 
цветочных магазинов 
«Орхидея»

Цветы, украшения и декор 
улучшают командный дух, 
дарят радость сотрудникам 
и увеличивают лояльность 
клиентов. «Орхидея» будет 
рада вам с этим помочь!

Анна Клепикова

Директор УК «Паритет»

Услуги по управлению 
многоквартирными 
домами: содержание, 
ремонт, в том числе 
капитальный и 
благоустройство.

ул. Свободы, 133А

41-22-02

ukparitet

Юлия Скопина
Генеральный директор 
ООО «ЮСКАС»

Международные поставки 
товара (ВЭД) под ключ: 
поиск поставщика, 
доставка, сертификация, 
таможенное оформление. 
Консультирование по 
всем вопросам ВЭД.

8 (964) 253-70-80

yuskas.com

yuskasVED

Мы помним о человеке лучшее, 
поэтому памятник — это про 
масштаб и характер личности. 300 
памятников со смыслом на складе 
в Кирове — от эксклюзивных 
до лаконичных, а также 
эстетичное благоустройство 
места захоронения.

ул. Профсоюзная, 29

8-921-954-02-30

granitgroup43

Сергей вершинин
Учредитель компании 
по благоустройству 
захоронений «ГРАНИТ 
GROUP»®

Ольга лобастова

Учредитель центра 
активного отдыха 
«Летучий корабль»

Корпоративные 
мероприятия, 
наполненные душой и 
смыслом. Сплочаем. 
Вдохновляем. Удивляем.

8 (8332) 255-888

korabl-kirov.ru

korabl_kirov

Светлана 
Бердникова

Территориальный 
директор дирекции по 
Кировской области 
ООО «Капитал Лайф 
страхование жизни»

Эксперт в области 
финансового 
планирования.

8 (912) 709-35-81

Марат 
Долгоаршинных

Собственник магазина  
аккумуляторной техники 
Lithium Store, 
салона-ателье итальянских  
костюмов Marco Biantoni

Качественный ручной и 
садовый аккумуляторный 
инструмент,  
качественные мужские и 
женские деловые костюмы.

259-777, 295-777

LithiumStore_Kirov 
MarcoBiantoni

Алексей Гирев

Руководитель 
компании Кухни и 
мебель IN FASHION

Более 15 лет производим 
кухни и мебель высокого 
качества как для домов, 
так и для офисов/
коммерции. Каждый 
проект индивидуален, мы 
готовы воплотить любую 
вашу идею в реальность!

mebelinfashion.ru

mebelinfashion

Полина Тимина

Руководитель, маркетолог-
стратег агентства 5FIVE

Профи в выстраивании 
маркетинга 
для производителей 
стройматериалов, 
компаний по строительству 
загородных домов 
и посёлков. В портфеле  — 
компании из РФ и за 
её пределами. 

five-agency.com

PolyTimina



«Связи решают» — это проект, в котором вы можете рассказать о себе.  
Все участники проекта лично могут познакомиться друг с другом на нетворкинг-
мероприятии в формате Face to Face (быстрые знакомства). 
Хотите принять участие? звоните: 8-922-634-86-18

8 (912) 822-91-93

eravodolei.ru

eravodoleya1

Ольга максимчук

Основатель, 
руководитель компании 
«ФинДИР», эксперт  
в области финансов

ул. Загородная, 13

8 (963) 434-60-00

salimov.pro

salimovrf

Руслан Салимов

Руководитель 
SALIMOV.PRO

Автоматизация и 
доработка бизнес-
процессов на базе 
CRM-систем и IT-
продуктов. Внедрение 
сквозной аналитики.

Виктор Смирнов

Руководитель компании 
«Эра Водолея»

Эксперт в области чистой 
воды. Поделюсь, как 
сохранить здоровье 
крепким, как продлить 
срок службы отопительных 
приборов, как снизить 
затраты на воду.

Татьяна 
Максимчук

Основатель и 
руководитель компании 
«Бухгалтер и Я»

Управленческий учёт и 
юнит-экономика для бизнеса. 
Знаем, как из хаоса данных 
показать собственнику 
реальную чистую прибыль.

ул. Володарского, 132/1

8 (8332) 213-112

buhgalter043.ru

Владислав 
Бабаян

Директор Pro Detail

Защищаем ваши 
автомобили, 
возвращаем им 
первозданный 
внешний вид. 

prodetailauto

Нахожу «черные дыры» 
в ваших финансах, 
отвечаю на вопрос, где 
ваши деньги, и вывожу 
бизнес на прибыль. 

ул. Горбачева, 62, оф. 7

77-70-99

fin_dir43

галина хохрина

Собственник ООО 
Компания «Вятка микс»

Строим тёплые дома по 
индивидуальным проектам 
более 12 лет. Используем 
энергосберегающую 
технологию монолитного 
строительства. Наши 
клиенты рекомендуют нас 
своим друзьям и знакомым.

Воровского, 92, оф. 92

8 (800) 201-60-43

v-miks.ru

Станислав 
сазонов

Основатель и 
руководитель IT-компании 
«Архитектор Ботов»

Чат-боты и нейросети для 
качественного общения с 
клиентами 24/7, увеличения 
эффективности рекламы 
и объёма продаж.

stanisslav_s

stas_goodbot

Ольга Дозмарова
Адвокат Кировской 
областной коллегии 
адвокатов

Решаю любые 
юридические ситуации – 
даже самые нестандартные

ул Герцена, 22/1

8 (922) 668-76-60 

olgadozmarova

DozmarovaO

Дмитрий Меньшиков

Директор компании 
«Двери ESTET»

Продвигаем культуру 
дверного производства! 
Поставляем качественные 
межкомнатные и входные 
двери, алюминиевые 
перегородки, 
стеновые панели.

ул. Московская, 102В, 
павильон 1К (ТЦ«Планета») 
ул. Ленина, 205 
(ТЦ «Гринхаус»)

kirov.estetdveri.ru

Нияз Нуриев

Главный врач, 
врач-репродуктолог 
«Клиники Нуриевых»

Семейная клиника 
репродуктивного 
здоровья. Помогаем 
женщинам и мужчинам 
становиться родителями. 
Лечение бесплодия, ЭКО 
и ведение беременности.

8 (906) 120-67-10

nnplus.ru



Связи решают

Наталия Останина

Руководитель 
Школы-студии флористики 
Ostaninoy, педагог, флорист

Наталья Журавлева

Руководитель ООО ТСЭ

Владислав Николаев

Руководитель студии 
автоматизации бизнеса 
ComplexCase

Юлия Лопаткина

Собственник сети 
салонов «ЦирюльникЪ» 
и Центра проблемной 
стопы Podospecific

Авторские обучающие курсы 
по флористике. Премиальные 
букеты. Корпоративное 
цветочное сопровождение. 
Летний цветочный клуб 
для девочек.

Оказываю помощь 
с юридическими 
вопросами в гражданском 
законодательстве. Имею 
опыт работы более 20 лет 
в логистике, обеспечивая 
оптимальное сочетание 
цены, качества и сроков 
перевозки грузов.

Мы — ваш надёжный 
партнер в автоматизации 
бизнеса: сайты, SEO, 
интеграции, CRM-системы, 
чат-боты, системы 
лояльности, маркировка, 
торговое оборудование.

13 лет я работаю с 
людьми и в сфере 
красоты и здоровья. 
Самое ценное, что есть 
вокруг меня, — люди, 
моя команда! Именно 
они делают наших 
клиентов счастливыми 
и здоровыми!

8 (922) 668-02-27

tse-kirov@mail.ru

zhuravleva__natalya

8 (999) 100-99-41

complexcase.ru

complexcase_director
cirulnik_kirov43 
podolog.kirov

Роман Вяткин

Соучредитель 
«Вятфилкомпани», 
Кофейни RJ Coffee
«Вятфилкомпаня» — 
ведение бухгалтерского 
и налогового учёта под 
ключ, формирование 
отчетности. Кофейня 
RJ Coffee — вкус кофе, 
который надо попробовать.

8 (953) 945-57-19

vyatfil_company 
rjcoffe_kirov 
roma_vyatkin

ул. Московская, 110/1

shkolafloristikikirov

natalia_ostanina

Кирилл Первушин

Собственник «Премьер 
Недвижимость»

Недвижимость. 
Решим любой вопрос.

8 (922) 993-80-37

premierned

Елена Русских

Руководитель 
ООО «Экомир»

Предоставляем комплекс 
услуг по оформлению 
и согласованию 
экологической 
документации, обязательной 
для соблюдения требований 
законодательства.

ул. Пятницкая, 67, 
оф. 1002 

8 (953) 130-66-55

ecomir43.ru        ecomir43

светлана 
гельмель

Руководитель детского 
музыкального театра 
«Новое поколение»

Каждый ребёнок 
талантлив по-своему! 
Раскроем творческий 
потенциал ваших 
детей! Пробное 
занятие — бесплатно!

ул. Карла Либкнехта, 37 

8 (922) 976-86-86

gelmel_teatr

Татьяна 
Пушкарева

Директор ООО «УК 
«Территория Комфорта

Мы управляем 
многоквартирными домами 
таким образом, чтобы 
процесс проживания для 
жильцов был максимально 
комфортным.

ул.Труда, 80А, пом. 1002 

43-72-72

uktk43.ru          uktk43

20 лет успешной 
работы в туризме. 
Индивидуальный 
подход в работе.

Елена колчина

Директор туристического 
агентства TEZ TOUR 
KIROV

ул. Спасская, 59  
т. 78-94-44 

ул. Московская, 7 
т. 78-50-40

teztour-kirov.ru

teztour_kirov



Марина ДЁмина
Основатель туроператора 
активного отдыха 
«Клуб приключений 
«СЛЕД»
Организация активного 
отдыха под ключ: походы, 
сплавы, турслеты, трекинги 
в горы и авторские 
путешествия по России.

Октябрьский пр-кт, 120, 
оф. 510

sled43 
(Путешествия по области)

sled_russia 
(Путешествия по РФ)

Сергей Постников

Собственник 
УК «Городское 
обслуживающее 
предприятие» и кафе-
столовой «Вятские щи»

Специалист в сфере ЖКХ, 
а также моя команда 
вкусно кормит жителей 
города Кирова. 

ул. Свободы, 135 
ул. Карла Либкнехта, 71

8 (999) 875-39-88

vyatskie_shchi

Надежда 
Тарасова

Руководитель компании 
«Я Жонглёр»

Развиваем тренд 
жонглирования в России. 
Изготовим большие 
объёмы реквизита 
в сжатые сроки.

Татьяна Крупина

Основатель клиники 
«ЛадаМед». Health-коуч, 
специалист по здоровому 
по образу жизни и 
долголетию. Представитель 
компании VILAVI
Откройте для себя 
новый подход к 
здоровью в области:
— Энергии.
— Коррекции веса.
— Иммунитета.
— Молодости.
— Превенции заболеваний.

krupss.tb.ru

Игорь Шубин

Собственник компании 
«Ясень Пень»

Команда «Ясень Пень» 
подготовит участки 
под строительство, 
расчистит сельхозполя 
от поросли и деревьев. 
Демонтаж построек.

ул. Молодой Гвардии, 
43Б, оф. 301

8 (953) 943-90-07

spil-kirov.ru      spil_kirov

ул. Ленина, 137

8 (962) 896-23-31

jongler_nadezhda

Григорий Жданов

Руководитель 
ЛК «АСТАРА»

Проектируем и 
реализуем сады.

8 (912) 331-95-63  
 
astara43

Светлана 
Чувашева

Руководитель студии 
«Салон Света»

Подбор, расчёт и 
поставка светильников 
любого назначения от 
эконом- до премиум-
сегмента. Комплектация и 
сопровождение проектов.

ул. Ленина, 205, 3 эт.

8 (922) 989-64-07

salon_sveta

Натали Надеева
Собственник компаний 
«Бизнес консалтинг» — 
Юриспруденция. 
Бухгалтерия. Кадры. 
GRANDGE — производство 
кормов и лакомств для собак. 
Исполнительный директор 
КРО «Деловая Россия»

Эффективные 
и безопасные 
комплексные решения 
для управления и роста 
вашего бизнеса.

8 (912) 734-62-01

nataly_nadeeva

Артём Печенин 

Руководитель  
Service car
Требуется качественный 
ремонт или регламентное 
ТО вашего автомобиля, 
корпоративного автопарка? 
Тогда это к нам! Быстро, 
качественно, надёжно!
Автозапчасти в наличии, 
гарантия на все виды работ!

ул. Весенняя, 54  
т. 8 (8332) 21-44-00

ул. Прудная, 51Б  
т. 8 (8332) 22-57-35

serivecar

Татьяна Ковтун

Руководитель цветочного 
пространства «Дачница»

Озеленение общественных 
пространств, кафе, 
ресторанов, коттеджей, 
входных групп. 
Декорирование, флористика, 
авторские букеты, продажа и 
подбор горшечных растений.

 Октябрьский пр-кт, 54

8 (8332) 360-294

dachnitsa_kirov

«Связи решают» — это проект, в котором вы можете рассказать о себе.  
Все участники проекта лично могут познакомиться друг с другом на нетворкинг-
мероприятии в формате Face to Face (быстрые знакомства). 
Хотите принять участие? звоните: 8-922-634-86-18



Здоровье и гибкость
в любом возрасте

Подпишись и 
получи подарочный 
сертификат 
на 2 000 o 
по промокоду 
«Бизнес Класс»

Д
о 

30
.0

6.
20

24

ул. Волкова, 6А 
8 (922) 922-44-41

ул. Ленина, 102В 
8 (922) 908-88-55






