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г. Киров, ул. Ленина, 89

т.: 49-82-57, 8-922-973-60-04, 
8-922-973-60-07

 cvtplus.ru    cvtplusnn 
 cvtplus

Европейское производство, 
элегантный дизайн и функциональность. 
Кухонные мойки из нержавеющей 
стали и гранита Topzero. 
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•	 2 этажа меха на ул. Ленина, 75, 	
 64-64-04 

•	 ЦУМ, 2 этаж, 	
 54-26-21

Пошив под заказ на фабрике,  8-800-550-70-81
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ТД «Европейский», yл. Вoрoвскoгo, 43, т. 32-23-73,   bon_street
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ЦУМ, yл. Вoрoвскoгo, 77, т. 25-11-33,   bon_street
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22	 проект «разворот на 1800» 

интервью павла шихалеева, руководителя гк «новый 
дом», и  юлии долгоаршинных, руководителя гк 
юлии долгоаршинных»

24	 бизнес переходит границу  

О перспективах регионального экспорта — Мария 
Зеленцова, директор Центра поддержки экспорта

26	 интернет-магазин: взгляд юриста 

Как организовать юридические аспекты интернет-
магазина, чтобы избежать штрафа? —  
Ольга Дозмарова, руководитель юридической 
компании Д.О.М.  

28	 миллион в суде или жизнь?

3 кейса о нарушении техники безопасности 
рассказывают Александр Дзукаев и Андрей 
Богданов, управляющие партнеры, адвокаты 
коллегии «Дзукаев, Глотов и партнеры»	

Содержание

Мне нравится 
возвращаться к 

классике 
 — Инна Зыкова, Председатель 

правления ПАО «норвик банк» 

10

малый и средний бизнес

крупный бизнес

Подписывайтесь на новый 
аккаунт Бизнес-Клуба и будьте 

в курсе всех мероприятий

июль 2021

Человек года  
будет

декабрь 2021

бизнес ///

Рекламно-информационное издание журнал «Бизнес Класс Киров», специализирующееся на 
сообщениях и материалах рекламного характера. Реклама более 40%. Тираж 4300 экземпляров. Выходит 
ежемесячно. Издается с ноября 2008 года. Распространяется бесплатно по адресной подписке. 
Издание зарегистрировано Управлением Федеральной службы по надзору в сфере связи информационных 
технологий и массовых коммуникаций по Кировской области. Свидетельство о регистрации ПИ № ТУ 43-
191 от 10 декабря 2009 г. Учредитель: ООО «Бизнес Класс». Адрес редакции и издателя: 610017, г. Киров, 
ул. Молодой Гвардии, д. 82, 3 этаж, каб. 329, т. (8332) 57-68-06, сайт: www.bk43.ru. Директор: Бабикова 
Александра Анатольевна. Главный редактор: Суслова Екатерина Викторовна, for-cat@mail.ru. По вопросам 
подписки и обратной связи обращайтесь по адресу bk@43bk.ru и по т. 57-68-06. Отпечатано с готового 
оригинал-макета в  ООО «Кировская областная типография», г. Киров, ул. Ленина, д. 2. Заказ №2211.  
Журнал № 11 (142) ноябрь 2020. Дата выхода: 31 октября 2020 г. Мнение редакции может не совпадать с 
мнением авторов публикуемых материалов. За содержание рекламы ответственность несут рекламодатели. 
Материалы со знаком   публикуются на правах рекламы. Цены указаны в рублях, действительны на момент 
съемок. Все рекламируемые товары и услуги, подлежащие обязательной сертификации, сертифицированы.

Директор: АЛЕКСАНДРА БАБИКОВА, Арт-директор: ЕВГЕНИЯ 

МАРЕНИНА, Главный редактор: ЕКАТЕРИНА СУСЛОВА, 

Журналисты: СЕРГЕЙ ИГНАТЬЕВ, иван крюков, Дизайнеры: 

Наталья Перфильева, Егор Залётов, Специалисты по 

продажам: ОЛЬГА АНТОНОВА, АННА ШИБАНОВА, КРИСТИНА 

КОШЕЧКИНА, ИРИна томенко, фотографы: Иван Благушин, 

Георгий Маренин, Александр Марченко видеограф: 

Константин Кузнецов

Над номером работали:

ноябрь 20206



г. Киров, ул. Воровского, 77, 
ЦУМ, 2 этаж 
(8332) 22-10-45

г. Киров, ул. Воровского, 43,  
ТЦ «Европейский», 2 этаж 
первый меховой аутлет  
(8332) 37-67-09

status-kirov@mail.ru

persona_status.ru

personagrata43

Светлана Пескишева, 
стилист, бьюти-эксперт:

— Природа, порода и безотказность — 
вот мой секрет красоты. Природа — 
это моя женская сущность. За породу 
спасибо родителям. Что касается 
безотказности… С возрастом я поняла, 
что не нужно отказывать себе в радостях. 
Результат — отличное настроение. Все 
прекрасно — вот и весь секрет красоты.

Абсолютная честность и искренность 
как с клиентом, так и с близкими 
людьми — мой главный принцип как 
в бизнесе, так и в жизни. Не нужно 
продавать то, что человеку не надо. Не 
нужно стараться украсить то, что не нужно 
украшать. Все советы, которые я даю как 
бьюти-эксперт, уже опробованы на себе.

Работать должно быть прежде всего 
интересно — в этом я убеждена! 
Искренний интерес заразителен. Когда 
ты переживаешь чистые, искренние 
эмоции, тебя понимают, видят, что ты 
настоящий, ценят и поддерживают! 

Риск — дело благородное!

В бизнесе я чувствую себя комфортно, 
и это не удивительно, ведь иначе я бы 
здесь и не работала. За все это время 
мне удалось найти то самое «свое 
место», а это не может не радовать!

правила жизни

Риск — дело благородное!

Роскошное пальто 
из норки канадского 

аукциона HAFA, 
в цвете silver

Отделка воротника 
и манжеты из меха 

канадской Stone Martin

Цену уточняйте 
по т. (8332) 22-10-45. 

Действуют скидки

Cумка Fabrizio, 5 700 i

г. Киров, Сельскохозяйственный 
проезд, 7, т. +7 (922) 905-83-17 

fabrika_fabrizio

myfabrizio.ru

7



— Всё хорошо, когда всё хорошо кончается. Но мы не хотим, 
чтобы это произошло с вашим бизнесом, поэтому ноябрьский 
номер «Бизнес Класса» символичен: у него нет конца, 
зато есть два начала! Вдохновленные опытом европейских 
глянцевых коллег, мы создали двусторонний журнал, две 
первые обложки, две истории успеха, два содержания, 
нумерация тоже идет с обоих концов. Выбирайте, с какой 
стороны начать читать! Для меня этот «бесконечный» 
перевернутый номер несет совершенно особую философию: 
с какой стороны ни посмотри, а всё только начинается, 
завершение одного процесса является началом другого, 
если изменения всё равно никогда не прекратят с ноги 
врываться в нашу жизнь, может быть, стоит заранее открыть 
им двери? Свои идеи о том, каким сделать следующий, 
декабрьский номер, пишите мне в директ @kate_suslova

еКАТЕРИНА СУСЛОВА, 
ГЛАВНЫЙ РЕДАКТОР 
ЖУРНАЛА «БИЗНЕС КЛАСС»,

парафраз на картину 
«Спортсмены», Казимира Малевича

макияж и укладка 
для Екатерины 
Сусловой — 
Нина Кушова

8-922-661-16-34 

ninakushova

Стиль главного 
редактора: магазин 
итальянской одежды 
San Marino
Костюм 17 500 i

ул. Риммы Юровской, 11б  
(ТЦ «РИО»)

 san_marino__showroom43

Благодарю всех, кто работал с нами  
над ноябрьским номером:
- стилист Юлия Вечтомова, vk.com/uliavechtomova
- стилист Татьяна Мишкина, @mishkinat
- Владимир Грибанов, директора «Театра на Спасской»
- Андрей Гурьянов, Река Времени Production
- «Пивной дворик», ул. Спасская, 41
- музей истории шоколада «Криолло», ул. Спасская, 15

- фитнес-клуб RECORD GYM, ул. Карла Либкнехта, 41
- кафе Adress счастья, ул. Спасская, 17
- отель Four Elements Kirov 4*, благодарю лично Юлию 
Прибылеву, генерального менеджера
- салон mоbel&zeit , ул. Ленина, 205, Green Haus, лично 
благодарю Игоря Борисовича Израилева
- гриль-бар «Конюшня», ул. Ленина, 82, т. (8332) 64-10-86, 
- салон нижнего белья и купальников Dimanche, г. Киров, 

ЦУМ, 3 этаж, @dimanche_43
- салон меха «Статус», ул. Воровского, 50,  
лично благодарю Ирину Мельникову
- ресторан «Россия», лично благодарю Полину Валенчук

Макияж и укладка героинь ноябрьского номера:
- Лаборатория красоты HAPPY, vk.com/luckystudio43,  
ул. Урицкого, 21





Принимаем 
решения 
быстро — 
ваши 
вопросы 
не ждут

За счет высокой скорости принятия решений 
мы способны быстро реагировать на запросы 
клиентов и требования рынка, — Инна Зыкова, 
Председатель правления ПАО «норвик банк»

история успеха
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Мне нравится 
возвращаться к классике 

— Ключевое качество руководителя — 
умение находить людей, которым 
можно доверить дело, которые бу-
дут разделять мои идеи и ценности, 
мыслить схожими категориями. 
Нельзя пытаться все контролировать 
самостоятельно.  

Обожаю лично тестировать новые 
продукты и услуги банка — пожалуй, 
это самое интересное в моей рабо-
те. Стараюсь делать это именно как 
клиент, «забывая» о том, что я знаю 
о  них как сотрудник. Только так 
можно прийти к пониманию прак-
тической значимости, ценности, 
удобства применения. 

Лучший подарок на день рождения — 
путешествие. Куда угодно. В теку-
щих реалиях запрос, конечно, не са-
мый простой, но в России есть много 
красивейших мест.  

Любимое место в Кирове  —
Александровский сад. Он прекрасен 
в любое время года. И я регулярно 
гуляю там, благо от «Центрального» 
офиса он буквально в двух шагах.  

Мне нравится возвращаться к рус-
ской классике. Через 10-20 лет после 
первого знакомства с книгой ме-
няется понимание сути произве-
дения. «Мастер и Маргарита»  — 
книга, не понятая мной в 16, 
произвела совершенно неизгла-
димое впечатление через 20 лет. 
Нравятся рассказы моего земляка — 
Василия Макаровича Шукшина, 
его произведения пропитаны та-
кой любовью к родной земле, при-
роде Сибири, к русскому харак-
теру, что это не может оставить 
равнодушным. А уж какое у него 
потрясающее чувство юмора!  

Самое важное, что руководитель 
может сделать для сотрудника, — вы-
слушать. Не спугните его, ведь это 
большой и важный шаг, на который 
надо решиться. Возможно, идея, ко-
торую он принес сегодня, не очень 
хороша, но завтра он придумает что-
то, что сможет вывести вас вперед, 
и эту идею важно не потерять.  

Банковский сотрудник XXI века — 
внимательный, инициативный и 
способный работать, развиваясь и 
совершенствуя себя как специали-
ста. Нужно не просто предложить 
какие-то выгодные решения, надо 
стремиться к тому, чтобы удивить 
клиента: качеством обслуживания, 
скоростью, глубиной понимания его 
потребностей. 

Командный вид спорта 

Банковское дело — командный вид 
спорта, и если каждый не готов вы-
ложиться на 100%, то команда в це-
лом просто не сможет показать себя 
на должном уровне. Поэтому боль-
ше всего хочется видеть в ней лю-
дей, которые воспринимают успех 
банка как свой собственный и стре-
мятся помочь всей команде добить-
ся результатов.  

Наш банк отмечает юбилей с обнов-
ленной командой, новыми продукта-
ми и новыми планами. Мы будем 
укреплять наши позиции в родном 
регионе банка и расширять присут-
ствие в других городах — в Нижнем 
Новгороде, Санкт-Петербурге, 
Москве. Мы подключились к СБП, 
нашими картами можно расплачи-
ваться со смартфона, мы развиваем 
мобильное приложение и постоян-
но растем технологически. При этом 
сохраняем важное преимущество: 

у нас очень небольшая дистанция от 
клиента до руководства. Это позво-
ляет быть  «подвижными», за счет 
высокой скорости принятия реше-
ний мы способны быстро реагиро-
вать на запросы клиентов и требо-
вания рынка.

Помимо традиционного обслужива-
ния клиентов-физлиц, мы совершен-
ствуем предложение для корпора-
тивных клиентов. Наши партнеры 
в Кирове и регионе, в Йошкар-Оле, 
Перми и других городах для нас по-
прежнему в приоритете. Банк по-
стоянно работает над тем, чтобы 
предложить им высокое качество об-
служивания и выгодные условия. На 
рынках крупных городов мы актив-
но продвигаем залоговое кредитова-
ние — это сравнительно новый для 
российского рынка продукт, за ко-
торым мы видим большое будущее.   

Банк — это люди 

Правило, которому должен следо-
вать банк: всегда старайтесь видеть 
за цифрами человека. 

Люди, которые применяют техно-
логии, чтобы работать для людей, — 
это будущее банковского дела. Это 
именно та модель, которую мы вне-
дряем. При всем совершенстве со-
временных технологий их можно 
использовать только для простых 
операций. А сложные вопросы, к ко-
торым нужен индивидуальный под-
ход, — работа только для человека, 
у которого есть опыт, понимание по-
требностей клиента.  

Всем сотрудникам и клиентам бан-
ка хочу сказать: спасибо, что вы с нами! 
Ведь банк — это не счета или офисы, 
а люди, благодаря которым и для ко-
торых он работает. 

8-800-1001-777

norvikbank.ru

Более подробную информацию по кредиту под залог недвижимости вы можете получить в любом отделении банка, на сайте norvikbank.ru  
или по телефону 8-800-1001-777. Клиенты, обратившиеся за залоговым кредитом и указавшие промокод «Норвик Банк 30 лет», получат 
дисконт к ставке 0,5%. ПАО «Норвик Банк». Лиц. ЦБ РФ №902 от 17.07.2015.
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Поздравляем «Норвик Банк» с большим событием — 30-летним юбилеем и выражаем благодарность  
за длительное и плодотворное сотрудничество. В банке работают настоящие профессионалы, которые знают  
и любят свое дело. Высокая клиентоориентированность и чуткое отношение к своим клиентам — это визитная  
карточка банка, качества, которые оценит каждый клиент. Желаем «Норвик Банку» дальнейшего 
процветания, стабильного дохода, достижения высоких финансовых показателей.

«Строй Ремо», Киров

Мы от всей души поздравляем ПАО «Норвик Банк» с 30-летием! Нас навсегда покорило отношение 
каждого сотрудника банка к нам как к клиентам: внимательное, доброжелательное, вдумчивое. 
Здесь всегда решат любой вопрос, предложат любую помощь, просчитают различные варианты. 
Дорогой коллектив «Норвик Банка»! Мы хотим пожелать вам, чтобы позиция лидера всегда оставалась 
за вами, хотим пожелать успешной деятельности, благополучия в работе, стабильности в экономике. 
Всем сотрудникам — здоровья и сил, удачи и достатка, больших побед и исполнения желаний!

ООО «Капиталнефть-плюс»

Выражаю вам слова благодарности за многолетнее, плодотворное сотрудничество и поздравляю вас 
с 30-летним юбилеем! За все время нашей работы вы проявили себя как надежный, добросовестный 
партнер, способный выполнять сложные задачи на высоком профессиональном уровне. От всей души желаю 
вам дальнейшего процветания, счастья, благополучия, перспективных разработок, успехов в достижении 
поставленных целей!

АО «Марий Эл Дорстрой», А.А. Карташов

Сердечно поздравляю коллектив ПАО «Норвик Банк» с 30-летием! 30 лет на финансовом рынке — 
это показатель опыта и надежной деловой репутации банка. За годы деятельности в регионе вы 
приобрели заслуженный авторитет. Вас знают как команду высокопрофессиональных специалистов, 
отлично разбирающихся в своем деле. «Норвик Банк» относится к плеяде первопроходцев современной 
российской банковской системы. Вы продолжаете строить свою деятельность на позициях новаторства, 
идете в ногу со временем. Ваши принципы — открытость в работе, гибкость и скорость в принятии 
решений — достойны уважения и привлекают все больше новых деловых партнеров. АО «ЛЕПСЕ» является 
вашим партнером со времени возникновения банка. В настоящее время мы реализуем совместные 
проекты и планируем продолжить нашу эффективную работу в дальнейшем. Искренне надеемся, 
что плодотворное сотрудничество положительно скажется на развитии взаимных интересов.
Желаю команде банка успешной профессиональной реализации и новых клиентов!

С уважением, председатель Кировского регионального отделения Союза 
машиностроителей России, генеральный директор АО «ЛЕПСЕ» Г.А. Мамаев

«Лизинг-Трейд» сотрудничает с «Норвик Банком» более 5 лет. За все время работы банк проявил себя 
как крепкий и надежный партнер. Банк всегда проявлял высокую заинтересованность в работе, и, 
независимо от суммы кредитной заявки, специалисты банка с вниманием сопровождали сделку. Высокий 
уровень банковских услуг, предлагаемый «Норвик Банком» с первых дней сотрудничества, позволил 
нашей компании обеспечивать своевременное финансирование договоров лизинга, что очень ценно 
на высококонкурентном рынке. В непростой ситуации начала 2020 г., когда резко упала деловая активность, 
«Норвик Банк» проявил бережное отношение к своим клиентам, сохранив доверие и деловое партнерство. 
Мы поздравляем «Норвик Банк» с 30-летием и желаем ему новых успешных проектов и процветания!

Весь коллектив ООО «Лизинг-Трейд», Йошкар-Ола

Норвик банк: с 30-летием!

история успеха /// поздравление от партнёров
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Я

Не готов заплатить 
своей семьей  
за то, чтобы стать 
легендой, — о себе  
и своем бизнесе 
Константин Русских, 
владелец сети 
салонов «Макси 
Флора», в интервью 
екатерине 
сусловой, главному 
редактору журнала 
«бизнес класс, 
для видеопроекта 
«Люди. Деньги. 
Отношения»

Я был любопытным, а бизнес —  
примитивным

Екатерина Суслова:  — Константин Львович, чем отличае-
тесь вы как человек и как бизнесмен?

Константин Русских:  — Как говорят, все врачи лечат, все 
учителя учат. У бизнесменов тоже есть профессиональная 
деформация. Руководители пытаются все время руково-
дить, даже дома. Но в целом я хочу, приходя домой, ухо-
дить с работы. И у меня это получается.

Е.С.:  — «Макси Флоре» уже 25 лет. Какими вы были тогда и 
какие сейчас?

К.Р.:  — Я был молодой и любопытный. Для меня откры-
лись возможности начать свое дело, и я ими воспользовал-
ся. Сначала бизнес был примитивным, впрочем, каким он 
еще мог быть в то время? Всего лишь маленький отдельчик 
на ул. Ленина. Какие мы сейчас? Я остался по-прежнему 
молодым, по-прежнему любопытным, может быть, стал 
чуточку мудрее. А бизнес, конечно, сильно изменился — 
он вырос. Однако есть куда меняться и сейчас. 

Е.С.:  — Бизнесменами рождаются или становятся?
К.Р.: — Мне кажется, рождаются. Вообще люди рожда-

ются с каким-то своим внутренним устройством, которое 
потом ведет их по жизненному пути.  В детстве мы с роди-
телями жили счастливо, но бедненько. Хотелось поменять 
финансовую сторону. И у меня получилось.

О своих экспериментах в бизнесе

Е.С.:  — Есть ли у вас какой-то учитель по жизни?
К.Р.: — Нет, стараюсь учиться у самой жизни. Если где-

то можно получить хороший урок, надо его получать. Не 
считаю себя великим предпринимателем. Я не такой, как 
Генри Форд. Просто хожу на работу и делаю свое дело. 

Е.С.:  — Расскажите о ваших экспериментах в бизнесе.
К.Р.:  — Бизнес всегда делает эксперименты. Например, 

я пробовал открыть онлайн-магазин еще в 2007 году. Но 
тогда это было никому не интересно. Другой экспери-
мент — однажды мы поставили вендинговые аппараты 
по продаже цветов. Но люди у нас недоверчивые, поэтому 
от проекта пришлось отказаться. Это нормально — что-то 
пробовать, открывать и закрывать. У меня было несколь-
ко других начинаний, один из них — бильярдный клуб 
«Новый мир». Я был его соучредителем и директором, но 
потом понял, что в жизни надо заниматься чем-то одним, 
и выбрал цветы.

Е.С.:  — Когда вы открыли магазин цветов в 1995 году, в стра-
не была острая экономическая ситуация, как и сейчас...

К.Р.: — Давайте будем называть вещи своими име-
нами: в России никогда не жили спокойно и стабильно. 
Политика и экономика всегда бросают нас в штормовую 
ситуацию. Каждый день есть риски и вызовы. 

Е.С.: — В одном из наших интервью вы говорили о том, что 
оказались технически готовым к пандемии...

К.Р.: — Технически можно быть готовым, но психологи-
чески никто готов не был. Да, на нашем сайте уже можно 
было заказывать цветы онлайн, но тогда нам это не силь-

не такой,  

как  
Генри Форд

люди, деньги, отношения
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но помогло. В таких городах, как наш, прибыль от офлайн-
продаж намного больше, чем от заказов онлайн. 

Доброе слово и пистолет

Е.С.: — Какие у вас есть полезные привычки, которые позво-
ляют планировать будущее?

К.Р.: — Сами знаете поговорку «Хочешь насмешить 
бога — расскажи ему о своих планах». Я не планирую, я 
люблю мечтать. Мечты проецируют будущее. Например, 
я всегда интересовался тем, насколько в Америке разви-
та малая авиация. Маленький легкомоторный самолет в 
США стоит как автомобиль. Я очень хочу, чтобы в России 
люди тоже могли летать на собственных маленьких са-
молетах — да хоть из Кирова в Казань! Вот уже 30 лет меч-
таю получить международную лицензию пилота легкомо-
торного самолета. Воздух — непокоренная мною стихия. 
Сейчас активно учу английский — это один из маленьких 
шажков на пути к мечте. Что касается моих предприни-
мательских планов, то это собственный тепличный ком-
плекс. Возможно, если бы не пандемия, мы уже смогли бы 
с вами туда приехать. Но планы по строительству перенес-
лись на следующий год.  

Е.С.:  — Каковы ваши сильные стороны?
К.Р.: — Мне кажется, некая целеустремленность, орга-

низованность и пунктуальность. 
Е.С.:  — Ваши главные принципы руководителя?
К.Р.: — Я ждал, что вы зададите этот вопрос. Наверное, 

надо, как у Аль Капоне, — доброе слово и пистолет могут 
сделать гораздо больше, чем одно доброе слово. 

О виртуальных букетах и Стиве Джобсе

Е.С.:  — Какие мегатренды могут привести к тому, что ваш 
бизнес окажется не нужен?

К.Р.: — Самый большой вызов для многих — это допол-
ненная реальность. Слышали то, над чем работает этот же 
фейсбук, например? Они хотят, чтобы вы, надевая на себя 
виртуальные очки, перемещались в любую точку мира — 
например в Нью-Йорк, при этом у вас будет полное ощу-
щение погружения в эту среду. Все ваши чувства окажутся 
задействованными. Так вот, представляете, вам принесут 
виртуальный букет, довольны ли вы будете?

Е.С.: — Из чего состоит ваш день?
К.Р.: — Я просыпаюсь рано, иду гулять в лес, потом за-

втракаю, еду на работу. 3 раза в неделю посещаю трена-
жерный зал. Развиваю себя творчески — нельзя жить толь-
ко материальным. Чуть-чуть играю на гитаре и пою. Это 
меня разгружает. Мозг так лучше отдыхает. Я не трудо-
голик, честно скажу. В своем последнем интервью Стив 
Джобс говорит о том, что добился очень многого в бизне-
се, что его путь можно считать эталоном предпринима-
теля, но при этом он не видел свою семью, не видел свою 
жену, не говорил ей слова любви. Да, он стал легендар-
ной фигурой. Но я не готов заплатить своей семьей за то, 
чтобы стать легендой. 

Е.С.:  — Что вы больше всего любите в своем бизнесе?
К.Р.:— У меня есть такая шутка. Я спрашиваю: как 

мужчина может представить себе рай? Это цветущий сад, 
где ходят красивые девушки. Вот все туда стремятся, а я 
в нем работаю! 

Видеоверсия 
интервью  
с фрагментами, 
которые  
не вошли  
в печатную 
версию, —  
в наших 
соцсетях  
и на сайте

ноябрь 202016
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СЕТ «ФУРШЕТНЫЙ» 
от семейного кафе «КУХНя»!

ул. Молодой Гвардии, 96

1. Пирожок с мясом................................................................... 10 шт.

2. Пирожок с капустой........................................................... 10 шт.

3. Ветчинные рулетики с сыром........................................ 10 шт.

4. Греческие огуречные роллы с сыром Сиртаки...... 10 шт.

5. Тарталетки с салатом «Оливье с курочкой»........... 10 шт.

6. Профитроль с сырной закуской................................... 10 шт.

7. Рыбка в пивном кляре....................................................... 10 шт.

8. Курочка вкусная ................................................................. 10 шт.

9. Канапе с семгой слабого посола................................... 10 шт.

10. Канапе сыр-виноград...................................................... 10 шт.

11. Миникиш с тыквой, пармезаном и беконом............ 10 шт.

12. Канапе с сельдью и ржаным хлебушком................. 10 шт.

13. Штрудельки с яблоками................................................. 10 шт.

Заказ: 22-55-44!  ДОСТАВКА!

Сет на 10 человек 13 закусок на 1 человека

cafekuhnya43.rucafekuhnya43



дышите! Бизнес после 2020: 
стратегии выживания
вопрос 1: как вы оцениваете положение своей 
компании в условиях пандемии? 

вопрос 2: что вы предприняли, чтобы реабилитировать 
бизнес после первой ударной волны?

Наталья Надеева, руководитель 
«Империи кадров», бухгалтерские 

и юридические услуги:
— За время пандемии спрос на 
наши услуги вырос, при этом цена 
осталась прежней, мы ее не повы-
шали, поэтому объем работы увели-
чился. Если обобщать ситуацию в 
других бизнес-нишах, то среди на-
ших клиентов достаточно тех, кто 
либо закрывает бизнес, либо меняет 
сферу деятельности и даже регион, 
поскольку здесь их выручка падает. 

Наталья Ашихмина,
руководитель «Актион»:

— На рынке кадастровых работ ситу-
ация ухудшилась. Частники практи-
чески «ушли в историю», а предпри-
ниматели заказывает только самые 
необходимые работы. Например, ког-
да срочно надо оформить реконструк-
цию или новое строительство, или 
когда они получили предписание от 
надзорных органов. Да, спрос упал, 
но поскольку моя компания неболь-
шая, весь персонал удалось сохранить. 

Юрий Тырыкин,
директор «Страна карт»:

— После весенних месяцев мы чув-
ствуем сильное оживление, спрос рас-
тет, в декабре планируем не только 
догнать результаты прошлого года, но 
и вырасти. В плане персонала — уда-
лось сохранить ядро компании. Мы 
поменяли вектор развития. Смотрим, 
чем занимаются наши коллеги в 
Москве и за границей, разрабатыва-
ем новые продукты и тем самым на-
ходим возможности для своего роста.

Наталья Надеева:
— Мы сделали все необходимое, что-
бы перевести наши бухгалтерские и 
юридические услуги в удаленный 
режим, поэтому спада не ощутили.  
Пандемия подарила нам новую идею 
для бизнеса — это производство со-
бачьих лакомств. Мы подумали, по-
чему бы и нет, тем более, что грани-
цы с Китаем (там находятся основные 
поставщики) закрыты, а спрос остал-
ся, значит у российских производи-
телей появился шанс! Мы рискнули, 
открыли производство и не прогада-
ли. Получается, что пандемия при-
несла нам больше плюсов.  

Наталья Ашихмина:
— За 7 недель карантина моя ком-
пания ушла в минус. Но я не си-
дела сложа руки, много обучалась 
и искала партнеров, попутно про-
рабатывая вывод услуг онлайн. 
Кроме того, мы создали комплек-
сы услуг, которые совсем скоро точ-
но будут востребованы (оптимиза-
ция расходов и налогообложения, 
аудит документации). Для част-
ников мы разработали новые ком-
плексы услуг, оставив стоимость 
работ на прежнем уровне. Уверена, 
что наши усилия дадут свои плоды 
уже в конце этого года.

Юрий Тырыкин:
— Как только бизнес хоть как-то за-
пустился, мы снова начали рабо-
тать. Наша продукция востребова-
на по всей России, а некоторые ее 
виды, например, силиконовые брас-
леты, особенно, так как мы являем-
ся почти единственным серьезным 
их производителем в стране. Наши 
новые направления тоже начинают 
приносить деньги. Мы сильно вы-
рвались вперед в плане программ-
ного обеспечения. Сейчас самая 
большая проблема для нас —  успеть 
произвести все заказы и отгрузить 
их, желательно в короткие сроки.

С какими трудностями столкнулась ваша компания?

66,73

25,85

25,79

Спрос так и не восстановился

Нет денег на налог на имущество/ 
платежи по договору

Нет денег на зарплаты и 
налоги с ФОТ

Журнал «Бизнес Класс» приводит фрагменты мониторинга «Оценка 
состояния бизнеса и эффективности мер государственной поддержки» 
от 14 октября 2020 года. Результаты предоставлены Владиславом 
Поповым, бизнес-омбудсменом. В мониторинге приняли участие 
руководители и владельцы 3 012 компаний из 85 субъектов РФ.

круглый стол
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журнал «бизнес класс»  
и кро «деловая россия» 
5 ноября собрали 
предпринимателей  
за виртуальным  
круглым столом

ГЕНЕРАЛЬНЫЙ ПАРТНЁР КРУГЛОГО СТОЛА

Владислав Попов, бизнес-омбудсмен:
— Путем обратной связи через 
Сбербанк мы выяснили, что многие 
бизнесмены оценивают свое поло-
жение на конец 3 квартала как пред-
банкротное. В качестве причин они 
называют издержки на мероприя-
тия, связанные с коронавирусом, ко-
лоссальное выбытие персонала (до 
25% персонала отсутствует) и сниже-
ние спроса.

положение бизнеса 
в текущий момент

21,12% 8,75% 1,46% 3,24%
15,43%

50%
рост

стабильная ситуация

снижение финансовых показателей

кризис

катастрофа

затрудняюсь ответить

20,21%
7,15%

12,31%

13,44%

26,02%

20,87%

единицы, так как основная масса уже ушла с рынка

до конца года прочности хватит,  
массовый уход с рынка начнется с января 2021

более 40%

от 20% до 40%

от 10% до 20%

шанс выживания компании, 
если снова введут карантин

16,36%

12,84%

17,28%8,98%

16,94%

27,60%

не переживём ограничения, с рисками второй волны

маловероятно, шанс 10% из 100%

шанс 30% из 100%

выживем на 50% из 100%

скорее всего выживем — шанс 80% из 100%

100% (компания готова к возможным ограничениям)

Андрей Маури, председатель правления 
ГК «Маури» и КРО «Деловая Россия»:

— Кроме пандемии, проблем доба-
вил курс валют, который за послед-
ние полгода вырос на 25%. Поскольку 
мы, как и большинство производ-
ственных компании, имеем расходы, 
связанные с валютой, то по некото-
рым видам продукции мы не просто 
просели, мы их потеряли. Это каса-
ется подарочной упаковки для элит-
ного алкоголя. Просела одноразовая 
посуда. Падает спрос на упаковку для 
конфет премиум-класса. Зачастую мы 
принимали заказы, только чтобы со-
хранить персонал. Любой здравомыс-
лящий предприниматель выбирает 
сохранить людей, чтобы в будущем 
они принесли ему прибыль.

Владислав Попов:
— Ситуации участников нашего 
круглого стола вселяют в меня оп-
тимизм. Кировский бизнес все-
таки старается выживать! Кто-то 
даже в период пандемии увели-
чивает клиентскую базу и занима-
ется диверсификацией производ-
ства, ищет новые рыночные ниши! 
Но есть статистика, что пик коро-
навируса придется на декабрь. Я 
очень надеюсь, что государство 
все-таки примет пакет мер для за-
щиты бизнеса. 

Андрей Маури:
— Ничего особенного не предприни-
мали, как обычно — искали новые 
ниши и прощупывали новые рын-
ки. Особенно в плане конкуренции 
с Китаем, поскольку в это время курс 
валют вырос. Пандемия показала с яр-
кой стороны неэффективные участки 
работы. С кем-то из персонала мы лег-
ко расстались. Предвидя, что выход из 
коронакризиса будет непростым, мы 
уже сейчас закупили новое оборудо-
вание. По большому счету любой кри-
зис дает возможности. Тот, кто спо-
койнее, рассудительнее и ловчее, он 
и выживает. 

сколько компаний в вашей 
отрасли в вашем регионе 
закроется до конца 2020?

затрудняюсь ответить

25,41

19,47

18,07

15,98
8,91

8,57
7,65
7,99

Не могу снабжать производство/
торговлю без перебоев

Не могу выполнять 
обязательства перед банками 

Нет денег на коммунальные 
услуги

Отключили или есть угроза 
отключения энергоресурсов

Контрагенты не платят за уже 
отгруженный товар

Не платят гос. заказчики

Затрудняюсь ответить

Другое

круглый стол
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В каких мерах поддержки 
больше всего нуждаются 
компании в Вашей отрасли  
в Вашем регионе?

вопрос 3: Какой у вас план реабилитации бизнеса на 2021 год?

Владислав Попов, бизнес-омбудсмен:
— На примере участников наше-
го круглого стола я увидел, что 
предприниматели пытаются вы-
живать и находят новые возмож-
ности! Считаю, что государство все 
равно должно помочь бизнесу, воз-
можно, меры поддержки придут. 
Например, почему бы Фонду пред-
принимательства не заняться об-
учением бизнесменов работать в 
новых условиях — например, на 
аутсорсинге? 

Юрий Тырыкин,
директор «Страна карт»:

— У нас большие планы на следующий 
год. Мы завезли новое оборудование и 
материалы, у нас есть зарегистриро-
ванные патентованные дизайны. Мы 
доработали технологию биометрии и 
машинного зрения. Собираемся пред-
ложить бизнесу решения для удален-
ного контроля сотрудников. Кроме 
того, начали совместный проект с 
ВятГУ. Вряд ли пандемия и кризис от-
ступят. Но благодаря закрытию гра-
ниц с Китаем мы перехватили мно-
го заказов, например, из Казахстана. 
Надеюсь что в следующем году тамож-
ня будет работать не менее эффектив-
но и закроет все лазейки для дешевой 
китайской продукции, что даст рос-
сийскому бизнесу преференции на 
местном и европейском рынках. 

Наталья Надеева, руководитель 
«Империи кадров», бухгалтерские и юри-

дические услуги: 
— Если даже нас снова закроют на ка-
рантин, катастрофы не случится, по-
скольку наши услуги полностью вы-
ведены в облачное пространство.  
Несмотря на то, что всем своим кли-
ентам мы помогли получить господ-
держку, сами мы под нее никак не по-
падаем. Поэтому нам остается только 
работать. Это нас не пугает, потому что 
еженедельно растет количество клиен-
тов: многие в связи с оптимизацией пе-
реходят к нам на бухгалтерское обслу-
живание. Наше производство собачьих 
лакомств сейчас полностью автомати-
зируется. Пока границы с Китаем за-
крыты, мы можем расшириться и уве-
личить объемы продаж. Так что строим 
планы независимо от господдержки.

Андрей Маури, председатель правления 
ГК «Маури» и КРО «Деловая Россия»:

— Я уже одну такую смену формаций 
пережил: в начале 90-х гг, когда в 
один день поменялись цены. Сегодня 
жизнь подкидывает новую задачу, и, 
наверное, это неплохо. Когда мышца 
болит, значит она развивается. В пла-
нах на 2021 год дать второе дыхание на-
шему забытому направлению — из-
дательской деятельности, связанной 
с учебной, научной и специальной 
литературой. Понятие пандемии уже 
навсегда вошло в нашу жизнь, поэто-
му мы будем развивать медицинскую 
тему и, конечно, наши упаковки. Тот, 
кто не хочет работать, будет оправды-
ваться, а тот, кто привык трудиться, 
будет идти вперед. Я вижу столько ра-
боты, что ещё и моим внукам доста-
нется! Не надо надеяться на помощь 
государства, только на себя! 

Наталья Ашихмина,
руководитель «Актион»:

— К сожалению, не все наши ус-
луги можно перевести в онлайн. 
Но сейчас мы уже прорабатываем 
создание некоторых онлайн-про-
дуктов, которые будем предлагать 
не только кировскому бизнесу, но 
и за пределы региона. Это кон-
сультационные услуги и сопрово-
ждение документации. Также я 
делаю ставку на организацию об-
учающих мероприятий, которые 
будут полезны как предприни-
мателям, так и простым гражда-
нам. С их помощью мы наработа-
ем новую клиентскую базу. Земля 
и недвижимость — активы любого 
крупного предприятия. Поэтому 
несмотря ни на что, работать мы 
все равно будем.  

Снижение 
налоговой 
нагрузки

Лутшая мера 
поддержки– 
не закрывать 
бизнес на 
карантин

Льготные 
кредиты

Стимулирование 
спроса

Субсидирование 
арендных ставок

Поддержка 
сохранения 
занятости

Другое

70,39%

35,11%

28,15%

27,23%

26,41%

5,96%

68,11%

круглый стол
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МБ-Киров. Официальный дилер «Мерседес-Бенц».  
Адрес: г. Киров, ул. Дзержинского, 77, тел.: +7 (8332) 24-77-77, www.mercedes-kirov.ru

Mercedes-Benz GLB. 
Суперсила. Сверхвозможности

МБ-Киров. Официальный дилер «Мерседес-Бенц».  
Адрес: г. Киров, ул. Дзержинского, 77, тел.: +7 (8332) 24-77-77, www.mercedes-kirov.ru
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Время инвестиций  
в будущее

b2b

разворот на 180
о

Небольшой шаг вперед

Юлия Долгоаршинных: — Павел, 
привет! Наша рубрика называется 
«Разворот на 180 градусов». К чему раз-
вернулся ты в этом году?

Павел Шихалеев: — Общая ситуа-
ция, которая сложилась в мире и в 
нашей стране, заставила меня мно-
го работать. В целом, создавая биз-
нес, я выбирал курс на то, чтобы 
вести его более дистанцированно 
и уделять больше времени семье и 
себе. Но в этом году получилось все 
наоборот. 

В сложные периоды нужно все 
брать в свои руки и работать вдвой-
не, втройне эффективнее, чтобы со-
хранить прежние темпы, а тем бо-
лее — развиваться. Я помню 2009 
год, когда компания «Новый дом» 

только начинала. Тогда тоже был 
глубокий финансовый кризис, 
и в этом году складывается похо-
жая ситуация. Но мы сделали не-
большой шаг вперед — выгодное 
инвестирование.

Время для инвестиций

Ю.Д.: —То есть ты видишь некие 
плюсы кризиса?

П.Ш.: — Да, в «жирные» годы 
мы набираем жир, а в сложные пе-
риоды планомерно его расходуем. 
Сегодня благоприятное время для 
инвестиций, потому что недви-
жимость упала в цене и на рынке 
есть очень хорошие варианты, ко-
торые можно купить и потом выгод-
но продать. В этот период мы инве-
стируем в свои будущие проекты, 

Я не унываю никогда, — Павел Шихалеев, руководитель  
ГК «Новый дом», в интервью Юлии Долгоаршинных, руководителю 
ГК Юлии Долгоаршинных, для проекта «Разворот на 180 градусов»

чтобы на начальном этапе они были 
менее финансово затратны. 

Ю.Д.: — Все ли сегодня тебя устраи-
вает в компании «Новый дом»?

П.Ш.: — Предела совершенству, 
безусловно, нет. Мы планомерно и 
уверенно идем вперед. Не останав-
ливаемся на достигнутом и не бо-
имся новых направлений. Работаем 
в разных нишах: строительство, суб-
подрядная деятельность, госзаказы, 
сфера ЖКХ, обслуживание жилого 
фонда, плюс мы создали несколько 
крупных спортивных объектов, ко-
торые сдаем в аренду. Меня радует, 
что наша команда очень сплотилась 
и смогла выдать результат на 200%, 
поэтому я не могу сказать, что сегод-
ня у нас что-то идет не так. Мы дела-
ем правильные шаги.

КВН в помощь

Ю.Д.: — Предположим, что ты не 
предприниматель. Смог бы рискнуть и в 
2020 году начать строительный бизнес?

П.Ш.: — Сейчас это проблематич-
нее сделать с точки зрения законода-
тельной базы. Но когда есть мечта 
и правильный подход к ее реализа-
ции, то любые проблемы можно ре-
шить, будь это даже кризисное вре-
мя, падение спроса или кадровые 
проблемы. 

Ю.Д.: — Я приглашаю к себе на ин-
тервью только позитивных предприни-
мателей! И ты таким тоже являешься. 
Чем поддерживаешь свой позитив?

П.Ш.: — Я не унываю никогда, 
потому что считаю: единственный 
правильный подход в любом деле — 
смотреть вперед с оптимизмом. Я 
вижу проблемы, ищу их решения 
и в этом нахожу позитив. Плюс мы 
должны нести позитив в семью. 
Стараюсь шутить — почему нет?

Ю.Д.: — Ну и КВН в помощь! М
е
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Бизнес  
переходит  
границу

О перспективах регионального 
экспорта — Мария Зеленцова, директор 
Центра поддержки экспорта

На старт, внимание, экспорт

— Крупные промышленные предприятия Кировской обла-
сти известны во всем мире. Но мы понимаем, что и субъек-
ты малого и среднего предпринимательства имеют большой 
потенциал, при этом, несомненно, нуждаются в помощи 
со стороны государства. Правительство поддерживает на-
ших производителей в продвижении их продукции на 
зарубежные рынки. Для этого в 2011 году и был создан ре-
гиональный Центр поддержки экспорта, где мы предостав-
ляем предпринимателям полное комплексное сопровожде-
ние на всех этапах внешнеэкономической деятельности. 
Большинство услуг мы оказываем бесплатно, а часть — на ус-
ловиях софинансирования. 

Для тех, кто пришел к нам впервые, мы проводим кон-
сультации и обучающие семинары, объясняем порядок дей-
ствий при выходе на экспорт, подбираем необходимые ус-
луги. Для того чтобы продвижение было эффективным, мы 
предлагаем производителям принять участие в акселера-
ционных программах, рассказываем о необходимости меж-
дународной сертификации и регистрации торговой марки, 
адаптации продукции и даже ее упаковки при выходе на за-
рубежные рынки. 

Made in Vyatka* — с любовью

В соответствии с поставленными национальными при-
оритетами основная наша задача — наращивание объемов 
экспорта. Перспективы развития регионального экспорта 
мы видим в увеличении количества компаний-экспортеров, 
а также в освоении новых рынков. Дальнейшее развитие экс-
портных возможностей области требует системного подхода 
в решении задач по продвижению продукции на внешние 
рынки, а также информационного обеспечения внешнетор-
говой деятельности.

Одна из задач этого года — работа над узнаваемостью 
Центра. Мы хотим донести до производителей региона ин-

Киров, Динамовский пр-д, 4, каб. 205 
т. 8 (8332) 21-24-30

vcpe@mail.ru               exportkirov.ru

АНО «Центр поддержки экспорта» предоставляет 
СМСП Кировской области меры государственной 
поддержки несырьевого экспорта в соответствии  
с законодательством РФ

формацию о наших услугах, показать им 
новые возможности развития и убедить, 
что экспорт — это не сложно. Еще одна 
большая цель — это продвижение вят-
ских народно-художественных промыс-
лов и таких традиционных местных про-
дуктов, как мед, иван-чай и чага.

Мы видим, что продукция киров-
ских производителей обладает боль-
шим потенциалом для выхода на меж-
дународные рынки. Результаты выставок 
и переговоров показывают заинтересо-
ванность иностранных партнеров в со-
трудничестве, мы получаем отзывы о 
высоком качестве продукции наших 
производителей и надеемся, что в этом 
году нам удастся не только расширить 
географию экспорта, но и товарную 
номенклатуру.

Если вы желаете достичь большего и 
с успехом выйти на зарубежный рынок 
— приходите к нам на консультацию! 

•Сделано в Вятке
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Онлайн-продажи: 
взгляд
юриста

Как организовать юридические 
аспекты интернет-магазина, 
чтобы избежать штрафа? —  
Ольга Дозмарова, руководитель 
юридической компании Д.О.М. 

г. Киров, ул. Герцена, 22, к. 1, оф. 1

+7 (922) 668-76-60, 45-35-81, 78-96-68

mr.ooodom2014@mail.ru

В большинстве случаев нужно фото то-
вара. Например, выбрать одежду без 
фото — проблематично.

Дистанционные конфликты

К.: — Как предупредить возникнове-
ние конфликтов?

О.Д.: — При составлении договора 
я рекомендую обратить внимание на 
возникновение конфликтов. Все это 
должно быть четко регламентирова-
но, чтобы избежать серьезных пра-
вовых последствий. Первое — нужно 
указать в оферте, в какой момент вы 
являетесь ответственным за товар: 
после передачи товара в транспорт-
ную компанию, передавая ответ-
ственность ей, или же после получе-
ния товара конечным покупателем.

Срыв сроков поставки товара гро-
зит продавцу штрафом в размере 1% 
в сутки с суммы оплаченного това-
ра в предоплату. Некачественно ока-
занная услуга обойдется уже в 3%. Это 
предусмотрено ЗПП. 

Не уверены в правильности оформ-
ления документации и не хотите по-
нести ответственность из-за неболь-
шой юридической ошибки, запишитесь 
на бесплатную консультацию по теле-
фону 8 (922) 668-76-60. 

обязанности обеих сторон. Здесь же 
укажите, какими документами вы 
руководствуетесь при продаже това-
ра: «Правила продажи товара дис-
танционным способом», «Закон о 
защите прав потребителей» (далее 
ЗПП) и «Закон о защите персональ-
ных данных».

Пропишите, что следует делать 
покупателю, если, получив товар, 
он остался недоволен. Помимо это-
го, на сайте должен быть и договор-
оферта, где следует указать предмет 
договора, условия покупки, способы 
оплаты, способ акцепта оферты (мо-
мент согласия покупателя с офер-
той), возможные способы оплаты 
товара. Обязательно нужно указать, 
каким образом и при каких обстоя-
тельствах возможен возврат товара. 

Если речь идет про одежду, то не-
укоснительно следует разместить ин-
формацию о том, может ли быть по-
ставлен товар по индивидуальному 
заказу, каким образом берутся мер-
ки и имеют ли они вес, если, напри-
мер, изготовленное впоследствии 
изделие не подойдет. Не забудьте 
описать возможные риски. 

Каждый покупатель должен знать 
полную информацию о товаре и про-
давце. Что касается продавца, то это: 
наименование ИП или юридическо-
го лица, ИНН, контакты для связи и 
его адрес. Товар же должен иденти-
фицироваться с помощью артикула и 
названия. Важно указать, что входит 
в цену товара, и его краткое описа-
ние. Не лишним будет, если у товара 
имеется привязка к той или иной ка-
тегории или же привязка к маркеру, 
чтобы легче было его найти на сайте. 

Документация 
и идентификация

— В период ограничительных мер 
интернет-магазины стали актуаль-
ны, как никогда. Покупки в них де-
шевле, мы экономим время, покупа-
ем, когда удобно: хоть ночью, хоть в 
обеденный перерыв. Они работают 
без праздников и выходных, а покуп-
ку могут доставить прямо до двери. 
Дополнительная безопасность — от-
сутствие личных контактов с про-
давцами и другими покупателями, 
бесконтактная оплата карте. Так или 
иначе, каждый хоть раз заказывал 
что-либо в интернет-магазине. А что 
с юридической стороной вопроса? 

Клиент.: — Какая правовая докумен-
тация должна быть размещена на сай-
те интернет-магазина?

Ольга Дозмарова: — В первую оче-
редь, мы работаем с персональными 
данными покупателей. При оформ-
лении заказа в интернет-магазине 
от  покупателя может потребовать-
ся ввести свои имя, фамилию, па-
спортные данные, телефон, адрес 
и дату рождения. А ведь все это — 
персональные данные! Именно 
поэтому на вашем сайте обяза-
тельно должна быть «Политика об-
работки персональных данных» и 
«Пользовательское соглашение». 
С ними, отправляя вам личную ин-
формацию при оформлении зака-
за, физическое лицо должно согла-
ситься, равно как и с обработкой его 
персональных данных. В пользова-
тельском соглашении должны быть 
заложены основы взаимодействия с 
вашим сайтом: прописаны права и 
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Продажа объектов 
недвижимости

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  АО «Сбербанк-АСТ»
Реестр объектов

Адрес: Кировская область, пгт Оричи, ул. Карла Маркса, 14

Продажа объекта (английский аукцион)

Здание S = 563 м2, земельный участок S = 1213 м2

Начальная цена – 5 330 000 руб. с НДС

Обязательным условие: заключение договора  
аренды банком помещений S = 215,6 м2.  

Срок аренды – 10 лет .

Существующие обременения – заключенные 
договоры аренды S = 177,1 м2.

Адрес: Кировская область, пгт Подосиновец, ул. Советская, 87

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  АО «Сбербанк-АСТ» 
Реестр объектов 

8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru

avito.ru/pao_sberbank_8612

8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru 

avito.ru/pao_sberbank_8612

Продажа объекта (голландский аукцион)

Здание, S = 488,4 м2 с земельным участком S = 1234 м2 
(доля в праве 1124 / 1234)

Начальная цена       2 580 000 руб. с НДС   
                                     1 032 000 руб. с НДС; 
Минимальная цена – 516 000 руб. с НДС.

Обязательное условие: заключение договора аренды 
банком помещений S = 120,3 м2. 

Срок аренды – 10 лет. Существующие обременения – 
заключенные договоры аренды S = 109,1 м2.

Адрес: Кировская область, г. Луза, ул. Ленина, 47

Сектор недвижимости ПАО Сбербанк
Электронная площадка  АО «Сбербанк-АСТ» 
Реестр объектов

8-922-970-44-88
utp. sberbank-ast.ru 

avito.ru/pao_sberbank_8612

Продажа объекта единым лотом 
(английский аукцион)

Здание S = 1318,7 м2 с земельным участком S = 2675 м2  
Здание стоянки на 2 автомашины S = 100,7 м2

Начальная цена продажи – 10 200 000 руб. с НДС;

Обязательное условие продажи — заключение 
договора аренды банком помещений S = 533,3 м2.  

Срок аренды – 10 лет. Существующие обременения – 
заключенные договоры аренды S = 248,6 м2.



Миллион в суде 
или жизнь?  
Дела о нарушении  
техники безопасности

3 кейса о нарушении техники безопасности 
на предприятиях рассказывают Александр 
Дзукаев и Андрей Богданов, управляющие 
партнеры, адвокаты коллегии  
«Дзукаев, Глотов и партнеры»

b2b
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г. Киров, ул. Водопроводная, 8

     +7-912-333-33-88

dzukaev-glotov.ru

Что приводит к трагедиям?

— Руководители, чей бизнес связан 
с производством, строительством и ра-
ботой в опасных условиях (или со слож-
ной техникой), часто забывают контро-
лировать, соблюдают ли их сотрудники 
требования безопасности. Это приводит 
к человеческим трагедиям и, как след-
ствие, — к репутационным и материаль-
ным потерям.

В гражданской практике нашей кол-
легии каждый год есть кейсы, где руково-
дящий состав организации привлекают 
к уголовным и материальным рискам. 
Вот несколько из них.

дело №1. Взрыв в Сибири:  
смерть ценой в 1 млн рублей

Итак, компании по нефтедобыче из 
Сибири спецтранспорт для вывоза отхо-
дов предоставляет другая компания — из 
Республики Коми. В документах полити-
ка безопасности проработана детально. 
Но, как это часто бывает, на местах она 
оказалась формальной. Поэтому один из 
водителей применил открытый огонь 
для обогрева механизмов спецтранспор-
та, что спровоцировало взрыв, в резуль-
тате два человека погибли. 

В течение года Следственный ко-
митет расследовал это уголовное дело. 
Проводились даже сложные виды экспер-
тиз, например, генотипическая — для 
установления ДНК человека, державше-
го источник открытого огня. Не без на-
шей помощи руководству компании уда-
лось избежать привлечения к уголовной 
ответственности. Однако в гражданском 
деле о взыскании морального вреда суд 
встал на сторону родственников одного 
из погибших и вынес решение о выпла-
те более 1 000 000 рублей. 

Кроме контроля за соблюдением пра-
вил охраны труда, мы рекомендуем об-
ращаться к услугам юристов — за профес-
сиональной оценкой вашей политики 
безопасности, насколько она вообще со-
блюдается и соответствует актуальным 
требованиям государства.

дело №2.  
Несчастный случай в Кирово-Чепецке

Еще одно дело, уже в Кирово-Чепецке. Отделочник од-
ной субподрядной организации встал на лист профна-
стила, который не выдержал его веса. Рабочий упал на 
бетонный пол и получил травмы, несовместимые с жиз-
нью. Ответственным за соблюдение правил техники без-
опасности был заместитель директора субподрядной орга-
низации. Он и стал фигурантом уголовного дела. В ходе 
следствия он погасил моральный ущерб родственникам 
погибшего и оплатил погребальные расходы. В результате 
в связи с примирением сторон суд прекратил дело и пол-
ностью освободил виновного от наказания. 

дело №3. Лицом в грязь,  
или роковой ремонт теплотрассы

Одно из последних подобных дел мы вели весной 2020 
года, оно широко освещалось в наших СМИ. Во дворе жи-
лого дома шли работы по капитальному ремонту тепло-
трассы. Ограждения вокруг раскопанной траншеи не от-
вечали требованиям безопасности. Между ними были 
допущены промежутки. В итоге мужчина 69 лет упал ли-
цом в траншею, получил черепно-мозговую травму, по-
терял сознание и задохнулся. 

Следствие установило, что ответственность за соблю-
дение правил промышленной безопасности несет прораб 
подрядной организации. В суде он признал вину, рас-
каялся и выплатил моральную компенсацию родствен-
никам погибшего. Несмотря на высокий резонанс уго-
ловного дела, нам удалось добиться его прекращения и 
освобождения нашего подзащитного от наказания. 

Безопасность на объектах  
резко возросла

Само расследование дела №3 выявило целый ряд одно-
типных нарушений правил безопасности при аналогич-
ных работах. Кстати, в этом году объем ремонтных работ 
как никогда велик, и с каждым годом будет только расти. 
Поэтому новость о трагедии быстро распространилась, в 
том числе и по многочисленным организациям. В корот-
кие сроки были приняты меры по исправлению аналогич-
ных нарушений, безопасность на объектах резко возрос-
ла. Ценой таких изменений явилась человеческая жизнь. 

Для создания комплексной системы охраны тру-
да, защиты здоровья и жизни ваших сотрудников, ва-
шей совести и репутации мы рекомендуем обращаться 
к профессионалам — в «Центр «Охрана труда» к Андрею 
Воротникову. 
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Создавались, чтобы 
модернизировать

— Мы поздравляем учредите-
лей и сотрудников компании 
«ВТК  Энерго» с 30-летним юбиле-
ем! «ВТК Энерго» не просто наш 
партнер — в 2008 году наша фир-
ма «ВТК Оптима» была создана в 
рамках данной группы компаний. 
Деятельность «ВТК Энерго» затраги-
вала многие направления, связан-
ные с энергетикой: проект, монтаж, 
сервис, производство приборов уче-
та, торговый дом.

Наша компания «ВТК Оптима» 
приняла на себя направление 
по модернизации промышлен-
ных котельных. Были модерни-
зированы паровые котлы в ко-
тельных «Кировского молочного 
комбината», «Кировгазосиликата» 
и МУП «Теплосервис». Так в штате 
«ВТК  Оптима» появились грамот-
ные специалисты по наладке ре-
жимов горения, настройке авто-
матики, монтажу поднадзорных 
трубопроводов.

Остались партнерами

Благодаря многолетнему опы-
ту и связям «ВТК Энерго» и расту-
щему потенциалу нашей компа-
нии в 2011 году был реализован 
совместный пилотный проект по 
монтажу немецкого парового жаро-
трубного котла мощностью 8 тонн 
пара в час на Пивоваренном заво-

партнеры и напарники:
успешный тандем

Желаем не снижать темпы 
развития, несмотря на 
сложную ситуацию в стране 
и мире, — Андрей Черепанов, 
директор «ВТК Оптима», 
поздравил «ВТК Энерго» 
с 30-летним юбилеем

г. Киров, ул. Р. Ердякова, 23 Б, 
т. (8332) 300-330

vtkoptima.ru                mail@vtkoptima.ru

де «Вятич». Это был один из первых 
подобных котлов в Кировской обла-
сти. Положительный опыт позво-
лил нам реализовать целый ряд со-
вместных проектов по замене котлов 
и строительству паровых котельных: 
«Фуд-завод», «Кировский кирпич-
ный завод», «Нанолек», «Кировский 
молочный комбинат», «Уржумский 
спиртоводочный завод». Это зна-
чимые проекты, реализованные 
«ВТК  Энерго» и «ВТК  Оптима» со-
вместно. Проекты, про которые нам 
приятно вспоминать и гордо пока-
зывать потенциальным клиентам.

В 2013 году было принято со-
вместное решение, что дальше 
«ВТК Оптима» будет развивать-
ся самостоятельно. Но мы остались 
партнерами и друзьями. Сейчас 
предприятия «ВТК Энерго» обеспе-
чивают нас не только теплосчетчи-
ками собственного производства, но 
и комплектуют наши объекты каче-
ственным высокотехнологичным 
оборудованием ведущих отечествен-
ных и мировых производителей. 

В этот юбилейный 
год мы желаем 
нашим коллегам 
не снижать 
темпы развития, 
несмотря на 
сложную ситуацию 
в стране и мире. 
Сотрудникам 
и учредителям 
«ВТК Энерго» желаем 
крепкого здоровья 
и стабильного 
благополучия.
С юбилеем!

Андрей Черепанов, 
директор «ВТК Оптима»

Андрей Шабалин, 
директор «ВТК Энерго»

Фото: 1istochnik.ru
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С начала октября  
до обеда 8 марта

— Деньги в январе есть! Пики продаж 
декабря, 13-е зарплаты бюджетникам 
и бонусы коммерсам — все это тратит-
ся именно после Нового года. Если у вас 
случился провал в продажах января и 
февраля, невольно спросишь себя: «Куда 
же уходят деньги?» Хороший вопрос.

Расскажу вам результат своих мно-
голетних наблюдений. Один и тот же 
сценарий повторяется из года в год и за 
26 лет моей работы не изменился: так-
тика, проверенная временем. Логично 
предположить, что если деньги есть, но 
у вас провал продаж — деньги уходят 
мимо. Но куда же утекают все декабрь-
ские бонусы? 

Взглянем на календарь! Январь и 
февраль — самые богатые на праздники 
месяцы. Именно здесь тратятся огром-
ные (по меркам года) суммы на по-
дарки. Новый год, Рождество, 
День влюбленных, 23 Февраля 
и 8 Марта — масса праздни-
ков требует массы подарков. 
Это просто подарочный бум 
какой-то! На подарки смета-
ют все: гаджеты, путевки, 
галантерею, одежду, «кра-
соту» и даже мебель дарят!

В этом и весь секрет. 
Я это не придумал, я это 
наблюдаю каждый год. 
Рекламщики — лакму-
совая бумажка бизнеса. 
Ежегодно у нас в эфи-
ре одна и та же карти-
на маслом: большинство 
рекламодателей, начиная с 
октября и вплоть до обеда 8 Марта, 
рекламируют свои товары, продви-
гая их как подарки. Неважно, что 
ты продаешь, важно, как ты про-
двигаешь свой товар в этой празд-
ничной карусели. Подарки, по-
дарочки, подарища! В общем, 
задача одна — собрать выручку 
на продажах «подарков».

Куда люди понесут деньги?

Мы постоянно проводим опросы 
своих слушателей: «Что вы планируе-
те подарить к праздникам?», и у нас на 
радио каждый год есть рейтинги подар-
ков. Фактически это рейтинги тех биз-
нес-сегментов, куда люди понесут свои 
деньги. Именно эти клиенты и запол-
няют эфир «Мария ФМ» и «Русского ра-
дио» всю зиму. Спросите у любого наше-
го маркетолога, он вам ночью расскажет 
этот рейтинг наизусть (ну или достанет 
распечатку из укромного местечка). Но 
есть еще и второй рейтинг. Называется:  
«А что вы мечтаете получить в пода-
рок?». Там, не поверите, совсем другая 
картина. То, что хотят подарить, и то, 
что хотят получить, — это две огромные 
разницы. Так появляется и второй спи-

сок сегментов, которые могут собрать 
подарочные деньги, если их пра-

вильно позиционировать.

Самый рекламируемый 
подарок

Ну и напоследок хочу рас-
крыть вам самый популярный 
продукт, который рекламируют 
в период «подарочного бума», — 
это подарочные сертификаты. 
Рекламируют их массово! Да, 
это универсальное средство, 
имеющее как свои плюсы, так 
и минусы... Однако я говорю 
то, что вижу (а точнее слышу) 
на своих радиостанциях. 

Поздравляю вас с наступа-
ющими праздниками и же-
лаю отличных продаж! 

77-27-27

annenkov.home

ноябрь 202032







Грейпфрут, манго 
и морской гребешок

Я уверен, что поговорка — сколь-
ко людей, столько и мнений — вы-
шла из кулинарии. Каким бы пре-
красным ни было блюдо, всегда 
найдется тот, кому оно не понравит-
ся, и это нормально. В меню рестора-
на «Арбат» появился необычный са-
лат, который я могу рекомендовать 
каждому гостю: креветки, авокадо и 
манго в грейпфруте. Вместо креветок 
можно добавить морской гребешок. 
Сочетание горьковатого грейпфру-
та, нейтрального авокадо, сладко-
го манго и пикантной креветки или 
гребешка приятно удивит гостей! Все 
это подается вкупе с базиликом под 
экзотическим соусом. Вишенка на 
торте — эффектная подача. 

Попробуйте 
наше новое 
меню!

Дмитрий Табаков, Бренд-
шеф ресторана «Арбат», 
приоткрыл дверцу святая 
святых ресторана —  
кухни и раскрыл  
несколько секретов

От Черного моря 
до Сахалина

— Многие повара предпочитают 
кулинарную классику. И это пре-
красно! Но недаром говорится, 
каждому — свое. Я стараюсь при-
держиваться индивидуального 
подхода в создании блюд и всег-
да ищу нестандартные решения. 
В сочетании с необычной подачей 
это становится козырем ресторана. 
Копчение при гостях, сухой лед, 
подача в тюбиках — все, что «не-
обычно», всегда уходит в социаль-
ные сети. К тому же люди запоми-
нают… и хотят вернуться, чтобы 
попробовать снова.

В приготовлении блюд мы мак-
симально используем российскую 
продукцию. Интересно, что потре-
битель уже настолько привык к им-
порту, что почти всегда удивляет-
ся, узнав, что география наших 
поставок простирается от Черного 
моря до Сахалина, от столицы до 
глубинки. В этом вопросе мы пош-
ли по пути скандинавских стран. 

г. Киров, ул. Московская, 52

206-307        arbatgastro        @arbatgastro

рецепт от шефа

Запеченная свекла 
в фольге

Готовится быстро, все продукты 
легко найти на полках магазинов. 
Если отваренная свекла и все 
нужные продукты есть под рукой, 
готовка займет всего 5-10 минут.

Рецепт:

Нарезаем свеклу крупно, чтобы 
был 1 кусок на вилку. Добавляем 
мед, сливочное масло и густой 
итальянский бальзамический 
уксус, добавляем орехи: кешью, 
грецкий орех или фундук по 
желанию. Не забудьте добавить 
нарезанный чернослив! Все это 
перемешиваем, заворачиваем 
в фольгу и запекаем в духовке. 
Можно добавить веточку тимьяна 
или розмарина — это придаст 
салату пикантный аромат.

Подача:

Готовое блюдо выкладываем 
на тарелку, а сверху 
добавляем козий сыр. 
Свекла и козий сыр — классика!

вкусы
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Карен Калайджян, владелец салона «золотая линия»

Парафраз на картину «Сотворение Адама», Микеланджело Буонарроти

фотопроект
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Павел Рылов, руководитель Группы Компаний «КЭСО»

Парафраз на картину «Император Август упрекает Корнелия 
Цинну за его предательство», Этьен-Жан Делеклюз
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Как с картины
в образах героев каких картин 
редакция журнала «бизнес 
класс» видит кировских 
предпринимателей? 

Елена топорова, заместитель директора  
сети салонов оптики «Виктория»

Парафраз на картину «Венера с зеркалом», Диего Веласкес

фотопроект
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Андрей маури, председатель правления ГК «Маури»  
и председатель кро «деловая россия»

Парафраз на картину «Портрет Модильяни», Пабло Пикассо
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У нас есть все ресурсы для качественного и своевременного 
обслуживания территории любого размера! — Татьяна Бармина, 
руководитель клининговой компании «Деликат-Сервис»

Чистота парковки 
влияет на ваш доход

технологии
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Не платите за то, 
что вам не нужно

— Чтобы избежать риска автомо-
бильной аварии, автовладельцы 
своевременно меняют летние по-
крышки на зимние. С обслужива-
нием прилегающей территории 
ситуация похожа — лучше сплани-
ровать его заранее, а не тогда, ког-
да уже пошел снег. 

К л и н и н г о в а я  к о м п а н и я 
«Деликат-Сервис» организует убор-
ку прилегающей территории в рам-
ках комплексного обслуживания 
недвижимости заказчика. По сво-
ей сути такое обслуживание анало-
гично аутсорсингу клининга зда-
ний и помещений.  

Состав услуги по подготовке тер-
ритории к зимнему сезону подби-
рается индивидуально для каждого 
заказчика и зависит от предъявляе-
мых требований, площади и видов 
покрытий на территории. 

Кому-то требуется лишь прибор-
ка тротуаров и территории вокруг 
здания, а кто-то хочет, чтобы всег-
да чистыми оставались несколько 
больших парковок перед его мага-
зинами в разных концах города. 
И в том, и в другом случае мы мо-
жем помочь. Для качественного и 
своевременного обслуживания тер-
ритории любого размера у нас в 
наличии есть все необходимые про-

■■ Ежедневное комплексное 
обслуживание в зимний 
период — от 7 i за м2 
(территория от 2 000 м2)

■■ Предоставление персонала 
(дворников) — 
от 130 i/час 

■■ Предоставление 
спецтехники (трактор МТЗ  
с отвалом или ковшом) — 
1 200 i/час

■■ Вывоз снега —  
от 180 i/м3. На данный момент 

клининговая 
компания 
«Деликат-Сервис» 
обслуживает 
более 500 000 м2 
прилегающей 
территории  
по Кирову и области

г. Киров, ул. Московская, 107 Б, 
оф. 905, т.: 782-782, 410-402

ds-complex.ru

изводственные ресурсы. Благодаря 
этому мы можем организовать как 
ручную уборку (дворники очистят 
от снега, наледи и мусора крыль-
цо, пешеходные зоны и небольшие 
парковки), так и механизирован-
ную (наша спецтехника расчистит 
ваши парковки, проезды).

Забудьте про сезонную 
«головную боль»

От чистоты вашей парков-
ки и прилегающей территории 
напрямую зависит ваш доход. 
Представьте, что человек едет с ра-
боты и по пути заезжает в торговый 
центр. Захочет ли он ездить круга-
ми среди сугробов и машин в поис-
ках места или выберет ТЦ, где всег-
да чистая парковка? 

Конечно, когда вы руководите 
крупной компанией, к админи-
стративным вопросам прибавляют-
ся еще и хозяйственные (особенно 
если речь идет о больших площа-
дях). Чтобы снять с себя эту голов-
ную боль, доверьте чистоту профес-
сионалам клининговой компании 
«Деликат-Сервис». Мы предоставим 
вам требующийся персонал, осна-
стим объект необходимым коли-
чеством оборудования и инвента-
ря, а также будем контролировать 
весь процесс обслуживания и тре-
буемый уровень качества оказыва-
емой услуги. 

Каждый этап работы организу-
ется и контролируется нашими спе-
циалистами — менеджерами объ-
ектов, и касается это как работы 
линейного персонала, так и рабо-
ты спецтехники. 

технологии
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«тотал» 
в стоматологии
О протезировании зубов с полной реабилитацией жевательной 
функции и идеальной эстетике — Александр Шестопалов,  
врач-ортопед, хирург-имплантолог клиники «Денталия»

весь фокус в прикусе

— Здоровая красивая улыбка помо-
гает нам быть счастливыми людь-
ми и выглядеть моложе. При обще-
нии мы всегда обращаем внимание 
в первую очередь на лицо челове-
ка. Каким бы ухоженным и краси-
вым оно ни было, с гладкой ровной 
кожей и безупречным макияжем, 
отсутствие красивой улыбки может 
все испортить. 

Каждый человек желает иметь 
идеально ровные, белые зубы. Но не 
все понимают, как получить улыб-
ку мечты. Многие думают, что од-
ной пломбой можно все решить, 
установив ее на «самый некраси-
вый» зуб. Кто-то считает, что  по-
может пара металлокерамических 
коронок, в крайнем случае, паци-
ент готов установить имплантат. 
Причем он должен быть непремен-
но там, где его будет видно, счита-
ют пациенты. А там, где не видно, 
значит, потом. Это абсолютно не 
верно!

Для того чтобы получить отлич-
ный результат, необходимо, как 
правило, участие в протезирова-
нии всех зубов верхней и нижней 
челюсти, которые возможно сохра-
нить. При отсутствии зубов речь 
пойдет об установке искусственных 
опор — дентальных имплантатов. 

Показания к тотальному 
восстановлению

■■ Стираемость отдельных зубов 
или группы зубов (полное сти-
рание жевательных бугров маля-
ров и премаляров, стираемость 
режущего края передних зубов).

■■ Наличие множественных пломб 
и старых коронок.

■■ Сильное разрушение твердых 
тканей зубов.

■■ Многочисленные механиче-
ские повреждения зубов (сколы, 
трещины).

■■ Отсутствие зубов.
■■ Дисфункция ВНЧС (височно-

нижнечелюстного сустава).
■■ Присутствие эстетических де-

фектов — щели между зубами 
(тремы, диастемы), нарушение 
формы и цвета зубов.

красота и здоровье
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г. Киров, ул. Розы Люксембург, 77,  
т.: (8332) 403-033, 8-953-681-46-77

dentalia7@yandex.ru

dentalia21vek.ru

dentalia_kirov

Лицензия № ЛО-43-01-002335 от 22 июня 2016 г.

С чего начать?

В первую очередь важно пони-
мание пациентом его стоматоло-
гической проблемы, в чем она за-
ключается и желание ее решить. 
А  также объем предполагаемого 
вмешательства, сроки, этапы, стои-
мость. Для этого проводится полная 
диагностика:
1.	 Осмотр полости рта и ЧЛО (че-

люстно-лицевой области) с 
подробным описанием сто-
матологического статуса, с фик-
сацией всех важных параме-
тров, согласно стандартам СТАР 
(Стоматологическая ассоциация 
России), сбор анамнеза.

2.	 Рентген-диагностика: пано-
рамный снимок (ОПТГ), сни-
мок челюстей в 3D (КЛКТ), при 
необходимости КТ суставов, теле-
рентгенограмма (ТРГ).

3.	 Снятие оттисков для изготовления 
контрольно-диагностических мо-
делей (КДМ).

4.	 Инструментально-диагности- 
ческий анализ зубочелюстной си-
стемы в артикуляторе (ИДА).

5.	 Компьютерное или восковое моде-
лирование прикуса, дизайн буду-
щей улыбки.
Как правило, для диагностики 

требуется 2-3 приема у врача-ортопе-
да, это занимает от 7 до 14 дней. На 
первом приеме проводится осмотр, 
рентгендиагностика, снятие отти-
сков. На втором или третьем прие-
ме проводится повторная консульта-
ция врача-ортопеда по результатам 
диагностики и моделирования. Это 
зависит от сложности клинической 
ситуации. В большинстве случаев 

комплексный план лечения возмож-
но составить только после восково-
го или компьютерного моделирова-
ния, что поможет избежать ошибок, 
неточностей при финансовых расче-
тах и увеличения затрат в процессе ле-
чения. На повторной консультации 
врач-ортопед представляет пациенту 
комплексный план лечения с обсуж-
дением всех альтернативных вариан-
тов восстановления здорового прику-
са и рисках.

Хочу заметить, что консультации 
смежных специалистов (ортодонт, 
хирург-имплантолог, терапевт, па-
родонтолог) при необходимости мо-
гут проводиться без участия пациента 
по рентгеновским снимкам, КДМ, ре-
зультатам ИДА и моделирования. Это 
существенно экономит время и день-
ги пациентов. 

Важно, чтобы пациент и лечащий 
доктор должны абсолютно одинаково 
представлять себе конечный результат 
их совместной работы. Только после 
установления полного доверия и по-
нимания, когда все вопросы заданы,  
а ответы на них получены, оформ-
лены все юридические документы, 
можно начать работу. Полноценное 
сотрудничество, строгое выполнение 
пациентом всех рекомендаций гаран-
тирует отличный и предсказуемый 
результат. В противном случае есть 
риск, что он останется недоволен, осо-
бенно это касается вопросов эстетики.

От диагностики к лечению

На восстановление прикуса при 
тотальном протезировании в зависи-
мости от сложности клинической си-
туации может потребоваться от одного 

месяца до двух лет. Более длитель-
ные сроки обычно связаны с необхо-
димостью ортодонтического лечения 
(исправление прикуса на брекетах), 
двухэтапной дентальной имплан-
тации и сложных оперативных вме-
шательствах по увеличению объема 
костной ткани.

Для своих пациентов мы всегда 
предлагаем самый безопасный, га-
рантированный, быстрый и удобный 
способ достижения цели при разум-
ном сочетании цены и качества.

После того, как функция и эсте-
тика восстановлены, а пациент до-
волен, врач-ортопед дает все необ-
ходимые рекомендации по уходу за 
«новой» улыбкой, составляет инди-
видуальный график профилакти-
ческих мероприятий, посещений 
с целью сохранения результатов ле-
чения на максимально длительный 
срок. И это очень важный момент. 
Ответственность пациента по вы-
полнению всех рекомендаций по-
сле проведенного лечения напря-
мую связана с гарантийным сроком 
и сроком службы всех реставраций, 
ортопедических конструкций в по-
лости рта. После тотального восста-
новления прикуса важно назначить 
профилактические мероприятия — 
осмотры один раз в 6-12 месяцев, 
после которых со многими паци-
ентами мы становимся добрыми 
друзьями.

Нам доверяют самое ценное — 
свое здоровье и улыбки своих детей, 
рекомендуют нашу клинику род-
ным и знакомым. Мы уважаем сво-
их пациентов, ценим отношения, 
благодарим за доверие и гордимся 
результатами! 

Пациент и лечащий доктор должны 
абсолютно одинаково представлять себе 
конечный результат их совместной работы

До После  

красота и здоровье
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Спасти любой ценой: 
скорая помощь вашим зубам

Как командный подход разнопрофильных специалистов помогает добиться 
успешных результатов при лечении, рассказывает Татьяна Булычева,  
главный врач сети клиник «Моя Стоматология»

Татьяна Булычева и стоматологи-терапевты клиники  
«Моя Стоматология» (слева направо): Наталья Чувашева,  
Янина Чарушина, Лариса Маркова, Татьяна Томилова

Зри в корень

— В современной стоматологии ва-
жен комплексный подход и взаимо-
действие врачей разного профиля. 
Каждый узкий специалист занима-
ется своей областью, что позволя-
ет существенно повысить качество 
лечения. 

Одним из важных направлений 
является пародонтология. Она за-

нимается изучением, лечением и 
профилактикой заболеваний тка-
ней пародонта. 

Мягкие ткани, окружающие 
зубы и удерживающие их на сво-
их местах, часто подвергаются вос-
палительным и дистрофическим 
поражениям. При отсутствии сво-
евременного лечения воспаление 
переходит на костную ткань, что 
может привести к потере зубов. 

Важно вовремя обратиться 
за помощью

При выборе врача необходимо 
учитывать его квалификацию и 
стаж работы. В выборе клиники важ-
ную роль должны сыграть наличие 
специализированного отделения 
или кабинета, а также необходимо-
го оборудования для проведения ма-
нипуляций и операций. 

красота и здоровье
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Пародонтологический кабинет

ул. Преображенская, 82, к. 1,  
т. (8332) 66-04-10

ул. Мопра, 39, т. (8332) 66-04-11

my-dent.ru

Лицензия ЛО-43-01-002370 от 24.08.2016 г.

Когда обращаться  
за помощью?

Записаться на прием  
к специалисту нужно  
при появлении следующих 
симптомов:
■■ кровоточивость, отечность 

и воспаление десен
■■ неприятный запах изо рта
■■ подвижность зубов
■■ «проседание» десны и 

оголение шеек зубов
■■ наличие выделений 

из-под десны

Аппарат «Вектор»  
для профессионального лечения 
заболеваний пародонта: быстро, 
безболезненно, эффективно

Центрифуга для плазмолифтинга, 
процедуры, позволяющей 
регенерировать клетки организма, 
тем самым устранять воспаление, 
кровоточивость, отек

Татьяна Булычева, главный 
врач клиники, стоматолог-
хирург, пародонтолог, высшая 
категория, стаж работы 37 лет

Анастасия Штейн, гигиенист 
стоматологический, победитель  
и призер регионального конкурса 
профессионального мастерства  
2014 и 2019 гг., стаж работы 6 лет

В клинике «Моя Стоматология» 
уже несколько лет успешно работа-
ет пародонтологический центр. 

Как проходит прием 
врача-пародонтолога?

Сначала специалист проводит 
визуальный осмотр и при необхо-
димости отправляет пациента на 
диагностику: компьютерную томо-
графию или панорамный снимок 
зубов. Оценивается степень пора-
жения тканей.  

Первым этапом лечения яв-
ляется профессиональная гиги-
ена полости рта. Удаляются зуб-
ной камень и налет, которые 
нередко провоцируют воспаление. 
Процедуру проводит опытный сто-
матологический гигиенист. 

При наличии пародонталь-
ных карманов назначается их за-
крытый или открытый кюретаж 
(очищение). 

При лечении любого пародон-
тологического заболевания важ-
но вовремя обратиться к специа-
листу. Если на начальной стадии 
патология обычно лечится про-
тивовоспалительными терапев-
тическими методами, то на запу-
щенной могут применяться более 
радикальные меры, в том числе 
хирургические пародонтологиче-
ские операции, а также операции 
на альвеолярных отростках и мяг-
ких тканях полости рта (пластиче-
ские операции). 

В пародонтологическом центре 
клиники «Моя Стоматология» все 
специалисты в полной мере владе-
ют современными методами паро-
донтальной хирургии. 

красота и здоровье
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Конопаткина Ирина 
Юрьевна, косметолог, хирург, 
Сертифицированный Тренер 
Компании Аллерган, США.
Стажировки в Германии, 
Монако, Италии, Испании, 
Ирландии, Голландии, 
Израиле, США.
Победитель! Лидер 
Проекта «Звёзды Эстетики», 
организованного для врачей-
косметологов немецкой 
Компанией Merz!
Призер Всероссийского 
конкурса «ПАРАД 
КЛИНИК 2018»
Стаж работы более 20 лет

Подписаться



ЛО ОО ЛО-43-01-001759 от 1.10.14 г.

Современная косметология — 
это уже не «ботокс в лоб» 
и не «гиалуронка в губы»

BBL-лазер.
Позволяет:

■■ Стереть пигмент
■■ Стереть расширенные сосуды
■■ Создать «эффект сияющей кожи»
■■ Пролонгировать омоложение на 

генном уровне (доказано исследо
ваниями Стэнфордского Универ- 
ситета)

Лазерное 
омоложение DOT:
■■ За 1 процедуру: лифтинг-эффект 

лазерной шлифовки, стойкий эффект 
омоложения и оздоровления кожи без 
длительной реабилитации

■■ Эффективно «снимет» многолетний 
фолликулярный гиперкератоз

■■ Заметно сократит «зияние» пор
■■ Это лечение постакне, стрий, 

морщин, выравнивание рельефа

АЛЬТЕРА
(нехирургический смас-лифтинг) 
      Позволяет без реабилитации:
■■ Укрепить весь поддерживающий 

каркас кожи
■■ Сократить кожный лоскут
■■ Уменьшить объем «брылей», «вто

рого подбородка», сделать лицо 
более компактным

■■ Четко прорисовать линию нижней 
челюсти

Для объективной оценки кожи мы единственные в Кирове используем цифровую диагностику  — 
3D-визуализацию LifeViz QuantifiCare, где фиксируется исходное состояние кожи (распределение пиг-
мента, сосудов, ширина/глубина пор и морщин, сальность, увлажненность кожи). Таким образом, каче-
ство диагностики ДО и ПОСЛЕ с помощью искусственного интеллекта выигрывает в разы!

Сегодня Косметология — это прежде всего Наука. И с точки зрения инжиниринга медицинская Косметология — 
это «многоуровневый пазл», когда Доктор, грамотно анализируя проблемы Пациента, найдет правильные пути 
решения, адресованные к конкретному слою кожи или уровню мягких тканей.

Мой главный принцип: «The Best or nothing» — «Самое лучшее или ничего». Поэтому в моей Клинике я собрала 
люксовый парк оригинальных (а не «имитирующих» оригинальные) аппаратов и крутые технологии для реше-
ния всех проблем кожи на разных уровнях. Это:



в моем деле всегда 
есть место творчеству

каждый день я купаюсь 
в цветах — дина 
новокшонова, директор 
садового центра и доставки 
букетов «фелиция»

я обожаю свое дело

— Флористика как никакая 
другая сфера бизнеса идеаль-
но подходит женщине. Я обо-
жаю свое дело: каждый день 
я буквально купаюсь в  океа-
не цветов. Фитодизайн, ком-
позиции из живых и ис-
кусственных цветов, декор 
интерьера, ландшафтный ди-
зайн — в моем деле всегда есть 
место творчеству. Но быть биз-
нес-леди — это не только про 
вдохновение. Это еще и сме-
лые, рискованные поступ-
ки, на которые решится да-
леко не каждый. Вся жизнь 
предпринимателя — в  дви-
жении, мой мозг работает  
2�4/7. Собственный садовый 
центр — это не только цветоч-
ки, но ежедневный труд. Мне 
повезло в этом смысле, трудо-
голизм у меня в крови. 

Как ни странно, но с при-
ходом пандемии работы у нас 
стало больше. Закон эволю-
ции: или адаптируйся, или 
умри. И мы пытаемся приспо-
собиться к существующим ус-
ловиям, разрабатываем пла-
ны стратегического развития, 
стараемся идти в ногу со вре-
менем — заказ удобно сделать 
на сайте, и мы доставим его в 
самые короткие сроки. Вместе 
с мастерами-флористами мы 
создаем для вас праздник каж-
дый день! 

Киров, ул. Ленина, 48,  
+7 (8332) 38-37-73

ул. МОПРа, 26Г,  
+7 (8332) 76-07-76

женщина в бизнесе
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Ирина Ситникова 
Автор и создатель уникальных картин из зеркала и стекла, с использованием природных камней  
и кристаллов.  Являюсь основателем данной техники, которая индивидуально дополняется  
в каждом полотне.

•	 Исключительно ручная работа
•	 Direct, Viber или WhatsApp: 8-912-372-22-90
•	 Художественный вкус, талант и мастерство исполнения.
•	 Создаю вечные произведения искусства. 

 
  Эксклюзивность и стиль — вот главные критерии моих полотен! 

Адрес студии в г. Кирове: ул. Советская, 67А



#связирешают
найдите        полезн      ы е  контакт       ы  для    себя     и  своего       бизнеса     

   avtoclub43 
 
 — Ничто не стоит так 
дешево и не ценится так 
дорого, как страховой 
полис во время наступления 
страхового события. (Илья 
Ильф и Евгений Петров)

Светлана Гринькова,  
руководитель агентства 
HR.Service:

  8-922-977-55-52

— Все решаемо!

 starprint43 
 
— Знаем толк в новогодних 
бизнес-подарках! Срочные 
и большие заказы 
по-прежнему печатаем 
в режиме 24/7, но уже  
в обновленном офисе.

Александр Плюснин,  
руководитель ГК «Автоклуб 
«ПОМОЩЬ»:

Лолита Пязуке,  
генеральный директор 
обновленной типографии 
STARPRINT:

 bb43.ru 
 
— Уютный цветочный 
в центре города. 
Постоянная акция на розы 
от 21 штуки. Быстрая 
доставка, индивидуальный 
и качественный сервис!

Евгений Волкоморов,  
директор магазина цветов 
«Букетная BigBouquet43»:

 leroycompany 
 
— К каждому клиенту 
найдем свой подход, 
а также поможем увеличить 
продажи, привлечь новых 
клиентов с помощью 
видео- и аудиороликов.

Валерия Летягина,  
генеральный продюсер 
студии рекламы 
LerOy company:

Данила Ведерников, 
директор КПК «Кредитный 
клуб «Дело и Деньги»:

 8-962-899-06-16 
 
— Наша миссия — это 
оперативное удовлетворение 
финансовых потребностей 
населения и бизнеса.

Людмила Ланская,  
руководитель типографии 
«Печатный Дом»:

 8 (8332) 44-12-02 
 
— Успех часто достается 
тем, кто знает, что удача 
неизбежна. (Коко Шанель)

Алёна Прокопьева, 
руководитель лаборатории 
красоты Happy:

 laboratori_happy 
 
— Я абсолютно 
уверена,что все будет 
хорошо! Ведь я полна 
смелости воплощать свои 
идеи! В жизни случается 
даже самое невероятное.

 Holstov_art 
 
— Печать изображений 
на натуральных холстах, 
а также наклейки, 
постеры для бизнеса. 
ЭКО-материалы, срок
1-2 дня, даже в выходные!

 teztour_kirov 
 
— Наше 16-летие мы 
встречаем в новом, 
красивом офисе 
на Спасской, 59. 
Расширяйте географию 
путешествий с нами!

Александра Крюкова,  
коммерческий директор 
Арт-студии «ХолстоВ»:

Елена Колчина,  
директор сети 
турагентств TEZ TOUR:

Екатерина Коновалова, 
руководитель типографии 
«7 мастеров»:

  8 (909) 720-08-39 
 
— Во времена цифровых 
технологий главные задачи 
решают люди! Печатаем 
на высоких скоростях!

Ольга Акишина, 
директор ООО «Ольтекс», 
создатель бренда Angelini:

 angelini_43  
 
— Эксклюзивные 
подарки: постельное 
белье, махровые 
и вафельные халаты 
по вашим размерам 
с индивидуальной и 
оригинальной вышивкой

Елена Марьина, 
руководитель ателье 
«Мастерская Елены 
Марьиной»:

 8-912-376-24-54 
 
— Постоянно следим 
за тенденциями и новыми 
технологиями в моде, 
а свою работу делаем 
с любовью к клиентам 
и профессии.

Юлия Жирнова, 
руководитель 
праздничного агентства 
«Zажигай»:

   8 (922) 900-15-15
 
— Успех компании зависит 
не только от того, как 
сотрудники работают, но и 
от того, как они отдыхают.

ноябрь 202022



Киров, ул.Горького, 17,  
т.  42-07-17

 @tolkoty_kirov

   8-922-982-07-17

Обувь предоставлена магазином женской итальянской обуви TOP STYLE

Твое тело! 
Твои правила!



С ZeISS Оптикой моя жизнь изменилась

— Однажды, зайдя в ЦУМ, я увидел, что мои друзья снимают рекламу 
в салоне «Zeiss Оптика». Буквально на минутку забежал к ним поздоро-
ваться и познакомился с Анной Кочкиной, хозяйкой «Zeiss Оптики» и 
«Люкс Оптики». С той поры в прямом смысле стал лучше видеть!

Анна предложила мне поработать моделью и сняться в их рекламе. 
Она подобрала мне солнцезащитные очки Ray Ban, и тут понял, что 
это те очки, которые я искал всю свою жизнь, потому что они идеаль-
но подходили мне. И сейчас, куда бы я ни поехал, где бы я ни был, я 
всегда надеваю свои солнечные очки, потому что это стильно, это инте-
ресно, это нестандартно и это самый популярный в мире бренд очков.

Так мы подружились с Анной, и я рассказал о своей проблеме. Когда 
мне исполнилось 50 лет, я понял: на сцене я не могу уже прочитать то, 
что написано в папке. Для этого нужны очки для чтения, но если ты 
их надеваешь, то при взгляде вдаль в зал начинает кружиться голова.

И я даже не знал, что немецкая компания «Карл Цейс» уже изо-
брела такие линзы для очков, в которых можно и читать, и смотреть 
вдаль, и даже водить машину. Специально для меня эти линзы зака-
зали в Германии.

И сейчас в своих очках для зрения я могу стоять на сцене, смотреть 
в зал и читать в папке имена VIP-персон. И все здорово! Вот так! 

как у директора конюшни «феррари» 

Недавно я работал в Сочи на «Формуле-1». И вот какой любопытный 
факт мне там открылся. Ни за что не догадаетесь. Расскажу!

Я жил в гостинице Radisson Collection, где во время гонок останав-
ливаются только пилоты, мегабогатые люди и самые привилегирован-
ные гости. Там я познакомился с начальником службы безопасности и 
спрашиваю его: «Слушай, а как вы вычисляете тех, кто не живет здесь, 
а просто хочет случайно затесаться в компанию к гонщикам?» А он го-
ворит: «Мы вычисляем по очкам. Люди, которые относятся к себе с ува-
жением, носят фирменные очки». И мне так стало гордо, что я был в 
фирменных очках от «Zeiss Оптики» и все меня принимали за своего! 
Но это еще не все!

Познакомился я с известными гонщиками, оказалось, у них сол-
нечные очки той же фирмы, что и у меня. А очки директора конюшни 
«Феррари» оказались совсем один в один как у меня! Меня вообще рас-
пирала гордость, что мы тоже могЁм. Кстати, со мной работали ребя-
та из «Камеди USB», и у Никиты, и у Дюши Метелкина тоже были очки 
такой же фирмы. Так что, модные очкарики, объединяйтесь!

Дружба с «Zeiss Оптикой» мне бесконечно нравится, и надеюсь, что 
у нас впереди еще большие горизонты.

А еще хочу сказать: меня поразило, что в очках для зрения, которые 
сделали индивидуально для меня, есть надпись BORIS, и люди, с кото-
рыми я общаюсь, это видят, и для меня как для артиста это стильно и, 
я бы даже сказал, понтово, что у меня одного есть такие очки.

Друзья, хочу вам сказать: чтобы взгляд на жизнь был ясный, носи-
те хорошие очки и дружите с «Zeiss Оптикой». 

какие очки носят 
пилоты «формулы-1» 

а также о своей 
дружбе с «люкс 
оптикой» и 
оптикой Zeiss — 
рассказывает 
борис 
файбышенко, 
шоумен 

красота и здоровье
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— Меня часто спрашивают: точ-
но нужно носить очки, если я и 
без них вижу, просто не так четко? 
Могу ответить так:

■■ В правильно подобранных очках 
вы получаете контрастность, чет-
кость, яркость и высокую остро-
ту зрения

■■ Повышается работоспособность

■■ Безопасность за рулем! Особенно 
это важно в сумерках и плохих 
погодных условиях. Хорошее зре-
ние сокращает время реакции 
водителя, это помогает избежать 
аварий на дорогах.

■■ Глаза будут меньше уставать 
от зрительных нагрузок, будет 
комфортно.

■■ Появится бинокулярное зрение.

■■ Исчезнет ощущение песка в гла-
зах и чувство сухости.

■■ Анти-эйдж эффект — нам не 
приходится щуриться, поэтому 
меньше морщин.

■■ Улучшение осанки — так как не 
приходится сутулиться.

■■ Перестанет болеть голова, про-
падёт усталость и сонливость (это 
очень частые причины, если но-
сить неправильно подобранные 
очки или совсем не носить выпи-
санные врачом очки)

ул. Преображенская, 38,  
ТЦ ЦУМ, 1 этаж, 
т. (8332) 21-22-88

Воровского, 46 
Воровского, 78 
Воровского, 133

Октябрьский пр-т, 7 
Октябрьский пр-т, 44 
Октябрьский пр-т, 61

Московская, 183  
Ленина, 80, Ленина, 191 
Пролетарская, 34

О том, какие изменения 
произойдут в вашей жизни, 
если вы будете носить 
правильно подобранные 
очки — АннА Кочкина, 
основатель «Zeiss Оптики» 
и «Люкс Оптики»

хорошее зрение меняет 
жизнь к лучшему

* Исследование опубликовано на сайте журнала 
JAMA Ophthalmology от 16.09.2020

■■ Иногда даже правильная коррек-
ция в очках нормализует артери-
альное давление.

■■ Правильные очки — это профи-
лактика глазных заболеваний 
(ячмени, конъюнктивы, блефа-
риты, глаукома и другие заболе-
вания глаз)

■■ У очень многих людей есть скры-
тое косоглазие, а при неболь-
шом отклонении зрения, если 
не пользоваться очками, скры-
тое косоглазие, может перейти 
в явное.

■■ Улучшение психического со-
стояния — когда мы хорошо ви-
дим, то становимся более спо-
койными и уверенными в своих 
действиях.

■■ А главное, при использовании 
правильно подобранных очков 
или контактных линз, все функ-
ции глаза работают правиль-
но, и это замедляет либо полно-
стью предотвращает ухудшение 
зрения.

■■ Ношение очков снижает риск за-
ражения КОВИД, так как очки 
защищают глаза от вирусов и 
лишних прикосновений. Среди 
заболевших коронавирусной ин-
фекцией, людей носящих очки в 
5,4 раз меньше, чем тех, кто их 
не носит.*

Глаза — невероятно сложный и 
чувствительный орган. Кому-то по-
счастливилось родиться с идеаль-
ным зрением, кто-то с детства но-
сит очки, а большинство надевает 
их после 45 лет.

Но качество нашей жизни, наши 
возможности напрямую зависят от 
того, насколько хорошо мы видим, 
поэтому пренебрежение средствами 
коррекции зрения — очень большая 
ошибка.

Стоит ли отказываться от всех 
перечисленных преимуществ из-за 
страха носить очки?

В салонах Люкс Оптика и Цейс 
Оптика работают настоящие профес-
сионалы, и даже если у вас сложное 
зрение, наши врачи подберут вам 
очки и линзы, решающие ваши зри-
тельные проблемы, и уже завтра вы 
сможете видеть лучше, а значит, и 
жить лучше! 

красота и здоровье
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Пандемия  
с человеческим 
лицом

О социальных инициативах 
бизнеса — Илья Погудин, 
директор компании MALINA

Доброта спасет мир

— Есть распространенная фраза «От 
добра прибыли не ищут». Она как 
нельзя лучше отражает нашу соци-
альную позицию, которую мы уси-
лили, когда началась пандемия. 
Нет, это не пиар и не маркетинг! 
Моя команда получает удовольствие 
от того, что имеет возможность по-
могать людям в это сложное время. 
Уверен, все мы стали более человеч-
ными. Изменились наши ценности, 
особенно в бизнесе. Ну не может быть 
так, что у всех плохо, а у нас хорошо. 
Мы все в одной лодке. Сейчас время 
помогать, а не зарабатывать!

«Ковид» надевает маски

В апреле, когда из всех магази-
нов пропали маски, пришла идея 
раздавать их бесплатно. Найти сред-
ства индивидуальной защиты было 
трудно, поэтому стали производить 
сами. Сначала старались обеспечить 
ими организации и предприятия, 
которые не прекратили свою работу:  
медучреждения, ТЭЦ, МЧС, полиция, 
продуктовые магазины, кафе и др. 
Затем наш «Малиномобиль» стал кур-
сировать по городу, чтобы доставить 
маски простым людям. За несколько 
недель мы раздали более 5 000 масок.

Неравнодушные сердца

В мае пришла идея поддер-
жать одновременно и местных про-
изводителей, и ветеранов Великой 
Отечественной войны и труда. 
Собрали продуктовые наборы и вручи-
ли их пожилым людям в Кировском 
доме-интернате для престарелых и 
инвалидов. Когда собирали пожела-
ния, получили удивительную прось-
бу: «привезите что-нибудь вкуснень-
кое». Они были рады, когда получили 
сгущенку, кофе, печенье и шоколад.

4 ребенка на один компьютер

Сегодня в помощи нуждаются 
многодетные семьи. Дистанционное 
обучение поставило некоторых из них 
в сложное положение. Только пред-
ставьте: 4 ребенка на один компьютер! 
Как они могут учиться онлайн? Эту 
проблему мы начали решать к Дню за-
щиты детей. В своем офисе мы обно-
вили оргтехнику: старую подарили, 
на новой стали работать еще быстрее. 
Счастливчиков определили совмест-
но с Центром «Моя семья».

показали пример

Летняя акция Trade In, которую 
мы проводим с 2017 года, оказалась 
как раз кстати. Люди приносили 
свои старые зимние вещи и полу-
чали скидки на новые. Затем мы их 

приводили в порядок и дарили тем, 
кто в них нуждался. Только в Кирове 
мы передали около 300 вещей. А бла-
годаря нашему интернет-магазину  
к акции присоединились и другие го-
рода: Курган, Пермь, Красноярск.

#спасибоврачам

Наверное, уже нет семей, кото-
рых бы не коснулся коронавирус. 
С весны медики работают на износ 
и спасают жизни, за что мы выра-
жаем им огромную благодарность! 
Помощь никогда не бывает лишней. 
Узнав в ноябре о потребности врачей 
в оборудовании, которое менее трав-
матично в использовании, мы ре-
шили купить все самое лучшее и не-
обходимое по составленному списку,  
а затем передали в дар больнице. Мы 
готовы помогать и другим лечебным 
учреждениям! Обращайтесь!

Время помогать

Список добрых дел MALINA про-
должает. Например, сейчас мы соби-
раем для многодетных семей компью-
теры, письменные столы и стулья. 
Мы обращаемся ко всем компаниям 
Кирова: если вы обновляете свои офи-
сы, присоединяйтесь к нам! Пишите, 
звоните в нашу компанию или лич-
но мне. Быть рядом и прийти на по-
мощь в это сложное время для нас 
очень важно!  
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г. Киров, ул. Труда, 57 Автор фото: @katearslanova

Бутик «Дефиле» представляет новую коллекцию «Осень-зима 2020»

• Всё от элегантной классики до спортивного шика

• Расширенный размерный ряд с 38 по 58 размер

• Огромный выбор одежды, обуви и аксессуаров

Ждём в гости на территории вашей моды в бутике «Дефиле»!

defile.kirovdefile.kirov8-912-734-77-06

Стильная и уютная новая коллекция 
в стиле спортшик уже ждет вас  
в «Дефиле», на территории 
вашей моды!

В городе уже вот-вот 
начнется зима... 
Как согреть тело и душу?
Мы расскажем!



Технические 
характеристики Audi a4:
■■ разгон с 0 до 100 км/ч — 5,8 с
■■ мощность — 249 л.с.
■■ максимальная скорость — 250 км/ч
■■ объем двигателя — 1 984 см3

■■ максимальный крутящий момент — 
370 Н·м  при 1 600-4 500 об/мин

■■ трансмиссия — S-tronic
■■ тип привода —  

полный привод quattro
■■ расход — 7,1 л (смешанный цикл)
■■ собственная масса — 1 645 кг

Сдал с третьей попытки

— Моим водительским правам всего 
полгода. Получил их в январе. С те-
орией и автодромом проблем не воз-
никло, а вот город покорил с третьей 
попытки (смеется). Вообще я долго 
сопротивлялся: считал, что мне 
вполне хватает такси для перемеще-
ний по Кирову. И вообще был уверен, 
что лет через пять нас уже будут пере-
возить беспилотники (улыбается). 

Первый автомобиль купил сразу. 
Проезжали с супругой мимо автоса-
лона, увидели на стенде новую ино-
марку, зашли, посмотрели и взяли в 
самой максимальной комплектации. 
Это не понты! Я убежден, что жить 
нужно по средствам, поэтому купил 
ту машину, на которую хватило денег 
на карточке в тот момент. Горжусь, 
что избежал искушения потратить 
больше, чем у меня было. Мы это про-
ходили: «А что, если немного кре-
дитнуться и взять покруче?» Однако 
не стоит экономить на комфорте. 
Поэтому я выбрал модель в макси-
мальной комплектации. Посмотрим, 
как сегодня себя проявит обновлен-
ный Audi на тест-драйве.

Преемственность 
с первого взгляда

Я — консерватор на дороге, выше 
80 км/ч не разгоняюсь, все-таки у 
меня небольшой стаж. Супруга моя 

играй по своим 
правилам: 
обновлённый Audi A4

Спортивный характер  
и цифровую концепцию 
автомобиля оценил Павел 
Шапкин, совладелец  
IT-компании UCC, входит в 
ТОП-30 самых влиятельных 
лиц киберспорта в СНГ  
по версии Forbes

за рулем более 8 лет, когда едем вме-
сте, конечно, не дает спуску: следит 
за дорогой, полностью доминирует. 

Первое ДТП произошло во дво-
ре моего дома: сбил шлагбаум. На 
следующий день на стекле под двор-
ником нашел листочек с надписью: 
«Оплатите ремонт» (смеется). 

Уровень автомобилизации растет 
с каждым днем. Считаю, самое важ-
ное в автомобиле — безопасность, за-
тем мощность двигателя и ходовые ха-
рактеристики, а уже потом внешний 
вид. В обновленном Audi A4 я увидел 
преемственность поколений. Помню, 
мой отец ездил на такой же модели, 
правда, старой сборки, и даже A6 у нас 
был. Узнаю знакомый силуэт, выра-
зительную динамичную переднюю 
часть, широкие колесные арки, эф-
фектные диски.

Крадущийся тигр

Двигатель TFSI достаточно мощ-
ный (249 л.с.) и экономичный. Расход 
топлива, кстати, можно умень-

шить за счет рекуперации энергии. 
Признаюсь, я впервые сидел за рулем 
такого мощного автомобиля. Только 
нажимаешь на газ и чувствуешь, как 
он готов просто взорваться и телепо-
ртировать тебя. Словно перед нами 
крадущийся тигр, который вот-вот со-
вершит прыжок. Круто! На дороге чув-
ствует себя уверенно, при поворотах 
проявляет крепкую сцепку с асфаль-
том. Зверь! Как и подобает хищнику, 
у него отличное «зрение»! Фары Audi 
Matrix LED светят ярко и равномерно. 
Впечатляет световая анимация перед-

авто
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Запишитесь на тест-драйв на сайте audi-kirov.ru

г. Киров, ул. Менделеева, 4,  
т. 8 (8332) 516-000

audi-kirov.ru

них и задних фар при открытии и за-
крытии автомобиля. 

Группа поддержки

Я наслышан об ассистентах Audi. 
Считаю, это здорово, когда интеллек-
туальная система начинает думать 
за водителя и быстрее его принимать 
верные решения. Уверен, скоро такая 
профессия, как шофер (таксист), уйдет 
в прошлое, и для нас будет нормой, 
когда машины сами будут ездить по 
Гугл-картам, ориентируясь на знаки 
и разметку. 

Ассистенты помогают тебе поддер-
живать нужную скорость, плавно вхо-
дить в повороты, даже экстренно за-
тормозить при угрозе столкновения. 
А еще электроника позволяет фили-
гранно припарковаться благодаря 
датчикам и камере заднего вида.

Внимание — на экран!

Цифровизация сегодня прочно 
вошла в нашу жизнь и бизнес в том 
числе. Автомобили не исключение. 
В Audi A4, например, простая кон-

цепция управления с помощью сен-
сорной панели MMI touch. Она име-
ет дисплей высокого разрешения  
(10,1 дюйма). В одно касание управ-
ляешь навигационной системой, те-
лефонными звонками, музыкой, 
новостными каналами, а также ба-
зовыми настройками автомобиля. 
Также здесь удобный интерфейс для 
подключения смартфона и незамени-
мый голосовой помощник. 

В первых рядах 

Забота о водителе в салоне чувству-
ется сразу: приятные на ощупь мате-
риалы (металл, дерево, кожа), безуко-
ризненное качество отделки создают 
атмосферу роскоши в салоне. А еще 
здесь свободно: много пространства в 
области головы, плеч и ног. 

Удобные кресла напоминают 
наши геймерские, за которыми на 
чемпионатах по киберспорту участ-
ники проводят достаточно большое 
количество времени. Если сравнивать 
онлайн-турниры и автоспорт, мож-
но найти много общего. Во-первых, 
это зрелищное шоу (звук, свет, режис-

сура), азарт болельщиков. Во-вторых, 
игроки соревнуются за призовые ме-
ста. Также авто- и киберспорт — не-
контактные, каждый мчится к победе 
на своем «болиде». Наконец, турниры 
дарят отдых и развлечения миллио-
нам людей на планете. 

Наша задача — создавать каче-
ственные развлечения для геймеров, 
настоящий клуб с особой атмосферой. 
Думаю, что с Audi мы в этом схожи. 
Автогигант тоже формирует круг еди-
номышленников, ценителей лучших 
традиций этой марки. Протестировав 
Audi А4, у меня остались только при-
ятные впечатления. Однозначно, 
мой следующий автомобиль будет с 
двигателем не слабее сегодняшнего 
кандидата. 

Полный привод quattro с технологией 
ultra готов к любому повороту

Симметричный световой рисунок 
передних фар и задних фонарей

Audi smartphone interface соединяет ваш 
смартфон с автомобилем и отображает 
его приложения на экране MMI,

авто
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что и с чем носить предпринимателям этой осенью — 
расскажет и покажет татьяна мишкина, стилист, организатор 
стильных игр,  в новом проекте «гид по стилю»

Юрий Тырыкин, 
директор компании 
«Страна карт» 

Одежда и обувь предоставлены салоном мужской одежды Kardinal

При ссылке на журнал  
«Бизнес Класс»  
скидка до 25%  
в магазинах «100 очков»

Октябрьский пр., 88

+7 (8332) 74-51-00

optika_100_ochkov

Татьяна Мишкина, стилист, 
организатор стильных игр:

— Наш новый герой, бизнесмен 
Юрий Тырыкин, доволен собой и 
кайфует от жизни. Основа образа — 
высокие кожаные ботинки рыжевато-
коричневого цвета. Ощущение 
уюта добавляют кашемировый 
свитер и джинсы в цвет глаз Юрия. 
Чтобы образ не казался слишком 
выходным, сверху надет пиджак 
из твида правильного мужского 
силуэта с широкими плечами и 
зауженной талией. Очки в тонкой 
светло-коричневой оправе от салона 
оптики «100 очков» подчеркивают 
природную интеллигентность 
Юрия. Очки именно такой 
утонченной конструктивной формы 
предпочитают те, кто вращается в 
интеллектуальных сферах бизнеса. 

Гид по стилю

+7-912-828-05-50

mishkinat

RAY BAN, 8 200 i

RAY BAN, 7 999 i

Ray BAN, 6 899 i

Ray BAN, 9 099 i

имидж

ноябрь 202014



Youtube-канал  
«СанПро43»

Примеры 
дизайн-проектов

*Акции действуют до 31.12.2020 г. Информацию об организаторе акций, правилах их проведения, количестве подарков, сроках и месте их выдачи 
уточняйте по т. (8332) 77-40-47 или на сайте sanpro43.ru. ОГРН 314434518200087. 
**Рассрочку предоставляет ИП Печенкин Александр Александрович сроком на 9 месяцев и суммой до 300 000 руб. 

ул. Труда, 71 (ТЦ «СтройРемо», 2 этаж),

(8332) 77-40-47

sanpro43.ru

Александр Печёнкин,  
директор компании «СанПро43»:

Вы можете себе это позволить! Начните ремонт в любое время!  
Получите квалифицированный подход к решению ремонтных задач. 
Воспользуйтесь любым из выгодных предложений:

  Дизайн в подарок*
  Акция «Доверие»*
  Ремонт без первоначального взноса*
  Акция «Заморозка»*
  Рассрочка под 0%**

Отмечайте 
новоселье хоть 
каждый год! 

Уточняйте подробности по телефону!

sanpro43

sanpro43_plus 

sanpro43



ЗДЕСЬ И СЕЙЧАС
или    п р и  ч ё м  т у т  гла   в н ый   п р и н ц ип  

геш   т ал  ь т - псих    о л о гии 

Если собственный ролик кажется мне скучным уже через 
полгода — значит всё делаю правильно,— Ярослав Заломов, 

руководитель видеостудии «Отлично»

ноябрь 202012

бизнес в лицах

УЖЕ ПРОЕХАЛИ

— Человек я не публичный, хотя 
коммуникации сами по себе — осно-
ва любого творчества: как в бизнесе, 
так и в частной жизни. Да и интер-
вью, пожалуй, просто срез ощуще-
ний в данном месте и в данное вре-
мя. Так что не относитесь к моим 
словам слишком серьёзно — всё те-
чёт, всё меняется. 

В работах — то же самое. Мне 
нравится сама идея быть «здесь и 
сейчас», вкладывать в сценарии, 
кадры и монтаж текущее настрое-
ние, впечатления от просмотренно-
го кино или европейской рекламы. 
Наверное, именно поэтому, я вы-
брал творческую профессию — она 
спонтанна, тесно связана с эмоци-
ями, и тем более, с психологией. И 
да — важен процесс, а не результат. 
В этом контексте каждая работа — не 
повод для гордости, а просто «стра-
ница книги», которую я написал и 
перевернул, а со мной остаётся лишь 
полученный опыт. Вообще, често-
любие — враг развития, так что поза 
«покорного ученика» максимально  
форсирует развитие в профессио-
нальном плане.

ВМЕСТО ЭВЕРЕСТА

Если собственный ролик кажет-
ся мне скучным уже через полго-
да — значит всё делаю правильно. 
Самое время поставить себе новые 
«палки в колеса» и всячески ус-
ложнить проект, чтобы научить-
ся чему-то новому. Это могут быть 
амбиции снять более заморочен-
ный кадр по траектории движе-
ния, освоить новый визуальный 
стиль, более глубоко поработать с 
графикой. Пока есть вещи, которые 
удивляют, особенно в европейском 
пуле рекламы — надо развивать-
ся. Конечно, нам далеко до продак-
шенов со штатом 50-200 человек, 
но когда кучка ребят за три дня де-
лает проект для федеральной вы-
ставки — у меня «чешется често-
любие». Хотя по-прежнему сложно 
всё успевать.

ВКЛЮЧИТЕ СОЛНЫШКО

Не любить себя намного проще, 
чем любить. Любить — это работа, 
это всегда быть ответственным за 
свои слова, соблюдать договоренно-
сти по срокам, быть «удобным» для 

клиента. И моё профессиональное 
«я» очень тесно завязано на само-
ценности. Чем больше косяков, тем 
меньше любви к себе. Но я стараюсь 
быть лучше, и учусь использовать ре-
сурс радости от проделанной работы, 
а не стимул «всё горит, щас нам всем 
прилетит». Раньше мне даже нрави-
лись проблемы — они воспринима-
лись как вызов. Сейчас же я в поис-
ке гармонии, баланса между семьёй, 
работой и личным временем. 

ДАВАЙТЕ ПО-ПОРЯДКУ

Иногда мне прилетают задачи 
из серии «поснимай, как мы заби-
ваем гвозди». Первый мой вопрос: 
«Зачем?». Начинать всегда нужно 
с задачи, так как ролик вряд ли бу-
дет работать вне бизнес процессов 
компании. Его мало разместить на 
ютуб-канале или залить в соц. сети: 
лучше закрывать с помощью видео-
контента максимально узкие зада-
чи. Например, отработать возраже-
ния по качеству продукта на этапе 
холодного звонка менеджера. «Я вам 
через 3 минуты наш обзор дома ски-
ну, удобно посмотреть в течении 
часа?». Согласитесь, персонифика-
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ция — наше всё. Или не соглашай-
тесь, я просто пробую обратить вас в 
свою веру.

УХ, КАКАЯ ДИЧЬ

Меня очень радует, что происхо-
дит в российском сегменте рекламы. 
МТС, Сбербанк, Беру и прочие гиган-
ты во всю осваивают вирусную рекла-
му, причем чем она более криповая 
и дикая, тем больше отклик. И это 
круто! До нас наконец-то докатилось 
понимание, что «купи у нас тариф» 
давно не работает, надо генериро-
вать креатив, надо быть запомина-
ющимся. Реклама «Всем ЧКМП» с 
солистом Little Big — это же просто 
шедевр! 

И да, я очень признателен заказ-
чикам, которые не боятся экспери-
ментов. Это смело! Потому что ви-
русная реклама по сравнению с 
консервативной — всегда риск: мо-
жет «порвать зал», а может не отра-
ботать задачи по продвижению про-
дукта. С точки зрения маркетинга 
всё просто: если есть уникальность в 
продукте и прописана отстройка от 
конкурентов — продвигай УТП, нет 
уникальности — удивляй и экспери-
ментируй, работай с эмоциями. 



Биз   н ес

в тысячу свечей

Наталья Вершинина

24 апреля

ВЗФЭИ (г. Москва), 
бухгалтерский 
учет и аудит.

С 1998г. — Вятский филиал 
ООО «ТД «УНКОМТЕХ», 
бухгалтер, начальник 
коммерческого отдела, 
директор.
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г. Киров, Октябрьский пр-т, 104, оф. 603, 
т.: 8-800-600-10-20 
(доб. 4521, 4522, 4523, 4524, 4525)

vftdu@uncomtech.com

uncomtech.ru 

ООО «Торговый Дом «УНКОМТЕХ»
■■ Официально представляет на отечественном и зарубежном 

рынках холдинг крупнейших заводов по производству кабельно-
проводниковой продукции: АО «Кирскабель» и АО «Иркутсккабель». 

■■ Продукция соответствует не только российским ГОСТам, но и большинству 
всемирно признанных международных стандартов: ASTM, EN, BS и т. д.

■■ Система менеджмента качества сертифицирована в 
соответствии с требованиями ГОСТ Р ИСО 9001-2008. 

■■ Постоянными заказчиками являются OAO «Газпром», OAO «Газпром 
нефть», НК «Лукойл», ОАО «Татнефть», ОАО «Сургутнефтегаз», ОАО «ФСК 
ЕЭС», ОАО «Россети», ОАО «РЖД», Госкорпорация «Росатом» и др.

Когда в бизнесе растет напряжение, подключай амбиции и тебя 
ничто не сможет обесточить, — Наталья Вершинина, директор 

вятского филиала ООО «ТД «УНКОМТЕХ» (холдинг кабельных заводов 
АО «Кирскабель», АО «Иркутсккабель»)

Для меня и моей команды 
это год новых, особых 
возможностей

— Пандемия коронавирусной ин-
фекции отразилась на самых разных 
секторах мировой экономики, вклю-
чая и кабельную промышленность. 
Когда в бизнесе растет напряжение, 
подключай амбиции и тебя никто не 
сможет обесточить. Нам удалось со-
хранить и закрепить высокий ста-
тус «УНКОМТЕХ» — холдинга кабель-
ных заводов АО «Кирскабель» и АО 
«Иркутсккабель». А еще продолжить 
курс на разработку и внедрение уни-
кальной продукции.

Мы не нарушили ни одного 
контракта

Никому не отказали в производ-
стве и поставке продукции. Объем 
продаж не уменьшился. Не было ни 
сокращений, ни значительных сни-
жений зарплат в компании. Мы 22 
года на постоянной связи с нашими 
партнерами, клиентами и заказчи-
ками, среди которых основная часть 
ключевых и системообразующих 
предприятий. 

Пандемия научила уважать и 
беречь друг друга

Это касается не только здоровья, но 
и психологического состояния в кол-
лективе. Забота и внимание, стали са-
мыми важными чертами коллег. Мы 

стали ценить наши деловые отноше-
ния. В очередной раз убедилась, что у 
нас нет случайных людей в команде. 
Великие компании добиваются успе-
ха только тогда, когда есть правиль-
ная атмосфера. Они должны получать 
наслаждение от своей работы и сво-
бодно демонстрировать свой талант. 
Горжусь своим коллективом!

Коронавирус дал импульс

В августе специалисты АО «Кирс
кабель» завершили плановую модер-
низацию оборудования. Работы ве-
лись в рамках реализации проекта по 
расширению номенклатуры выпуска-
емых кабелей высокого и сверхвысо-
кого напряжения. Это позволит рас-
ширить ассортимент продукции и 
выпускать ее с максимально возмож-
ным сечением токопроводящей жилы 
(ТПЖ) кабеля вплоть до 3 000 мм2 клас-
сом напряжения до 500 кВ.

Инновации отличают лидера 
от догоняющего

Считаю, что двигателем для созда-
ния новой кабельно-проводниковой 
продукции является бережливость и 
собственные оригинальные решения. 
Символично, что к нашему профес-
сиональному празднику, впервые в 
России специалисты АО «Кирскабель» 
изготовили силовой кабель на напря-
жение 500кВ с ТПЖ сечением 3 000 
мм2. Его диаметр более 150 мм, а вес 
более 40 кг на 1 м. Разработка успеш-

но прошла заводские испытания и в 
ближайшее время планируется про-
ведение типовых и ресурсных испы-
таний в испытательном центре ОАО 
«ВНИИКП» в Подольске. Затем пред-
стоит процедура аттестации в АО 
«НТЦ ФСК ЕЭС».

Ответственность родилась 
раньше меня

Я — перфекционист, человек точ-
ный, ясный, не признающий оши-
бок, умеющий уходить от суеты, 
сохраняя спокойствие при любых 
обстоятельствах. Стараюсь быть та-
кой, иначе не получается. Это очень 
помогает мне в жизни и в работе. 
Говорят, женская сила — в слабости. 
Эту черту характера лучше прояв-
лять только дома. На работе я жест-
кая, но справедливая. Даже не могу 
представить, как бы сложилась моя 
жизнь и карьера без нашего большо-
го коллектива.

Успешные люди — 
большие мечтатели

Нужно представлять каким долж-
но быть ваше будущее во всех подроб-
ностях, а потом работать над тем, 
чтобы все задуманные планы пре-
творить в жизнь. Поэтому женщи-
нам, которые хотят добиться успеха 
в работе, я бы посоветовала думать 
о карьере, учиться, пробовать,но, в 
первую очередь, искать свое место в 
жизни. 
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Блиц-опрос:

Мой счастливый дар — любознательность и перфекционизм.

Мои самые большие ценности в жизни —  
любимый муж и любимый сын.

Мое место силы — загородное поместье.

Мой еженедельный ритуал красоты — русская баня!

Полезная привычка, которая помогла в жизни —  чтение.

Любимый анекдот — про белый гриб и мухомор. Сидят в траве 
рядом. Мухомор белому: «Вон грибники идут, сейчас тебя в корзину, 
ножом мелко-мелко иссекут и — в масло раскаленное, ох, и 
пожаришься!!!» А белый спокойно отвечает: «Да ладно, меня-то может 
ещё и не заметят, а ты точно по морде сапогом получишь!»

Последняя книга, которая меня впечатлила —  
«Несвятые святые».

Фильм, который рекомендую друзьям — никому ничего не 
рекомендую, люблю «Еще раз про любовь», раз в полгода с 
удовольствием смотрю.

Самое яркое путешествие в жизни — раньше считала, что в свой 
50-летний день рождения, когда из Доминиканы на острова мы 
добирались в один день: самолетик, катер, мулы, граница двух морей, 
известняковые столбы в океане с огромными морскими звездами, 
лобстеры на костре, водопад в горах — незабываемо! Но нынче 
открыла для себя Крым.

Фраза, которая помогает «собраться», когда нет сил ни на что — 
не поднимешься — умрешь, побарахтайся еще — не тебе же решать!

Любимая музыка — El Condor Pasa, «Fragile» Sting.

на минуточку! Муж мгновенно среагировал, бросил 
на двигатель куртку. Затушил. Машина неисправна. 
Владимир Орестович помчался в центральную районную 
больницу, нашел, где живет главный врач, привел его в га-
раж больницы, нашел механиков… все вместе они три часа 
собирали тот карбюратор. Собрали. Дальше муж уже сам 
поехал за рулем, не доверил больше чудаку. Дорога зим-
няя, тяжелая, но на своем характере и воле он ехал почти 
без остановок, машина тащилась  70 км в час.

На следующий день мы даже успели в аэропорт, 
НО! Не знали, что в Израиль самолеты улетали из 
«Шереметьево-2». Поднялся буран, самолет стоял на поло-
се 40 минут, но нас на посадку все равно не пустили. Да и 
виза была групповой — у руководителя группы в самоле-
те. Уехали в гостиницу. 

В 19 часов звонок из Кирова — начальник отдела мед-
техники осторожно сообщила, что в 12 часов дня в Казани 
угнали наш новый КамАЗ, груженный под самый тент 
стоматологическими инструментами, дефицитным кет-
гутом и рентгеновской пленкой. Груз был дороже КамАЗа 
в 6 раз. Немая сцена. Но утром Владимир Орестович «на 
фокстроте» сказал: «Лю, поехал-ка я в израильское посоль-
ство!» Я ошалела, но молча села ждать его у окна. Через три 
часа он приехал с годовыми визами и с билетами на само-
лет на следующий день... На это был способен только мой 
Михайлов — просто договориться с послом! КамАЗ через 
неделю нашли разграбленным.

Почти такой же был 1998-й... До физической боли в тот 
год мне стало ясно, чего на самом деле надо бояться в этой 
жизни, а что по-настоящему ценить и любить. 

 Самый страшный удар бизнесу был нанесен внезапной 
смертью мужа. Оборвались его планы и договоры, о кото-
рых он еще никому не говорил. Надо было их закончить, 
а масштаб такой, что выполнить все казалось запредель-
ным чудом. Тогда и подняли меня мои люди. Это был та-
кой плотный кулак и сила! Они просто поставили меня на 
ноги и держали со всех сторон, пока я не окрепла. 

Поэтому в своем бизнесе я прежде всего горжусь людь-
ми. У меня все до одного — крутые профессионалы! 
Невзирая на ранги. И многие работают больше 20-25 лет… 
Это семья! Летом будущего года фирме «Михайлов» — 
30 лет! Она с гордостью и честью несет свое имя в память 
о своем основателе — Владимире Орестовиче Михайлове. 
Знаю, что ему не было бы стыдно за свое детище.

Какие уроки я вынесла за время предпринимательства? 
Были жесткие уроки, без оглядки на женский род, на мо-
лодость. Но в бизнесе, как на дороге, — правила для всех 
одни. Ошибок я не повторяла и крепко усвоила: никогда 
не сдавайся без боя, если прав — доказывай и побеждай! 
Хочешь быть независимым — попробуй! Собирай хорошую 
команду единомышленников — по крупицам, никто не 
сделает это лучше тебя, самое большое богатство — люди! 
За 30 лет в моем коллективе было только два подлеца, один 
из которых был когда-то подругой. Иногда жалко, что так 
мало денег тогда заработали, ведь возможности были без-
граничными. Но зато не случилось глобальных аномалий, 
работали спокойно, достойно, равномерно. Испытания 
проходили с честью.
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теперь уже все можно!

Фирма «Михайлов» — дело моего мужа, 
от которого я приняла эстафету и 25 лет занима-
лась тем, чем должна! А сейчас я делаю еще и 
то, что хочу! Я создала свой собственный бренд 
одежды «МилаМи» для женщин с достоинства-
ми, для достойных, значит, женщин. 

Вы спрашиваете меня, что такого прои-
зошло, что я вдруг ударилась в моду и стиль? 
Ну, во-первых, ударяются только лбом о косяк. 
Во-вторых, ничего не произошло. Просто ров-
но 5 лет назад, в мой 55-й день рождения, гу-
ляя с мужем по Москве, в одном из бутиков я 
увидела одежду, похожую на ту, что заказыва-
ла у своих портных последние 20 лет. И я ре-
шила для начала растиражировать свой гарде-
роб. Это понравилось очень многим! Возможно, 
мелькнула у меня тогда мысль: теперь уже мож-
но все, пенсия же! Ну и вперед — за орденами! 
Огромным достоинством линии одежды 
«МилаМи» считаю то, что я сама, как автор, по-
стоянно ее ношу. Это вызывает огромное дове-
рие у покупателей и в плане качества, и в плане 
удобства и красоты. А то у нас ведь как чаще — 
это я делаю для своего любимого народа, но 
сама, извините, одеваюсь в Милане… хоть и на 
тамошних распродажах!

Философия моего бренда: свободная одеж-
да — для свободных людей. Моя одежда — про-
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должение меня. Но никогда она не становилась 
фетишем. Не понимаю людей, посвящающих 
себя подбору брендовых вещей и отдающих 
несуразные деньги за мелкую надпись в мест-
ном журнале — Светлана Индюкова в очках от 
Chanel и серьгах от Bulgari. Мне про одежду и 
обувь писать неудобно — такой отчет об имуще-
стве. Вещи для меня все-таки носят утилитар-
ный характер — одежда должна согревать, за-
щищать, не вредить, подходить мне, нравиться 
и, по возможности, не быть похожей на ту, что 
носят другие. У меня череда юбилеев — 60 лет 
мне исполнилось в октябре. В ноябре 2020 года 
моей марке «МилаМи» 5 лет! Горжусь. Для нас 
открылись огромные перспективы, все стало по-
лучаться именно потому, что нас ждали! Ждали 
наши русские женщины, о которых забыла про-
мышленность и модные бренды. Мы нашли 
нишу, где мало кто сейчас смог бы работать, 
это слишком хлопотно и не так выгодно. Но мне 
помогает основной бизнес, и это дает мне сме-
лость и уверенность, а значит, развивается твор-
чество и самые смелые планы осуществляются!

только творить,  
не думая о хозяйстве

Как пандемия отразилась на фирме 
«Михайлов» и «МилаМи»? Да как на всех! 
Жестко! Аптеки работают, но с начала панде-
мии мы закрыли отдел медтехники, три ап-
теки в Кирове, правда открыли столько же в 
других, более выгодных местах. Уже планиро-
вали и 4-ую открывать. Но теперь новая засада 
— маркировка, к которой система не готова, 
и мы несем  убытки. Сказывается и нехватка 
лекарств у поставщиков.

Что касается «МилаМи», в карантин мы 
шили маски и медицинскую одежду за копей-
ки, но барахтались, не жаловались. Немного 
изменили ассортимент — мы очень мобиль-
ны в определении потребностей наших за-
казчиков! Лето, конечно же, съело все зарабо-
танные ранее накопления, но люди получали 
свои деньги. Повезло, что у меня большие за-
пасы материалов — люблю, когда есть из чего 
работать… Из-за полного отсутствия трафика 
пришлось закрыть один из кировских мага-
зинов. Возможно, закроем и второй, но еще 
поборемся, есть много идей… Зато у нас хоро-
шая аудитория в онлайн-продажах. За 5 лет у 
нас появилось огромное количество заказчи-
ков по всему миру. И сейчас в этом направле-
нии работает молодая команда, я в них верю. 
Надеюсь, скоро наступит время, когда я буду 
только творить и создавать модели в своей ла-
боратории, не думая об экономике и хозяй-
ственных вопросах.  



хочешь быть  
независимым — 
попробуй!

До физической боли 
мне стало ясно, 
чего на самом деле 
надо бояться в этой 
жизни, а что  
по-настоящему 
ценить и любить.  
Сегодня на наши 
вопросы отвечает  
людмила михайлова, 
учредитель фирмы 
«михайлов», 
создатель 
линии одежды 
собственного 
бренда «милами»

Интервью — Екатерина Суслова. 
Фото — Елена Червякова
Make-up — Лейла Земцова
Прическа — Ирина Сапожникова
Художники-модельеры —  
Екатерина Касьянова и Вера Казакова
Модель и автор одежды —  
Мила Михайловна

история успеха
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били нас насмерть

— Какие три принципа, почему мое дело живет? Вот они. 
Работай всегда.
Работай всегда честно. 
В бизнесе мелочей нет.

За счет этих принципов удалось 
избежать серьезных падений…  
Правда, на заре бизнеса, когда 
нас уничтожали чиновники, 
приходилось пару раз начинать 
с нуля новое направление, но 
мой покойный муж Михайлов 
Владимир Орестович был в этом 
плане гениален, идеи сыпались 
как из рога изобилия. 
Предвидя ваш вопрос о борьбе 
частного с государственным, скажу сразу — били нас на-
смерть! Потому что первое частное предприятие в меди-
цине — это была бомба! Всерьез сначала нас не приняли, 
что дало нам фору. Первая частная медтехника: мы обе-
спечили мединструментами 420 больниц и медпунктов 
Кировской области, все больницы Коми, Архангельска, 
целый административный округ Москвы. И это всего 
за 2 года работы, в штате было всего 6 человек вместе с 
нами — кому это понравится? В то время госструктуры 
уже забыли, что такое хорошо и честно работать (я го-
ворю о монополистах, о  «Медтехнике» и «Фармации»). 
Нас уничтожили силовым методом — приказом. Было 
страшно, больно, отчаянно! 

ее знала вся область в 1993 году!

Но еще до случивше-
гося Владимир Орестович 
предложил попробовать от-
крыть первую частную ап-
теку. Тихонько начали… 
Привозили в чемоданах ле-
карства, которые были в де-
фиците и очень дороги в гос
аптеках. Тогда мы узнали, 
что госаптеки делали наценку в 300-400%. Мы решили 
работать дешево: в 4-5 раз дешевле, чем у них. Сначала 
открыли аптечку в киоске «Союзпечати» на площади 
Лепсе… Потом еще одну — в горисполкоме. Не все чи-
новники были врагами, был такой замечательный че-
ловек, царствие ему небесное, Андрей Владимирович 
Плюхин, поддержал нас. Помог оформить в аренду по-
мещение старого детского сада на Октябрьском, 143. Без 
всяких условий. Пусть и в аварийном состоянии… Мы 
восстановили его, как смогли, и переехали туда. И вот 
когда нас срубили на корню с инструментарием, там 
открылась легендарная аптека «Михайлов». Ее знала 
вся область в 1993 году! А медтехнику мы сохранили, 
она работала еще 25 лет, правда, не так масштабно. 
Пандемия только справилась с ней!

На это был способен только Михайлов

Что рассказать вам на вопросы о 90-х? О чем скуча-
ем и ностальгируем? 

Да некогда скучать, все эти годы был равномерный 
накал и ответственность, так что особой ностальгии 

по тем временам не чувствую. 
Молодость была и смелость — 
это да! И море бизнес-идей! 
Все, кто не боялся нового, нахо-
дили свои ниши. Способы, ко-
нечно, выбирали разные… Тут 
уж каждому свое! Получается, 
что из тех предпринимателей, 
кто начинал вместе с нами, мы 
ушли подальше многих.  

А примеры из тех времен… 
Разве все расскажешь — целая 

жизнь же.
Рассказываю про период с августа по ноябрь 1995 года 

—  было жестко! Для краткости — в хронологическом 
порядке.

1 августа мужу удалили раковую опухоль желудка. Но 
операция была сделана плохо — он погибал. Пришлось 
погромыхать у главного врача!

6 августа провели повторную операцию. 21 августа 
его выписали из онкодиспансера в удовлетворитель-
ном состоянии.

В начале сентября мы уже уехали в Белоруссию с ко-
мандой «Ротари-клуба», муж отказался от инвалидно-
сти и решил жить в полную силу!

15 октября ехали с примерки свадебного платья мимо 
нашего офиса на Октябрьском, 143, увидели пожарные 
машины. Мы — горим! Под нашим офисом загорелись 

захламленные кладовки жиль-
цов, в которых жили бомжи. 
Пожар поднялся к нам по пе-
рекрытиям. Все 600 метров 
помещения задымлены, ап-
тека — черная, вся в копоти! 
В бухгалтерии светильники 
оплавились и капали пласт-
массой, как дождь, склады за-

лили пожарные — воды по колено, рулоны ваты, короб-
ки с бинтами, упаковки лекарств — все плавало. Что не 
сгорело и не залито водой, пожарные выворачивали ба-
грами, вскрывали полы, выбивали двери. Такая вот у 
нас случилась ночь. Мы сами почернели тогда.

27 октября мы поженились.
В ноябре (не помню число) опять же с большой ко-

мандой «Ротари» мы должны были лететь в Тель-Авив… 
Поскольку дел много, не поехали «Вяткой», реши-
ли отправиться позднее — на старенькой «Волге» сразу 
в «Шереметьево». На подъезде к Советску заглох двига-
тель. Ночь. Водитель, молодой парнишка, выскочил, от-
крыл капот, зажег спичку, чтобы глянуть, что с мотором… 
А мотор вспыхнул! Оказалось, разлетелся карбюратор… 
А я сидела на заднем сидении машины — на бензобаке, 

Нас уничтожили 
силовым методом, 
приказом. Было 
страшно, больно, 
отчаянно! 

из тех, кто начинал 
вместе с нами, мы 
ушли подальше многих  
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Александр Коршунов, 
соучредитель офиса компании 
FINIKO в Кирове:

Парка, утеплитель: 
90% пух, 10% перо.

Отделка по капюшону: 
мех песца.

Новые технологии: 
мембранная ткань

36 990 i

— Будь ярким, открытым, позитивным, 
настоящим — это самое важное 
осознание за последнее время. Ведь то, 
что ты излучаешь, то и получаешь. Это 
притягивает только лучшее, что есть 
в этом мире: лучших людей, события, 
открывает новый горизонт возможностей. 
Это уже как ментальный отпечаток, 
который формирует иную реальность...

Лучше лишний раз не потратиться 
на развлечения, чем оказаться в 
ситуации, близкой к банкротству, 
полному отсутствию денег, обрекая 
семью на тяжелое существование. 
Нужно иметь подушку безопасности 
и постоянно увеличивать ее, стараясь 
достичь финансовой независимости.

Важно окружать себя людьми, которые 
лучше тебя: в чем-то умнее, мудрее и 
даже профессиональнее. Теми, с кем ты 
являешься частью целого, масштабного. 
А не теми, кто присасывается к тебе, 
чтобы потреблять, не отдавая.

За последние 5 лет мне пришло 
осознание, что семья — мой незыблемый 
фундамент, на котором можно твердо 
стоять. Я переосмыслил многие вещи 
в своей жизни. Это была полная 
«перезагрузка». Теперь фундамент создан, 
и самое время для масштабного старта!

Сейчас мое окружение состоит из 
свободно мыслящих людей, с которыми 
мы занимаемся общим делом, позволяющим 
быть не привязанным к месту, проводить 
больше времени с семьей и быть при этом 
в потоке быстроизменяющегося мира.

с а л о н  м у ж с к о й  о д е ж д ы

ЦУМ, 2 этаж (новое крыло), 
т. (8332) 32-40-10

8-922-661-05-43

giovanni_botticelli43

giovannibotticellikirov

ПРЕМИАЛЬНАЯ КОЛЛЕКЦИЯ ЗИМНИХ 
КУРТОК, ПУХОВИКОВ, ПАЛЬТО

самое время для  
масштабного старта

правила жизни
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г. Киров, ул. М. Гвардии, 46-а, 
т. (8332) 64-22-75 

edem_kirov

edem_la_scala

екатерина кислицына, 
директор «профбьютимаркет»:

— Мой счастливый дар — во всем видеть 
позитив, быть в отличном настроении и 
транслировать это состояние в коллектив. 
Думаю, вот залог успеха нашей компании! 
Клиенты, которые приходят к нам в офис, 
всегда говорят: «К вам хочется идти, у вас 
такая приятная обстановка, как дома».

Я рано встаю и сразу готовлю план 
дел на день. Как сказала Анна Франк, как 
прекрасно, что не нужно ждать ни минуты, 
чтобы начать делать мир лучше. Поэтому 
каждый мой день проходит продуктивно. В 
нём всегда есть место уходу за собой, спорту 
и тренировкам — стараюсь быть в форме. 
Поскольку я вращаюсь в кругах бьюти-
индустрии, то знаю и некоторые фишки, 
которые помогают выглядеть еще лучше — 
помимо базового ежедневного ухода за кожей 
лица, я использую ампулы, сыворотки и маски. 

В нашей сфере мы постоянно 
проходим высококлассные обучения 
у всемирно известных специалистов. 

Я уважаю себя за то, что могу много 
и плодотворно работать и передать 
эти навыки своим сотрудникам, 
которые готовы идти за мной. Вместе 
с ними мы смогли создать классную 
команду, а это дорогого стоит!

«Профбьютимаркету» уже 3 года,  
я горжусь своим делом! У нас представлен 
широкий ассортимент товаров, как для 
профессионального использования, 
так и для использования в домашних 
условиях. Он отвечает запросам каждого 
клиента, к тому же я сама пользуюсь 
этими марками профессиональной 
косметики и с уверенностью рекомендую 
наши средства. Мало того что у нас 
профессиональная команда, сама атмосфера 
в коллективе настолько дружелюбна, что 
приносит нам, наверное, 80% успеха. 

Образ  
от мультибрендового  

бутика итальянской 
 одежды «Эдем»

Брюки PESERICO, 28 000 i
пуховик REPLUME, 41 000 i

джемпер Luisa Spagnoli, 15 000 i

не нужно ждать ни минуты, 
чтобы начать делать мир лучше

правила жизни
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•	 Резка, все виды обработки.
•	 Изготовление дверей для шкафов-купе в сборе, 

в т.ч с пескоструйным рисунком и витражом.
•	 Изготовление обеденных и журнальных столов, 

торгового оборудования. УФ склейка.
•	 Изготовление зеркал (в т.ч. с подсветкой) и 

фацетированных панно разных форм и размеров.
•	 Художественные витражи ручной работы.

Сегодня компания «Стекломир» предлагает 
самый широкий спектр современной продукции 
из стекла и зеркала:

Когда стекло–
искусство

г. Киров, Производственная, 29
+7 (8332) 21-21-26, +7 (8332) 21-21-27

fabrikast@mail.ru, 224801@list.ru

г. Киров, Хлебозаводской пр-д, 11/1
+7 (8332) 41-32-12, +7 (8332) 22-48-01

Любой каприз... Изготовим!

•	 Бронирование стекла, поклейка 
зеркальных и декоративных пленок.

•	 Фартуки для кухни, фотопечать.
•	 Оформление интерьеров искусственными 

растениями премиум-класса (Бельгия).
•	 Шкафы для обуви 

с зеркалом, стеклом. 
Глубина всего 16 см.

10	 бизнес в тысячу свечей

Когда в бизнесе растет напряжение, подключай 
амбиции и тебя ничто не сможет обесточить, — Наталья 
Вершинина, директор вятского филиала  
ООО «ТД «УНКОМТЕХ»

12	 бизнес в лицах  

если собственный ролик кажется мне скучным уже 
через полгода — значит все делаю правильно — ярослав 
заломов, руководитель видеостудии «отлично» 

14	 гид по стилю 

что и с чем носить предпринимателям этой осенью 
— расскажет и покажет татьяна мишкина, стилист, 
организатор стильных игр 

16	 тест-драйв обновленного audi a4

Спортивный характер и цифровую концепцию 
автомобиля оценил Павел Шапкин, совладелец  
IT-компании UCC, входит в ТОП-30 самых влиятельных лиц 
киберспорта в СНГ по версии Forbes

Содержание

ее знала вся 
область в 1993 

году!
 людмила михайлова, 

учредитель фирмы «михайлов», 
создатель линии одежды 

собственного бренда 
«милами»
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Измени свою жизнь к лучшему вместе  
с утренними тренировками в «спринт»!

Плюсы утренней тренировки — 
1. Легкое и быстрое сжигание лишних жиров.

2. Улучшение обмена веществ.

3. Способствует правильному режиму питания.

4. Потренировался — и в работу с гордостью за себя!

5. Бодрость на весь день! И следующим утром ты снова бодр и готов к тренировке!

   sprint_kirov

Зарядись на 100%!

Юлия, 
body condition, 
stretching

Александра, stretching, lady style

Екатерина, 
fit ball, 
super sculpt

   ул. Ленина, 103а, ТЦ «Крым», 7 эт.
   22-44-82
   kirovsprint@gmail.com

   sprint_kirov_



ул. Московская 102в, ТК «Планета», 
пав. 4з/1, т. 8 (8332) 45-90-28

mebelit43.ru

mebelit_kirov

mebelit43

     8-922-995-90-28

*Д
о
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0.

11
.2

02
0 Скидки до 20%  

на столешницы  
из листового камня!*

10 лет стремясь к безупречности,

мы Профессионально
подходим к созданию Вашей мебели



бизнесмены  
в образах героев 

известных картин 
 

фотопроект с. 36

пандемия  
с человеческим лицом 

 
О социальных инициативах бизнеса —  

Илья Погудин, директор компании MALINA с. 18

учредитель фирмы «Михайлов» и создатель линии 
одежды собственного бренда «МИлаМИ»

с. 6

хочешь быть  
независимым — попробуй!
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